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Sammanfattning
Examensarbete i foretagsekonomi, Handelshégskolan vid Goteborgs universitet
Extern redovisning, Magisteruppsats, Ht 2005

Forfattare: Veronica Andersson, Nils Ankarcrona och Ida Ledman
Handledare: Mats Strid
Titel: Effekter pa redovisningen efter inforandet av IFRS 3, IAS 36 och I1AS 38

Bakgrund och problem: Den 1 januari 2005 infordes en ny reglering, IFRS 3 -
Foretagsforvarv, som ska tillampas av alla koncerner i de l&nder som féljer IASB:s regelverk.
Den nya regleringen innebdr en rad forandringar. | och med inférandet uppdaterades IAS 36 -
nedskrivningar och 1AS 38 — immateriella tillgangar, vilket bland annat har medfért att fler
immateriella tillgangar ska identifieras och darmed tas upp pa balansréakningen samt andrade
regler gallande nedskrivningar. Syftet med den nya regleringen ar att uppnd en oOkad
jamforbarhet i redovisningen, innebdrande att oavsett vilken arsredovisning man laser, ska
innehallet kunna tolkas och forstas. Vilka effekter har inforandet av IAS 36, IAS 38 och IFRS
3 fatt pa redovisningen?

Syfte: Huvudsyftet ar att undersoka vilka effekter den nya regleringen fatt pa redovisningen
och darmed belysa eventuella problem som uppkommit. Vi @mnar uppfylla syftet genom att
besvara uppsatsens fragestallningar. Vi 6nskar med den har studien tillféra amnesomradet
kunskap om effekter och problem som den nya regleringen fort med sig.

Avgransningar: Inom utvalda standarder undersoks ej de delar som inte ror immateriella
tillgangar och goodwill. Studien &r avgransad till respondenter i form av revisorer och
experter fran revisionsbyraer.

Metod: | studien har en kvalitativ ansats anvéants da problemomradet &r relativt nytt och
djupintervjuer ger den bésta forutsattningen att svara pa fragestallningen. Intervjuer har gjorts
med tre experter och fyra revisorer personer, alla fran fem stycken olika revisionsbyraer och
detta utgor uppsatsens primérdata. Sekundérdata har samlats in genom litteratur, lagtexter och
artiklar.

Resultat och slutsatser: De effekter som kommit fram i den hdr studien &r framst att
regleringen dr svar att tillampa praktiskt och att specialiseringen okar i branschen. Foretagen
tar i storre utstrackning hjalp av oberoende varderingsmén nér de ska vérdera immateriella
tillgangar. De stora problemen med vérdering av bade immateriella tillgangar och goodwill &r
att separera och hanfora kassaflodet till den specifika tillgangen. Den nya regleringen medfor
fler subjektiva beddomningar i redovisningen. Redovisningen har vidare blivit mer volatil och
det finns en risk for trogrorlighet i nedskrivningsprocessen. Jamférbarheten har 6kat pa den
globala arenan samtidigt som tillforlitligheten forsamras till foljd av subjektiva bedémningar.
Vidare har redovisningen blivit mer transparent. Studien tyder inte pa att foretagsledningens
incitament till resultatplanering har paverkats av den nya regleringen.
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1. Inledning

I uppsatsen inledande kapital beskrivs bakgrunden till problemstéliningen foljt av en
problemdiskussion som slutligen leder fram till uppsatsens problemstallningar, syfte och
avgransningar. Déarefter beskrivs uppsatsens fortsatta disposition.

1.1 Bakgrund

Utvecklingen av redovisningen i de industrialiserade landerna har kannetecknats av tva olika
redovisningstraditioner, den kontinentala och den anglosaxiska. De lander som tillhtr den
anglosaxiska traditionen &r USA, Storbritannien och Holland, medan 0vriga lander i
Vasteuropa samt Japan foljer den kontinentala traditionen. Skillnaden mellan de bada har sin
grund i olika civilrattsliga traditioner. Den kontinentala traditionen, med ursprung i romersk
ratt, ar patagligt legalistisk innebérande att de civilrattsliga reglerna ar baserade pa nedskrivna
lagar. Bolagsratten ingar i civilrattslagstiftningen vilket medfort att redovisningen till stor del
reglerats i denna. Det finns dven en stark koppling mellan redovisningslagstiftningen och
skattelagstiftningen vilket inneburit att redovisningen paverkats mycket av skatteregler. Den
anglosaxiska traditionen bygger i liten utstrackning pa nedskrivna lagar utan baseras istéllet
pa sedvaneratt vilken kompletteras med normerande rattsfall. Detta har fatt till foljd att
redovisningen i véldigt liten utstrackning reglerats i lagstiftning, utan istéllet utvecklats av
redovisningsprofessionen. De bada traditionerna har bidragit till olika syn pa inneborden av sa
kallad “riktig” redovisning.  Enligt den kontinentala traditionen bygger en ’riktig”
redovisning pa lagar. Inom den anglosaxiska traditionen innebar begreppet istallet att
redovisningen ska ge en réttvisande bild, vilket i korta drag innebér redovisning till verkligt
varde (Smith, 2000).

Den kontinentala traditionen har haft sin utgangspunkt i forsiktighetsprincipen, dar tillgangar
varderas lagt och skulder hogt. Redovisningen har dock pad senare ar narmat sig den
anglosaxiska traditionen dar matchningsprincipen varit den mest betydelsefulla
redovisningsprincipen. Detta beror till storsta del pa globaliseringen som bidragit till att
manga foretag idag ar multinationella. Storbritanniens intrade i EG har gjort att “rattvisande
bild” numera &r en 6vergripande princip i EU (Smith, 2000).

1978 inleddes harmoniseringen av redovisningsnormgivningen inom EU, da det fjarde
bolagsdirektivet' infordes. Harmoniseringsarbetet fortsatte 1983 genom inférandet av det
sjunde bolagsdirektivet’? (PWC, 2005). Direktiven implementerades i Sverige 1997 genom
arsredovisningslagen som tradde i kraft samma ar (Smith, 2000). EU ansag dock att
harmoniseringsprojektet inte lyckades fullt ut pa grund av att medlemslanderna inte tolkat
direktiven pa ett likartat satt. Direktiven innehdll dessutom manga valalternativ, vilket
ytterligare forsvarade en likartad tillampning av direktiven. For att fortsatta
harmoniseringsarbetet vande sig EU till amerikanska FASB for att inleda ett samarbete.
FASB var dock inte intresserade av ett samarbete pa jamlika villkor och EU véande sig istallet
till IASB vilka var villiga att samarbeta (Artsberg, 2003). IASB:s mal &r ta fram en komplett
samling redovisningsstandarder av hog kvalitet, vilka kan tillampas 6ver hela varlden. For att
ta fram dessa standarder samarbetar de med storre nationella normséttare for att harmonisera
reglerna (IASB, 2005). | mars 2002 beslutade Europaparlamentet att ge EU Kommissionen i
uppdrag att ta fram ett regelverk uppbyggt pa IASB: s normer. Normerna inférs dock inte
automatiskt i EU utan skall forst godkannas av ARC (Artsberg, 2003).

! Fjarde bolagsdirektivet — &rsredovisning fér enskilt bolag
2 Sjunde bolagsdirektivet — koncernredovisningsdirektivet



EU: s samarbete med IASB har lett fram till att alla europiska foretag, vilka har aktier eller
skuldebrev noterade pa en reglerad marknad, enligt EU: s IAS férordning fran den 1 januari
2005, 4ar skyldiga att uppratta sin  koncernredovisning enligt internationella
redovisningsstandarder. De svenska marknaderna som omfattas av dessa regler ar Aktietorget,
Nordic Growth Market och Stockholmsbdrsen (Ernst & Young, 2004).

1.2 Problemdiskussion

IASB publicerade i mars 2004 en ny standard for redovisning av foretagsforvarv; IFRS 3 —
Rorelseforvarv, vilket ledde till uppdateringar av IAS 36 — Nedskrivningar och 1AS 38 —
Immateriella tillgangar. Enligt IFRS 3 skall inte langre goodwill skrivas av utan istéllet skall
den arligen, eller sa snart det bedoms vara nédvandigt, géras en nedskrivningsprévning av
goodwillvardet. Hur prévningen skall ga till beskrivs i IAS 36 och kallas for
nedskrivningstest. De nya reglerna i IFRS 3 stéller betydligt hogre krav avseende identifiering
av forvarvade tillgangar, skulder och ansvarsforbindelser i samband med foretagsforvarv, an
enligt tidigare regler och praxis i Sverige. Foréndringarna i IAS 38 innebér att fler
immateriella tillgangar skall identifieras och redovisas skilt fran goodwill. Exempel pa sadana
immateriella tillgangar ar kundrelationer, orderstockar, varumarken och serviceavtal. Det
kommer dven att innebara att andra immateriella tillgdngar med obestamd livslangd inte
langre skall skrivas av utan de ska i stallet provas for att underséka om ett eventuellt
nedskrivningsbehov existerar (Ernst & Young, 2005).

Nyheterna i dessa standarder har for avseende att utveckla redovisningen av foretagsforvarv.
De syftar till att forbattra den finansiella rapporteringens kvalitet samt skapa internationellt
mer enhetliga redovisningsprinciper. Resultatet av utvecklingen har inneburit att 1ASB:s
standarder nu i stort 6verensstdammer med FASB:s motsvarande regler SFAS 141 - Business
Combination och SFAS 142 — Goodwill And Other Intangible Assets, vilka har tillampats i
USA sedan 1 januari 2002. De stravar efter att ge en réttvisande bild genom att i storre
utstrackning redovisa enligt verkligt véarde an vad som gors inom den kontinentala traditionen.
Da skillnaden mellan den kontinentala och den anglosaxiska traditionen minskar skapas
forutsattningar for en gemensam redovisningsstandard for hela varlden och darmed skapas
mer jambordiga "spelregler” i samband med foretagsforvarv (Jansson, Nilsson, 2004). Enligt
Massoud & Raiborn (2003) var syftet med infoérandet av SFAS 141 och SFAS 142 att
redovisningen skulle bli mer transparent och dérmed ge anvéndarna av de finansiella
rapporterna en battre bild av foretagets sanna varde. IASB hade liknande incitament vid
inforandet av IFRS 3, IAS 36 och IAS 38, da dessa regler ar valdigt lika SFAS 141 och SFAS
142,

Harmoniseringsarbetet innebar en rad forandringar i regleringen och tva stora forandringar ror
goodwill och immateriella tillgangar. De huvudsakliga forandringarna i IAS 38 ar att fler
immateriella tillgangar ska identifieras, sarskiljas och varderas. Forandringar i 1AS 36 &r
andrade regler vad géller nedskrivningar och vérdering av goodwill. Massoud & Raiborn
(2003) menar att SFAS 142 ar utformad pa ett sadant sétt att det finns stort utrymme for
subjektiva beddomningar. Subjektiva bedémningar kan leda till att redovisningens kvalitativa
egenskaper paverkas och kan ocksa paverka foretagsledningens incitament for olika former av
resultatplanering. Dessa eventuella effekter pa redovisningen leder oss fram till uppsatsens
fragestallningar.



1.3 Problemstélining

Problemdiskussionen leder fram oss till fragan vilka eventuella effekter inférandet av IFRS 3,
IAS 36 och IAS 38 fatt pa redovisningen. Var huvudfragestallning ar:

> Vilka effekter har inférandet av 1AS 36, 1AS 38 och IFRS 3 fatt pa
redovisningen?

Vi damnar besvara fyra fragestallningar som tillsammans ska besvara var huvudfragestallning:

> Vilka effekter har den nya regleringen fatt vad géller sérskiljning och véardering av
immateriella tillgangar?

> Vilka effekter har den nya regleringen fatt vad géller véardering och eventuell
nedskrivning av goodwill?

> Har den nya regleringen paverkat redovisningens kvalitativa egenskaper?

> Har foretagens incitament for resultatplanering paverkats efter inférandet av IFRS 3,
IAS 36 och IAS 38?

1.4 Syfte

Huvudsyftet ar att undersoka vilka effekter den nya regleringen fatt pa redovisningen och
darmed belysa eventuella problem som uppkommit. Vi @mnar uppfylla syftet genom att
besvara uppsatsens fragestallningar. Vi 6nskar med den har studien tillféra amnesomradet
kunskap om effekter och problem som den nya regleringen fort med sig.

1.5 Avgransningar

Inom utvalda standarder undersoks endast de delar som behandlar immateriella tillgangar och
goodwill. Studien ar avgransad till respondenter i form av revisorer och experter fran
revisionsbyraer. Vi avser inte att undersoka hur foretagen sjalva uppfattar forandringen och
inte heller hur aktiemarknaden reagerat pa regelférandringen. Negativ goodwill kommer inte
att behandlas inom ramen av denna uppsats.



1.6 Uppsatsens disposition

| uppsatsens inledande kapitel beskrivs bakgrunden till studiens problemomrade, darefter
kommer en problemdiskussion som mynnar ut i uppsatsens problemformulering, syfte och
avgransningar. | kapitel tva presenteras vart tillvagagangssétt vid insamlande och bearbetning
av vara data. Darefter kommer den teoretiska referensramen som ska ge inblick i den nya
regleringen kring vardering och nedskrivning av goodwill och immateriella tillgangar. Vidare
ska kapitlet ge en fordjupad forstaelse for redovisningens kvalitativa egenskaper samt de
modeller som &r aktuella vid vardering av immateriella tillgangar respektive goodwill. 1
kapitel fyra foljer en sammanstélining av det empiriska resultatet. | det femte kapitlet kommer
var analys som bygger pa var teoretiska referensram tillsammans med den insamlade empirin.
| kapitel sex presenteras var slutsats som amnar svara pa uppsatsens fragestallningar och
darefter kommer forfattarnas forslag pa fortstatt forskning inom omradet.

> Inledning > Metod >Referensram> Empiri > Analys > Slutsats >

Figur 1: Uppsatsens disposition (kélla: egen)




2. Metod

Metoden ar forskarens redskap for att studera och l6sa ett problem. Undersékningsmetoden
har till syfte att skapa material och ge forskaren en grund, for att dra relevanta och troliga
slutsatser. (Patel, Davidsson, 2003) | kapitlet redogdrs for tillvagagangssatt vid insamling av
material till studien. Vidare beskrivs ur vilket perspektiv studien bedrivs samt hur
problemstéallningen angrips. Stérst fokus ligger pa att beskriva det praktiska
tillvagagangssattet. Kapitlet avslutas sedan med kallkritik.

2.1 Forforstaelse

Fran fodelsen samlar méanniskan i en strid strom pa sig olika erfarenheter. Tillsammans med
den sociala konstruktion méanniskan lever i formar det oss till de personer vi &r idag. Detta for
med sig att varje individ har sitt satt att tolka en situation vilket medfor att vi aldrig &r helt
neutrala i vart satt att angripa ett problem. Det ger sledes varje forfattare egna varderingar
och forutsattningar vilket i sin tur kan paverka det &mne som studeras. Till detta kan tillaggas
att forskaren kommer att ha med sig vissa socialt baserade fordomar eller forutfattade
meningar nar han angriper ett problem (Holme, Solvang, 1997).

Forfattarnas samlade erfarenheter kommer med andra ord med stor sannolikhet att farga
uppsatsen.  Det faktum att forfattarna studerat ekonomi innebér troligen att olika
problemstallningar angrips pa ett annorlunda satt an om studierna haft en annan inriktning.
Sammantaget kommer detta att paverka tolkningen av de material vi erhaller genom intervjuer
och litteratur. Forforstaelsen kommer i vissa lagen att vara en fordel samtidigt som det i andra
lagen finns risk att den ar hiammande da den eller vara eventuella fordomar kan bli en
begransning. Vissa varderingar kan vara véldigt djupt rotade vilket gor att vi inte ar lika
flexibla och Gppna for nya infallsvinklar. Vi anser dock att da vi &r tre stycken som tolkar
intervjusvaren och litteraturen sa bor det bidra till att uppsatsen far en hogre grad av
tillforlitlighet.

2.2 Perspektiv

Perspektiv beskriver hur nagon eller nagra ser pa verkligheten. Detta gar sedan att dela upp i
tre delar; hur verkligheten ar utformad, varderingar av verkligheten och en forestéllning av
hur verkligheten bor vara (Gilje, Grimen, 1995). Det &r viktigt att vélja perspektiv och
informera l&saren om detta, annars blir det forfattaren skriver intetsdgande for l&saren. | denna
uppsats studeras hur de storre revisionsbyrderna i Sverige® upplever eventuella effekter pa
redovisningen efter inférandet av IFRS 3, IAS 36 och IAS 38. Studien utgar darfor fran deras
perspektiv. Anledningen till att vi valt denna inriktning beror pa att revisionsbyraerna har en
mer samlad bild 6ver problematiken & om vi hade valt att gora studien ur ett
foretagsperspektiv. Vid ett foretagsperspektiv hade vi gatt in och tittat pa specifika foretag
vilket vi anser gjort studien smalare.

2.3 Angreppssatt

Val av angreppssatt syftar till vilket sétt forskaren narmar sig den empiriska verkligheten
Forskarens vetenskapliga arbete bestar av att relatera teori och verklighet till varandra (Patel,
Davidsson, 2003). Det finns tva huvudsakliga varianter pa angreppssétt, deduktion, fran teori
till empiri” och induktion "fran empiri till teori”.

¥ KPMG, Deloitte, Ohrlings PriceWaterhouseCoopers, Ernst & Young samt Lindebergs Grant Thornton



Val av angreppssatt kan vara svart, men bor baseras pa forskarens kunskapssyn samt
undersékningen och problemets karaktér (Johansson-Lindfors, 1993).

Omradet for var studie ar forhallandevis farskt, inférandet av IFRS 3 och medfdljande
andringar i IAS 36 och 38 galler fran och med arsskiftet 2005, med 2004 som sa kallad
oppningsbalans. Av forklarliga skal, finns det darfor inte mycket litteratur att tillga inom
omradet. Vi har diskuterat hur vi skulle ga tillvaga vid insamling av data till studien. P4 ett
tidigt stadium bestamde vi oss att gora intervjuer for att pa detta satt fa en uppfattning om
vilka eventuella effekter den nya regleringen® fért med sig. Vi laste in oss pa aktuella
redovisningsregler, vetenskapliga artiklar, framst fran USA samt historik kring amnet. Med
utgangspunkt i den information vi erholl utformade vi fragor till intervjuerna. Efter slutforda
intervjuer kom vi fram till ytterligare teori som behovde tillforas var referensram. Vart
angreppssétt kan darmed inte sdgas vara vare sig renodlat induktivt eller deduktivt utan vi har
snarare pendlat mellan de bada angreppssitten.

2.4 Metodval

Metod delas grovt upp i tva kategorier, kvantitativa och kvalitativa. Val av metod styrs helt
och hallet av studiens syfte, det vill sdga hur hypotesen lyder och vilken typ av svar som
behovs for att svara pa den (Patel, Davidsson, 2003). Enligt Jacobsen (2004) bor kvalitativ
metod anvéandas nar kunskapen ar liten om det som studeras och nar vi onskar att fa fram
mycket information om ett fatal enheter. Kvalitativ metod handlar mer om att fa forstaelse for
nagot och inte lika mycket om att generalisera (Home, Solvang, 1997). Den kvantitativa i sin
tur & mer anvandbar da vi har god kunskap om det studerade och ska préva teorier eller
hypoteser, samt nar vi vill generalisera (Jacobsen, 2002).

Vi har valt att anvanda oss av en kvalitativ ansats och har samlat material till var studie
genom intervjuer for att fa en djupare forstaelse for problemet som vi valt att belysa. Da
amnet &r relativt nytt och forskningen fortloper sa anser vi att intervjuer ar lampligt med tanke
pa att vi direkt far tillgang till relevant information. Vid exempelvis en enkatundersokning
skulle vi ha ett mer representativt urval och pa sa satt nd hogre statistisk sakerhet, men
samtidigt skulle informationen vara mer ytlig. Vi valde att samla data genom intervjuer, vilket
dock innebar farre respondenter men inte nddvandigtvis ett samre underlag da varje
respondent ger oss en djupare forstaelse for problemomradet.

2.5 Datainsamling

2.5.1 Primar- och sekundardata

Det finns olika tillvagagangssatt for att samla in och bearbeta information och data. Vi har
valt att samla in material genom intervjuer vilka kommer att utgéra primérdata, det vill sdga
den data som samlats in primért for denna studie. |1 6vrigt har vi att anvént oss av
vetenskapliga artiklar, ett antal standarder samt litteratur inom bland annat redovisningsteori
och metod, dessa kommer saledes att utgora sekundardata (Bjorklund, Paulsson, 2003). En
del av litteraturen utgdrs av vetenskapliga artiklar. Anledningen till detta ar att mycket av
forskningen inom omradet &r ny och darfor inte finns publicerad i nagon annan form annu.

* »den nya regleringen” syftar hadanefter till de forandringar som gjorts i IFRS 3, IAS 36 och IAS 38 som
behandlar goodwill och immateriella tillgdngar



2.5.2 Urval

Vi har valt véara respondenter fran de fyra stora revisionsbyréerna; Ohrlings
PriceWaterhouseCoopers, KPMG, Deloitte och Ernst & Young. Dartill har vi ocksa valt en
respondent med god kannedom om vart problemomrade fran Lindebergs Grand Thornton.
Detta val har vi gjort med forhoppningen om att det ska ha gett en s genomgripande bild som
mojligt av hur situationen ser ut idag. En ytterligare motivering till vart val ar att de valda
byrderna arbetar med de stora borsnoterade foretagen, vilka ar de som é&r aktuella for var
studie, eftersom det i forsta hand &r koncerner som berdrs av de nya reglerna. Vi har valt att
dela upp respondenterna i tva grupper; revisorer och experter da ville jamfora deras svar. Vi
kom i kontakt med vara respondenter via e-mail eller per telefon. Det var inga stérre problem
att fa intervjutider da vi var ute i god tid. Alla respondenter har dessutom varit valdigt vanliga
och tillmétesgaende.

Urvalet av respondenter kan hanforas till ett sa kallat experturval vilket ar en form av icke-
sannolikhetsurval (Gustafsson, 2004). Icke-sannolikhetsurval innebdr att urvalet inte baseras
pa slumpmassighet (Holme, Solvang, 1997). Experturval i detta fall innebéar att
respondenterna valdes ut pa rekommendation av personer med god kdnnedom om vilka pa
respektive byra som har stora kunskaper om IFRS 3.

2.5.3 Intervjuer

Da IFRS 3 &r en ny standard inom den svenska redovisningen finns det inte mycket litteratur
att tillga inom omradet. En av de stora informationskallorna blir darfor intervjuerna. Vi har
genomfort sju stycken intervjuer med personer anstallda pa fyra stora revisionsbyraer och en
medelstor byra. Detta hoppas vi ska ha medfort att vi har fatt en sa genomgripande bild som
mojligt av hur situationen ser ut idag.

Vi har valt att gora forhallandevis 6ppna, individuella intervjuer. Den Oppna individuella
intervjun kan antingen goras pa plats, det vill saga sa kallade besoksintervjuer, eller i form av
telefonintervjuer (Jacobsen, 2004). Anledningen till att denna intervjuform valdes, och inte
exempelvis gruppintervjuer, var for att en av de stora férdelarna med 6ppna intervjuer &r att
de ger en mojlighet att ga mer pa djupet. Av de sju intervjuer vi genomfort ar fem stycken
besoksintervjuer, gjorda i Géteborg och tva stycken ar telefonintervjuer med revisionsbyraer i
Stockholm.

Fordelar med besoOksintervjuer &r bland annat att vi kan spela in intervjuerna som ljudfil,
vilket ger oss mojligheten att i efterhand kontrollera intervjusvaren och pa detta satt aterge
dem sa korrekt som mojligt. Det finns dock nackdelar med anvandande av ljudfil. En nackdel
ar att vissa manniskor reagerar negativt pa att bli inspelade och blir nervosa. Ytterligare en
nackdel &r att det ar latt att forlita sig pa att tekniken fungerar och att darfor inte bry sig om att
anteckna, vilket i vérsta fall kan leda till att sen star man dar utan nagot material. Vi har for att
skydda oss mot detta, aven tagit korta anteckningar under intervjuerna. Andra fordelar med
besoksintervjuer ar att det ar lattare att stalla foljdfragor och om man far en bra kontakt kan
det medfora att nya och oférutsedda aspekter kan dyka upp under intervjuns gang. (Jacobsen,
2004) Besoksintervjuer innebdr dock inte enbart fordelar. Det finns en risk att vi som
intervjuar och respondenten paverkar varandra under intervjuns gang, det vill sidga ett
samforstand sinsemellan vilket paverkar intervjun i en annan riktning &n vad som fran borjan
var tankt. Detta &r vad litteraturen kallar intervjuareffekten (Gustafsson, 2004). Detta behdver
dock inte vara enbart negativt utan kan vara en styrkefaktor, det géaller dock att vara medveten
om detta samspel och dess eventuella paverkan (Kvale, 1997).



Telefonintervjuer medfor, precis som besoksintervjuer, saval fordelar som nackdelar. Vi har
spelat in de tva telefonintervjuer vi gjort och darefter skrivit ner intervjuerna. En fordel ar att
risken for, den tidigare namnda, intervjuareffekten minskar vilket torde leda till att
tillforlitligheten starkts. En nackdel med telefonintervjuer kan vara att den inte ger lika
uttbmmande svar som en besoksintervju (Jacobsen, 2004). Enligt Jacobsen (2004) visar
erfarenheten att telefonintervjuer ar en olamplig metod om en undersokning innehaller manga
oppna fragor. Dessutom har nagra undersokningar visat att det kan vara lattare for
respondenten att ljuga i en telefonintervju (Frey & Oishi i Jacobsen 2005). Trots att det enligt
teorin finns nackdelar med telefonintervjuer har vi upplevt att vi fatt uttmmande svar vid
genomforda intervjuer och de har tillfort viktiga aspekter till var empiri. Vi har forsokt
minimera risken for osanna svar fran respondenterna genom att ge dem mojligheten att lasa
den utskrivna intervjun samt den fardigstallda empirin.

For att intervjutillfallena skulle ge sa mycket information som mojligt valde vi att arbeta
utifran en fran borjan fardigstalld intervjumanual®. Den bestod av 6vergripande fragor, detta
for att inte lasa respondenterna med allt for specificerade fragor, utan istéllet lata dem prata
Oppet om studiens omraden. Manualen gor att samtliga intervjuer beror de fragor som enligt
intervjuaren &r vitala, samt att alla intervjuerna berér samma omraden. Detta kan liknas vid
det som Kvale (1997) kallar den kvalitativa forskningsintervjun. Vi valde att ta bort fasta
svarsalternativ som ja och nej da vi ansag att det kunde forhindra att vi erholl den utforliga
informationen vi 6nskade. Vi har valt anvanda samma intervjumanual till bade revisorer och
experter, da vi vill jamfora deras svar.

Fragorna skickades till respondenterna i férvdg da vi ansag att detta bidrog till att oklarheter
kunde redas ut innan intervjuerna genomfordes. Andra fordelar var att vi var sékra pa att vi
kom till rétt person, som hade kunskapen och erfarenheten att svara pa vara fragor. Samtidigt
kan det ha varit en nackdel da det kan ha begransat intervjun och 6ppenheten. En nackdel kan
vara att respondenten fatt tid att forbereda sig och darav inte svarar lika spontant. Da vi i den
hér studien inte sker spontana svar utan mer vélgrundade svar anser vi detta snarare vara en
fordel. Dessutom anser vi att da den avsatta tiden for intervjuerna inte var sa lang samt att ett
antal respondenter &ven dnskade detta, var detta alternativ att foredra.

Vi har valt att transkribera intervjuerna, det vill saga 6verfora dem fran tal till skrift. Det tog
tid, men vi ansag att det var det basta séttet att korrekt aterge respondenternas svar. Efter att
intervjuerna sammanstéllts skickades de ut till den berérda respondenten fér kontroll,
eventuella korrigeringar eller tilldgg. For att starka uppsatsens tillforlitlighet ytterligare har vi
forsakrat oss om att vi fatt aterkomma om det skulle forekomma oklarheter gallande den
insamlade empirin.

Varje intervju har tagit ungeféar en timme att genomfdra. Nagra har pa grund av tidsbrist hos
respondenterna varit kortare, vilket kan ha medfort att vi inte har fatt lika djup information. Vi
har infor varje intervju fragat om respondenten ér tillfreds med att vi spelar in. Vi har fatt
tillatelse att spela samtliga intervjuer utom en. Detta kan ha bidragit till brister i materialet pa
sd satt att vi inte hunnit skriva ned allt som sagts. Vi var dock tva som férde anteckningar
medan den tredje intervjuade. Dagen déarpa skrev vi rent intervjun och skickade den till
respondenten vilken hade mojlighet att kontrollera att vi uppfattat allt ratt. Pa detta satt tror vi
att empirins tillforlitlighet stérkts. Risken finns naturligtvis alltid att respondenten forskénat
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eller eventuellt farit med osanning, men det ar svart att avgora i alla lagen. Vi anser dock att
vi sa langt det ar mojligt har forsakrat oss om att vi har erhallit riktig information.

2.6 Sanningskriterier

Da var uppsats ar en kvalitativ studie bedomer vi dess sanningskriterier utifran giltighet,
overforbarhet samt intersubjektivitet.

2.6.1 Giltighet

Giltighet innebér att studien innehaller tillrackligt mycket information for att ytterligare en
intervju inte skulle tillfora nagon mer kunskap. Vid uppnadd giltighet innebér det att studien
omfattar alla fenomen som krévs for att tdcka problemet (Johansson-Lindfors, 1993).

Vi ska undersoka eventuella effekter vid inforandet av den nya regleringen. Det &r nast intill
omdjligt att uppna total giltighet, da det skulle krava langt fler intervjuer an vad som ryms
inom ramen for denna uppsats. Vi tror dock att vi genom vara sju intervjuer med fem olika
revisionshyraer, erhaller tillrackligt mycket information for att dra slutsatser om hur
situationen ser ut idag.

2.6.2 Overforbarhet

Overforbarhet & “moéjligheten att applicera utvecklade teorier p& nya situationer”
(Johansson — Lindfors, 1993, s. 169). Saledes ar Overforbarhet mojligheten att tillampa
studien i andra situationer &n den specifikt undersokta

Var studie med dess teorier kan med all sannolikhet anvandas fér liknande studier i andra
lander som infort dessa rekommendationer vid samma tidpunkt som Sverige. De
revisionsbyraer vi har intervjuat har stora globala foretag som kunder, sa det ar troligt att
dessa problem dyker upp i fler lander.

2.6.3 Intersubjektivitet

Intersubjektivitetskriteriet innebdr att de slutsatser som forskare kommit fram till blir
godkanda av dem som blivit intervjuade, men &ven av utomstaende bedémare (Johansson-
Lindfors, 1993).

Vi har forsokt att uppna intersubjektivitet genom att transkribera den genomférda intervjun
for att sedan skicka den till respektive respondent, dar de fatt mojlighet att kritisk granska var
tolkning av intervjun.

2.7 Kallkritik

For att inhdmta bra kunskap kravs det att de anvanda informationskallorna &r tillforlitliga,
akta och relevanta. Innan man forlitar sig pa en kéalla bér begrepp som oberoende, objektivitet
och opartiskhet tas i beaktande (Lundahl, Skérvad, 2000).

Da det finns en risk att information ar vinklad eller ofullstandig ar det viktigt att ha ett kritiskt
forhallningssétt till all form av data, primar- likval som sekundardata. Det kan till exempel
finnas en risk att den som intervjuas vill framstélla sig sjalv eller sitt foretag i battre dager och
darfor inte svarar helt sanningsenligt. Nar det géller litteratur, som ar sekundérdata, &r det
viktigt att ta i beaktning att det inte alltid exakt framgar hur denna information samlats in och
for vilket syfte (Bjorklund, Paulsson, 2003).



Det handlar hela tiden om en bedémningsfraga fran var sida. Dock har vi for avsikt att vid
sokandet av information i sa stor utstrackning det ar mojligt forsokt ga tillbaka till
ursprungskallan. Detta hoppas vi ska minska risken for feltolkningar och missuppfattningar
som kan uppsta vid omskrivningar.

En del av det material vi kommer att anvanda oss av ar skrivet pa engelska. Detta kan
innebéra en risk i form av missuppfattningar och oversattningsfel. Hur detta kommer att
paverka uppsatsen ar svart att avgora, men vi har tillsammans diskuterat de oklarheter vi
funnit i materialet for att minimera denna risk.

2.8 Analysmetod

| den hér uppsatsen har vi samlat in kvalitativa data som sedan sammanstéllts och analyserats
for att dra slutsatser som ska svara pa fragstallningen. Enligt Jacobsen (2002) ror sig analys av
kvalitativa data om tre ting. Forsta ska de data som samlats in for forskningen beskrivas
grundligt och detaljerat. Detta sker genom att registrera situationer, intervjuer och samtal
noggrant och det kallas tjocka beskrivningar, de ar rika pa detaljer, analyser och variationer
(Geertz, 1993). Nasta steg i analysen blir att systematisera och kategorisera de kvalitativa
data som samlats in och registrerats. Den har systematiseringen ar nddvandig for att kunna
formedla vad vi funnit, da de tjocka beskrivningarna i det forsta laget ar allt for omfattande.
Da detta ar gjort kan tolkningen av data inledas, vilket innebar att man letar efter meningar,
orsaker och forsoker generalisera. Det &r i det har skedet de mer dolda, men mest intressanta,
forhallandena kan belysas. Fordelen med en kvalitativ ansats ar att vi kan planera, genomfora
ett antal intervjuer och analysera dem, for att sedan aterga till planering, forandra upplaggen
och genomfdra nya observationer eller intervjuer (Jacobsen, 2002). lan Dey i Jacobsen (2002)
beskriver den hér analysprocessen som en stigande spiral (Jacobsen, 2002).

I den hér studien har vi samlat in data kvalitativt genom intervjuer som sedan transkriberats
for att sa detaljerat som mojligt beskriva vara data. Dessa sju transkriberingar utgor saledes
uppsatsens tjocka beskrivningar. Darefter har vi plockat ut det mest vésentliga fran varje
intervju och placerat detta under respektive huvudrubrik i empirin, som bestar av sex
delkapitel. Detta for att forenkla den information som finns i uppsatsens tjocka beskrivningar
och fa en Gverblick av informationen. Déarefter har vi borjat tolka vara data genom att
analysera och forsoka se vad som blivit direkt sagt eller gjort samt kopplat detta till den
teoretiska referensramen. Da vi borjat var analys har vi samtidigt gatt tillbaka till den
teoretiska referensramen och gjort en del forédndringar samt bearbetat uppsatsen
inledningskapitel. Detta darfor att vi hela tiden erhaller ny kunskap kring uppsatsen
problemomraden och nya idéer uppkommer som vidare format uppsatsen under arbetets gang.
Pa sa satt ser vi var analysprocess som en stigande spiral, da vi standigt har rért oss fram och
tillbaka i uppsatsens faser.

| var teoretiska referensram har vi anvéant av oss av forhallandevis manga amerikanska
vetenskapliga artiklar. IFRS 3 med medfoljande andringar i IAS 36 och IAS 38 ar sa pass nytt
darav ar det svart att an sa lange tydligt se eventuella effekter pa redovisningen. Eftersom
reglerna i hog grad paminner om SFAS 141 och SFAS 142 i det amerikanska regelverket sa
ansag vi det vara av intresse att undersoka vilka eventuella effekter motsvarande amerikanska
regler fatt pa den amerikanska redovisningen. Vid analys av respondenternas svar kan vi
sedan se vilka tendenserna i Sverige &r, for att pa satt kunna pavisa eventuella skillnader och
likheter, mot den amerikanska redovisningen, i var analys.
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3. Teoretisk referensram

| féljande kapitel redogdrs for de teorier som anses vara relevanta fér problemstéllningen.
Kapitlet inleds med att beskriva den amerikanska normbildningen och tva standarder utgivna
av FASB; SFAS 141 & 142. Sedan redogors for IASB:s standarder om foretagsforvarv; IFRS
3, nedskrivning; IAS 36 och immateriella tillgangar; 1AS 38. Dessutom tas de skillnader upp
som inforandet av dessa regler inneburit for vardering och identifiering av goodwill och
immateriella tillgangar. Kapitlet avslutas med att behandla resultatplanering samt
redovisningens kvalitativa egenskaper.

3.1 Amerikansk normbildning

Internationellt finns manga aktorer som haft och har ett stort inflytande pa redovisningens
normer. Flera av de tyngsta aktdrerna harstammar fran USA, detta beror bland annat pa att
den amerikanska ekonomin med globala jatteforetag ger en sarskild tyngd och auktoritet at de
redovisningsnormer som tilldmpas dé&r. NYSE, anses vara navet i marknadsekonomin och
manga av de redovisningsnormer som ingar i US GAAP, utgor samtidigt ett krav for
registrering pa NYSE. Andra orsaker till den amerikanska dominansen &r att aktorerna dar har
haft storre finansiella resurser an andra lander i till exempel Europa. Kontakten mellan
forskning och profession &r av en helt annan omfattning an i Europa, vilket bidragit till att de
amerikanska normerna haller hogre teoretisk kvalitet.

FASB dr den mest inflytelserika organisationen i branschen och utgivare av regelsamlingen
SFAS. SFAS é&r en detaljerad regelsamling och ticker alla viktiga omraden inom
externredovisning. FASB strévar efter att vara en professionell och oberoende organisation
som samtidigt visar den Oppenhet och det fortroende som finns i den amerikanska
redovisningskulturen (Nilsson, 2005). I kommande delkapitel kommer SFAS 141 och 142
beskrivas ytterligare da dessa rekommendationer ligger till grund for den nya reglering som
inférdes i EU 1 januari 2005 (Jansson, Nilsson, 2004).

3.1.1 SFAS 141 och 142

Den 1 januari 2002 infordes tva stycken komplicerade standarder; SFAS 141, Business
Combinations, vilken reglerar rorelseférvarv och SFAS 142, Goodwill and Other Intangible
Assets, vilken reglerar goodwill och andra immateriella tillgangar (Huefner & Largay, 2004).
De nya rekommendationerna skapade stor debatt i USA nar de inférdes. Detta pa grund av att
reglerna for goodwill andrades helt och tillgangar inte langre fick skrivas av. Istallet ska ett sa
kallat nedskrivningstest utforas arligen for att utrona en eventuell vardenedgang. Om
marknadsvardet pa tillgangen goodwill understiger det bokforda vardet ska en nedskrivning
ske, forutsatt att inga andra Gvervarden kompenserar for vardenedgangen (Rankin, 2001).
SFAS 141 arbetades fram for att oka jamforbarheten mellan finansiella rapporter, da flera
olika metoder tidigare anvéandes vid redovisning av foretagsforvarv. Ytterligare en anledning
var att anvandare efterfragade battre information om immateriella tillgangar, da de ar en
véaxande andel av tillgangarna vid foretagsforvarv. Huvuddragen i rekommendationen &r att
endast forvarvsmetoden® ar tillaten och att fler immateriella tillgangar ska identifieras och
separeras fran goodwill. Syftet ar att de finansiella rapporterna ska spegla den ekonomiskt
riktiga bilden pa ett battre satt och att jamforbarheten ska dka da endast en metod nu anvéands
(SFAS 141, 2001).

® Enligt forvarvsmetoden betraktas ett foretags forvérv av ett dotterforetag som en transaktion varigenom
moderforetaget indirekt forvarvar dotterforetagets tillgangar och dvertar dess skulder och ansvarsférbindelser
(Ernst & Young, 2004, s.4).
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Bakgrunden till att SFAS 142 arbetades fram var att battre information om immateriella
tillgangar efterfragades da de Okat bade i storlek och betydelse hos foretagen (SFAS 142,
2001). Upplysningskraven kring de immateriella tillgangarna var eftersatta, och det ansags i
USA att goodwillavskrivningarna saknade betydelse vid finansiell analys (Rankin, 2001). Vid
inforande av SFAS 142 uppstod stora fordndringar vad géller redovisningen av goodwill och
andra immateriella tillgangar. Rekommendationen ger en mer samlad bild av goodwill, vilket
avspeglas i den nya redovisningen for goodwill. Skillnaden &r att goodwill inte l&ngre anses
ha en begransad livslangd, och ska saledes ej skrivas av pa ett bestamt antal ar. Goodwill och
immateriella tillgangar med obestamd livslangd ska istéllet arligen testas for nedskrivning.
Rekommendationen beskriver vidare hur nedskrivningstestet ska ga till och det sker genom en
tva-stegsprocess. Processen borjar med en uppskattning av vardet och i det forsta steget utreds
om det finns potential nedskrivning. | steg tva bestdms vérdet av nedskrivningen om nagon
sadan behovs. Syftet med rekommendationen &r att ytterligare forbattra de finansiella
rapporterna genom att goodwill och andra immateriella tillgangar battre kommer att reflektera
den ekonomiska bilden av tillgangarna. Anvandarna av finansiella rapporterna kommer da
lattare kunna beddma foretagets framtida vinster och kassafloden (SFAS 142, 2001).

3.1.2 Den nya regleringens effekter i USA

Massoud och Raiborn (2003) menar att syftet med SFAS 141 och SFAS 142 var att
redovisningen skulle bli mer transparant och darmed ge investerarna en battre forstaelse av
foretagets sanna viarde. Aven Morehrle & Reynolds-Moehrke (2001) menar att den nya
regleringen kommer att tillhandahalla en mer transparant redovisning. En nedskrivning av
goodwill kan signalera en nedgang for foretaget som anvandarna inte hade kunnat se om inte
foretagen var tvungna att upplysa om den. Tidigare slogs goodwillen ofta samman med andra
immateriella tillgangar och det var svart for anvandarna att se exakt hur mycket goodwill ett
foretag hade menar samma forfattare.

Reason (2003) menar att innan SFAS 141 och SFAS 142 infordes kunde foretag i hdgre grad
genomfora vérderingar utan extern hjalp. Nedskrivningstesten har gett en mer oséker och
volatil behandling av goodwill, &n vad de tidigare planenliga avskrivningarna gjorde. Han
anser vidare att detta &r en anledning for foretag att anlita professionell varderingshjélp. Efter
regelforandringen betalar foretagen i allt storre utstrdckning for professionell varderingshjalp
for att undvika ovéntade forandringar i posterna. Corporate finance (2004) menar att den nya
regleringen ar komplicerad och fdretagsledningen maste ofta ta hjalp av specialister vid
sarskiljning och vardering av immateriella tillgangar.

De arliga nedskrivningstesten har potential att bli en kostsam och tidskravande process for
foretagen. Goodwill som tidigare skrivits av pa en langre period kommer nu till viss del att
hanforas till olika immateriella tillgangar med kort ekonomisk livslangd, vilket kan fa en
negativ effekt pa vinst per aktie (Corporate Finance, 2004). Samma forfattare menar vidare att
enligt den nya regleringen kan immateriella tillgangar ges statusen obestamd livslangd, men
papekar att det i praktiken &r valdigt fa tillgangar som far den statusen.

3.2 IFRS 3 - Rorelseforvarv

3.2.1 Bakgrund

Varen 2004 publicerade IASB en ny standard for redovisning av foretagsforvarv; IFRS 3
Rorelseforvarv. Det som skiljer den nya standarden fran den tidigare 1AS 22 och RR 1:00 ar
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framst att goodwill nu ska varderas arligen eller sa ofta det bedoms nddvandigt. Detta regleras
i IAS 36 Nedskrivningar. Generellt staller IFRS hogre krav pa identifiering av forvarvade
tillgangar och de immateriella tillgdngarna maste avskiljas fran goodwill, vilket regleras i IAS
38. Implementeringen av IFRS 3 har inneburit en rad fordndringar och nedan kommer
huvuddragen for dessa redogoras (Deloitte, 2004).

Den sa kallade poolningsmetoden &r inte langre tilliten och den metod som nu alltid ska
anvandas vid foretagsforvarv ar forvarvsmetoden. Alla identifierbara tillgangar, skulder och
ansvarsforbindelser ska redovisas till dess verkliga véarde av det forvarvande foretaget
(Deloitte 2004). Vidare kraver IFRS 3 att tillgangar ska identifieras och hanforas till separata
poster sa langt som mdjligt och inte langre ligga kvar som en del av goodwill. Posten
goodwill i balansrakningen ska arligen, eller oftare om det anses vara nodvandigt, provas
enligt IAS 36 och nedskrivning sker om redovisat varde ar hogre &n atervinningsvardet.
Negativ goodwill” férsvinner och ska omedelbart redovisas som en intakt i resultatrakningen
(Ernst & Young, 2004). Jamfort med tidigare regler och praxis i Sverige har
upplysningskraven ¢kat avsevart, vilket innebar en stérre arbetsborda for bade foretagen och
revisorerna (Deloitte, 2004).

Foretagen kan valja att antingen tillampa de nya reglerna retroaktivt, vilket &r huvudregeln,
det vill sdga att de aven tillampar reglerna pa forvarv som har skett fore den 1 januari 2004,
eller anvéanda sig av undantaget om koncernredovisning i enlighet med IFRS 1 (Ernst &
Young, 2004). Vid retroaktiv tillampning galler dven att de omarbetade versionerna av IAS 36
och IAS 38 ska anvandas. Retroaktiv tillampning av IFRS 3 &r komplicerad och kan i vissa
fall vara omajligt, det galler framfor allt aldre foretagsforvarv da historisk information fordras
(Deloitte, 2004).

3.2.2 Goodwill

Goodwill &r ett dvervarde som uppkommer vid ett foretagsforvarv om skillnaden mellan
aktiernas anskaffningsvarde och de identifierade nettotillgangarnas verkliga varde ar positivt
(Ernst & Young, 2004). Goodwill bestar endast av det 6vervarde vilket ej kan hanforas till
specifika tillgangar och ska redovisas som en tillgang i balansrakningen vid
forvérvstidpunkten (Deloitte, 2004). Enligt IFRS 3 (2004) kan goodwill ses som en betalning
for framtida ekonomiska fordelar vilka varken gar att identifiera enskilt eller redovisa separat.
Den goodwill som uppkommer vid ett rorelseforvarv ska inte skrivas av. Forvérvaren ska
minst en gang per ar goéra en provning av posten enligt reglerna i 1AS 36 (2004). Prévningen
ska ske oftare om det finns indikationer pa att ett nedskrivningsbehov kan foreligga (IFRS 3,
2004).

Upplysningskraven i de finansiella rapporterna ar omfattande vad géller goodwill. Detta for
att anvandarna lattare ska kunna beddéma forandringar i det redovisade vardet for goodwill
under perioden. Foretagen &r tvungna att bland annat upplysa anvandarna om nedskrivningar
som redovisas under perioden i enlighet med IAS 36 (2004) samt bruttovdarde och
ackumulerade nedskrivningar vid periodens borjan och slut. Goodwill som uppkommit vid
forvarv tidigare an 1 mars 2004 ska fran och med det rakenskapsar som borjar den 31 mars
2004 eller tidigare upphdra att skrivas av. Vidare ska foretaget prova om nedskrivningsbehov
foreligger i enlighet med 1AS 36 (IFRS 3, 2004).

" Negativ goodwill innebér att de forvarvade nettotillgingarnas varde dverstiger aktiernas anskaffningsvarde
(Ernst & Young, 2004).
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3.3 IAS 36 — Nedskrivningar

3.3.1 Bakgrund

Den 1 januari 2002 infordes Redovisningsradets rekommendation RR 17 for finansiella
rapporter. Inforandet innebar att Sverige fick en mer omfattande och tydligare reglering av
nar nedskrivningar ska goras och hur sjélva nedskrivningsbeloppet skulle faststéllas. RR 17
var, férutom nagra fa undantag, en oversattning av den IAS 36 Nedskrivningar som géllde
innan IFRS 3 infordes. | och med inférandet RR 17 fick vi i Sverige en internationell syn pa
nedskrivningar (Pettersson, 2005).

I samband med att IASB i mars 2004 publicerade IFRS 3 uppdaterades aven IAS 36,
Nedskrivningar. Den omarbetade standarden, ersatte IAS 36 Nedskrivningar fran 1998.
Redovisningsradets rekommendationer har inte uppdaterats och detta innebar att RR 17 och
den omarbetade IAS 36 nu kommer att skilja sig at (Pettersson, 2005). IAS 36 skall tillampas
vid forvarv av goodwill och immateriella tillgangar i rorelseforvarv (IAS 36). "Syftet med
standarden &r att beskriva de metoder som ett foretag skall anvanda for att sékerstélla att
dess tillgangar inte redovisas till ett hogre varde &n atervinningsvérdet™ (1AS 36:1, 2004).
Om det redovisade vardet Overstiger nuvérdet av det inbetalningsoverskott som tillgangen
forvéntas ge upphov till antingen genom anvandning i verksamheten eller genom att saljas,
innebar det att en tillgang redovisas till ett for hogt varde (IAS 36, 2004).

3.3.2 Nedskrivningstest

IAS 36 behandlar nar nedskrivningar av tillgangar ska ske och hur nedskrivningsbeloppet ska
faststéllas (Ernst & Young, 2005). | samband med att uppdateringen av IAS 36 infordes har
reglerna for hur ett nedskrivningstest av goodwill och immateriella tillgangar andrats. En
ytterligare andring som den uppdaterade 1AS 36 for med sig ar ett forbud mot att aterfora
tidigare gjorda nedskrivningar (Deloitte, 2004). Idag stélls ocksa betydligt fler krav pa
redovisning av tillaggupplysningar, vilket kommer att ge anvandarna mycket béattre underlag
for att bedéma huruvida foretaget gjort de nedskrivningar som anses nddvéndiga (Pettersson,
2005). IAS 36 skall tillampas vid redovisning av nedskrivning av alla typer av tillgangar utom
de som omfattas av andra standarder med specifika krav. Undantaget fran 1AS 36 ar bland
andra Varulager, Entreprenadavtal, Inkomstskatter, Forvaltningshastigheter (IAS 36, 2004).

Ett foretag ska vid varje bokslutstillfalle undersoka om det féreligger en indikation pa att
foretagets tillgangar har minskat i varde. Om det skulle visa sig att sa ar fallet ska tillgangens
&tervinningsvarde® beraknas. Ibland kan det vara svart att urskilja ett framtida kassfléde fran
en enskild tillgang, da den i sin tur kan vara del av till exempel en storre process. Skulle det
inte ga att faststalla atervinningsvardet for tillgangen, sa beraknas istallet atervinningsvardet
for den kassagenererande enhet” till vilken tillgdngen hor (Ernst & Young, 2005).

Nar foretaget tar stallning till om det finns antydningar pa ett nedskrivningsbehov skall vissa
indikationer beaktas, saval externa som interna. Exempel pa interna indikatorer kan vara att
tillgangen &r tekniskt foraldrad eller skadad. Det kan ocksa handla om att den interna
rapporteringen ger en indikation om att en tillgang har lagre avkastning an forvantat.
Ytterligare exempel &r att betydande fordndringar &gt rum under perioden, exempelvis i form

& Atervinningsvardet definieras som det hogre av det verkliga vardet minus forsaljningskostnader for en tillgang
eller kassagenererande enhet och dess nyttjandevéarde (1AS 36:18, 2004).

° En kassagenererande enhet definieras som den minsta identifierbara grupp av tillgangar som vid en fortlépande
anvéandning ger upphov till kassafloden som i allt vasentligt & oberoende av kassafloden hanforligt till andra
tillgangar eller grupper av tillgangar (IAS 36:6, 2004).
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av omstruktureringar eller nedlaggningar, vilket negativt paverkar mojligheten att utnyttja
tillgangen for avsett andamal. Externa indikatorer kan bland annat vara att tillgangens
marknadsvarde har minskat betydande under perioden, pa grund av andra orsaker &n
tillgangens alder eller normala anvandning. Betydande forandringar har intraffat under
perioden, vilket inneb&r negativa effekter for foretaget i teknik, marknadsforutsattningar,
ekonomisk eller juridisk omgivning. Om tillgAngens redovisade varde'® ar hogre &n
atervinningsvardet ska nedskrivning ske till atervinningsvérdet. Nedskrivningen redovisas
som en kostnad i resultatrdkningen (1AS 36, 2004).

Den goodwill som uppkommer i samband med ett foretagsforvérv, ska enligt IAS 36 fordelas
pa kassagenererande enheter, exempelvis dotterforetag eller divisioner. For att kunna bedéma
om ett nedskrivningsbehov foreligger beraknas atervinningsvardet for den kassagenererande
enheten och jamfors med det redovisade vardet. Om det redovisade vardet pa den
kassagenererande enheten ar hogre an atervinningsvardet ska en nedskrivning genomforas
(Deloitte, 2004).

Nedskrivningsbehovet skall prévas minst en gang per ar for immateriella tillgangar, goodwill
fran foretagsforvarv inkluderat, som bedoms ha obegransad nyttjandeperiod och som darfor
inte ar foremal for avskrivning. Aven immateriella tillgdngar som &nnu inte ar firdiga att tas i
bruk ska genomga en arlig prévning. Prévningen av nedskrivningsbehovet ska ske oavsett om
det finns nagon indikation pa vardeminskning eller ej. Den kan utféras nar som helst under ett
rakenskapsar, villkoret ar dock att den i fortsattningen utfors vid samma tidpunkt varje ar
(IAS 36, 2004). Om det finns nagon indikation pa att en vardeminskning skett under aret ska
dock nedskrivningstestet ske oftare. En tidigare nedskrivning, goodwill undantaget, kan
aterforas om situationen som orsakade nedskrivningen har forandrats. Dock far inte det nya
vardet till foljd av en aterforing Gverstiga det ursprungliga vardet efter avskrivningar
(Deloitte, 2004).

3.3.3 Vardering
Bilaga A till IAS 36 innehaller tva kassaflodesmodeller for nuvardesberdkningar av

nyttjandevardet, “traditionell” metod och forvantade kassafléden. Komponenter vid berékning
av nuvardet:

en uppskattning av framtida kassafloden,

forvantningar om mojliga variationer i de framtida kassafloédena,

pengars tidsvérde, vilken representeras av riskfri ranta,

priset for att bara den osékerhet som finns i tillgangen, och

andra faktorer, vilka ibland ej gar att identifiera, som marknadsaktorer skulle ta
hénsyn till vid prissattning av de framtida kassflodena foretaget forvéantar sig att
erhalla fran tillgangen.

Oavsett vilken av dessa tva metoder som anvénds &r diskonteringsfaktorn viktig. Den skall
inte aterspegla risker for vilka kassaflodena redan blivit justerade, eftersom detta leder till
dubbelrdkning. Om inte diskonteringsfaktorn kan harledas fran marknadsdata maste
uppskattningen goras pa annat satt. Startpunkt for denna uppskattning kan vara foretagets
vagda genomsnittliga kapitalkostnad, foretagets marginella upplaningsranta eller andra
marknadsmassiga upplaningsrantor rantor. Dessa rantor maste dock justeras for risker

19 Redovisat vérde definieras som det belopp till vilket en tillgéng redovisas forsta gangen med avdrag for
ackumulerad avskrivning och ackumulerad nedskrivning pa tillgangen. (IAS 36:6, 2004)
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forknippade med den aktuella tillgdngen (IAS 36, 2004). Ett problem vid
kassaflodesvérdering som Arzac (2005) tar upp ar kansligheten for felaktiga bedémningar av
tillvaxt, vinst marginaler och diskonteringsranta. Sma felbedomningar kan fa valdigt stora
effekter pa tillgangens varde (Arzac, 2005).

3.4 Immateriella tillgangar

3.4.1 Bakgrund

I och med inférandet av IFRS 3 uppdaterades aven reglerna i IAS 38 Immateriella tillgangar.
Detta innebéar bland annat att fler immateriella tillgangar an vad som enligt tidigare regler och
praxis i Sverige, ska identifieras och redovisas sarskilt fran goodwill. Kundrelationer,
orderstockar, varumarken och serviceavtal ar alla exempel pa immateriella tillgangar som
IASB anser bor redovisas som separata tillgangar (Deloitte, 2004). Enligt Spillane (2004) &r
denna sarskiljning svar och det galler att definiera parametrarna for de olika immateriella
tillgangarnas, detta for att minska risken for dubbelrakning nar vardet uppskattas. Ytterligare
andringar som skett ar att immateriella tillgdngar med obestamd nyttjandeperiod inte langre
ska skrivas av. Dessa ska istéllet, i likhet med goodwill, prévas for eventuella
nedskrivningsbehov (Deloitte, 2004). Det finns vissa omraden dar 1AS 38 inte ska tillampas.
Detta galler immateriella tillgangar som ska redovisas enligt andra IAS/IFRS-standarder som
till exempel finansiella tillgangar definierade i IAS 39, Finansiella instrument och
Mineralréttigheter (IAS 38, 2004).

3.4.2 Definition

Definitionen pa en immateriell tillgang &r, enligt 1AS 38, en identifierbar icke-monetar
tillgang utan fysisk form. For att en tillgdng ska klassas som en immateriell tillgang, och
darmed fa tas upp i balansrakningen, maste ett antal kriterier vara uppfyllda (IAS 38, 2004):

e Tillgangen ska vara identifierbar. En tillgang &r identifierbar om den ar avskiljbar eller
uppkommer ur avtalsenliga eller andra juridiska réttigheter.

e Tillgangen ska kontrolleras av foretaget.

e Tillgangen ska forvantas generera framtida ekonomiska fordelar. Dartill ska det
verkliga vardet kunna beréaknas pa ett tillforlitligt satt.

Standarden kraver att en immateriell tillgang redovisas i balansrdkningen endast om ovan
namnda kriterier ar uppfyllda. Om ett av dessa kriterier inte &r infriade ska saledes utgifterna
for tillgangen istéllet kostnadsforas direkt, och saledes ej tas upp som en immateriell tillgang i
balansrédkningen (1AS 38, 2004).

Internt upparbetad goodwill ska inte under nagra forhallanden redovisas som en immateriell
tillgang. Inte heller internt genererade varumarken, publiceringsrattigheter, kundregister och
liknande nyttigheter. Utgifter for utveckling ska redovisas som en immateriell tillgang under
forutséttning att vissa kriterier &r uppfyllda. Regeln nér det géller forskning &r att utgifterna
ska kostnadsforas i takt med att de uppstar och darmed inte redovisas som immateriella
tillgangar (Ernst & Young, 2005).

3.4.3 Vardering av immateriella tillgangar som del av ett foretagsforvarv

Det finns ett flertal modeller for att uppskatta det verkliga vardet pa immateriella tillgangar.
Vid en narmare studie av likheter och olikheter mellan dessa modeller gar det att dela upp
dem i tre olika huvudangreppssétt. De tre angreppssatten &r kostnads-, marknads- och
inkomstangreppssattet. Det finns ingen vetenskaplig grund for uppdelningen, utan den baseras
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enbart pa likheterna mellan modellerna. Angreppssatten har sin utgangspunkt i olika
nationalekonomiska principer (Reilly, 1999).

Enligt IFRS 3 (2004) skall immateriella tillgangar vid foretagsforvarv varderas till dess
verkliga varde vid forvarvstidpunkten. Noterade priser pa en aktiv marknad ger enligt IAS 38
(2004) den basta uppskattningen pa en immaterielltillgangs verkliga varde, vilket aven Reilly
(1999) anser.

3.4.4 Marknadsangreppssattet

Tillvagagangssattet baseras pa nationalekonomiska principer om konkurrens och jamvikt.
Enligt dessa principer uppnas pa en fri och oreglerad marknad ett jamviktspris, vilket
representerar den immateriella tillgangens verkliga varde (Reilly, 1999).

Vid anvéandning av detta angreppsséatt utgar varderingen fran ett systematiskt ramverk. Man
soker efter data fran transaktioner med identiska tillgangar. Om tillgangen &r unik eller om det
inte salts nagon identisk tillgang tidigare sa sokes efter transaktioner med liknande tillgangar.
Finns det inte heller nagra transaktioner med sadana, maste nagot annat angreppssatt
anvandas. Finner man priserna pa identiska eller liknande immateriella tillgangar anvands de
sedan som bas for varderingen av den aktuella immateriella tillgangen (Reilly, 1999).

Angreppsséttet kraver att jamforelser gors mellan den aktuella immateriella tillgangen och
referenstillgangen. Viktiga jamforelser enligt Reilly (1999) ar:

Den inkomstgenererande kapaciteten

Vilka marknader de immateriella tillgangarna tillgodoser
Historisk och férvéantad avkastning

Alder och forvéntad livslangd

Tidpunkt for transaktionen

Grad av risk

Dessa faktorer analyseras separat och justeringar gors sedan for de skillnader som upptacks.
For att justeringarna ska bli riktiga kravs det att data materialet inte innehaller felaktiga
uppgifter (Reilly, 1999).

Angreppssattet har dock flera nackdelar och ar ofta svart att anvanda vid vardering av
immateriella tillgangar. Bland annat pa grund av att det finns lite offentlig data att tillga. Med
tiden, nér standarderna tillampats en tid, kommer kanske mangden tillganglig information att
oka (Spillane, 2004). Ytterliggare ett problem ar att immateriella tillgangar sallan saljs separat
utan som en del av ett foretag, och kopare och séljare véljer ofta att inte offentliggdra
transaktionsdata (Reilly, 1999). Enligt de nya reglerna okar dock kraven pa upplysningar
kring forvarv vilket gor att det med tiden kommer att finnas mer data tillganglig (Reilly,
1999).

Immateriella tillgangar lampade for vardering med marknadsangreppsséttet ar sadana vilka
ofta saljs separata, exempel &r licenser, réttigheter, flygrutter, hyreskontrakt med mera (Reilly,
1999).

3.4.5 Inkomstangreppssattet

Angreppssattet har sin grund i nationalekonomin, i detta fall &r det foérvantningar som &r
grundstenen. Vardet pa tillgangen ar lika med nuvardet av de forvantade inkomster den
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immateriella tillgdngen kommer att generera i framtiden. Inom angreppssattet finns det ett
flertal olika definitioner av inkomst, de vanligaste &r; nettoinkomst efter skatt, nettoinkomst
fore skatt, operativ nettoinkomst, operativt kassafléde och nettokassafldde.(Reilly, 1999)

En viktig del i angreppsséttet ar att valja diskonteringsranta, da den har stor inverkan pa
nuvardet. Diskonteringsrédntan skall ta hansyn till alternativkostnaden for kapital, pengars
tidsvarde, investeringens risk, specifika forhallanden samt vilken typ av kapital som anvénds
vid investeringen. Diskonteringsrantan ar beroende av om det ar enbart riskkapital, lanat
kapital eller bada tva (Reilly, 1999).

Oavsett hur inkomst &r definierad dr det viktigt att vérderingen endast tar hansyn till
inkomster som ar direkt relaterade till den immateriella tillgangen i fraga. Inkomststrommarna
ska darmed inte inkludera inkomster fran (Reilly, 1999):

e andra immateriella tillgangar an den aktuella.

e den Ovriga affarsverksamheten i vilken den immateriella tillgangen verkar, savida
inte avgift for den immateriella tillgangen kan tas ut mot denna affarsverksamhet sa
att inkomsten allokeras rétt.

o materiella tillgangar vilka anvands i produktionen av den immateriella tillgangens
inkomst, sdvida inte de gar att ta ut en avgift fran den immateriella tillgangens
inkomst till den materiella tillgangen for att pa sa vis allokera inkomsterna korrekt.

| inkomstangreppssattet kan inkomst hérledas pa tva olika satt, antingen genom 6kade vinster
eller minskade kostnader. Ur vérderingsperspektiv spelar det ingen roll om det rér sig om
okade vinster eller lagre kostnader (Reilly, 1999). Vissa immateriella tillgangar ar lampliga att
vardera utifran detta angreppssatt. Sadana tillgangar kan vara kund- eller kontraktsrelaterade
tillgangar, patent, varumarken med mera (Reilly, 1999).

Vid anvandandet av angreppssattet ar det viktigt att faststdlla den forvantade aterstaende
livslangden for den immateriella tillgangen. Detta da en felbedémning pa nagra ar kan fa stor
effekt pa det forvantade nuvardet. Ytterliggare problem med angreppsséttet ar dubbelrékning
av inkomster samt feloedémningar om den framtida utvecklingen for tillgangen vilket kan fa
stora effekter for tillgangens varde (Reilly, 1999).

3.4.6 Kostnadsangreppssattet

Detta angreppssétt anses vara det minst lampade av dessa tre for att vardera en immateriell
tillgang, detta da vardet den ger inte anses vara en bra indikation pa det verkliga vardet. |
vissa varderingssituationer ar det dock det enda alternativet som finns att tillga. Ett exempel
pa detta kan vara internt utvecklad mjukvara till datorer, vilken ar unik och ingen narliggande
tillgang finns att jamfora med pa marknaden (Anderson, 2004).

Angreppssattet baseras pa nationalekonomiska principer om nytta, substitution och
jamviktspriser. Det finns flera olika metoder inom detta angreppssétt vilka definierar
kostnaden olika, de vanligaste definitionerna & dock reproduktionskostnad,
ersattningskostnad, skapandekostnad och aterskapandekostnad. De ar sma men viktiga
skillnader mellan dessa definitioner. Reproduktionskostnad syftar till att skapa en exakt kopia
av tillgangen i fraga. Ersattningskostnaden &r kostnaden for att en immateriell tillgdng som
ger samma nytta, den kan dock vara valdigt annorlunda i utférande (Reilly, 1999).
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3.5 Resultatplanering

Under 1990-talet métte manga foretagsledningar en extrem press att uppna mal satta for
intakter och att nd analytikers intaktsberdkningar for deras foretag. Som en reaktion pa detta
borjade en del chefer att anvénda sig av aggressiv och &ven vilseledande finansiella
rapporteringsmetoder (Sevin & Schroeder, 2005). Det finns saledes tillfallen da ledningen i ett
foretag vill agera i egenintresse for att visa ett battre eller sdmre resultat an det ekonomiskt
riktiga. Den har manipulationen av redovisningen kan ga till sa att féretagen “lanar inkomst
fran framtiden”. Antingen Okas forsaljningen eller minskas kostnaderna och bada dessa
atgarder leder till att resultatet blir hogre. Det andra alternativet ar att de “sparar inkomst for
framtiden” och da reduceras dagens intikter genom att forsaljningen minskas eller
kostnaderna okas. Bada dessa atgarder leder till att resultatet blir lagre.

Ledningens motivation for att ”Iana fran framtiden” ar forhallandevis sjalvklar. De vill visa att
foretagen &r mer vinstgivande an det egentligen &r. Att ”spara inkomst for framtiden” kan till
exempel vara motiverat fran ledningens sida da deras bonussystem ar baserat pd framtida
vinster. Ytterligare ett exempel &r att en ny ledning skriver av mycket kostnader och hanfor
den lagre inkomsten eller till och med forlusten till den tidigare foretagsledningen. Detta
genererar i sin tur mer framtida inkomster for den nya ledningen som de kommer att fa
fordelar av (Penman, 2003).

3.5.1 Big bath

En extrem version av resultatplanering kallas “taking a big bath”. Big bath innebér till
exempel en manipulering av ett foretags inkomstredovisning for att fa daliga resultat att se &an
samre ut. Ett annat exempel pa big bath ar nar ett foretag bestammer sig for att ta alla
kostnader pa en gang genom att skriva ner en tillgang som tappat en del av sitt vérde
(Canadian Business, 2004). Big bath tillampas oftast ett ar da foretaget gor forluster eller
uppvisar lagre vinster an tidigare. Detta ar ett sétt for foretaget att pa konstgjord vag kunna
oka eller utjamna nasta ars intakter (Schmitt, Henry, 2001). Efter varje tankbar kostnad ar
tagen, ser den efterfoljande rapporteringsperioden ypperlig ut i jamforelse med den tidigare,
oavsett om nagon bakomliggande operativ forbattring egentligen har intraffat. (Canadian
Business, 2004).

3.5.2 Foretagsledningens incitament for resultatplanering i USA

I juni 2001 forkunnades SFAS 142 och regleringen infordes sedan 1 januari 2002. Det har nu
gatt ett par ar sedan inférandet vilket gor att det nu ar mojligt att tydligare se vilka effekter pa
redovisningen den nya regleringen fatt i USA.

Enligt Maasoud & Raiborn (2003) ar SFAS 142 utformad pa ett sadant satt att den lamnar ett
stort utrymme for subjektiva beddémningar. Da finns det risk for olika former av
resultatplanering, dar foretagsledningen agerar i syfte for egen vinning. Efter att FASB
forkunnat den nya regleringen gallande goodwill var det ocksa manga foretag som skyndade
sig att skriva ned sin goodwill, for att pa sa satt skaffa sig fordelar infor den kommande
regelandringen. Deras nedskrivningar kom att halla framtida nedskrivningar borta fran vinster
fran den ovriga verksamheten och foretagen var redo for en ny start. De arliga
nedskrivningstesten ar en process som ger foretagsledningen manga kritiska beslut att brottas
med. Tyvarr, finns det indikationer pa att foretag har valt tidpunkt for nedskrivning efter vad
som passar foretagets radande resultat (Massoud & Raiborn, 2003).

Jordan och Clark (2004) undersokte paverkan av SFAS 142 pa 100 stora foretag. Deras
undersokning visade att foretag genomforde resultatplanering i form av big bath under 2002.
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Vilket far medhall av Sevin & Schroder (2005) som i sin studie visade att det fanns ett
statistiskt sékerstéllt samband mellan inférandet av SFAS 142 och resultatplanering i form av
big bath.

Huefner och Largay (2004) forvantade sig omfattande nedskrivningar till foljd av inférandet
av SFAS 142. De genomforde en undersokning av de 100 amerikanska foretag som i slutet av
2001 redogjorde for de storsta goodwillposterna. Deras undersokning visade att forsta
kvartalet 2002 gjordes stora nedskrivningar, en tredjedel av de undersokta foretagen skrev av
30 % av sin goodwill vid dvergangen till de nya reglerna. Faktorer som enligt forfattarna med
all sé@kerhet bidragit till de stora nedskrivningarna &r bland annat att den amerikanska
ekonomin vid tiden for studien var pa nedgang. Andra faktorer som paverkade var
efterdyningar till den 11 septembers terrorattentat samt inte minst det stora antalet
redovisningsskandaler under 2001. Det ar dock viktigt att ha i atanke att hela 67 % av
foretagen inte hade nagra nedskrivningar alls under de tva forsta kvartalen 2002. Darmed blev
enligt forfattarna, i motsats till vad Sevin & Schroeder (2005) kom fram till, rédslan for
utspridd big bath orealiserad.

Enligt FASB:s reglering for goodwill och immateriella tillgangar &r det svart for investerare
och analytiker att bedoma ett foretags lonsamhet. Foretagsledningen kan helt plotsligt gora en
stor nedskrivning som investerarna har svart att forutse och de kan darmed bli vilseledda.
Investerarna maste lita pa att varje foretag verkligen nedskrivningstestar sin goodwillpost och
ser over sina immateriella tillgangar varje ar, och att varje nedskrivning redovisas som en
kostnad i resultatrékningen. Naturligtvis har den praktiska redovisningen kommit att falla
langt ifran teorin. Mer &n séllan forsenar foretag sina kostnader i hopp om att délja dem, for
att pa sa satt visa ett hogre resultat. Foretagsledningen kontrollerar nedskrivningstesten och
eventuella nedskrivningar mer &n vad som var tankt da reglerna utformades. Nér den nya
regleringen kom i USA var det manga foretag som “stadade rent sitt hus”. Efter det har manga
foretag gjort forvarv och saledes fatt nya goodwillposter som inte har kostnadsforts
regelbundet (Rosen, 2005).

3.6 Redovisningens kvalitativa egenskaper

De sa kallade kvalitativa egenskaper ar det som gor informationen i de finansiella rapporterna
anvéandbar for anvandarna. Begriplighet, relevans, tillforlitlighet och jamforbarhet &r de fyra
viktigaste kvalitativa egenskaperna (IASB: s forestéllningsram, 2001). Begriplighet innebér
kort att den information som finansiella rapporter innehaller ska vara latt for anvandaren att
forsta och ta till sig. Dock bor tillaggas att det inte gar att definiera en viss typ av redovisning
som begriplig eller obegriplig utan det beror pa anvandarens forkunskaper (Smith, 2000). For
att informationen i de finansiella rapporterna ska vara av varde maste den vara relevant for
anvandarna som beslutsunderlag. Om informationen paverkar anvandarnas beslut genom att
antingen underlatta bedémningen av intraffade, aktuella och framtida handelser eller genom
att bekrafta eller korrigera tidigare bedomningar kan den klassas som relevant. Informationens
relevans paverkas av dess karaktar och av dess vasentlighet. Om ett utelamnande eller en
felaktighet kan paverka de beslut som anvéandaren fattar pa basis av informationen sa kan den
klassas som vésentlig (IASB:s forestallningsram, 2001).

3.6.1 Tillforlitlighet

For att information ska vara anvandbar maste den vara tillforlitlig. Enligt IASB:s
forestallningsram (2001) &r informationen tillforlitlig om den inte innehaller nagra vésentliga
felaktigheter och inte ar vinklad, det vill saga ar neutral. Den ska ocksa pa ett korrekt satt
aterge det som gors gallande att den utvisar eller som rimligen kan antas att den utvisar.
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For att informationen ska vara tillforlitlig ska vissa krav vara uppfyllda. Dessa egenskaper ar
bland andra innebdrd och form, neutralitet, forsiktighet och fullstandighet. Innebérd och form
innebdr att om en transaktion eller en affarshandelse har en ekonomisk verklig innebérd som
skiljer sig fran dess juridiska form, sa ska den redovisas till den ekonomiska innebdrden, da
det ger den mest korrekta atergivningen av det redovisade handelserna (Smith, 2000).
Yiterligare ett kriterium som maste vara uppfyllt for att informationen ska anses vara
tillforlitlig ar att den ska vara neutral, vilket innebér att information inte far vara vinklad eller
forskonad. Informationen far inte vara anpassad for att ge den bild som ett foretag 6nskar visa
utat snarare an den de tror pa (Falkman, 2000).

Upprattande av finansiella rapporter &r ofta forknippade med osékerheter i form av bland
annat mojligheten att fa betalt for osakra fordringar och sannolik nyttjandeperiod for
anlaggningstillgangar. Osakerheten hanteras dels genom att det vid upprattandet av den
finansiella rapporten ges upplysningar om osékerhetens natur och omfattning samt genom
tillampning av forsiktighetsprincipen. 1 enlighet med forsiktighetsprincipen ska de
bedémningar som maste goras under osakerhet géras med viss forsiktighet. Detta innebar att
tillgangar och intékter inte ska overskattas och skulder och kostnader inte ska underskattas
(IASB: s forestéllningsram, 2001).

Fullstandighet innebdr att redovisningen skall omfatta en periods alla betydelsefulla
ekonomiska handelser samt alla vasentliga aspekter av foretagets ekonomiska tillstand vid
periodens slut (Smith, 2000). Om nagon information skulle utelamnas kan det medféra att
informationen blir felaktig eller vilseledande och darmed inte blir vare sig tillforlitlig eller
relevant (IASB:s forestéliningsram, 2001).

3.6.2 Jamforbarhet

Jamforbarhet innebér att redovisningsinformationen skall vara jamforbar bade mellan foretag
och Over tiden i ett och samma foretag. Lika handelser och tillstand skall redovisas pa samma
sétt, innebdrande att exempelvis intdkter och kostnader som representerar likadana héndelser
borde varderas till samma belopp i alla foretag (Smith, 2000). Manga organisationer anvander
olika redovisningsinformation, informationen blir dock mer anvéndbar om den &r jamforbar
med annan redovisningsinformation (Falkman, 2000). Efterlevnad av IAS samt information
om vilka redovisningsprinciper som anvands i foretaget medverkar till att uppna jamforbarhet
(IASB:s forestéallningsram, 2001). For att redovisningsinformationen skall bli jamforbar dver
tiden maste samma redovisningsmetoder anvandas konsekvent ar efter ar. For att
redovisningsinformationen ska utgora ett bra beslutsunderlag maste den vara jamforbar over
tiden. Det ar darfor valdigt viktigt att en upplysning ges nar ett byte av redovisningsmetod
sker. Om inte detta gors finns det inget underlag for jamforelse mellan organisationer.
(Falkman, 2000).

3.6.3 Rattvisande bild

Det finns ingen enhetlig bild av begreppet rattvisande bild, vilket har sin grund i de olika
redovisningstraditionerna. Enligt den kontinentala legalistiska traditionen, framforallt
foretradd av Tyskland, innebér en rattvisande bild att redovisningen skall uppréttas i enlighet
med lagar och rekommendationer. | den anglosaxiska traditionen, representerad av framfor
allt Storbritannien, ar synen nagot annorlunda. Har &r det tillatet att avvika fran lagar och
rekommendationer, om det anses vara en nddvéandighet for att avbilda verkligheten i féretagen
pa ett satt som betraktas som rattvisande (Smith, 2000). Enligt IASB: s forestallningsram
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(2001) sa kan de finansiella rapporter som ges de kvalitativa egenskaper som beskrivs dér och
som upprattas med tillampliga redovisningsstandarder vanligtvis uppfattas som att de ger en
rattvisande bild.

22



4. Empiri

| foljande kapitel redogors for de genomférda intervjuerna. FOrst presenteras respondenterna
kort, dar de delats upp pa revisorer och experter. Darefter sammanfattas deras svar under
respektive omrade som studien omfattar. Respondenterna presenteras med namn och byra i
delkapitel 4.1 och i efterféljande kapitel kommer de att vara anonyma. Empirin bygger pa
intervjumanualen™ och har delats upp i sex delkapitel. Respondenternas svar presenteras
enskilt da avsikten ar att kunna jamfora deras svar.

4.1 Presentation

4.1.1 Revisorer

Pernilla Rehnberg ar auktoriserad revisor och jobbar pa Deloitte i Goteborg. Pernilla har
jobbat inom branschen i 12 ar och hennes erfarenhet av IFRS 3 ar god da amnet diskuteras
valdigt mycket nu samt att hon jobbat med en del bolag som haller pa att ga over till IFRS.
Hennes kannedom om IAS 36 och IAS 38 ar god, da hon dven doktorerar i IFRS pa
Handelshogskolan i Goteborg.

Thomas Nilsson &r auktoriserad revisor och deldgare pa Ernst & Young och arbetar pa deras
Goteborgskontor. Han har jobbat i revisionsbranschen i 18 ar. Tomas har arbetat med IFRS
sedan mitten av 2003, men poangterar att omradet ar forhallandevis nytt. Hans kannedom
rorande 1AS 36 och IAS 38 &r enligt honom sjélv ganska bra.

Kristian Raa &r auktoriserad revisor och "Director” pa Ernst & Young i Goteborg. Kristian har
arbetat i branschen i 18 ar och jobbar med noterade bolag. Hans erfarenhet av IFRS har han
fatt genom att ga kurser och last regelverket, men han poangterar att den framsta inlarningen
har han fatt genom att praktiskt arbeta med fragorna. Kristians kainnedom om IAS 36 och IAS
38 ar god, men han anser sjalv att han kan langt ifran allt.

UIf Pettersson ar auktoriserad revisor och delagare i Ohrlings PriceWaterhouseCoopers och
har arbetat inom branschen i 21 ar. UIf &r stationerad i Stockholm och arbetar huvudsakligen
med fastighetsbolag, konsultbolag och vérdepappersférvaltande bolag. Hans erfarenhet av
IFRS har han fatt genom att jobba med ett par bolag som tillimpar regelverket. Ulfs
kannedom rérande 1AS 36 och IAS 38 ar inte lika god, men han har jobbat med fragorna och
deltagit i en del diskussioner.

4.1.2 Experter

Jan Hanner &r en fore detta revisor som sedan fyra ar tillbaka arbetar som redovisningsexpert.
Jan arbetar pad Ohrlings PriceWaterhouseCoopers och har arbetat i branschen i 24 &r. Han
jobbar i en stabsfunktion som hjalper bade klienter och kollegor med redovisningsfragor. Jan
har god kannedom om IFRS da han &r van att l6sa problem inom omradet och dven haller
kurser inom IFRS. Han har &ven stor kdnnedomen om IAS 36 och IAS 38.

Magnus Nilsson &r auktoriserad revisor och redovisningsexpert pa KPMG i Géteborg. Han ar
chef for en grupp som arbetar med kvalificerade redovisningsfragor och jobbar ungefar
femtio/femtio som redovisningsexpert respektive revisor. Magnus har arbetat i branschen

1 Se bilaga 1
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sedan 1989. Han har god kdnnedom om IFRS 3, IAS 36 och IAS 38 da det ar dessa som far
mest effekt for foretagen.

Par Ekengren ar chef for Lindebergs Grand Thornton Corporate Finance Department i
Stockholm. Han har jobbat inom revisionsbranschen i 21 ar. Par har arbetat med IFRS i
ungefar tva ar och framforallt med kassaflodesvarderingar inom IFRS och hans kannedom om
IAS 36 och IAS 38 &r god.

4.2 Overgripande redovisningsfragor

R1 sager att reglerna har blivit oerhdrt mycket mer komplexa, men &r positiv till 6vergangen
och tycker att den har fungerat bra. Vidare tycker R1 att debatten har blivit sned och det satts
alltfor mycket fokus pa det som inte fungerat bra. Redovisningen har paverkats enormt
mycket da den blivit mer transparent vilket gor det svarare att ggmma saker. Dessutom &r
regelverket annu inte homogent och det kommer att fungera dnnu béattre om ett par ar.
Revisorns roll har forandrats som sa att specialiseringen 6kar da samma krav som stalls pa
bolagen ocksa stélls pa oss revisorer, menar R1.

Enligt R2 sa har den nya regleringen kring foretagsforvarv bidragit med nytta till
redovisningen. R2 tror att det ar nyttigt framfor allt for foretagen att de faktiskt far stalla sig
fragor om vad det ar de vill at i det foretag de koper, da det tidigare inte stallts sa stora krav pa
de mjuka faktorer som forvarvats. Vidare tror R2 att foretagen far battre forutsattningar att
mota omvarlden och forklara styrkor och svagheter i ett forvéarv. Revisorns roll har inte
forandrats mer an att det stalls hogre krav pa dokumentationen i samband med forvarv. Men
da tillgdngarna maste borja delas upp mer nu sa paverkar det revisorernas arbete.

R3 tycker att redovisningen blivit battre och ar &ven positiv till internationaliseringen,
“kapitalet ar globalt och dad maste redovisningen ocksa vara det”. Gallande revisorns roll
menar R3 att det skiljer sig mellan de stora bolagen och de nagot mindre, i de riktigt stora
bolagen ar de ju lika duktiga pa redovisning som vi, i de nagot mindre ar vi kanske battre an
vad de ar och dér far vi en annan roll dar man da efterfragar vara rad och tolkningar av de
regler som finns”. Vidare anser R3 att revisorns roll har foérdandrats genom att det stalls helt
andra krav pa revisorn idag an jamfort med tidigare. Det &r inte langre majligt att vara revisor
i alla typer av bolag, vilket tidigare var vanligt. Det nya regelverket stéller krav pa en annan
specialisering och det anser R3 vara positivt totalt satt.

Inforandet av IFRS paverkar redovisningen pa sa satt att vi far nya typer av immateriella
tillgdngar i balansrakningen, menar R4. Impairmenttest'? har ju funnits tidigare, det som blir
nytt nu &r da att vi maste gora det arligen. Resultatrakningen paverkas nar vi inte har nagra
avskrivningar Nu nar man inte skriver av sa man har ju hela tiden ett storre varde att
forsvara och det ar ju ingenting som vi har sett nagra effekter av an, men det kan ju komma.”
R4 menar att implementeringen av IFRS gjort att foretagen haft behov av fler konsultationer,
vilket revisionshyraerna hjalpt till med. Revisorns roll har inte forandrats enligt R4. Daremot
blir den strategiska planen i foretaget allt viktigare, den masta vara av god kvalitet och val
underbyggd. Det har kommit specialistfunktioner inom byran som det ar majligt att stimma
av med, men revisorn maste fortfarande ha den overgripande forstaelsen for fragorna, menar
R4.

12 Nedskrivningstest
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Enligt E1 sa har forandringarna i regelverket de senaste aren paverkat redovisningen genom
att den praktiska tillampningen kommit i fokus. ’Det som har hant nar det galler IFRS 3, 1AS
36 och IAS 38 ar att fokusen pa informationssamlingen i affarerna har okat och féretagen
borjar sa sakteliga forsta att man maste prata med de olika avdelningarna innan man utfor en
affar.”” E1 anser vidare att revisorns roll inte har férandrats i samband med dessa nya regler,
utan det ar framst oberoendet som har satts i fokus igen, da revisorn &r en radgivare i de bolag
som tvingas folja de hér reglerna.

E2 sympatiserar med grundprincipen att visa hur det faktiskt &r, &n att vara forsiktig i
absurdum. Den enda fordelen med det gamla systemet var att redovisningen blev tillforlitlig.
Det blev samma oavsett vem som utforde redovisningen. E2 menar vidare att tillforlitligheten
gradvis forsamras da tillgangarna ska redovisas till verkligt véarde. Det verkliga vardet blir en
subjektiv bedémning. ’Nu ska man dessutom i sin redovisning i princip spegla framtiden,
man ska forhalla sig till framtida prognostiserade kassafloden for att kunna vérdera
tillgangar. Det &r en helt annan dimension som redovisningsavdelningarna ska hantera.” E2
menar vidare att revisorerna far en betydligt tuffare uppgift med den nya regleringen da de nu
ska ta stallning till att en tillgang ar rimligt varderat till verkligt varde. Nu maste revisorn ta
stallning till goodwillposten varje ar. Enligt E2 kommer det blir mer specialisering i
branschen. I det har huset &r det fler och fler av revisorerna som tar hjalp av
specialistavdelningar for att genomfora den tekniska kontrollrdkningen av hur det har hanger
ihop.”

E3 menar att det nya regelverket ar helt teoretiskt korrekt. Redovisningen ar pa vag mot ett
“verkligt véarde tank”, vilket manga har saknat. Det &r en helt teoretiskt riktig modell som
ligger till grund for det har, sedan far vi praktiska problem att tillampa den.” Vidare anser E3
att den nya regleringen definitivt har paverkat redovisningen, dock &r det svart att se exakt
vilken effekt den fatt da fa foretag specificerat de immateriella tillgangarna i Q2. Det kan
enligt E3 vara sa att de har sarskiljt sina immateriella tillgangar men inte upplyst om det. E3
menar vidare att det ska bli oerhort intressant att se de kommande arsredovisningarna. Vad
géller revisorns roll och den nya regleringen menar E3 att bedémningsinslaget har 6kat och att
revisorerna i storre utstrackning maste ta hjalp av specialister for att bedoma om foretagen
gjort ratt. E3 poangterar dock att *for normalforetaget kan redovisningen bli paverkad, men
inte s& mycket att inte revisorsteamet kan hantera 90-95% av fragestallningarna. Sen blir det
vissa specifika fragestallningar som man maste ta hjalp med nar de véal dyker upp.”

4.3 Den nya regleringen kring goodwill och immateriella tillgangar.

R1 tror att goodwillposterna kommer att bli mindre dock aterstar att se hur stor skillnaden
kommer att bli. R1: s egen erfarenhet fran forvarv stodjer aven detta da stora delar av
overvardet allokerats ut pa olika immateriella tillgangar. Vidare tror R1 att det finns ett visst
motstand bland foretagen att gora en nedskrivning om de inte &r sakra. Fran den dag det borjar
ga samre till den dagen foretaget skriver ned kan det ga flera ar, vilket visar att det finns en
viss trogrorlighet i nedskrivningsprocessen. R1 anser att nyttan med de nya reglerna &r stor.
Overvardet specificeras mer, vilket ger en mer réttvisande bild. R1 poangterar dock att det
fortfarande inte ar nagon som vet var det har tar vagen, det kommer att synas pa langre sikt.

R2 tror att det kan finnas en fara i att inte skriva av goodwill, da det kan tyckas svart att forsta
att goodwill skulle ha nagon form av evig livslangd. Vidare menar R2 att ’analytikerna har
fort den direkt mot eget kapital, da kan man ju fundera pa om marknaden varderar den till
noll monumentalt, vad ar det da som gor att foretagen ska ligga kvar med den evig tid, det
starker ju inte upp balansréakningen.” R2 staller sig fragan, varfor blir redovisningen béttre av
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att inte skriva av pa goodwill? Vidare tror R2 att risken finns att foretag kan tvingas att skriva
ner sin goodwill vid till exempel en omorganisation eftersom det ar svart att mata vardet pa
goodwillen da. Av egen praktisk erfarenhet har R2 inte sett att de nya reglerna har inneburit
nagra merkostnader. R2 anser dock att de innebar ett visst merarbete, men tror samtidigt att
det medfor nagonting och sa lange de gor det sa ar det omojligt att mata nettokostnaden.

Enligt R3 ar fordelarna med den nya regleringen att den ger en internationell jamforelse och
det ar naturligtvis positivt att fa ett likartat regelverk. Det ger samtidigt ndgon form av
enhetlighet. Nackdelarna &r att nedskrivningar leder till en 6kad volatilitet i redovisningen och
det finns en viss trogrorlighet i den hér nedskrivningen. Ytterligare en nackdel &r att det finns
en viss grad av subjektivitet da foretagen ska satta sina parametrar sjalva i form av olika
antaganden. Men vi far val hoppas att vi revisorer ar konsekventa och forsoker skapa den
har enhetligheten och fa in de har olika bolagen i leden.”

Ett annat problem som R3 ser med det nya systemet ar att det ar svart att se vad en viss
goodwill &r hanforlig till nar verksamheter slas ihop. R3 tror inte att det kommer att bli sa
stora kostnadsokningar da bolagen tidigare gjort “impairmenttest” av goodwill. R3 tror ocksa
att goodwillposten definitivt kommer att minska till foljd av att allt fler immateriella tillgangar
sarredovisas och i snitt kommer 50 % av den tidigare goodwillposten att allokeras ut pa olika
immateriella tillgangar. Den effekt detta kommer att fa ar att de sarredovisade immateriella
tillgangarna ska skrivas av 6ver den ekonomiska livslangden. Tidigare skrevs goodwill av
over 10-20 ar och i realiteten kanske avskrivningarna trots allt blir lika stora som tidigare.

Enligt R4 ar nackdelarna med den nya regleringen att det kan sla till ett visst &r om det hander
nagonting. Fordelarna ar att det kanske ger en mer rattvisande och renodlad bild. Foretagen
kommer att fa forklara mera nar det blir svangningar i redovisningen, vilket vi kommer att fa
se i forvaltningsberattelserna. R4 tror inte att IFRS 3, IAS 36 och IAS 38 i sig inte drivit sa
mycket extra kostnader, men hela IFRS implementeringen &r kostsam. R4 menar att det ar
forandringen som kostar, men framat sett kan eventuellt fler upplysningar i arsredovisningen
ge foretaget mer kostnader. Nyttan med den nya regleringen ar att redovisningen blir mer
transparent och mer enhetlig, enligt R4. Som paskrivande revisor maste du vara generalist,
du maste veta sa pass mycket om allting sa att du vet nar du ska konsultera dig i alla fall”.
Vidare tror R4 att det kommer att bli manga fler som blir specialister.

Enligt E1 sa ar fordelen med den nya goodwillregleringen att fokus har flyttats fran resultatet
till kassaflode. ”Eftersom goodwillavskrivningarna aldrig har varit kassaflodespaverkande sa
blir det ett helt annat fokus pa den typen av rapportering, vilket jag tycker &r riktigt bra”,
séger E1. Vidare anser E1 att ’nackdelen &r ju att folk inte vet vad det ska lagga i den har
posten och tror att bara for att man inte behdver skriva av goodwill kan férsvara vilken typ av
priser som helst, da har man ju inte forstatt att goodwillposten bestar av i forsta hand av en
utbetalning nar man goér affaren vilken man betalar med pengar eller aktier”.

Enligt E1 kommer det att ta mer tid for foretagen att gora till exempel en forvarvsanalys, men
det borde samtidigt innebéra att foretag har mer koll pa de affarer de gor. ”’Nyttan &r ju att du
far en storre insyn i affiren om man anvander regelverket pa ett avvagt satt. Nackdelen &r ju
majligtvis att du far en arlig kostnad eftersom du maste testa goodwill varje ar.”

E1 menar vidare att da IFRS delvis ar en dversattning av det amerikanska regelverket i US

GAAP som heter SFAS 141. | den amerikanska utvecklingen &r trenden tydlig att féretagen
inte vill allokera nagonting pa goodwill langre, utan de forsoker fordela allt pa de
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immateriella tillgangar de identifierar. Detta for att de inte vill hamna i en arlig vardering av
goodwill. ’Sa trenden i Sverige ar sannolikt att vi kommer att se mindre och mindre av
goodwillposter.

E2 anser att den nya regleringen rorande goodwill antagligen ger en béttre bild av
verkligheten. Samtidigt séger E2 att nackdelen ligger i hantverket kring att analysera ett
forvarv. Det ar ingen latt materia att identifiera och vardera alla immateriella tillgangar. E2
menar att ’det &r valdigt tydligt att det mest &r revisorn och kanske ekonomichefen som &r
intresserad av att fa till det har”. Problemet &r att de som gor affarerna kanske inte egentligen
tanker i de har banorna.

Nyttan med den nya regleringen ligger framst i forlangningen, den ideella tanken om en
global redovisningsstandard menar E2. ’Dar kanske vi & om en 10-15-20 ar och under den
tiden sa ar det ganska manga som betalar i kassa tva for de utokade kostnader som det
innebdr att presentera det har.”” Vidare menar E2 att det finns risk for att det kostar for ratt
manga och det dr nog egentligen ganska fa som i det korta perspektivet kan dra nytta av det.
E2 sdger ocksa att med det har konceptet ar det latt att tro att det inte blir nagot kvar av den
gamla goodwillposten. E2 menar att goodwillposterna kommer att minska dock att skillnaden
ar stor beroende pa vilken bransch foretaget verkar i, men visst blir det goodwill kvar.

E3 anser att den nya modellen &r teoretiskt korrekt, men for att fa jamforbarhet kanske det
skulle ha fordrats en tidsbestdmd period. Vid liknande forvarv ska man komma fram till
samma sak enligt teorin, men rent praktiskt blir det inte sa och det blir ett problem, menar E3.
Den nya regleringen stéller ju krav pa alla som hanterar en forvarvsanalys, bade foretag och
revisorer. ”Om alla har den ambitidsa installningen och verkligen réknar pa det har, da
borjar vi komma nagon vart. D& far vi inget problem.” Den stora nyttan med den nya
regleringen ar att lasaren av arsredovisningen forstar vad som foretaget tycker att de har
forvérvat. Lasaren kan gora sin egen bedémning, ’vad ar det egentligen foretaget har kopt?”

4.4 VVardering och sarskiljning av immateriella tillgangar

R1 menar att varderingen som foretaget gor nér de bestdammer sig for hur mycket de &r
beredda att betala for ett foretag innehaller mycket information om de immateriella
tillgangarnas varde vid forvarvet. Kundrelationer ar en immateriell tillgang som R1 namner
som problematiskt, men han har ingen praktisk erfarenhet av matning och vardering av
kundrelationer. Den enda vérderingsmodell som R1 har erfarenhet av dr diskonterade
kassafldden och menar att det oftast &r foretagen sjalva som gor varderingen av immateriella
tillgangar.

R2 anser att foretagen sérskiljer de immateriella tillgangarna fullt ut enligt 1AS 38 och de
stora vid varderingen dr att sarskilja kassaflodet till den specifika tillgangen. Medan en
immateriell tillgang som varumarken ar lattare att vardera tar R2 upp kundrelationer som en
tillgang som &r svarare att vardera. R2 menar att kundrelationer bara ar en del av det operativa
kassaflodet, och tycker inte att det ar helt enkelt att skilja pa det har som man inte réknar
kassaflodet pa. R2: s erfarenhet ar att foretagen gor varderingen sjalva, ibland tar de dock in
en utomstaende part som ger en second opinion”. De modeller som anvénds vid vardering av
immateriella tillgangar &r kassaflodesbaserad modell, kostnadsbaserad modell och
marknadsbaserad modell, enligt R2.

R3 menar att "historiskt satt har man nog varit dalig pa att sarskilja immateriella tillgangar
fran goodwillvardet, d&ven om foretagen varit medvetna om att det kanske finns andra saker
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som ligger i den goodwillposten ocksd™. De flesta bolagen har valt att tillampa de har
rekommendationerna framatriktat, vilket innebar att de endast tillampar dem pa forvarv gjorda
efter den 1 januari 2005. Saledes har bolagen da valt att inte omrakna historiska forvarv,
vilket R3 ocksa tror ar i princip omojligt. Vidare tror R3 att fran nu och framat kommer
bolagen att sarskilja dessa tillgangar. Enligt R3 finns det tre approacher for att vérdera
immateriella tillgangar. Den forsta ar market approach, da man tittar pa om det finns nagot
liknande objekt pa marknaden som det gar att referera till. Den andra ar cost approach som
handlar om vad det skulle kosta att bygga upp en motsvarande tillgang. Den tredje ar income
approach dar utgangspunkten &r vilka intékter en post kommer att generera, vilket naturligtvis
ar jattesvart, enligt R3. Alla ar svara i och for sig, men market approach ar val den som ar
enklast for da finns det referensobjekt. Men det gor det inte oftast for den har typen av
tillgangar tyvarr.”

R4 anser att foretagen sarskiljer de immateriella tillgangarna fullt ut enligt 1AS 38 och
podngterar att det numera finns specialistavdelningar pa alla byraer som haller pa med det hér.
Problemet med vardering av immateriella tillgangar ar sarskiljningen enligt R4. Ofta bygger
varumarken pa varandra och det &r ganska stor risk att saker dubbelraknas, menar R4 vidare.
Immateriella tillgangar som ar svara att vardera ar varumarken och kundkontrakt, men sager
ocksa att "’de ar lite svara allihopa de nya”. Det ar konsulter som utfor sjalva varderingen
men det ar viktigt att det baseras pa dem som gjort forvarvet sager R4. R4 menar att det ar
positivt att fler delar i foretaget nu ar involverade i varderingen. Det &r dock foretaget som
stéller sig bakom vérderingen, men de tar hjalp av konsulter. ’Den som k&nner foretaget och
dess marknad &r ju foretaget sjalvt. Det ar aldrig nagon extern.”

E1 tror att foretagen sarskiljer de immateriella tillgangarna enligt IAS 38, men att de gor det
ganska latt for sig genom att bara sarskilja ett par huvudgrupper sdsom varumarke och
kundavtal. De stora problemen vid vardering av immateriella tillgangar ar att kunna separera
och hanfora kassafloden till den specifika tillgangen menar E1. Vidare anser E1 att faststélla
tekniken och diskonteringsrantan inte ar fullt lika krangligt. E1 tar upp tre olika approacher
for vardering av immateriella tillgangar, men séager att I huvudsak ar det tva approacher man
arbetar med, det ena ar kostnadsapproach och den andra &r inkomstapproach.” Han tar
aven upp marknadsapproach vilken ar den basta “verkligt varde” tekniken enligt IFRS.
Problemet ar dock att det vanligtvis inte finns ndgon reglerad marknad for immateriella
tillgangar. E1 forklarar att kostnadsapproachen bygger pa anskaffningskostnaderna,
inkomstapproachen bygger pa nagon form av kassafléden och marknadsapproachen bygger pa
att det finns handel pa en reglerad marknad. E1 poangterar dock att ’Man véljer metod utifran
tillgangens beskaffenhet.”” Inkomstapproachen &r den vanligaste for vardering av immateriella
tillgangar men genererar den inte nagot kassaflode blir det besvarligt, da ar det egentligen
bara kostnadsapproach som galler.

E2 ar ganska Gvertygad om att foretagen inte sarskiljer de immateriella tillgangarna fullt ut
enligt IAS 38. "Det blir nagon typ av yxhugg, det ar ju uppenbart att du har ett varuméarke
och att du har ett kundkontrakt™, sa de lar ju sarredovisas menar E2. Uppfattningen som E2
anda har fatt ar att foretagen anstranger sig for att identifiera de har tillgangarna. De tillgangar
som E2 sett sarredovisade &r varumérken och kundkontrakt. Problemet vid vardering av de
immateriella tillgangar som tidigare tillnérde goodwill beskriver E2 som sa att, tidigare hade
du bara en stor kaka i form av goodwill och du gjorde en totalvardering av den. ’Nu maste du
satta i foten och bestamma dig for att det har varumarket ar vart si och sa mycket, det har
kundkontraktet &r vart si och sa mycket eller vad det nu kan vara for typ av tillgang.” Enligt
E2 finns det tre tankbara huvudspar vid vardering av immateriella tillgangar. Det forsta ar att
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hitta nagot jamforbart, men det &r ytterst sallan det finns en marknad for immateriella
tillgangar. Ett exempel pa en sadan marknad ar utslappsrattigheter. Det andra huvudsparet ar
att titta pa vad det skulle kosta att skapa den har tillgangen om foretaget gjort den sjalv. |
verkligheten handlar det dock om nagon typ av tredje alternativ som &r nagon form av
beddmning av framtida kassafloden, sdger E2. E2 menar att konceptméssigt ar framtida
kassafloden den enda korrekta metoden, da varje tillgang inte ar vard mer an det framtida
kassaflodet kan generera.

E3 menar att foretagen borde sarskilja de immateriella tillgangarna fullt ut, men séger sig vara
osaker pa om de gor det. Foretagen har varit daliga pa att lamna ut den informationen under
delarsrapporterna under 2005 sager E3 vidare. ”Nar arsredovisningarna bdrjar komma,
kommer vi att fa lite mer kéansla for hur man har tillampat det har.”” Vidare tror E3 att en del
foretag sarredovisar en del immateriella tillgangar, men inte allt. ”Visst finns det en del som
vill gora rétt, som 6verallt annars i samhallet. En del vill ta till sig den har standarden och
goOra ratt, sedan har vi en den som forsoker gora det lite enkelt. Det behdver ju inte vara i
syfte att styra resultaten utan att minimera sin insats, da det kostar en massa pengar och tid
att gora det har ordentligt.” Det &r revisorn och tillsynsmyndigheten som far ga in och siga
stopp om det visar sig att de inte foljer regleringen, menar E3.

Problemet med vérdering av de immateriella tillgangar som tidigare ingick i goodwill ar att
det inte finns nagon aktiv marknad for dessa tillgangar. Det gar inte att lasa av ett pris utan
man maste satta sig ner och rakna pa det, sager E3. En immateriell tillgang som det & mycket
diskussion kring nu &r kundrelationer, vad &r det egentligen? Vid vardering av en kundrelation
granskas hur mycket kunden generar. Ofta finns det ndgon form av kortsystem, till exempel
ICA-kort dar det tydligt finns angivet hur mycket kunden handlar. ’Det ar mervérdet av den
kunden som har ett kort som man da kan rékna fram.” E3 menar att det ofta ar fristdende
konsulter som gor den har varderingen. E3 jobbar inte praktiskt med nagra
varderingsmodeller men séager att det ofta resulterar i nadgon form av avkastnings- eller
kassaflodesvardering. E3 namner aven royalty berakningar, vad hade vi fatt betalat for royalty
om vi inte hade agt den har immateriella tillgangen utan hade leasat den istallet?

4.5 Vérdering och nedskrivning av goodwill

R1 sdger att Corporate Finance avdelningen tillsammans med ekonomiavdelningen tar fram
ett underlag for vardering av goodwill. En dialog férs med styrelsen som ska behandla
vardering av goodwill en gang per ar. Varderingen gar till sa att de tittar pa tillvéxt, strategi
for framtiden och investeringar. | slutdndan blir det en slags rimlighetsbeddmning menar R1.

Kassaflodesvérdering ar vél det normala for goodwill, menar R2. Vidare séger R2 att du ar
skyldig att gora ett nedskrivningstest arligen och om det hander nagot sarskilt daremellan ska
du préva vardet da ocksa. Problem vid vérdering av goodwill &r subjektiviteten vid
beddmning av till exempel kalkylrénta.

R3 menar att vid vardering av goodwill handlar det om att sétta in sina parametrar i nagon
form av kassaflodesmodell d&r man helt enkelt anger hur man tror att verksamheten kommer
att utvecklas. Det &r foretagen sjalva som gor den arliga véarderingen av goodwill, men de vill
ofta ha nagon form av referens siager R3. Foretagen gor ofta en egen vardering sen begar de
en extern oberoende vardering innan de ldgger fram det till oss revisorer. Val av
diskonteringsranta &r en punkt som &r forknippad med nagon form av bedémning menar R3.
”Det ar lite ju lite det problemet som ar med goodwill naturligtvis, det & en hdg grad av
subjektivitet.”
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Enligt R4 anvands den strategiska planen och utifran den réknas det fram hur mycket
kassagenerering den kommer att ge. Déarefter bryts det ner det pa kassagenererande enheter.
R4 menar vidare att ofta kommer man inte sa djupt for bolag jobbar med synergier och
processer, de ar ofta ganska integrerade. Det ar ekonomiavdelningen som gor den arliga
varderingen och sedan &r det styrelsen som staller sig bakom den. Det &r varderingsmodellen
enligt IAS 36 som anvands enligt R4.

Vid vardering av goodwill handlar det aterigen om en kassaflodeskalkyl. Goodwillen maste
brytas ned pa minsta kassagenererande enhet. | de flesta fall foljer de segmentuppdelningar
och bolagsuppdelningar, men det kan vara enskilda maskiner eller fastigheter man tittar pa,
menar E1. Bygger man in expansionsinvesteringar eller tillvaxtinvesteringar i nagon form
ska det inte vara med vid impairmenttest pa goodwill. Sedan sa funderar man pa om nu de
vinster som ar hanforbara till den posten ar tillrackligt hdga for att forsvara vardet, alltsa det
diskonterade nuvardet av de framtida vinsterna™ séger E1. Det stOrsta problemet &r att
allokera kassaflodet.

Nu &r de storre krav pa att placera goodwillen i de kassagenererande enheterna dar de hor
hemma, darfor det ar dar den ska prévas sager E2. De stora fragestallningarna &r; var hor
goodwillen hemma och mot vilken kassagenererande enhet ska den provas? Val dar handlar
det ganska mycket om teknik och att applicera rimliga antaganden om till exempel
diskonteringsrantor menar E2. Det ar foretaget som ska gdra den arliga véarderingen, men det
kan i praktiken innebéara att foretaget tar hjalpt av utomstaende parter. Revisorn kan fungera
som sparringpartner och diskutera hur de ska tanka nér det géller att satta parametrar séger
E2. Goodwill véarderas enligt IAS 36, det ar bara att folja regelverket menar E2. E2 menar
vidare att metoden fungerar i praktiken, men poédngterar samtidigt att det inte behdvs skruvas
mycket pa parametrarna for att de ska ge olika varden. ”Kommer du véldigt sakert pa ena
sidan gransen eller valdigt sakert pa andra, men det har granslandet det blir kansligt.”

E3 menar om vi har gjort den perfekta forvarvsanalysen sa géller det i nasta steg att allokera
ut goodwillen. Om inte det gdrs ratt, gar det inte att gora ett korrekt nedskrivningstest. Det
galler att allokera ut goodwillen pa ratt niva och inte fastna pa rorelseniva utan faktiskt ga ner
pa den niva som foretaget sjalva finns pa, sager E3. ’Sen maste man halla ordning pa interna
omflyttningar och omstruktureringar sa att man flyttar med sadana har goodwillposter. Det
ar ingen enkel 6vning i stora koncerner. Det handlar mycket om att bygga strukturer och
verkligen ha koll pa sadana har olika fragestéallningar.” Nésta steg ar sjalva raknedvningen,
menar E3 vidare. Problemet da &r att halla kassaflodena rena fran forbattringsinvesteringar.
”Forst ska man rensa kassaflodena, och sen har vi diskonteringsfaktorn och det ar val sa, det
kan ju sla lite grand, men det borde man anda komma fram till.” Nasta steg ar att bestimma
vilken tid som ska raknas pd. E3 menar vidare att det ar foretagen sjilva som utfor
varderingen av goodwill, men det hander ocksa att de tar hjalp av externa varderingsman.
”Nar kartan ar pa plats ska vi titta pa vilka kassafloden som ramlar in och det vet ju bara
foretaget.”

4.6 Rattvisande bild

4.6.1 Big bath

R1 sager sig inte sett ha nagra tendenser till jattenedskrivningar och anser att risken for big
bath” & mycket liten. R1 menar vidare att de bérsnoterade bolagen vill gora ratt och forsoker
verkligen tillampa den nya regleringen pa ett korrekt sétt.
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R3 sager att ’det finns ju en uppenbar risk att man forsoker gora sa, men dar ska vi revisorer
vara nagon form av kontrollinstans for att sékra att sa inte sker””. R3 menar vidare att det ar
ju inte alla ganger som revisorerna har béattre uppfattning an vad bolagen har och maste ta in
experter som stodjer dem i sin analys. ”Det kréaver revisorer med hdg integritet som vagar sla
néaven i bordet och séga stopp och belagg.”

R4 séger att "big bath” alltid har varit en risk, men menar samtidigt pa att det ar revisorns
uppgift att kunna visa pa saker. ”’Sen kan man tycka att vi revisorer ar latt lattovertalade nar
det géaller nedskrivningar och lite mindre lattévertalade nar det galler att forsvara sina
tillgangar, men det &r ett fortroende.”

E2 tror inte att "big bath” kommer att vara nagot stort problem av vad han hittills har sett.
Dock tror E2 att nar goodwill tidigare skrevs av gav det med tiden ett lagre belopp. ’Nu har vi
inte det faktumet. Jag tror att det talar ju for att det finns en storre risk att ndr man byter
ledning att man borjar stada av.” E2 forklarar vidare att nar det gar daligt for ett foretag sa
kan man rakna med samre framtida kassafloden och det forsta som ryker da, det ar
goodwillen. Det innebdr att det blir dubbelt hack i eget kapital menar E2.

E3 séger att arsredovisningarna kraver mycket information i och med den nya regleringen i
form av upplysningar. ’Man presenterar ratt mycket information redan under forsta aret nar
det galler nedskrivningstestet. Det &r val egentligen det som ska minska risken for att man
inte styr det har som man sjalv vill.”

4.6.2 Jamforbarhet och tillforlitlighet

R1 menar att da det finns en gemensam reglering for alla borsnoterade foretag och de allra
flesta gor sitt basta for att det ska bli ratt s3 kommer jamforbarheten inte forandras. Dock
poangterar R1 att kvaliteten kommer att komma successivt, da alla an sa lange ar nybarjare.

R2 menar att jamforbarheten kommer att vara lika god som tidigare om du val lyckats isolera
dessa varden pa goodwill och immateriella tillgangar.

”Jag tycker ju att det blir battre jamforbarhet pa en global arena i alla fall nar man jamfor
bolag fran och olika lander”, sager R3. R3 menar vidare att 6kad subjektivitet ger okad risk
for volatilitet. Forut gjorde alla samma periodiska avskrivningar och det var mer
forutsagbart.”

”Pa nagot satt, skulle jag séga att IFRS &r mer uttdmmande &n vad det var tidigare.” R4
menar vidare att det behdvs mer kunskap for att lasa en arsredovisning idag da det ar véldigt
mycket mer uppgifter som finns med. Sammanfattningsvis menar R4 att den nya regleringen
Okar redovisningens jamforbarhet och tillforlitlighet. R4 poédngterar att “’det &ar ett otroligt
stort gang som ska ga i maskopi for att det ska bli nagon typ av subjektiv bedémning™. Hon
menar vidare “att det &r s& manga involverade som har olika intressen pa olika sétt att det ar
svart att saga att det ar subjektiva beddmningar i en sadan post™.

E1 sager att det ar for tidigt och sdga om den nya regleringen har fatt nagra effekter pa
redovisningens jamforbarhet och tillforlitlighet, da det finns sa lite kallmaterial att grava i.
Vidare menar E1 att den nya regleringen bidrar till att du far en mer riktig periodisering med
hansyn till den ekonomiska livslangden, vilket borde leda fram till en mer rattvisande bild.
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E2 tror att redovisningen kommer att bli battre nar foretagen faktiskt satter ratt stampel pa de
tillgangar som de kopt. Vidare menar E2 att redovisningen borde bli mer tillforlitlig men
poangterar samtidigt att "’det nog kommer att ta ett tag innan alla tanker pa likartat satt. Det
vill séga att du skulle fa samma arsredovisning for samma verksamhet oavsett vem som utfor
bokslutsarbetet. Det ar klart att vi kommer att fa skillnader och ambitionsnivan kommer att
vara olika™.

Sammanfattningsvis tror E3 att redovisningens jamforbarhet och tillforlitlighet har 6kat i och
med den nya regleringen. Han menar vidare att redovisningen nu ger 0ss mer information om
foretaget, bade redovisningen ihop med tillaggsupplysningarna. “’Det tar val ett tag innan det
harmoniserar, det kommer ju alltid att finnas ett par féretag som inte féljer och gér som de
sjalva vill sa langt de kan. Men pa sikt tror jag att vi far en bra jamforbarhet med det har.”
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5. Analys

| foljande kapitel presenteras analysen av den insamlade empirin. Analysen bygger pa
uppsatsens huvudfragestallning i form av de fyra fragestallningarna. Analysen &mnar binda
samman den teoretiska referensramen och empirin for att fylla uppsatsens syfte.

5.1 Immateriella tillgangar

Vid inférandet av IFRS 3 uppdaterades reglerna i IAS 38 Immateriella tillgangar. IFRS 3
staller hogre krav pa identifiering av forvarvade tillgangar och de immateriella tillgangarna
maste i hogre grad sarskiljas fran goodwill. Kundrelationer, orderstockar, varumarken och
serviceavtal ar exempel pa immateriella tillgdngar som enligt IASB bor redovisas som
separata tillgangar (Deloitte, 2004).

5.1.1 Varderingsmodeller for immateriella tillgangar

Enligt 1AS 38 ska immateriella tillgangar varderas till verkligt varde. Reilly (1999) beskriver
tre stycken angreppssatt vid vardering av immateriella tillgangar och dessa & marknad,
inkomst och kostnad. IAS 38 foresprakar marknadsangreppssattet, da det ger den mest
palitliga uppskattningen av en immateriell tillgdngs verkliga véarde. Aven Reilly (1999)
foresprakar detta angreppssétt, det kravs dock att det finns en fungerande andrahandsmarknad
for den immateriella tillgangen. Enligt Reilly (1999) &r det storsta problemet med
marknadsangreppsséttet att det ofta saknas en fungerande andrahandsmarknad for
immateriella tillgangar. Inkomstangreppssattet ar den vanligaste metoden och en viktig del
dari ar att vélja diskonteringsranta. Kostnadsangreppséttet ar enligt Reilly (1999) den minst
lampande metoden vid vardering av immateriella tillgangar, da vardet av den inte ger en bra
indikation pa tillgangens verkliga vérde.

Alla respondenter utom en ndmner inkomst- och kostnadsangreppsséttet och fem respondenter
varav tre experter ndmner marknadsangreppssattet som metoder for att vardera immateriella
tillgangar. Vilket dverensstimmer med de metoder som Reilly (1999) anger for vardering av
immateriella tillgdngar. De tre experterna och tva revisorerna menar att
marknadsangreppssattet ar den basta metoden for att uppskatta tillgangens “verkliga vérde”,
vilket stods av bada IAS 38 och Reilly (1999). Samtliga experter papekar att problemet med
marknadsangreppssattet ar att det sallan finns en aktiv marknad for immateriella tillgangar,
vilket dven Reilly (1999) anser. Att inte alla respondenter tar upp marknadsangreppssattet
trots att det foresprakas av 1AS 38 tror vi kan ha sin forklaring i att det valdigt séllan anvands.
Finns ingen aktiv marknad, for den aktuella tillgangen eller en liknande tillgang, far man titta
om tillgangen genererar kassafléden och om sa ar fallet anvanda sig av inkomstangreppssattet.
Enligt ett flertal respondenter &r det den vanligaste metoden vid vardering av dessa tillgangar.
Reilly (1999) menar att en viktig del vid inkomstangreppssattet dr att faststélla
diskonteringsrantan och enligt ett flertal respondenter kan detta subjektiva val paverka
varderingen, att diskonteringsrantan har stor betydelse ar nagot som aven Reilly (1999) anser.

Generar tillgangen inget kassaflode & man enligt en expert tvungen att anvanda sig av
kostnadsangreppsséttet. Enligt Reilly (1999) &r kostnadsangreppsséttet det minst lampade av
de tre metoderna, men det enda alternativet att tillga i vissa varderingssituationer. Vilket dven
andra respondenter stodjer, som menar att det anvands som sista alternativ vid vérdering av
immateriella tillgangar. Vi tror att det i dessa fall finns risk att varderingen inte blir bra och
fragar oss om man verkligen ska vardera en tillgang till varje pris, nar det egentligen &r for
svart att satta ett varde pa den. Kanske bor man vara forsiktig i anvandandet av
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kostnadsangreppssattet och istéllet ge upplysningen i noter utan att sérskilja och vardera
tillgangen. For att pa sa satt ge anvandarna en riktig bild av foretaget.

Da experterna papekar samma problem med marknadsangreppssattet som Reilly (1999) tror vi
att detta ar ett problem. Da regleringen ar forhallandevis ny idag sa tror vi liksom Spillane
(2004) att det finns en mojlighet att data 6ver denna typ av transaktioner kommer att oka i
framtiden nér standarderna tillampats en tid.

5.1.2 Problem vid sarskiljning och vardering av immateriella tillgdngarna

Respondenterna har delade meningar vad galler hur val foretagen sérskiljer de immateriella
tillgangarna. Vissa anser att foretagen sarskiljer sina tillgangar fullt ut medan andra tror att de
sérskiljer dem, men gor det latt for sig och enbart gor det efter stérre grupper. En av
respondenterna anser sig inte kunna svara pa fragan pa grund av att personen i fraga annu inte
har sett nagra arsredovisningar, men &r av uppfattningen att en del kommer att géra ratt for sig
och redovisa enligt standarden. Andra kommer att gora det lite enkelt for sig for att pa sa satt
minimera sin insats da kostnaden for genomforandet dr ganska stor. Respondenterna ar dock
ense om att sarskiljning av immateriella tillgangar ar svart. Fyra respondenter tar upp
sarskiljning av kassafloden till specifika immateriella tillgangar som det stérsta problemet.

En forklaring till de olika svaren skulle kunna handla om hur stor praktisk erfarenhet
respondenterna har av rorelseforvérv, dar det varit aktuellt att gora den har sarskiljningen. Vi
tror att foretagens vilja ar att sarskilja de immateriella tillgangarna fullt ut enligt IAS 38, men
att det ar ytterst tveksamt att de verkligen gor det, pa grund av den problematik i
sarskiljningen av immateriella tillgangar som Spillane (2004) tar upp. Han pekar pa att manga
immateriella tillgangar bygger pa varandra vilket gor det svart att hanfora kassafloden till
specifika tillgangar (Spillane, 2004). Fem respondenter tar upp just problemet med att
sarskilja och hanfora kassafloden till den specifika tillgangen, samt att de ofta bygger pa
varandra. Ett flertal av respondenterna ar verens om att kundrelationer dr en post som &r svar
att vardera. Nagon tar upp varumarken som forhallandevis latthanterligt medan en annan
anser att de ar svara att vardera. Var uppfattning ar dock att det ar kundrelationer som
respondenterna uppfattar som allra svarast.

Enligt Corporate Finance (2004) leder de komplexa reglerna for immateriella tillgangar till
okad specialisering. Vilket vi ocksa uppfattar i respondenternas svar da vi fatt intrycket av att
revisorerna inte har sa stor kunskap kring varderingen av immateriella tillgangar. De vet
ungefar vilka metoder som finns att tillgd, men besitter lite kunskap om hur sjalva vérderingen
gar till. Experterna daremot besitter mer ingaende kunskap om de olika varderingsmetoderna
och dess tillampning. Idag har revisionsbyraerna speciella avdelningar som ansvarar for bland
annat varderingsfragor, vilka stodjer revisorerna i arbetet med komplicerade fragor. Detta ser
vi som ett tecken pa att specialiseringen i branschen okar, da revisorerna idag inte alltid har
mojlighet att satta sig in i alla fragor.

5.2 Goodwill

Enligt IFRS 3 kan goodwill ses som en betalning for framtida ekonomiska fordelar, vilka
varken gar att identifiera enskilt eller redovisa separat. Den stora forandringen ar att goodwill
inte langre ska skrivas av utan istéllet ska provas och skrivas ned vid behov. Ett
nedskrivningstest ska ske arligen eller s ofta det finns indikationer pa en vardeforandring
(IAS 36, 2004).

34



5.2.1 Asikter om den nya regleringen

Respondenterna anser att nackdelarna med regelférandringen &r manga, vilket vi tror beror pa
att det fortfarande &r sa pass nytt. Den nya regleringen ar fortfarande i ndgot slags
“babystadium” och en av experterna menar att foretagen inte vet vad de ska lagga i
goodwillposten. En revisor anser att det kan finnas en fara i att inte skriva av goodwill. Detta
da revisorn kan tycka att det ar svart att forsta att goodwill skulle ha nagon form av evig
livslangd. Samma revisor forstar inte varfor det blir en béttre redovisning av att ta bort de
planenliga avskrivningarna av goodwill. Risken finns att foretag tvingas skriva ner sin
goodwill vid till exempel en omorganisation eftersom det da ar svart att mata vardet pa
goodwillen. En expert anser att en stor nackdel ar hanteringen av forvarvsanalysen, da det inte
ar ett latt arbete att identifiera och vardera alla immateriella tillgangar fran goodwillen.

Andra roster som gor sig horda handlar om att nedskrivningarna leder till 6kad volatilitet i
redovisningen och att det finns en viss trogrorlighet i den har nedskrivningen. En revisor anser
att nackdelen med den nya regleringen ar att det kan sla till ett visst ar om det hander
nagonting. Vilket aven bekraftas av Rosen (2005) som anser att foretagsledningen nu helt
plotsligt kan gora en stor nedskrivning som investerarna har svart att forutse. Detta leder dven
till att redovisningens tillforlitlighet forsamras da anvandarna inte kan lita pa informationen i
de ekonomiska rapporterna. Féretagen kommer att fa forklara mera nar det blir svangningar i
redovisningen, vilket kommer att visa sig i forvaltningsberattelserna. Ytterligare en nackdel ar
att det finns en viss grad av subjektivitet da foretagen ska satta sina parametrar sjélva i form
av olika antaganden, menar en revisor. Ett annat problem med det nya systemet &r att det ar
svart att se vad en viss goodwill ar hanforlig till om verksamheter slas ihop.

Ett flertal respondenter anser inte att forandringen medfor stora kostnadsdkningar. Det som
tas upp ar kostnaden som fler upplysningar eventuellt kan orsaka, da mer tid behéver laggas
ned samt den kostnad det innebar att varje ar testa goodwill. En av vara respondenter anser att
just IFRS 3, IAS 36 och IAS 38 i sig nog inte har drivit sd mycket extra kostnader, men att
hela IFRS implementeringen &r kostsam. Det &r férandringen som kostar. Corporate Finance
(2004) menar att de arliga nedskrivningstesten har potentialen att bli en kostsam och
tidskravande process for foretagen. Vidare menar Corporate Finance (2004) och Reason
(2003) att manga foretag maste anlita professionell varderingshjalp for att genomfora
vardering av goodwill. Respondenterna i den har studien anser inte att kostnadsokningen &r sa
stor, vilket delvis kan forklaras av att regleringen ar forhallandevis ny. Man kan ha i atanke att
foretagens kostnader ar revisorers och experters inkomst och att de kan vara partiska i fragan.
Yiterligare en forklaring kan vara att foretagen utfor foretagen varderingar pa goodwill sjalva
i stérre utstrackning i Sverige an i USA, dar de i manga fall anvander sig av professionell
varderingshjalp. Respondenterna i den hér studien anser liksom Reason (2003), att
nedskrivningstesten introducerat en mer oséker och volatil behandling av goodwill, &n de
tidigare planenliga avskrivningarna.

Trots att nackdelarna ar manga anser vi dock att den sammantagna bilden &r positiv bland
respondenterna. Regleringen ar sa pass nyligen inford att det inte ar sa underligt att
nackdelarna 6vervager fordelarna. Det &r ofta protester nar nagot ar precis nytt och alla haller
pa att lara sig systemet. Dessutom &r det ofta de kritiska rosterna som hors mest och det som
fungerat bra kommer i skymundan. Det &r svart att se nyttan pa ett sa tidigt stadium. Det ar
kanske lattare att se problem an att se den langsiktiga investeringen Respondenterna kanns
dock dverlag positiva till omstallningen, sa pa sikt kan det nog bli bra.
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5.2.2 Problem vid vardering och nedskrivning av goodwill

Nedskrivningstest och eventuell nedskrivning ska genomféras enligt 1AS 36 och
respondenterna dr eniga om att foretagen foljer den metod som finns reglerad dar vid
nedskrivningstest och eventuell nedskrivning av goodwill. Det som hénder i praktiken ar
enligt respondenterna att goodwillen maste brytas ned pa minsta kassagenererande enhet.
Enligt en av experterna galler det att inte fastna pa rérelseniva utan faktiskt komma ner pa den
niva som foretaget sjalva finns pa. Minsta kassagenererande enhet &r vanligtvis
segmentuppdelningar och bolagsuppdelningar, men det kan ocksa vara enskilda maskiner
eller fastigheter, menar en expert. Nar goodwillen allokerats maste man allokera kassaflodet
till respektive enhet och da ar viktigt att kassaflodet forst “rensas” fran
forbéattringsinvesteringar och dylikt. Efter det ska parametras sattas efter hur man tror att
verksamhetens utvecklas och bestamma vilken nyttjandeperiod man ska rakna pa. En av vara
respondenter menar att metoden fungerar i praktiken, men sdger samtidigt att det inte behdvs
mycket justeringar pa parametrarna for att olika varden kommer ut. Det storsta problemet vid
vardering och nedskrivning av goodwill ar att allokera kassaflodet menar ett flertal
respondenter. Ytterligare ett problem med vérdering av goodwill &r subjektiva bedémningar,
till exempel val och beddmning av diskonteringsrdnta och kalkylrdnta. Flera av
respondenterna pekar pa att det handlar om vad foretaget tror om framtiden i form av
tillvaxtantaganden, strategi och investeringar.

En av experterna pekar pa den amerikanska utvecklingen dar trenden &r tydlig att man inte vill
allokera ut nagonting pa goodwill langre. Istallet gors forsok att hanféra all goodwill till
immateriella tillgangar for att slippa hamna i en arlig vardering av goodwill. Det ar sannolikt
att trenden kommer att bli densamma i Sverige och att vi kommer att se allt mindre av
goodwillposter, menar fem respondenter. Immateriella tillgangar kan i enlighet med reglerna i
IAS 38 (2004) ges statusen obestdmd livslangd. Enligt Corporate Finance (2004) kommer
dock fa immateriella tillgadngar ges denna status. Detta tror vi kan forklaras av att foretagen
vill undvika de arliga nedskrivningstesten, vilka kan komma att kosta foretagen pengar. Det &r
i dagslaget svart att saga nagot om vad som héant bade vad galler goodwillposterna och de
immateriella tillgangarna med obestamd livslangd i Sverige da vi annu bara sett
kvartalsrapporter. Enligt flera av respondenterna ska det bli mycket spannande och se vad
som hant nar de stora bolagen slapper sina arsredovisningar, och vi kan bara halla med.

5.2.3 Vem gor den arliga varderingen av goodwill?

Reason (2003) menar att i USA konsulterar foretagen i allt storre utstrackning utomstaende
varderingsman for vardering av goodwill for att pa sa satt undvika ovéntade forandringar i
posterna. Enligt samtliga respondenter i den har studien &r det foretagen sjalva som utfor
sjalva varderingen av goodwill, vilket tyder pa en viss skillnad. Ett flertal respondenter menar
dock att foretagsledningen anlitar extern varderingshjalp, men h&vdar samtidigt att det endast
ar foretagen sjalva som vet vilka kassafloden och kommer in i foretaget. Den har
undersékningen tyder pa att foretagen sjalva ar mer aktiva vid vardering av goodwill &n vid
vardering av immateriella tillgangar.

5.3 Kvalitativa egenskaper

Redovisningen innehaller en rad kvalitativa egenskaper som gor informationen i de finansiella
rapporterna anvandbar for anvandarna. De tva som har varit viktigast for oss i den héar studien
ar tillforlitlighet och jamforbarhet. For att en redovisning ska anses tillforlitlig kréver det att
den uppfyller en rad kriterier sa som att den ar neutral och fullstandig. Jamforbarhet handlar
om att lika handelser ska redovisas pa samma satt.
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5.3.1 Jamforbarhet och tillforlitighet

Enligt Massoud & Raiborn (2003) samt Morehrle & Reynolds- Morehrle (2001) var ett syfte
med den nya regleringen att redovisningen skulle bli mer transparent och dérmed ge
anvandarna av de finansiella rapporterna en béttre forstaelse av foretagets sanna varde.
Morehrle & Reynolds- Morehrle (2001) menar vidare att det tidigare var svart for anvandarna
att se exakt hur mycket goodwill ett foretag hade, da den ofta var sammanslagen med andra
immateriella tillgangar. Massoud & Raiborn (2003) papekar att SFAS 142 ar utformad pa ett
sadant satt att den lamnar stort utrymme for subjektiva bedémningar.

Ett flertal av respondenterna anser att reglerna har blivit mer komplexa, men samtidigt har
redovisningen blivit mer transparant. Det ar idag svarare att dolja saker i redovisningen,
menar en revisor, vilket stods av Massoud & Raiborn (2003) och Morehrle & Reynolds-
Morehrle (2001). Alla respondenterna &r dverens om att jamfdérbarheten antingen kommer att
oka eller forbli densamma som innan. Flera respondenter papekar att pa den globala arenan
kommer jamforbarheten att 6ka speciellt, da det blir lattare att jamféra foretag fran olika
lander. Tva experter papekar aven att det fortfarande ar en ny reglering och det kommer att ta
ett tag innan det harmoniserar, vidare menar de att ambitionsnivan hos féretagen &r olika och
det kommer alltid att finnas foretag som gor som de sjalva vill sa langt de kan.

En expert anser att tillforlitligheten var storre med den gamla regleringen, da man med
sakerhet visste att alla gjorde likadant. Tva av experterna menar vidare att tillforlitligheten
forsamras gradvis, da den nya regleringen medfor ett storre inslag av subjektiva bedémningar.
Vilket dven stdds av Massoud & Raiborn (2003). En revisor &r av en annan uppfattning och
menar att det ar for manga involverade med olika intressen vid vardering av goodwill som
neutraliserar varandra, for att det ska bli en subjektiv bedémning.

5.4 Resultatplanering

5.4.1 Big Bath

Det finns tillfallen da ledningen i ett foretag vill agera i egenintresse for att visa ett battre eller
samre resultat dn det ekonomiskt riktiga, sa kallad resultatplanering (Penman, 2005). En
extrem version av resultatplanering kallas “taking a big bath”. Ett exempel &r nér
foretagsledningen valjer att gora en stor nedskrivning under en period da foretaget redan visar
daligt resultat, for att pa sa satt slippa géra nedskrivningar kommande ar och pa sa satt visa
hogre vinster (Canadian Business, 2004).

Enligt Massoud & Raiborn (2003) finns det med SFAS 142 risk for olika former av
resultatplanering dar foretagsledningen agerar i syfte for egen vinning. De menare vidare att
USA var det manga foretag som skrev ned sin goodwill innan regleringen infordes for att pa
sd satt skaffa sig fordelar genom att halla framtida nedskrivningar borta. Ett flertal
respondenter menar att risken for “big bath” &r liten i och med inférandet av den nya
regleringen. En revisor menar att det finns en uppenbar risk, men anser samtidigt att
revisorerna ska vara en kontrollinstans for att se till att det inte sker. En av vara respondenter
anser att da arsredovisningen i och med den nya regleringen kraver mer information sa ska det
innebara att risken for "big bath” minskar. Undersokningen tyder pa att det inte skett nagon
stor mangd nedskrivningar infor regelforandringen, vilket skedde i USA.

En forklaring till att resultatplanering finns indikerat i USA, men inte i Sverige kan vara att

det radde lagkonjunktur nar den nya regleringen infordes i USA och darmed gjordes storre
nedskrivningar. |1 Sverige infordes reglerna under en hdgkonjunktur och foretagen har inte i
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lika hog grad varit tvungna att vidta atgarder som nedskrivningar. Ytterligare en anledning till
att resultatplanering finns indikerat i USA kan vara att de fortfarande led av sviterna fran
terroristattacken den 11 september 2001 samt de stora redovisningsskandalerna.

Tva revisorer menar att revisorn fungerar som en kontrollinstans och ska se till att
resultatplanering inte forekommer. Dock tycker vi att det ar viktigt att ta i beaktning att
respondenterna ar partiska i fragan, da de sjalva anser att de gor ett riktigt jobb. Gar en
resultatplanering genom granskningen har revisorn brustit i sin yrkesroll och det &r klart att de
inte vill erkanna att nagot sadant férekommer i yrkeskaren.

Respondenterna i den héar studien har dverlag varit positiva till den nya regleringen och har
inte sett nagra storre tendenser till att foretagsledningen utnyttjar sin kontrollinstans Gver
nedskrivningstesten. Enligt Rosen (2005) har manga foretag gjort forvarv sedan SFAS 142
infordes i USA och saldes fatt nya goodwillposter, som inte har kostnadsforts vilken kan
tolkas som att de inte gjort ordentliga nedskrivningstest. Det ar an sa lange for tidigt att saga
hur det har sett ut i Sverige da det bara &r ett ar sedan reglerna infordes. Ett samband mellan
inforandet av 1AS 36 och resultatplanering verkar idag vara langt borta. Till skillnad fran det
statistiskt sékerstéllda samband mellan SFAS 142 och den resultatplaneringsteknik som kallas
for “taking a big bath”.
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6. Slutsats

| foljande kapitel presenteras uppsatsen slutsatser som &mnar att svara pa
huvudfragestallningen. Kapitlet utgors av uppsatsens fyra fragestallningar som tillsammans
ska besvara huvudfragestallningen. Darefter kommer forfattarnas forslag pa fortsatt
forskning inom omradet.

6.1 Fragestallningar

> Vilka effekter har den nya regleringen fatt vad galler sarskiljning och vardering
av immateriella tillgangar?

Studien har visat att det stora problemet vid vardering av immateriella tillgangar ar just
sarskiljningen fran goodwill samt att separera och hanfora kassaflodet till den specifika
tillgangen. Undersokningen visar att revisorerna inte har sa stor kunskap om olika
varderingsmodeller for immateriella tillgangar och saledes inte heller om den praktiska
tillampningen av modellerna. Experterna besitter mer kunskap om modellerna, och det tyder
pa att specialiseringen okar i branschen. Detta leder i sin tur till att revisionsbyraerna
utvecklat egna specialistavdelningar samt att antal konsulttjanster okat markant.
Marknadsangreppssattet ar den modell som teorin foresprakar vid vérdering av immateriella
tillgdngar och &ven respondenterna anser att det ar den béasta metoden. Problemet ar att
marknadsangreppssattet kraver en aktiv marknad for den immateriella tillgangen, vilket sallan
finns for den hér typen av tillgangar. Istallet ar det inkomstangreppssattet som oftast anvéands
vid vérderingen om tillgdngen har ett kassaflode. Finns inte ett kassaflode anvénds
kostnadsangreppssattet som en sista utvdg. Enligt teorin &r den kostnadsangreppssattet ingen
bra varderingsmetod och det torde leda till att varderingen i dessa fall blir mindre lyckad.

> Vilka effekter har den nya regleringen fatt vad galler vardering och eventuell
nedskrivning av goodwill?

Den nya regleringen vad géller vardering och nedskrivning av goodwill &r enligt teorin en
kostsam och tidskrdvande process. Respondenterna i studien anser dock inte att kostnaden
okat sa mycket, vilket vi delvis tros forklaras av att foretagens kostnader ar vara respondenter
inkomst vilket gér dem partiska i fragan. Studien tyder pa att redovisningen blivit mer volatil
och att det finns en trogrorlighet i nedskrivningsprocessen, vilket leder till att en nedskrivning
av goodwill kan komma helt plétsligt. Den nya regleringen har medfort 6kad subjektivitet i
redovisningen vid val av diskonteringsranta och framtida forvantningar nar foretagen ska sétta
parametrar for att utfora varderingen av goodwill. De stora problemen vid vdrderingen av
goodwill &r just den okade subjektiviteten, samt att rensa goodwill fran de kassafléden som
inte ska finnas med vi berdkningen. Vi har genom studien forstatt att det finns stora
svarigheter med att hitta minsta kassagenererande enhet och sedan allokera det rensade
kassaflddet till den specifika enheten.

> Har den nya regleringen paverkat redovisningens kvalitativa egenskaper?

Redovisningens jamforbarhet kommer att 6ka pa den globala arenan vid jamforelse av foretag
i olika lander da regleringen har blivit mer likartad. Daremot kan tillfrlitligheten forsamras i
och med att den nya regleringen Oppnar upp for subjektiva bedémningar. Subjektiva
bedomningar kan leda till att informationen &r vinklad och saledes inte tillforlitlig. Forsamrad
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tillforlitlighet leder till att informationen inte &r lika anvéndbar for anvdndarna av de
finansiella rapporterna. Den nya regleringen bidrar vidare till att foretagets verkliga varde i
hdgre grad kommer fram i de finansiella rapporterna genom att féretagen ar tvungna att lamna
fler upplysningar vilket i sin tur leder till en mer rattvisande bild. Redovisningen har blivit
mer transparent och det ar idag svarare att gomma saker i redovisningen. Dock, kommer det
att ta ett tag innan den nya regleringen harmoniserar da regleringen fortfarande &r relativt ny.

> Har foretagens incitament for resultatplanering paverkats efter inforandet av
IFRS 3, IAS 36 och IAS 38?

Enligt teorin finns det statistiskt sékerstéllda samband med inférandet av den nya regleringen i
USA och foretagens incitament for resultatplanering. Enligt den héar undersokningen finns det
inget som tyder pa att det &r nagot som utnyttjats av foretagsledningarna. Vi tror att skillnaden
kan forklaras av att det var lagkonjunktur i USA néar regleringen infordes samt att landet
fortfarande led av sviterna av terroristattackerna den 11 september 2001. | Sverige infordes
daremot den nya regleringen under hogkonjunktur, vilket torde bidra till att foretag inte har
behov av att skriva ner tillgangar i lika hog utstrackning. Ytterligare en anledning till
skillnaden é&r att regleringen fortfarande ar forhallandevis ny och vi har annu inte sett den
totala effekten.

Studien visar vidare att revisorns uppgift &r att fungera som kontrollinstans och ska se till att
resultatplanering inte forekommer. Vi tror att respondenterna har kan vara partiska da de
brustit i sin yrkesroll om resultatplanering faktiskt forekommer. Vi tror darfor att
foretagsledningens incitament for resultatplanering kan vara storre &n den hér studien visar.
Studien visar dock att foretagens incitament for resultatplanering ej paverkats efter inforandet
av den nya regleringen.

6.2 Huvudfragestallning

> Vilka effekter har inférandet av IAS 36, IAS 38 och IFRS 3 fatt pa
redovisningen?

De effekter som kommit fram i den har studien &r framst att regleringen ar svar att tillampa
praktiskt och att specialiseringen 6kar i branschen. Foretagen tar i storre utstrackning hjélp av
oberoende varderingsman nar de ska vardera immateriella tillgangar. De stora problemen med
vardering av bade immateriella tillgangar och goodwill &r att separera och hanfora kassaflodet
till den specifika tillgangen. Den nya regleringen medfor fler subjektiva bedémningar i
redovisningen. Redovisningen har vidare blivit mer volatil och det finns en risk for
trogrorlighet i nedskrivningsprocessen. Jamforbarheten har Okat pa den globala arenan
samtidigt som tillforlitligheten forsamras till féljd av subjektiva bedémningar. Vidare har
redovisningen blivit mer transparent. Studien tyder inte pa att foretagsledningens incitament
till resultatplanering har paverkats av den nya regleringen.

Det ar dock viktigt att ha i atanke att da regleringen ar sa pass ny ar det troligt att vi an sa

lange kanske bara sett toppen pa isherget. Det &r dn sa lange svart att slutgiltigt fastsla vilka
effekterna har blivit, det ar snarare en fraga for framtiden.
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6.3 Forslag pa fortsatt forskning

o Det skulle vara intressant att titta pa vilka effekter som analytikerna och investerarna
anser att den nya regleringen fatt pa redovisningen. Anser de att de fatt stérre inblick i
redovisning av goodwill och immateriella tillgangar efter reglerna andrats? Eller
bortser de anda fran goodwillposten nar de analyserar ett foretag?

e Om ett par ar kan det vara intressant att titta pa arsredovisningar fran 2004 och framat
och undersoka vad som hént med goodwill posterna. Har de minskat? Har foretagen
specificerat de immateriella tillgangarna fullt ut.

e Det vore intressant och studera huruvida den nya regleringen fatt ndgon paverkan pa
aktiemarknaden.

e Om fem ar vore det intressant att gora en liknande studie da den nya regleringen ar
inarbetad och se om resultatet skiljer sig.
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Bilaga 1

Intervjumanual

Bakgrundsfragor

1.
2.
3.

Vilken befattning har Ni?
Vilken erfarenhet har Ni av IFRS?
Hur l&nge har Ni jobbat i revisionsbranschen?

Overgripande redovisningsfragor

4,
5.

6.

Hur stor ar Er kdnnedom om IFRS 3, IAS 36 och IAS 38?

Det har varit stora forandringar i regelverket de senaste aren, hur anser Ni att detta har
paverkat redovisningen?

Anser Ni att revisorns roll har fordndrats i samband med att nya och mer komplexa
regler har kommit?

Goodwill

7.

8.

Vilka fordelar och nackdelar anser Ni finns med den nya regleringen rérande
goodwill?

Hur upplever Ni nyttan med de nya reglerna kring vérdering och nedskrivning av
goodwill i jamforelse med den 0kade kostnad som forandringen innebéar?

Problemfragor

Fran och med den 1 januari 2005 ar alla koncerner tvungna att félja det nya regelverket IFRS
och darmed forandrades reglerna for hantering av goodwill avsevart. Fragorna kommer att
vara av undersdkande karaktar for att utforska vad som hant sedan reglerna inférdes.

Virdering av goodwill och immateriella tillgangar

9

10.
11.
12.

13.
14.
15.
16.
17.

Anser Ni att foretagen sarskiljer de immateriella tillgangarna fullt ut enligt IAS 38?
Vilka problem finns vid vardering av de immateriella tillgangar som tidigare ingick i
goodwill?

Hur hanteras den varderingsproblematiken?

Finns det nagra varderingsmodeller, i sadana fall vilka?

Hur gar vardering och nedskrivning av goodwill till i praktiken?

Vem gor den arliga varderingen av goodwill?

Vilka vérderingsmodeller anvands?

Skiljer de olika varderingsmodellerna sig at, vilka konsekvenser kan det fa?
Anser Ni att nagon modell &r att foredra?

Rattvisande bild

18.
19.

Hur stor anser Ni att risken &r for ”big bath”?
Har den nya regleringen for goodwill fatt effekter pa redovisningens jamforbarhet och
tillforlitlighet?
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