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Abstract

The food prices in Finland and Sweden have been a subject for discussion for several years back in
time. From the opponents against further European integration one have often heard that the EU and
EMU entrance have made an negative impact on the food prices. This study show us that the impact
of the entrances was extensive in the short run but rather finite and insignificant in the long run.
Other important factors that describe why food prices fluctuate is also discussed. The main
conclusion is that other factors than the EU and EMU entrance should be seen as more likely when
it comes to the development of food prices. The essay is principally based on quantitative statistics

of food prices, analysed in the light of economic theory.
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1. Inledning

1.1 Bakgrund

Jag har valt att studera och jamfora prisutvecklingen pa livsmedel i Sverige och Finland under
perioden 1994-2007. Det finns en rad intressanta aspekter att titta narmare pa nar det galler detta
omradet.

Studien har en klar europaanknytning, dels eftersom den &r en jamférande analys mellan tva
europeiska lander och dels eftersom den specifikt inriktar sig pa att forklara eventuella effekter av
EU- samt EMU-intrédet. Det &r &ven mot bakgrund av EU-intradet 1995 som ovannamnda
analysperiod har valts. Anledningen till att studien inte omfattar 2008 och 2009 &r den pagaende
finanskrisen som drabbat stOrre delen av varlden sen mitten av 2008. Det skulle kravas en
ytterligare uppsats att analysera effekterna av denna och dérfor har jag valt att exkludera 2008 samt

2009 ur min analys.

For det forsta ar det intressant att studera hur prisutvecklingen pa livsmedel sag ut efter EU-intradet
1995, bade pa kort och lang sikt. Pa kort sikt (ca 1-2 ar) &r det mycket lattare att harleda en viss
prisutveckling till de politisk-ekonomiska forandringar som skett till foljd av EU-intradet. Vid lang
sikt blir det lite svarare att forklara prisutvecklingen med enbart de forandringar som skett efter EU-
eller EMU-intradet. Detta eftersom det finns en méangd andra potentiella forklaringsfaktorer, sasom

konjunktursvangningar eller assymetriska chocker, som kan ha skett under aren.

For det andra finns det en allmant radande forestallning om att det har blivit dyrare med livsmedel i
de lander som infort Euron. Det &r inte sallan man hor att priserna pa mat blivit orimligt hoga i
Finland efter intrédet i januari 2002. Mot bakgrund av detta kan det vara intressant att utréna om det

finns nagra tydliga negativa effekter av Euron som lett till prishéjningar pa livsmedel.

Utover att jag specifikt inriktar mig pa perioderna runt EU- samt EMU-intradena kommer jag dven
gora en langsiktig analys éver hela perioden for att pa sa satt kunna utréna langsiktiga effekter och

forklaringsfaktorer.

De centrala fragestallningar jag kommer beréra ar om det finns skillnader i prisutvecklingen pa

livsmedel mellan Sverige och Finland; vilken paverkan EU- och EMU-intradena fick for den
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kortsiktiga och langsiktiga prisutvecklingen i landerna; vilka dvriga faktorer som paverkat
prisutvecklingen pa livsmedel pa kort och lang sikt; om Sverige och Finlands respektive
livsmedelsprisutveckling hade sett annorlunda ut om man statt utanfor EU-samarbetet; om Sveriges
utveckling hade liknat Finlands vid ett EMU-intrdde samt om Finlands utveckling liknat Sveriges

om man statt utanfor EMU.

1.2 Syfte

Uppsatsens syfte ar dels att synliggéra vad EU- och EMU-intradet har haft for paverkan nar det
galler prisutvecklingen pa livsmedel och dels vilka andra faktorer som spelat in. Uppsatsen bidrar
till att skapa en grundforstaelse for vad som paverkar priserna pa livsmedel. | media och debatter
sker framstallningarna ofta svart eller vitt, det vill séga att man skyller prishojningar enbart pa
exempelvis EMU-samarbetet. P4 motsvarande satt skulle EMU-foresprakare kunna mena att
prissdnkningar &r en direkt positiv effekt av intradet. | den har uppsatsen kommer en mangd olika
potentiella forklaringar till livsmedelsprisutvecklingens utfall att analyseras. Pa sa satt kommer

lasaren fa en battre forstaelse for vilka nationalekonomiska mekanismer som styr prisbildningen.

1.3 Avgransningar

Jag har avgrénsat uppsatsen till att innefatta enbart Sverige och Finland eftersom ytterligare lander i
analysen hade forsvarat arbetet rejalt. Det hade dessutom blivit problematiskt att jamfora lander
med en alltfor olik ekonomisk struktur. Jag har &ven valt att avgrénsa studien till att enbart behandla
prisutvecklingen pa livsmedel. Detta har jag gjort dels eftersom det hade blivit alltfor omfattande att
studera flera olika varugrupper men framforallt for att livsmedel &r en vital varugrupp. Jag ar dven
mycket val medveten om att det finns fler orsaker till att prisutvecklingen sett ut som den gjort. Det
forefaller emellertid omojligt att i en relativt liten studie som den hér kunna ta upp och granska alla
faktorer. Mitt referensmaterial &r relativt litet, vilket beror pa att jag enbart ville anvanda de som
kandes mest tillforlitliga. Jag valde saledes att hellre anvanda fa men bra kéllor istéllet for flera

mediokra.



2. Metod

2.1 Vetenskaplig utgangspunkt

Studien ar framst gjord utifran en kvantitativ och induktiv ansats. Det vill séga att jag forst och
framst har samlat in kvantifierbar statistik som jag dérefter &mnat hitta potentiella
forklaringsfaktorer till. Teoriavsnittet &r byggt pa ekonomiska modeller som &r resultatet av
deduktiv forskning. Man kan alltsa saga att jag anvander empirisk forskning och statistik som jag

dérefter forsoker forklara med teoretiskt och deduktivt framtagna modeller.

2.2 Tillvagagangssatt

Processen inleddes med att jag utformade en problemstallning med konkreta fragestéllningar.
Darefter fortsatte jag med att soka efter tidigare studier av samma omrade for att pa sa satt kunna
”sta pa andra forskares axlar” i utformandet av min uppsats. Jag var mycket noga med att hitta sa
trovardiga kallor som mojligt och darfor har stora delar av mitt referensmaterial kommit fran
Handelns Utredningsinstitut, Konsumentberedningen, Konsumentverket, Ekonomisk Debatt,
Svenska Riksbanken samt Finlands Bank med flera. De bocker jag anvént mig av ar Klas Eklunds

Var Ekonomi samt Lars Jonung och Klas Fregerts Makroekonomi.

| denna tidiga fas av processen tog jag dven fram statistik pa livsmedelspriserna i Sverige och
Finland under den aktuella perioden. For att fa sa korrekta siffror som mojligt anvande jag av
naturliga skal respektive lands statliga statistikmyndighet; Statistiska Centralbyran samt Statfin.
Awven de tidigare forskare jag anvant som referenser anvander sig av samma myndigheter. For att
mata prisutvecklingen pa livsmedel har jag anvant mig av mattet KP1 — Livsmedel och det har dven

andra forskare gjort.

Konsumentprisindex avser att mata hur konsumentpriserna i genomsnitt utvecklar sig for hela den
privata inhemska konsumtionen. Berdkningarna skall avse den genomsnittliga prisutvecklingen for
en konsumtion med Over tiden lika standard. Det som mats &r de priser som konsumenten faktiskt

betalar. Det innebar att indirekta skatter och subventioner INTE &r exkluderade.

Som grund for en kommande empiri- och analysdel skrev jag ett grundldggande men relativt

omfattande teoriavsnitt som behandlar prismekanismen, vinstmaximering, konkurrens, monopol
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samt handelsteori. Detta &r framst grundat pa tva kapitel i Klas Eklunds bok Var Ekonomi. Aven
Appleyard, Field och Cobbs International Economics anvéands for att beskriva handelsteorin. Jag
har aven anvént mig av min egen teoretiska kunskap. For att gora det avsevart enklare for lasaren
har jag &ven anvént mig av de ekonomiska modeller som finns i Eklunds bok. Teoriavsnitten kan
mojligtvis uppfattas som lite for omfattande och brett, men jag anser att det ar mycket viktigt for

lasaren att forsta de teoretiska grunderna i ekonomin for att kunna félja med i analysen.

Analysavsnittet inleds med att jag resonerar kring och forklarar varfor Sverige och Finland &r
lampliga jamforelselander. Delen ar baserad pa Jonung och Sjéholms artikel i Ekonomisk Debatt;
Jonung och Fregerts bok Makroekonomi samt Chefdirektoren for Finlands Bank, Erkki Liikanens
analys av Sverige och Finland. Darefter redogor jag for bakgrunden i de bada landerna nar det

géller livsmedelspriserna och livsmedelspolitiken.

Vidare studerar jag EU- samt EMU-intréadets kortsiktiga paverkan pa livsmedelspriserna. Statistik
fran aktuella perioder har tagits fram och jag har dven redogjort fér andra forskares analyser och
slutsatser. Darefter har jag utformat min egen analys, dels med avseende pa statistiken och dels med
avseende pa de andra forskarnas slutsatser. Min egen analys &r till stora delar baserat pa innehallet i
teoriavsnittet. FOr att sarskilja mina egna analyser fran andra forskares har jag efter varje
resonemang fran forskarens sida avslutat med att lagga in en kallhanvisning. Dérefter har jag gjort
min egen analys dar jag bedomer bland annat rimligheten och styrkan i andra forskares resonemang.
Nér det galler EU-intrédets kortsiktiga effekter har jag till stor del anvant mig av
Konsumentberedningens studier fran 1995 och 1996. | analysen av EMU-intradets kortsiktiga
paverkan pa livsmedelspriserna har jag tagit mycket hjalp av Carl Eckerdal och Fredrik Bergstroms

Gav euron hogre priser?. Jag anser att alla dessa studier har en hdg tillforlitlighet.

Jag studerar aven den langsiktiga utvecklingen av livsmedelspriserna, dels for sig sjalv och dels i
forhallande till den allmanna prisnivan. Perioden omfattar alla ar mellan 1994 och 2007, det vill
saga under de ar da Europasamarbetet intensifierats och utvecklats mycket. KPI har anvénts som
matt i bada fallen. For att gora utvecklingen sa éverskadlig som mdjligt har jag utformat diagram i
Excel dér den arliga prisutvecklingen studeras. Darefter jamfor jag utvecklingen i de bada landerna
och forsoker hitta forklaringsfaktorer till iakttagna likheter och skillnader. EU- och EMU-
samarbetets langsiktiga paverkan analyseras tillsammans med andra faktorer. Aven har relaterar jag
till teoriavsnittet for att djupare kunna forklara varfor en viss forandring leder till en viss

prisutveckling.



2.3 Kritik

Den kritiske granskaren kommer kanske nu havda att prisjamforelser mellan tva olika lander &r
vanskliga att gora. Detta har att géra med den problematik som finns kring olikheter mellan
landerna nér det galler varusortiment, kvalitet, representativitet. Urvalsfel i de statistiska
berékningarna kan vara besvarande nar det galler sma produktgrupper. (Internationella uppgifter
om livsmedel, Jordbruksstatistisk arsbok 2007, s 316). Dessutom kan det finnas vissa skillnader
mellan lander nar det galler att mata KP1. Exempelvis sa réaknas alkoholfria drycker ibland in i KPI

for livsmedel och ibland inte.

Jag inser aven att det finns en stor problematik nar det galler att fastsla att en viss prisutveckling &r
en direkt effekt av EU- eller EMU-intréadet. Prisfluktuationer kan bero pa manga olika orsaker,
vilket kan gora det vanskligt att koppla en prisforéandring till en specifik hdndelse. Mot denna
bakgrund ar det svart att faststélla givna slutsatser. Uppsatsen kommer darfér ha en resonerande

karaktér dar flera potentiella forklaringsfaktorer analyseras och bedéms.



3. Teori

3.1 Prismekanismen

Efterfragan pa en vara bestams av en rad olika faktorer, bland annat smak, inkomst, pris samt
alternativa substitut till varan ifraga. | nationalekonomisk teori gér man ett férenklande antagande,
namligen att det bara &r varans pris som bestammer efterfragan. Det skulle namligen i princip vara
omdjligt att analysera alla paverkande faktorer samtidigt. Det antagna sambandet mellan pris och
efterfragan &r att om priset sjunker sa stiger efterfragan och vice versa. | ett diagram med priset pa
y-axeln och kvantiteten pa x-axeln hade efterfragekurvan fatt en negativ lutning (Eklund, 2007, s
61-63).

Aven nar det géller utbudet finns det en rad olika faktorer som péaverkar, s som exempelvis
tillverkningskostnader. Precis som pa efterfragesidan gors ett forenklande antagande, namligen att
ju hogre priset &r desto mer varor vill foretaget bjuda ut. | ett diagram med samma preferenser som
ovan hade utbudskurvan fatt en positiv lutning (Eklund, 2007, s 63-64).

Jamvikten finns dar efterfrage- och utbudskurvan skar varandra (se figur 1). Det ar vid den punkten
dar bade konsumenter och féretag vill kdpa respektive sélja lika mycket och till samma pris
(Eklund, 2007, s 64).

ey

Figur 1, Eklund, 2007, s 62

Om priset ar hogre &n jamviktspriset kommer foretaget vilja bjuda ut fler varor an konsumenterna
efterfragar. Det blir darmed ett utbudsoverskott, vilket innebér att foretaget inte kommer fa salt alla
sina varor for det givna priset (se figur 2). | och med detta startas en process déar foretaget kommer
sanka priserna for att fa salt fler varor. Det leder i sin tur till att konsumenterna efterfragar fler varor

och priset ror sig sakteliga ner mot jamvikten igen (Eklund, 2007, 64-65).



Figur 2, Eklund, 2007, s 65

Om priserna tvartom ar lagre an jamviktspriset efterfragas fler varor an vad foretaget vill bjuda ut
och det skapas ett efterfragedverskott (se figur 3). Foretaget kommer da hoja priserna for att méta

konsumenternas efterfragan. Priset rér sig da uppat mot jamviktslaget (Eklund, 2007, s 65-66).

o Ubud

% Efaririgan

»= Kvantitet

Figur 3, EKlund, 2007, s 66

Om produktiviteten forandras kommer det fa utslag pa prisnivan. Nar det sker en teknisk forbattring
kommer en storre mangd varor kunna produceras per arbetsinsats. Det leder i sin tur till att en storre
kvantitet kan bjudas ut till varje given prisniva och jamviktspriset kommer saledes att sjunka. Detta
illustreras genom att utbudskurvan skiftar nedat (se figur 4). Om det tvartom sker en forsamring i
produktiviteten leder det till en 6kning av jamviktspriset. Utbudskurvan skiftar da uppat (Eklund,
2007, s 66-67).

Uthud

4 Ny utbudskuna

y Efteririgan

Figur 4, Eklund, 2007, s 67
En 6kning av inkomsterna leder till att konsumenterna far rad att kdpa fler varor an tidigare. Det

efterfragas alltsa en storre kvantitet vid varje givet pris. Foretagen svarar pa detta genom att hoja
priserna och inflationen trissas upp. Efterfragan skiftar utat. Om istallet inkomsterna sjunker
kommer foretagen bli tvungna att sénka priserna for att fa salt sina varor, vilket i sin tur leder till att

bade pris och kvantitet sjunker (Eklund, 2007, s 67-68).
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Regleringar far ofta en stor paverkan i ekonomin. Nar det rér sig om pristak som hamnar under
jamviktspriset uppstar ett efterfragedverskott. Detta eftersom konsumenterna efterfragar en storre
kvantitet &n vad som bjuds ut vid det givna priset. Utan regleringar hade det utsatta foretaget kunnat
hoja priserna till det uppstod jamvikt pa marknaden. Bostadsmarknaden for hyreslagenheter har haft
en sadan struktur med regleringar, vilket skapat ett efterfragedverskott i form av langa bostadskaer
och bostadsbrist (se figur 5). (Eklund, 2007, s 70-74).

Hyresnivan

A

Utbud

1
I
1
1

2
T
i = -
/ | "Bostads- i Efterfrigan
1 brist’
|

1 I
1 I
1 I
1 [
1 1
1 [

i
i o Mingd
P k, " hyresligenheter

En hyresreglering innebir ate hyran faststills dll en niva (h;), som ligger under
jamvikesnivan (h,). Det medfor ate den efterfrigade kvantiteten okar, vilket med-
fér bostadsbrist, det vill siga att den utbjudna kvantiteten inte ricker till ate till-
fredsstilla efterfrigan.

Resultatet blir att det kravs en ransoneringsapparat ~ till exempel bostads-
formedling och bostadské — for att fordela de for fa kigenheterna. Det uppstir
ocksa en risk for svarta marknader, eftersom hyresvardarna nu kan hyra ut il
hogre hyror (hy) vid sidan av den reglerade marknaden.

Figur 5, Eklund, 2007, s 71

Regleringar i form av minimipriser kan ocksa medféra problem. Om staten eller myndigheterna
satter minimipriset dver jamviktspriset kommer det uppsta ett utbudsoverskott. Detta sker eftersom
konsumenterna inte efterfragar en lika stor kvantitet som det reglerade foretaget producerar.
Jordbrukspolitiken &r ett praktexempel pa en reglering med minimipriser, dar utbudsdverkott i form
av bland annat "smorberg” har bildats (se figur 6). (Eklund, 2007, s 74-75).

Utbud
Utbuds-
Gverskott
P o —

Efterfrigan
= Kvantitet

I
I
'
|
I
I
I
I
i
k

k] ] k]

Om livsmedelspriserna isitts en miniminiva, under vilken de inte far sjunka, si
kommer ett utbudséverskott pd livsmedel att uppsti. Det dr detta vi | dagligt tal
kallar smérberget, och det var bland annat for att detta skulle kunna siljas som
delssubventioner till k na ett tag inférdes.

Figur 6, Eklund, 2007, s 75
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3.2 Vinstmaximering

Ett vinstmaximerande foretag bor producera sa lange marginalintékten &r hogre an
marginalkostnaden, det vill saga om ytterligare en sald vara ger storre intakter an vad det kostar att
producera den (Eklund, 2007, s 78).

Man kan dela upp foretagets totala kostnader i dels fasta och dels rorliga kostnader. De fasta bestar
av inkopt kapital for att starta verksamheten, sasom maskiner och byggnader medan de rorliga
kostnaderna framst bestar av I6ner, men aven av ravaror, halvfabrikat och energiférbrukning. De
fasta kostnaderna kommer alltid besta, oavsett om féretaget nollproducerar. Man gor dven en
indelning i styckkostnader och rorliga styckkostnader, vilket tas upp nedan. Styckkostnaden for
de forst producerade varorna ar saledes hoga eftersom bade de fasta och rorliga kostnaderna raknas
in. Till en borjan kommer marginal- och styckkostnad att sjunka eftersom de fasta kostnaderna slas
ut pa fler producerade och salda varor. Dessutom kan foretaget anstélla fler och pa sa satt battre
utnyttja resurserna. Om de fasta kostnaderna halls konstanta kommer emellertid marginalkostnaden
for foretaget till slut att borja 6ka. Det innebdr att intékterna for den sist producerade enheten &r
lagre an kostnaden for att producera den. Detta sker ndr man natt maximalt utnyttjande av de fasta
resurserna, exempelvis att det inte finns tillrackligt med maskiner for personalen att arbeta med
(Eklund, 2007, s 78-81).

Sa lange marginalkostnaden ar lagre an styckkostnaden medfor ytterligare produktion att
styckkostnaderna sjunker. Detta ar fullt logiskt eftersom kostnaden att producera ytterligare en vara
ar lagre an styckkostnaden. Om marginalkostnaden Overstiger styckkostnaden kommer déremot den
senare att 6ka. Detta eftersom att kostnaden for den sist producerade enheten &r hogre an
styckkostnaden. Med denna information kan man konstatera att marginalkostnadskurvan skér
styckkostnadskurvorna vid dess minimipunkter. Marginalkostnadskurvan — om man bortser fran
den del som ligger under styckkostnadskurvan — ar det samma som foretagets utbudskurva.
Anledningen till detta &r att foretagets intakter maste tacka de rorliga kostnaderna for att det skall
vara lonsamt att fortsatta producera. Pa kort sikt skall foretaget fortsatta producera om priset
hamnar under den totala men dver den rorliga styckkostnaden. Detta eftersom foretaget da kan
tacka alla sina rorliga kostnader och samtidigt far ett Gverskott som kan técka en del av de fasta
kostnaderna. Om priset sjunker under den rorliga styckkostnaden ska foretaget lagga ner
produktionen direkt eftersom det da inte far tackning vare sig for rorliga kostnader eller
tdckningsbidrag till de fasta kostnaderna (Eklund, 2007, s 81-84).
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Kostnad

4 , Marginalkostnad

_ Styckkostnad

Rérlig stychkhostnad

Figur 7, Eklund, 2007, s 82

3.3 Ren konkurrens

Den ena ytterligheten nar det galler marknader ar den som bestar av sa manga olika foretag att inget
av dem kan bestamma priset. Varje foretag ar darmed pristagare och maste acceptera det pris som
ges av marknaden. Denna typ av marknad ké&nnetecknas av full konkurrens. Den andra ytterligheten
ar att marknaden bestar av ett enda foretag, monopolet, som blir hela marknadens prisséttare
(Eklund, 2007, s 87).

Vid full konkurrens uppfattar foretaget marknadens efterfraga som horisontell eftersom det méter
en oerhort liten del av marknaden. Foretaget far samma pris for varje produkt det saljer, oavsett
volym. Det innebdr att marginalintdkten - det vill sdga intakten for den sist producerade enheten —
ar given och densamma som priset, oavsett hur mycket foretaget tillverkar. Ett vinstmaximerande
foretag kommer fortsétta producera &nda fram till marginalkostnaden &r lika stor som
marginalintdkten. Nar dessa ar lika stora stoppas produktionen eftersom det &r vid just det priset och
den kvantiteten som foretaget vinstmaximerar. Man kan darmed konstatera att priset skall vara lika
med marginalkostnaden. Det innebér att foretaget producerar den kvantitet som utifran det givna
marknadspriset tacker marginalkostnaden. Vid den uppnadda jamvikten kommer aven
styckkostnaderna vara som lagst. Marginalkostnad, marginalintakt och pris kommer alltsa vara lika
med styckkostnaden (se figur 8). (Eklund, 2007, s 87-88).

A Marginatkostnad = Uthud

| Styckkostad

Figur 8, Eklund, 2007, s 87
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Hoga vinster kommer locka in fler foretag pa marknaden medan forluster kommer sla ut de minst
effektiva. Antag att foretagen pa en marknad gor stora vinster pa grund av exempelvis hogre
inkomster hos befolkningen. De hdga vinsterna grundar sig i de hdgre priserna som foretagen kan ta
ut. Det uppstar da incitament for nya foretag att etablera sig pa marknaden och ta del av vinsten.
Detta leder i sin tur till att det sammanlagda utbudet 6kar. Nar det 6kade utbudet skall fordela sig pa
den totala efterfragan leder det till att priserna séker sig ner mot jamvikten. Vid forluster pa en
marknad pa grund av till exempel minskade inkomster kommer de minst effektiva foretagen slas ut
fran marknaden. Detta grundar sig i att foretagen tvingas sanka priserna och darmed inte kan tacka
sina kostnader. Nér foretag slas ut fran marknaden kommer utbudet att minska, vilket gor att
marknadspriset ror sig upp mot jamvikt (Eklund, 2007, s 88-90).

Poangen ar att konkurrensen tvingar foretag till kostnadseffektivitet, vilket i slutdndan gynnar
konsumenterna. Om nagot foretag saljer dver sina styckkostnader kommer fler foretag att vilja
etablera sig pa marknaden och ta del av vinsterna. Detta gor att priserna pressas ner. Nar priserna
istallet ar for laga kommer foretag slas ut fran marknaden och priset atergar mot jamvikt (Eklund,
2007, s 90).

Anpassning vid 6kad efterfragan och higa vinster

Pris Pris
A Marginalkostrad Utbud Pris

Anpassning vid minskad efterfrigan och liaga vinster

Marginalkostnad

!
i
1" Efterfrigan
|

> L 1 -

K Kvantitot K k,  Mvantitet

Under perfekt konkurrens tvingas de enskilda féretagen till kostnadseffektivitet. Hoga priser (som
ligger 6ver styckkostnaderna) ger héga vinster som lockar fram ett ékat utbud. Det pressar tillbaka
priset och raderar ut 6vervinsten. Laga priser (under styckkostnaderna) ger forluster som slar ut
de minst effektiva féretagen. Utbudet minskar och priset stiger.

Figur 9, Eklund, 2007, s 89

3.4 Monopol

Vid monopol star ett enda foretag for hela marknadens utbud och kan saledes satta upp en egen
prissattningsstrategi (se figur 10). Till skillnad fran konkurrensforetaget som maéter en horisontell
efterfragekurva, moter monopolféretaget en fallande. Detta beror pa att monopolféretaget méter
hela marknadens efterfragan. Kurvan sager oss hur mycket kunderna &r villiga att betala for en
given kvantitet. Den visar darmed var varje sald enhet inbringar i genomsnitt. Att kurvan lutar

negativt innebdr att marginalintékten inte ar detsamma som priset. Marginalintéktskurvan lutar
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istallet brantare an efterfragekurvan, vilket har sin grund i teorin om konsumentens avtagande
marginalnytta. Det vill sdga att konsumenten far mindre och mindre nytta for en ytterligare kopt
vara. Den avtagande marginalnyttan innebar att monopolféretaget maste sanka priset for att fa salt

ytterligare en enhet av varan (Eklund, 2007, s 92)

Marginalkostrad

Figur 10, Eklund, 2007, s 93

Monopolisten valjer precis som konkurrensforetaget att producera upp till den kvantitet déar
marginalintdkten ar lika stor som marginalkostnaden. Till skillnad i fallet med ren konkurrens
skiljer har marginalintakten fran priset, vilket foranleder ett annorlunda utfall. Monopolféretaget
kan ta ut ett pris som ar hogre an styckkostnaderna, vilket innebdr att monopolet gor en stdrre vinst
an konkurrensforetaget (se figur 11) (Eklund, 2007, s 93-94).

Monepolvinst Marginalkostnad

Seyckkostnad

I‘I

Figur 11, Eklund, 2007, s 94

Sammanfattningsvis kan man konstatera att det finns tre stora skillnader mellan monopol och
konkurrens. For det forsta tar monopolet ut hdgre priser. Konkurrensforetaget kan i langden inte ta
ut priser som ar hogre an styckkostnaden. For det andra haller monopolféretaget tillbaka den
tillverkade kvantiteten medan konkurrensforetaget producerar dar priset ar lika med
marginalkostnaden. Om monopolet skulle gora det samma hade den utbjudna kvantiteten dkat. For

det tredje far monopolet en extra vinst — pa konsumentens bekostnad (Eklund, 2007, s 94).
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Mellan dessa tva ytterligheter som beskrivits ovan finns det en mangd olika kombinationer av
marknader inom olika sektorer. Oligopolet, en situation dar marknaden bestar av ett fatal storre
foretag. Kartellen, dar foretagen ingar dverenskommelse vad géller prissattning och
produktionsbeslut. Monopolistisk konkurrens innebar att produkten som séljs ar sapass
differentierad att varje foretag inom en given sektor har monopol pa sin egen variant av produkten
ifraga (Eklund, 2007, s 95-98).

Den helt fria konkurrensmarknaden far i det narmaste ses som en utopi eftersom en mangd strikta
antaganden maste vara uppfyllda pa samma gang. Dessa antaganden &r foljande: Antalet séljare och
kopare pa marknaden maste vara sa manga att ingen av dem kan paverka priset pa egen hand;
saljare och kdpare far inte samverka med varandra; varorna maste vara enkla och homogena sa att
de kan séljas och kopas i manga olika kvantiteter; konsumenterna ska ha fullstandig pa marknaden
nar det galler priser och kvalitéer, sa att de kan 6verge de foretag som forsoker ta ut oskaliga priser;
tillverkarna skall ha tillgang till den nyaste och effektivaste tekniken; det ar laga etableringshinder
pa marknaden; marknadskrafterna far inte sattas ur spel pa grund av regleringar, diskriminering
eller politiskt fortryck (Eklund, 2007, s 90-92). Nar man studerar antagandena kan man konstatera

att ytterst fa marknader — om ens nagra - kannetecknas av ren konkurrens..

Ren konkurrens och monopol &r tva ytterligheter. Anda far de ses som relevanta analysobjekt
eftersom de hjalper forskaren att kunna dra slutsatser om olika sortsers marknader. De teoretiska
modeller och analyser som behandlar ekonomiska mekanismer ar mycket anvéndbara hjalpmedel

nar man skall studera exempelvis prisutvecklingen pa livsmedel.

3.5 Komparativa fordelar
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| korthet innebdr David Ricardos teori om komparativa fordelar att ett land skall producera den vara
som det &r relativt sett bast pa att producera. For att beskriva sin teori anvande Ricardo tva lander,

England och Portugal, som producerade vin och klader. Exemplet illustreras i foljande tabell.

Vin Klader Relativa skillnader
inom landet
Portugal 80h/enhet vin 90h/enhet klader 1 enhet vin/0,89

enheter klader (eller 1
enhet klader/1,125

enheter vin)

England 120h/enhet vin 100h/enhet klader 1 enhet vin/1,2 enheter
klader (eller 1 enhet
klader/0,83 enheter

vin)

Tabell 1, Appleyard, Field, Cobb, 2008, s 31

Det ar alltsa billigare att producera bade vin och klader i Portugal. For den arbetsinsats som kravs
for att producera en enhet vin far man i Portugal 0,89 enheter klader. | England far man pa
motsvarande sétt 1,2 enheter kldder om man anvénder samma arbetsinsats som nér man producerar
en enhet vin. Det innebér att en enhet vin kan bytas mot 0,89 enheter klader inom Portugal. Inom
England kan en enhet vin bytas mot 1,2 enheter klédder (Appleyard, Field, Cobb, 2008, s 30-31).

Trots att Portugal har absoluta fordelar i bade produktion av vin och klader havdar Ricardo att det &r
gynnsamt for landerna att handla med varandra. Portugal bor specialisera sig pa att producera vin
eftersom landet relativt sett &r battre pa det an klader. | England skall man av motsvarande skal
istallet specialisera sig pa att producera klader. Portugal kan nu exportera en enhet vin till England
och fa 1,2 enheter klader tillbaka istallet for 0,89 enheter klader inom det egna landet. Detta beror
helt enkelt pa att en enhet vin ar vart lika mycket som 1,2 enheter klader inom England. P4 samma
satt kan England exportera en enhet klader till Portugal och pa sa sétt fa i utbyte 1,125 enheter vin
(Appleyard, Field, Cobb, 2008, s 30-31). Ricardo visar hér att handel kan vara gynnsamt &ven om
ett land har absoluta fordelar nér det galler alla varor som produceras. Om Portugal dven varit
relativt battre an England pa att producera vin och klader hade det inte varit gynnsamt for landerna

att handla med varandra.

4. Empiri och Analys
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4.1 Finland och Sverige som jamférelseobjekt

En jamforelse mellan Sverige och Finland &r intressant eftersom landerna har en snarlik ekonomisk
struktur. Fordelen med detta dr att det blir lattare att hitta tydliga forklaringar till de eventuella
skillnader i prisutvecklingen som uppstar. Av naturliga skal &r det svart att gora internationella
prisjamforelser med nagon stdrre precision eftersom konsumtionsmonster, kvalitetsskillnader,
butiksstrukturer, regionala skillnader inom lander, varierande tillforlitlighet i enskilda matningar
och mycket annat avgor utfallet av den data man far fram. Generellt kan man havda att ju mer lika
ldnderna ar, desto lattare &r det att gora internationella prisjamforelser (Lundvall, 2004, s 16). |
Ovrigt ar det intressant att jamfora landerna eftersom Finland ar med i EMU-samarbetet medan

Sverige valt att sta utanfor.

Om man borjar med att studera ekonomiska likheter mellan landerna sa kan vi se att BNP-tillvaxten
ar snarlik i de bada landerna. Aven inflationsnivan ar likartad. Man kan vidare hitta fler
gemensamma drag for Sverige och Finlands ekonomier. Bada ar sma dppna ekonomier och
utrikeshandeln &r mycket viktig for landernas valstand. Landerna ar dven rattsstater med ett hogt
utvecklat rattsvasen och Iag korruption. Dessutom fors en konkurrensframjande politik i de bada
landerna, nagot som gynnar ekonomierna i sin helhet. Utdver detta finns likheter i den stora vikt
landerna lagger pa uthildningsfragor och jamstalldhet. I Gvrigt ar det praktiskt att jamfora Sverige
och Finland. Dels eftersom all finlandsk statistik finns pa svenska och dels for att statistiken mats pa
ett likartat satt. (Liikanen, 2007, s 1-3)

Fyra vitala likheter mellan Sverige och Finlands ekonomier &r produktiviteten, en stor offentlig

sektor, en hég organisationsgrad samt en jdmn inkomstférdelning.

Under de senaste aren har en snabb tillvéxt skett i bade Sverige och Finland. Den stora satsningen
pa utbildning och forskning har lett till en utveckling av arbetsproduktiviteten. En annan forklaring
till den 6kade produktiviteten &r den konkurrensframjande avreglering av produktmarknaden som
skett. Bade Sverige och Finland har en stor offentlig sektor. Sveriges offentliga utgifter ar lite storre
an Finlands men bada ligger i topp i Europa néar det géller den posten. Detta har medfort en stor
offentlig sysselsattning, som i forlangningen medverkat till att d&ven halla den totala sysselsattningen
hdg. Den stora offentliga sektorn har &ven medfort en stark finanspolitisk disciplin. (Liikanen,
2007, s 4).
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Bade Sverige och Finland kannetecknas av en sund offentlig sektor med finansieringséverskott och
relativt sma offentliga skulder (Erkki Liikanen, Finlands Bank). Hand i hand med en stor offentlig
sektor gar aven det generdsa socialskyddet. | bada landerna finner man en tradition av ett starkt
valfardssamhalle dar en hog ersattningsniva rader. Dessutom fors en aktiv arbetsmarknadspolitik.
Den stora offentliga sektor som praglar de tva landerna finansieras genom hoga skatter (Liikanen,
2007, s 5-6).

Bade Sverige och Finland kénnetecknas av en hdg organisationsgrad, det vill siga att en stor andel
av de anstéllda &ven dr fackligt anslutna. Dessutom finns en hog tdckningsgrad av
arbetsmarknadsavtal. De centralt organiserade I6neférhandlingarna &r en starkt bidragande orsak till

den jamna inkomstférdelning som finns i de bada landerna (Liikanen, 2007, s 6-7).

Visentliga skillnader mellan Sverige och Finland &r attityden till EU, den relativt laga
sysselséttningsgrad som finns i Finland jamfort med Sverige samt dven den skillnad som finns inom

foretagssektorn och produktionsstrukturen.

Den forsta och i den har analysen viktigaste skillnaden &r attityden till EU-, samt EMU-samarbete.
Finland har strdvat efter s&kerhet och trygghet vilket man hoppades kunna finna i EU-samarbetet.
Dessutom sag man EU som en vég ut ur det isolerade lage landet hade befunnit sig i. Man skall
heller inte undervardera Finlands vilja att fa vara med och paverka Europas utveckling. Nar det
géller Sverige &r attityden som bekant en helt annan. Trots att det blev ja i folkomréstningen om
EU-medlemsskap har det alltid funnits ett stort motstand till Europeiskt samarbete i form av EU och
EMU. Medborgarna varnar om "oberoende” och anser det viktigt att behalla den egna valutan och
fora en sjalvstandig penningpolitik. Nar det géller Finlands relativt laga sysselsattningsgrad bor man
emellertid ha i beaktande att med europamatt matt sa ar Finlands sysselsattningsgrad hog (Liikanen,
2007, s 7-8).

Den Finska ekonomin baseras i stérre utstrackning an Sveriges pa industri, det vill séga
skogsindustri, metallindustri och pa senare tid dven hogteknologisk industri. Servicenaring och

tjanstesamhallet har inte véxt pa alls samma satt som i Sverige. (Liikanen, 2007, s 9).

Jonung och Sjéholm styrker de ovanndmnda ekonomiska likheterna mellan Sverige och Finland.
Forfattarna har aven utformat ett ”likhetsindex”, for att klargora vilket land som &r mest likt Sverige

ur en ekonomisk aspekt. Foga ovéntat hamnar de tre nordiska landerna i topp.
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Migration | Industri- | Samvariation | Penning- | Finans- Regional Geografisk | Genomsnitt
struktur i konjunktur | politik politik integration | narhet
Finland 10 9 10 9 3 10 10 8,7
Danmark | 8 1 3 10 10 8 8 6,9
Norge 9 7 2 8 2 9 9 6,6

Tabell 2, Jonung och Sjéholm, 1997, s 282

Man skall emellertid ha i beaktande att studien skrevs 1997, vilket innebar att Finland &nnu inte
hade anslutit sig till EMU, och dérmed inte knutit sin valuta till Eurozonen. Hade studien gjorts idag
hade det istallet funnits en olikhet i penningpolitiken. Aven andra faktorer har forandrats at det ena
eller andra hallet med grunderna ar det samma och darfor hjélper tabellen till att styrka de
ekonomiska forhallanden som rader mellan Sverige och Finland. Att Fregert och Jonung havdar
detsamma i laroboken makroekonomi, som gavs ut 2005 starker tilltron till slutsatsen att Finland
framstar som det mest lampliga landet for Sverige att bilda valutaunion med (Fregert och Jonung,
2005, s 471).

4.2 Bakgrund

| bada Sverige och Finland kunde man pa 1960, 70- och &ndra fram till slutet av 80-talet skada en
snabb prisokningstakt pa livsmedel. Livsmedelspriserna steg under den har perioden snabbare an
den allménna prisnivan, det vill sdga att det skedde en real priskning pa livsmedel. Statistik visar
att livsmedelspriserna i Finland steg ca 8 ganger mellan aren 1960-1985, dvs med i genomsnitt
drygt 9% per ar. Efter 1985 och fram till EU-intradet steg priserna med 2% per ar i genomsnitt
(Lindén, 1996, s 1-2).

Det finns flera viktiga faktorer som kan forklara den dkning av livsmedelspriserna vi sag under
ovannamnda period. Protektionistisk livsmedelspolitik &r en orsak. Malet har i bade Sverige och
Finland varit att uppratthalla en hog sjalvforsorjningsgrad och samtidigt garantera jordbrukare en
skalig levnadsstandard. For att uppna detta mal valde man i Finland en strategi som byggde pa en
hogprislinje, det vill séga att prisnivan skulle vara tillrackligt hog for att garantera den ekonomiska
standarden for de som sysslade med livsmedelsproduktion. | strategin ingick att reglera importen pa
ett sadant satt att importvarornas priser anpassades till den inhemska prisnivan. Endast vissa
importlicenser gavs ut. En sadan politik medfor att importkonkurrensen begransas kraftigt (Lindén,
1996, s 2-3). Enligt nationalekonomisk teori ar konkurrens mellan foretag samt fri prisséttning

ytterst nodvandig for att skapa balans mellan utbud och efterfragan pa marknaden. Nar fri
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konkurrens rader anpassar foretagen sin produktionsstruktur till efterfragan, vilket skapar ett

jamviktspris.

De begransningar i konkurrensen som uppstatt kan inte enbart forklaras av de 6verenskommelser
som skett mellan foretag i form av bl a karteller, utan aven den brist pa pris- och

kvalitetsinformation som fanns hos kunderna.

Det amerikanska konsultbolaget McKinsey gjorde hosten 1995 en utredning Over svensk
livsmedelsindustri och kom fram till att den var anméarkningsvart lagproduktiv. Medlen for att
uppna en skalig levnadsniva och en hog inhemsk sjalvférsorjningsgrad har i Sverige varit likartade
de i Finland. Livsmedelspriserna inom landet uppréatth6lls genom gransskydd i form av
inforselavgifter och tullar, vilket begransade importkonkurrensen kraftigt. Utredningen visade éven
att den laga produktiviteten berodde pa stor administrativ personal och korta produktionsserier. Man
ansag dock inte att produktionsprocessen var lagproduktiv. Vidare ser McKinsey ett problem i att
produktionen endast skett for hemmamarknaden eftersom man da inte kunnat utveckla sin
exportindustri (Lindén, 1996, s 24-25).

Strukturforhallandena inom livsmedelsindustri och handel ar en annan faktor. Historiskt sett har
Finland alltid karaktariserats av en oligopolistisk foretagsstruktur. Ett fatal mycket stora foretag
delar pa 50-90% av marknaden i olika branscher. Resterande del utgors av smaforetag.
Dagligvaruhandelns koncentration i Finland ar hog. Det finns endast fyra block som star for 90% av
dagligvaruhandeln. Den blockbildning som skett har inneburit en viss uppldsning av granslinjen
mellan grossist- och detaljhandel eftersom det skett ett utbrett samarbete mellan dessa tva led. Ett
stort problem ur en konkurrensaspekt har varit att grossistledet i varje block endast salt till butikerna
inom det egna blocket (Lindén, 1996, s 3-4).

| Sverige har det historiskt sett ut pa ett liknande satt. Stora dominerande foretag har varit
utmarkande aven i Sverige. Néar det galler blockbildning och sammanslutning av parti- och
detaljhandel ser man en likartad bild i Sverige med tre stora dominerande block. Kort sagt kan man
sdga att foretagsstrukturen i de bada landerna har kannetecknats av lag effektivitet och de
stordriftsfordelar som skapats har inte kommit konsumenterna till handa utan "fastnat” i nagot av de

ovre producentleden (Lindén, 1996, s 24).

Det forekom under lang tid konkurrensbegransningar inom livsmedelsindustrin i Finland. Ett bra

exempel pa detta ar Valio, som under manga ar haft en i narmast monopolistisk stéllning nér det
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galler mejeriprodukter. De lokala lantbrukaragda medlemsmejerierna vad forut skyldiga att verlata
alla producerade mjolforadlingsprodukter. De fristdende foretagen var aven de tidvis beroende av
Valio for att tacka sitt behov av mjolkravara. Valio utnyttjade sin starka stallning pa marknaden
genom att sélja de varor som man inte hade dominerande stéllning pa till ett valdigt lagt pris.
Samtidigt sattes priserna pa de varor man hade monopol pa oskaligt hogt. Pa det har sattet kunde
Valio sla ut mindre foretag fran marknaden eftersom dessa inte hade rad att sanka priserna (Lindén,
1996, s 7-9).

En liknande konkurrensbegransande verksamhet kunde man dven finna inom slakteribranschen, dar
flera foretag hade bildat en kartell. Priserna sattes upp genom dverenskommelser mellan
naringsidkare pa samma produktionsniva, nagot som givetvis ar kraftigt konkurrensbegransande. En
kdpkraftsparitetsundersokning som genomférdes 1990 av OECD visade att Finland var det dyraste
landet i Europa vid den uppmatta tidpunkten. Detta géllde specifikt livsmedelssektorn som
karaktariserades av "daligt skott jordbrukspolitik, korporatism, regleringar, karteller och avsaknad
av inhemsk och utlandsk konkurrens” (Lindén, 1996, s 9-10).

Enligt McKinsey-rapporten var en viktig faktor till radande situation i Sverige att handeln inte
utévade nagon press pa livsmedelstillverkarna. Man tar upp bade USA och Tyskland som exempel
dar dagligvarukedjorna standigt byter leverantdrer med syfte att pressa ned priserna. | Sverige har
det emellertid funnits ett beroende mellan de olika tillverkningsleden, vilket gjort sadana
forhandlingar problematiska (Lindén, 1996, s 25).

Sammanfattningsvis kan man se en likartad bakgrund mellan Sverige och Finland nér det géller
livsmedelspolitiken. Det finns givetvis vissa sma skillnader men i grunden ar tankeséttet och

medlen snarlika.

Regleringarna inom livsmedelssektorn har med stor sannolikhet medfért en hog prisniva. De
minimipriser som bestamts fran statligt hall har bevisligen varit hogre an om de fria
marknadsmekansimerna hade bestdmt priset. Nar minimipriset overstiger jamviktspriset bildas det
ett utbudsoverskott, det vill sdga att foretaget vill bjuda ut mer vid det givna priset &n vad som
efterfragas av konsumenterna. Det "smorberg” som det har talats om mycket i svensk

livsmedelspolitik &r ett resultat av utbudsoverkott till f6ljd av jordbruksregleringen.

Mot bakgrund av den nationalekonomiska teorin &r det mycket sannolikt att den begransade

konkurrensen inom livsmedelssektorn lett till hogre priser. Om marknaden istéllet hade préglats av
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ren konkurrens skulle priserna med storsta sannolikhet varit lagre. Dessutom skulle ett
konkurrensutsatt foretag inte kunna halla tillbaka den utbjudna kvantiteten for att pa sa behalla hoga
priser. Den oligopolistiska foretagsstruktur som varit fallet i bade Sverige och Finland har medfort
att prissattningen kunnat utforas pa ett satt som liknar monopolféretagets prissattningsstrategi
snarare an ren konkurrens-foretaget. Om man aterknyter till avsnittet ovan angaende prissattning
under olika marknadsformer sa finns det starka teoretiska belégg for att konkurrensbegransning

leder till hogre priser.

Valios stallning pa marknaden &r ett bra exempel pa hur monopolféretag kan agera for att héja sina
vinster pa konsumenternas bekostnad. For att aterigen aterknyta till teoridelen ovan innebér en
monopolstélining att foretaget star for hela marknadens utbud. Det kan darmed utforma en
prissattningsstrategi som innebar hojda prisnivaer och i forlangningen tillskansa sig hogre vinster an

ett konkurrensforetag.

Regleringarna, den oligopolistiska (i vissa fall monopolistiska) foretagsstrukturen samt
importavgifterna har dels medfort att prismekanismen satts ur spel och dels att konkurrensen inom
livsmedelssektorn varit svag. Enligt teorin om den fria marknaden och ren konkurrens hade
samhallet kunnat erhalla stora ekonomiska vinster vid avreglering, okad konkurrens samt 6kad
handel dver granserna. En mer konkurrensutsatt marknad hade tvingat foretagen att
kostnadseffektivisera, vilket i sig leder till 1&gre priser. Den hade dven okat incitamenten for
foretagen att forsoka astadkomma tekniska forbattringar i produktionen. Dessa hade i sin tur lett till

en hogre produktivitet, vilket enligt nationalekonomisk teori leder till en lagre prisniva.

4.3 Kortsiktig utveckling

4.3.1 EU-intradets kortsiktiga effekter
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Den prisutveckling som skedde i Finland strax efter EU-intradet far ses som anmarkningsvard. |
prognosen forutspaddes en genomsnittlig prisnedgang — vid allt annat lika - med 9,5%. Den faktiska

kortsiktiga utvecklingen sag ut pa foljande vis:

1995 Februari Maj November

Livsmedel -7,0% -8,4% -11,0%

Tabell 3, Lindén, 1996, s 20

Prissankningen pa kort sikt blev alltsa mer omfattande &n vad man forutspatt i Finland. Det finns
flera forklaringsfaktorer till detta. Overgéangen till EU:s producentprisniva pa jordbruksprodukter
som endast Iag pa 60% av producentpriserna i Finland innan EU-intradet ar en viktig forklaring.
Jordbrukarna fick ett kompletterande inkomststdd av EU och den finska staten for att kompensera

det inkomstbortfall som den lagre producentprisnivan medférde (Lindén, 1996, s 13-14).

Séankningen av mervardesskatten fran 22% till 17% &r ocksa en direkt orsak till prisfallet. Detta var
ett forsta steg i en anpassning av den finska indirekta beskattningen till EU-férhallanden. En
ytterligare foljd av EU-anslutningen var att momsstdd for vissa jordbruksprodukter togs bort liksom
skatten pa margarin, olja och socker. Dessutom togs tidigare importavgifter fran EU-lander bort och
for handel med tredje land inférdes EU:s gransskydd (Lindén, 1996, s 15).

Det stora konkurrenspolitiska arbete som bedrevs sedan slutet av 1980-talet &r en annan
forklaringsfaktor. Nya konsument- och konkurrensmyndigheter fick med stod av lagstiftningen fart
pa konkurrensen inom livsmedelssektorn. Prisregleringsperioden avslutades och en ny myndighet —
Konkurrensverket - inrattades 1988. Dessutom tillkom tva myndigheter pa konsumentomradet,
Konsumentverket och Konsumentforskningscentralen. Aven ett konsumentforbund bildades och
man visade stor aktivitet vad gallde prisfragor pa livsmedelsomradet. Képbojkotter anvandes som
metod for att priserna skulle sénkas. Dessa myndigheter och férbunds bildande medférde en mycket
lyckosam prisutveckling pa livsmedel i Finland. Konkurrensmyndigheterna sag till att eliminera
konkurrenshegransande verksamhet i storsta mojliga grad och konsumentmyndigheterna sag till att
forse konsumenterna med fullstandig information samt utforliga prisundersokningar pa
livsmedelsomradet (Lindén, 1996, s 11).

Den 1 september 1992 upprattades en ny konkurrenslagstiftning. Lagen innebar i korthet att

horisontella konkurrensbegransningar, det vill siga éverenskommelser mellan féretag med samma
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verksamhet, forbjods helt och hallet. Prisrekommendationer eller marknadsuppdelningar skulle ej

langre vara tillatna. (Lindén, 1996, s 5).

De konkurrenspolitiska atgarder som vidtogs ar med stor sannolikhet den viktigaste
forklaringsfaktorn nér det géller den sénkta prisnivan i Finland. Eliminering av
konkurrensbegransande verksamhet i form av karteller medfor dels att konkurrensen 6kar och dels
att nya foretag kan etablera sig pa marknaden. Enligt nationalekonomisk teori leder fler etablerade
foretag pa marknaden till 6kad konkurrens, vilket i sin tur leder till prispressning eftersom foretagen
maste kostnadseffektivisera. Den 6kade pristransparensen medforde att manniskorna lattare kunde

jamfora och pa sa satt latt upptacka vilka foretag som tog ut oskaliga priser.

Man kan se en del av de konkurrens- och konsumentpolitiska atgarder som genomforts som en
reaktion av den kommande EU-anslutningen. Pa sa vis kan den prisutveckling pa livsmedel som
skett indirekt forklaras av EU-intradet. Fragan man kan stélla sig ar om Finland hade genomfort
ovannamnda atgarder om landet inte haft ett framtida EU-medlemskap att se fram emot. Det
forefaller atminstone rimligt att det framtida intradet snabbade pa processen, dels pa grund av EU:s

krav och dels till foljd av landets egna vilja till integration.

Det stora mediala intresset kring prisfragorna gjorde att det skapades en storre medvetenhet bland
medborgarna. Forvantningar om sénkta matpriser som en féljd av EU-intradet 6kade ytterligare
allménhetens intresse for livsmedelspolitiken. Massmedias bevakning ledde saledes till 6kad
pristransparens, vilket i sin tur kan ha fatt positiva effekter pa prisutvecklingen. Mot denna

bakgrund kan dessa troligen positiva effekter ses som ett indirekt resultat av EU-anslutningen.

Nar det galler Sverige sag det annorlunda ut. I prognosen som gjorts innan EU-anslutningen
beréknades livsmedelspriserna sjunka med 2-3% som en effekt av EU:s jordbruksreglering. Den

faktiska utvecklingen blev foljande:
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1995 Mars Juli Augusti September

Livsmedel 2,4% 3,4% 2,9% 2,8%

Tabell 4, Nyberg, TCO, Konsumentberedningen, 1995, s 6

| tabellen ovan ér alla siffror berdknade som avvikelse i procent fran december 1994.

Man kan alltsa se en klar kortsiktig tendens att livsmedelspriserna okat strax efter EU-intradet. Det
bor dven papekas att totala konsumentprisindexet under perioden steg med 2,7%, vilket innebar att
den reala prisokningen pa livsmedel ar relativt Iag (Nyberg, TCO, Konsumentberedningen, 1995, s
6). Den stora fragan man nu bor stélla sig ar huruvida prisutvecklingen &r en effekt av EU-intradet i

sig eller om det finns andra starkare forklaringsfaktorer.

Man kan bérja med att studera vad i EU-intradet som kan ha medfort 6kade priser. Tillampningen
av EU:s hogre externa tullar vid import fran tredje land kan forklara en del av prisokningen. De
hogre externa tullarna ledde till att utomeuropeiska varor sasom ris, frukt och socker blev dyrare.
Emellertid sa betydde intradet ett avskaffande av de interna tullarna medlemslanderna emellan,
vilket i sin tur ledde till att priser pa vissa europeiska varor sjonk. | vissa fall blev dock importen
fran EU-lander dyrare, eftersom Sverige inte langre kom ifraga for exportsubventioner fran

medlemslanderna (Nyberg, TCO, Konsumentberedningen, 1995, s 4-8).

En annan forklaringsfaktor vid sidan om EU-intrédet som tagits upp ar den svenska kronans fall
under varen 1995. Under augusti vande emellertid trenden och kronans véarde steg ytterligare i
september 1995. I mitten av november lag den till och med nagot hogre &n vid arsskiftet 1994-1995.
Man bor anda inse att skiftningar i valutakursen skapar osakerhet (Nyberg, TCO,
Konsumentberedningen, 1995, s 8). Enligt nationalekonomisk teori leder en svag valuta till dyrare
importpriser. Detta leder till en minskning av importen och i férlangningen en begransning av

konkurrensen. | slutdandan medfor detta i teorin att priserna okar till foljd av den laga konkurrensen.

Den kortsiktiga manatliga reala prisutveckling som skett i de bada landerna kan illustreras i en
tabell. Med den reala prisutvecklingen menas konsumentprisindexet (KPI) for livsmedel i relation
till total KPI. Om index for livsmedel &r hogre an for total KPI har det skett en real prishéjning och

vice versa. Prisutvecklingen nedan méts som avvikelse i procent fran december 1994,

Sverige Sverige Finland Finland

1995 Totalt Livsmedel Totalt Livsmedel
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Januari 0,7 0,8 -0,1 -4,2
Februari 1,1 1,6 0,3 -4,2
Mars 15 2,4 0,3 -4,5
April 2,2 3,0 0,4 -4,4
Maj 2,3 4,2 0,4 4.4
Juni 2,2 3,8 0,8 -4,7
Juli 2,1 33 0,7 -4,3
Augusti 2,0 2,9 0,5 -5,8

Tabell 5, Nyberg, TCO, Konsumentberedningen, 1995, s 13

Mot bakgrund av de prognoser som gjordes innan EU-intrédet &r det inte anmarkningsvart att det
finns en skillnad i prisutveckling mellan landerna. Detta med tanke pa den sankta momsen i Finland
samt delvis den svaga valutan i Sverige. Det som daremot & anmarkningsvart att att
livsmedelspriserna i Finland sjunkit mer &n prognosen visat medan priserna i Sverige stigit, nar de
enligt prognosen borde ha sjunkit. Dessutom ser man i tabellen ovan att det pa kort sikt skedde en

real prishéjning pa livsmedel i Sverige medan det i Finland istallet skedde en real prissankning.

For det forsta karaktariserades Sveriges livsmedelsindustri som lagproduktiv. Fér det andra
framholls jordbruksregleringen som ett problem for fri konkurrens och prispressning. For det tredje
sags agarkoncentrationen som kraftigt konkurrensbegransande. For det fjarde utévade inte handeln
nan press pa livsmedelstillverkarna for att erhalla lagre priser pa varorna. Dels ovannamnda faktorer
och dels det faktum att den svenska kronan férsvagades ar rimliga forklaringar till att

prisutvecklingen inte foljde prognosen (Lindén, 1996, 24-26).

Lindéns analyser maste ses som rimliga mot bakgrund av den nationalekonomiska teorin. Ju lagre
produktiviteten ar desto fler arbetsinsatser krévs det for att producera en given kvantitet, vilket leder
till hoga priser. Regleringen satte prismekanismen ur spel, vilket hdmmade konkurrensen och
cementerade de hoga priserna. Den centrala dgarkoncentrationen hade en oligopolistisk struktur,
vilket medfdrde att de stora foretagen till stor del kunde paverka priserna och tillskansa sig hoga
vinster pa konsumenternas bekostnad. Dessa vinster var frukten av den hdga prisnivan.

Nar det galler Finland sag prisutvecklingen pa livsmedel som bekant mer positiv ut. Med tanke pa
hur lika Sverige och Finland &r nér det géller foretagsstruktur inom livsmedelssektorn ar det
forvanande att prissankningen overtraffade prognoserna. Att skillnaden mellan landerna skulle bero
pa forandringar som kan harledas till EU-intradet kan mojligtvis ses som en forklaring, men

eftersom bada landerna gick med samtidigt borde de ekonomisk-politiska forandringarna inneburit
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samma resultat i bada landerna. Man kan emellertid inte bortse helt ifran att Finland - med grund i
den positiva synen pa europasamarbete — med stérre vilja anpassat sig till EU:s politik i storre grad

an Sverige.

Den forklaring som far anses som mest rimlig ar de atgarder som Finland vidtog inom konkurrens-
och konsumentomradet. Det innebar att konsumenternas prismedvetande 6kade, vilket i sin tur
okade konkurrenstrycket. Dessutom innebar atgarderna att det i en storre utstrackning genomfardes
prisforhandlingar mellan de olika handelsleden (Lindén, 1996, s 26).

Aven den nyss namnda forklaringsfaktorn kan ha med Finlands positiva installning till EU att gora.
Lindén havdar att Finland genomfdrde dessa atgarder for att kunna anpassa sig béttre till EU:s
politik nér man vél blev medlem (Lindén, 1996, s 13). Mot denna bakgrund kan EU-intrédet ses
som en indirekt forklaringsfaktor till de sénkta livsmedelspriserna. | Sverige har man i grunden haft
en pessimistisk syn pa EU, vilket mgjligtvis kan ha lett till att man inte genomforde liknande

atgarder som i Finland eftersom man inte var angeldgna om att anpassa sig till EU pa samma stt.

Slutsatsen ar darmed att man inte kan utesluta EU-intradet som en forklaringsfaktor till
prisutvecklingen i Sverige och Finland. Jag vill aterigen peka pa den olikhet som finns mellan
landerna ifraga om europasamarbete. | det har fallet kan Finlands vilja att samarbeta, lara- samt
anpassa sig ha medfort nat positivt medan Sveriges mer EU-pessimistiska syn de facto kan ha
hammat den ekonomiska utvecklingen. De konkurrenspolitiska atgarder som vidtogs bor emellertid
ses som den enskilt storsta forklaringsfaktorn. En 6kad konkurrens medfor for det forsta att det
uppstar mojlighet for fler foretag att sla sig in pa livsmedelsmarknaden. Det leder i sin tur till att
centrala agarkoncentrationer kan upplosas. Fler foretag kommer da representera marknaden och
priserna kommer enligt nationalekonomisk teori sjunka. For det andra medfor en 6kad konkurrens
att foretagen efterstravar produktivitetsforbattringar for att vinna marknadsférdelar. En
produktivitetsférbattring innebér att produktionen per arbetsinsats 6kar, vilket i forlangningen
medfor att prisnivan sanks. For det tredje innebar en 6kad konkurrens att handeln — till foljd av
kravet pa kostnadseffektivisering — tvingas satta press pa livsmedelstillverkarna for att erhalla lagre

priser.

4.3.2 EMU-intradets kortsiktiga effekter

Prisutvecklingen pa livsmedel under perioden for EMU-intradet i Finland kan illustreras i foljande
tabell:
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Totalt | Jan Feb Mar Apr Maj Juni Juli Aug Sep Okt Nov Dec

2001 | 98,0 96,1 96,1 96,6 96,7 98,5 98,7 98,6 98,5 99,0 99,0 98,6 99,5
2002 | 101,0 1029 | 102,0 | 102,7 | 101,1 | 102,3 | 101,3 | 101,8 | 100,0 | 99,5 99,5 99,3 99,9
2003 | 101,6 |1014 |102,3 |102,3 |1022 |1015 |101,6 | 101,6 | 100,5 | 101,5 | 101,2 | 101,5 | 102,0
Tabell 6, Statistikcentralen, Finland, KP1 1992=100. Livsmedel och alkoholfria drycker.
Foljande tabell visar livsmedelsprisernas avvikelse i procent fran december 2001, det vill séga den
sista manaden Finland anvande Mark.
Jan Feb Mar Apr Maj Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dec
2002 3,4% 2,5% 3,2% 1,6% 2,8% 1,8% 2,3% 0,5% 0% 0% -0,2% 0,4%
2003 1,9% [28% |[28% [27% |[20% |21% |[21% |1,0% |20% |1,7% |2,0% 2,5%

Tabell 7
Tendenserna man kan se ar att det sker en relativt kraftig prisokning i samband med arskiftet 2001-

2002, det vill séga da valutabytet skedde. Priserna pa livsmedel 6kade med 3,4% i januari 2002 for
att sedan avta succesivt under kommande manader. | november 2002 var priserna till och med lagre
an i december aret innan. Under ar 2003 stiger priserna en aning och ligger pa en jamn niva runt 2%
éver priserna fran december 2001.

Hur skall man forklara den kortsiktiga prisutvecklingen pa livsmedel under perioden for Finlands
EMU-intrade? Den forsta potentiella forklaringen till héjda priser pa kort sikt ar de direkta
kostnader som foljde i och med EMU-intradet. Exempel pa dessa kostnader ar nya
prismarkningsrutiner, nya kassaapparater samt mer kontanter i butikerna, vilket i sin tur lett till
hogre kostnader for sakerhet (Bergstrom och Eckerdal, 2003, s 13).

Ett annat omdiskuterat problem med EMU-intradet var risken att foretag skulle avrunda priserna
uppat, i syfte att 6ka sina vinstmarginaler. En sadan avrundning pa en enskild vara ma vara knappt
markbar, men i det stora hela far de marginella prishéjningarna en relativt stor omfattning.
Bergstrom och Eckerdal avfardar emellertid avrundningsproblemet som ett litet och kortsiktigt
problem (Bergstrom och Eckerdal, 2003, s 13).

Pa lokala marknader med stark efterfragan och stora etableringshinder fanns det en risk att
butiksinnehavarna skulle passa pa att hoja priserna efter valutabytet (Bergstrém och Eckerdal, 2003,
s 12-13). Marginella prishéjningar skulle vara svara att marka pa den enskilda varan. Detta kunde
vara ett problem pa mindre orter med dalig konkurrens nar det galler livsmedel. Enskilda

butiksinnehavare kunde darfor hoja priserna eftersom kostnaden och anstrdngningen for kunderna
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att aka till en annan ort for att handla var for stor. Glesbygden kannetecknas ofta av att ett eller ett
fatal foretag dominerar sin sektor. Det innebar att marknaden far en oligopolistisk-, eller i vérsta fall

en monopolistisk struktur, dar foretagen kan ta ut oskaliga priser fran konsumenterna.

Slutligen menar forfattarna att man dven bor ha uppsikt pa andra potentiella forklaringsfaktorer till
prisutvecklingens utseende, sasom nyinforda eller borttagna skatter, assymetriska chocker eller
andra exogena effekter sasom utbuds- eller efterfragestérningar. Bergstrom och Eckerdal gor aven
en analys och bedémning av de ovannamnda potentiella forklaringsfaktorerna till en kortsiktig
prisokning. Den évergripande slutsatsen de gor ar att man inte kan havda att 6vergangen till Euro

har lett till en prisokning pa livsmedel totalt sett (Bergstrom och Eckerdal, 2003, s 19).

Forfattarna medger att ovannamnda forklaringsfaktorer ar rimliga pa kort sikt, men att oskéliga
prishéjningar ar i stort sett omojliga pa langre sikt. Enligt nationalekonomisk teori tenderar en fri
marknad snabbt att na en jamvikt mellan utbud och efterfragan. Foretag som satter hogre priser
kommer konkurreras ut av andra foretag som satter lagre priser. Alternativet skulle isafall vara att
en betydande mangd foretag bildar en kartell dar en gemensam hog prissattning sker. Aven detta ser
Bergstrom och Eckerdal som en orealistisk tanke i ett sdpass stort omrade som eurozonen. Mot
ovanstaende bakgrund menar de att hogprisforetag forr eller senare kommer att slas ut fran
marknaden (Bergstrom och Eckerdal, 2003, s 14-15).

Under forutsattning att marknaden kannetecknas av konkurrens ar forfattarnas analyser mycket
rimliga. Som ndmnts i teoriavsnittet kan inte ett foretag i konkurrens ta ut oskaliga priser eftersom
konsumenterna da kommer valja att handla hos ett annat foretag. Att alla foretag pa en
konkurrensmarknad gemensamt skulle sammansluta sig i en kartell forefaller orimligt. Det finns allt

for manga foretag pa ett allt for stort geografiskt omrade for att det skulle vara mojligt.

Prisutveckling pa livsmedel i Sverige under samma period.

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dec

2001 | 225,11 | 226,30 | 228,64 | 231,10 | 234,90 | 234,00 | 233,93 | 234,22 | 234,18 | 236,18 | 234,74 | 236,38

2002 | 240,84 | 239,64 | 242,82 | 241,43 | 241,15 | 240,09 | 240,06 | 240,65 | 239,90 | 239,66 | 236,71 | 237,28

2003 | 238,46 | 240,52 | 242,22 | 241,37 | 239,83 | 240,02 | 241,30 | 241,89 | 242,86 | 241,65 | 239,36 | 239,95

Tabell 8, Statistiska Centralbyran. KP1 1980=100. Livsmedel och alkoholfria drycker.

Tabell med livsmedelsprisernas avvikelse i procent fran december 2001.

30




Jan Feb Mar Apr Maj Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dec

2002 | 19% |14% |27% |21% |20% |16% |16% |18% |15% |14% |01% |03%

2003 | 09% |18% |25% |21% |15% |[15% |21% |23% |27% |22% |13% |15%

Tabell 9

Av tabellerna ovan att déma sker det en liten prisokning pa livsmedel i Sverige under perioden
kring Finlands EMU-intrade. Okningens omfattning ar likartad den som skedde i Finland med den
skillnaden att livsmedelspriserna i Finland 6kade mer precis efter intradet. Huruvida skillnaderna i
den kortsiktiga utvecklingen mellan Sverige och Finland gar att harleda till valutabytet ar
naturligtvis svart att klargora, men det finns belagg for att havda att de praktiska kostnaderna kan ha

medfort en viss prishdjning i Finland.

Den likartade utveckling som sker efter inledningen pa 2002 kan tolkas som att EMU-intrédet i sig

inte medforde nagra anmarkningsvarda prishojningar pa kort sikt.

4.4 Langsiktig utveckling
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1994 | 1995 | 1996 | 1997 | 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007

=—=Sverige| 100 |100,86 94,09 @ 939 9483 | 96,68 96,91 |100,17|103,85104,25(103,81|103,13| 104 |106,21
=—=Firland| 100 | 92,66 90,95 92,25 93,86 | 93,56 94,47 | 98,59 |101,61|102,21|103,02|103,02|104,43 /106,64

Diagram 1. Kallor: Respektive lands statistiska centralbyra, SCB samt Statfin

Prisutvecklingen pa livsmedel i de bada landerna ar likartad. En tydlig skillnad &r att
livsmedelspriserna i Finland sjonk rejalt under 1995 medan en liknande prissankning i Sverige
skedde 1996. Som jag tidigare namnt berodde prissankningen i Finland till stor del pa den sankta

momsen som infordes infor EU-intrédet. | Sverige skedde motsvarande sénkning av momsen 1
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januari 1996, vilken till stor forklarar den prissankning som skedde under 1996 (Jordbruksstatistisk
arshok, 2008, s 307).
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1994 | 1995 | 1996 | 1997 | 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007

e Sverige| 100 (102,45| 103 |103,68 103,4 |103,88 (104,81 107,34/109,65111,77|112,18/112,69(114,22|116,75

Finland | 100 [100,97(101,45102,71104,16(105,42| 109 |111,81|113,55(114,52(114,71/115,78(117,81|120,72

Diagram 2. Kallor: Respektive lands statistiska centralbyra, SCB samt Statfin

Aven nér det géller den allanna prisnivan ser utvecklingen likartad ut mellan landerna. Fram till
1998 ar priserna marginellt hogre i Sverige &n i Finland. Dérefter 6kar de finlandska priserna och

ligger konstant pa en lite hogre niva an i Sverige.

I och med, den ibland, stora problematiken kring att harleda prisférandringar till en viss specifik
héndelse kommer jag i féljande analys ta upp och resonera kring olika potentiella

forklaringsfaktorer till att livsmedelsprisernas fluktuationer.

4.4.1 Den likartade utvecklingen i Sverige och Finland

Till syvende och sist kvarstar emellertid det faktum att landernas prisutveckling varit likartad bade
nar det galler livsmedelspriserna och den allmanna prisnivan. Detta gar i mangt och mycket att
héarleda till likheterna mellan l&nderna i den ekonomiska strukturen som jag tog upp i ett tidigare
avsnitt. Utvecklingen av BNP och Inflationsnivan har sett snarlig ut i de bada landerna. Om
exempelvis Sverige hade haft en mérkbart hogre inflation &n Finland allmént sett hade hogre

livsmedelspriser kunnat forklaras till stor det av just inflationsnivan.
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Sverige och Finlands bakgrund nér det géller den ekonomiska strukturen &r likartad, som man kan
lasa tidigare i uppsatsen. De begransningar som fanns pa det konkurrenspolitiska omradet
forbattrades avsevart i de bada landerna efter EU-intradet, och sen dess har landerna varit likartade

pa dven det omradet.

De svenska och finska livsmedelspriserna ér bland de hogsta i Europa, nagot som lett till stark kritik
fran olika hall (Eurostat, 2009, s 1-3). Man bor i emellertid ha i beaktande att priserna i de rikare
landerna generellt sett & hogre an i de fattiga. Det har att gora med de hogre inkomsterna som lett
till en hogre levnadsstandard. Nar arbetskraftskostnaderna ékar i ett land maste foretagen
kompensera detta genom att héja priserna for sina varor. Det gar dock inte helt att skylla de hoga
priserna pa att landerna &r forhallandevis rika. Som jag tagit upp i teoriavsnittet kan man genom
produktivitetsforbattringar sanka prisnivan utan att kostnaderna okar. Jag vill aterigen belysa att det

ar genom forbattringar i produktionen som man nar en reelt lagre prisniva.

4.4.2 EU-intradets langsiktiga effekter

Det &r naturligtvis svarare att utréna de langsiktiga an de kortsiktiga effekterna av EU-intradet.
Efter 1996 har prisutvecklingen pa livsmedel sett snarlik ut i de bada landerna. De kraftiga
momssankningarna har lett till att de faktiska priserna pa livsmedel ar lagre an vad de hade vart vid
en hogre momsniva. Darfor kan inte momssankningarna i sig forklara skiftningarna i kurvan.
Overgangen till EU:s producentprisniva pa jordbruksprodukter samt statliga subventioner ar andra
kortsiktiga faktorer som lett till att de faktiska priserna sjunkit. Man maste emellertid inse att dessa
skattesankningar och subventioner leder till att nagon annan del av ekonomin blir lidande.
Exempelvis kan 6kade subventioner till en sektor finansieras med sankta subventioner till en annan.
Lagre skatter, som i fallet med momssénkningarna, leder till mindre inkomster for staten, vilket i sin
tur leder till nedskarningar pa nagot annat omrade. | diagrammet som visar den totala
prisutvecklingen kan man konstatera att den prissankning pa livsmedel som skedde till foljd av
dessa ekonomisk-politiska atgarder inte fatt genomslag pa den allméanna prisnivan. Det innebar
alltsa att 6kade priser pa andra varor kompenserat de sankta livsmedelspriserna. Pa sa sétt har andra

sektorer blivit lidande for att livsmedelspriserna skall hallas pa en Iag niva.
Man kan hér aterknyta till den nationalekonomiska teorin som séger oss att

produktivitetsforbattringar ar det man bor strava efter for att uppna en lagre allman prisniva. Om

produktionen per arbetare 6kar leder det till att farre arbetsinsatser kan géra samma jobb som
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tidigare. Det innebér att foretaget kan bjuda ut samma kvantitet som tidigare, fast till ett l1agre pris.

Detta ar en foljd av de sjunkande arbetskraftskostnader som en 6kad produktivitet medfor.

En potentiell langsiktig positiv effekt i paritet med en produktivitetsutveckling ar borttagandet av
importtullar mellan medlemsléanderna som skedde till féljd av EU-intrddet. Nar man eliminerar
tullsatserna 6kar incitamenten till import, vilket dels leder till att konkurrensen fran utlandet blir
storre och dels till att potentiella effektivitetsvinster av handeln dkar. Okad konkurrens leder - som
jag tagit upp i teoriavsnittet — till 1agre priser. En 6kad handel leder — enligt teorin — till ekonomiska
effektivitetsvinster nér lander specialiserar sig i produktionen. Mot denna bakgrund &r det rimligt att
héavda att EU-intradet har medfort en viss positiv effekt nér det galler konkurrens och handel. Det &r

emellertid svart att beddma hur stor denna effekt &r.

Till sist kan man inte undga att ta upp effekten som forberedandet infor medlemsskapet kan ha fort
med sig. | Finland genomfordes tidigt flera konkurrenspolitiska atgéarder och Sverige foljde
sedermera efter. Momsnivaerna sanktes och priserna pa livsmedel sjonk rejélt under aren strax efter
intradet. Mot denna bakgrund férefaller det rimligt att bade Sverige och Finland erh6ll en indirekt
positiv effekt av EU-intradet 1995.

4.4.3 EMU-intradets langsiktiga effekter

Det ar svart att utrona nagra klara langsiktiga effekter av EMU-intradet (eller i Sveriges fall
utanforskapet) eftersom det inte var sa lange sen valutabytet skedde. Enligt diagrammet kan man se
att priserna i bada landerna steg under 2002, for att sedan avta under aren framdver. Faktum ar att
de svenska livsmedelspriserna sjonk aningen under 2004 och 2005 medan de i Finland 6kade

marginellt. Vid analysperiodens slut 2007 lag de svenska livsmedelspriserna strax under de finska.

Prisutvecklingen hos de bada landerna efter valutabytet &r likartad. Mellan 1995-2005 lag de
svenska livsmedelspriserna pa en marginellt men stadigt hogre niva an de finska. Det & mot denna
bakgrund det blir intressant att studera varfor de svenska livsmedelspriserna sjonk under de finska
och framforallt varfor det skedde efter Finlands EMU-intrade.

Jag har tidigare tagit upp potentiella orsaker till prishéjningar, sasom avrundningsproblemet samt
direkta kostnader till f6ljd av EMU-intrédet. Dessa problem bor emellertid endast ses som
kortsiktiga eftersom det pa en konkurrensutsatt marknad &r i princip omajligt att ta ut oskaliga

priser.
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En av de stora fordelarna med en valutaunion dr att transaktionskostnaderna for valutavéxling
forsvinner. Dessutom Okar pristransparensen, vilket gor det lattare for konsumenter och foretag att
jamfoéra priser 6ver nationsgréanserna. Som en foljd av de eliminerade transaktionskostnaderna samt
andra kostnader, relaterade till den osékerhet som finns vid handel mellan olika valutor, 6kar
incitamenten till import och export mellan landerna inom valutaunionen. Alla dessa faktorer medfor
att konkurrensen mellan foretagen véntas oka (Fregert och Jonung, 2005, s 466). Okad handel
mellan l&nder inom en valutaunion leder enligt Ricardos teori till specialisering och ekonomiska

effektivitetsvinster.

Mot denna bakgrund anser jag det orimligt att EMU-intradet skulle vara orsaken till att de finska
livsmedelspriserna steg dver de svenska. Tvartom sa borde en valutaunion innebara ékad

konkurrens och effektivitetsvinster, vilket enligt teorin leder till lagre priser.

4.4.4 Andra forklaringsfaktorer

Konjunktursvangningar har en stor paverkan pa marknadspriserna. Om den aggregerade efterfragan
av nagon anledning minskar - It oss séga till foljd av 6kad pessimism om framtiden — s kommer
prisnivan falla. Den sjunkande efterfragan leder till mindre konsumtion, vilket i sin tur gor att
foretagen tvingas sénka priserna. Sankta priser samt mindre konsumtion gor dels att BNP sjunker
och dels att ekonomin pa kort sikt gar igenom en recession, det vill séga att bade prisniva och
producerad kvantitet faller. P4 langre sikt kommer emellertid ekonomin i fas igen. Aven om
kapacitetsutnyttjandet faller paverkas inte den samlade méangden produktionsresurser och den
langsiktiga produktivitetsutvecklingen av att den allmanna prisnivan sjunkit (Eklund, 2007, s 265-
267). Hur lang tid det tar innan ekonomin repar sig beror till stor del pa hur pass snabbt de
nominella I6nerna sjunker samt foretagens efterfragan pa arbetskraft okar. Om I6nerna ligger kvar
pa samma niva trots att prisnivan fallit kommer arbetslosheten att 6ka. Det sker eftersom foretagen
inte langre gor samma vinster och darfor inte kan tacka loneutgifterna. Man blir da tvungna att gora
nedskérningar i arbetskraften. Det & emellertid sannolikt att arbetskraften kommer acceptera
fallande nominella l6ner eftersom aven prisnivan fallit. De reala lonerna forandras darmed ytterst

marginellt eller ingenting alls.

P& motsvarande satt leder 6kad efterfragan till hogre prisnivaer och 6kad konsumtion. Detta beror
pa att foretagen kan 6ka sina priser, vilket leder till hogre vinster. Pa kort sikt kommer foretagen

aven kunna anstalla mer arbetskraft. | det hadr laget kommer emellertid arbetstagarna att krdva hogre
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nominella I6ner for att kompensera sig mot den 6kade allmanna prisnivan. Om I6nenivan hade varit
konstant samtidigt som prisnivan ékat hade det inneburit att arbetstagarna erhallit en lagre reallon
(Eklund, 2007, s 265-267).

Sammanfattningsvis kan man konstatera att konjunktursvangningar har en stor paverkan pa den

allmanna prisnivan och pa livsmedelsprisnivan.

Utbudsstorningar ar en annan orsak till prisfluktuationer. En negativ utbudsstérning pa
livsmedelsomradet kan vara skardebortfall eller ndgon annan féljd av daligt klimat eller daliga
forutsattningar. Det sker da en forsamring av produktiviteten, det vill sdga att varje extra arbetad
timme producerar mindre och mindre - marginalprodukten minskar. Kostnaden for att producera en
extra enhet blir dyrare — marginalkostnaden ¢kar. For att tacka upp dessa extra kostnader maste
jordbruken hoja priserna. Detta far genomslag i hela livsmedelskedjan och i slutandan innebar det

hojda priser for konsumenterna (Fregert och Jonung, s 315f).

En annan form av utbudsstorning ar den som gar att relatera till 6kade kostnader for
produktionsfaktorerna, sasom okade loner till foljd av Iéneforhandlingar. Om exempelvis en
fackforening lyckas forhandla till sig hogre l6ner - som inte beror pa arbetsmarknadslaget - for
anstallda inom livsmedelsbranschen, maste foretagen kompensera sig for detta genom att sétta

hogre priser. (Fregert och Jonung, s 315f).

Det finns &ven positiva utbudschocker, som sénker kostnaderna i produktionen. Dessa &r ofta
foljder utav snabb teknologisk utveckling och 6kad produktivitet. En 6kad produktivitet innebar att
varje arbetsinsats medfor ett storre tillskott till produktionen. Foretaget ar da villigt att producera en
storre kvantitet till ett l&gre pris. Detta under forutsattning att marknaden k&nnetecknas av
konkurrens (Eklund, 2007, s 269).

Valutakursforandringar ar en annan orsak till livsmedelsprisernas fluktuationer och hér dven ihop
med konkurrensnivan (Nyberg, TCO, Konsumentberedningen, 1995, s 8). Om den inhemska
valutakursen starks i forhallande till andra lander 6kar de ekonomiska incitamenten att importera.
Detta sker eftersom en stérkt inhemsk valuta gor det billigare att kdpa utlandsk valuta. Vid 6kad
import okar ocksa konkurrensen inom livsmedelsindustrin, nagot som i slutandan avspeglar sig i
lagre priser. Om valutakursen istéllet forsvagas blir det dyrare att importera, och bristen pa utlandsk

konkurrens gor sig hord.
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5. Sammanfattande slutsatser
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Finland motte en klart kraftigare prissankning pa livsmedel i anslutning till EU-intradet an vad
Sverige gjorde. Detta hade framst att gora med sénkningen av momsen men dven det
konkurrenspolitiska arbete som bedrivits sedan manga ar tillbaka spelade en relativt stor roll. |
Sverige kom motsvarande prissankning aret efter och dven har lag en kraftig momssankning bakom.
EU-intradets langsiktiga effekter &r som jag namnt innan svara att utréna, men en 6kad handel och

eliminering av importtullar bor enligt nationalekonomisk teori leda till sjunkande prisnivaer.

Nar det galler perioden kring EMU-anslutningen (eller utanforskapet for Sveriges del) kan man se
en marginell 6kning av livsmedelspriserna i Finland, som rimligtvis gar att harleda till de direkta
kostnader som exempelvis nya prismarkningsrutiner och nya kassaapparater leder till. De
langsiktiga effekterna ar dven hér svara att dra slutsatser kring men som jag resonerat om innan sa
borde snarare EMU-intréadet lett till positiva effekter pa prisnivan. Detta eftersom de minskade
transaktionskostnaderna stimulerar till handel mellan medlemslénder samt 6kar konkurrensen inom
unionen. Enligt teorin leder dessa effekter till en sankning av prisnivan. Mot bakgrund av denna
teori bor man darfor vara forsiktig med att forklara Finlands hoga prisékningstakt pa livsmedel
gentemot Sverige efter 2002 med intrédet i valutaunionen. Det ar snarare mer rimligt att studera

andra tankbara faktorer.

En av de centrala fragestallningar som togs upp i inledningen var huruvida Sverige och Finlands
respektive livsmedelsprisutveckling hade sett ut om man valt att sta utanfor EU-samarbetet. Vid ett
utanférskap hade importtullarna funnits kvar vilket hade minskat incitamenten till handel med
utlandet. Om man aterknyter det till teorin finns det en viss rimlighet i att anta att prisnivan hade
legat pa en hogre niva. Det ar emellertid aven i det har fallet i princip omajligt att dra sakra

slutsatser.

En annan central fragestallning var huruvida Sveriges prisutveckling pa livsmedel hade liknat
Finlands vid ett EMU-intrade och pa motsvarande satt om Finlands utveckling hade liknat Sveriges
om man statt utanfor EMU. | och med att landernas utveckling ar relativt likartad sa ar det svart att
dra slutsatser kring huruvida EMU-intradet har paverkat prisnivan pa livsmedel positivt eller
negativt. Det &r emellertid rimligt — mot bakgrund av den livsmedelsprisernas tidigare utveckling
samt l&ndernas likartade ekonomiska struktur — att prisutvecklingen i Sverige hade varit snarlik den
i Finland om man gatt med i EMU. Av motsvarande anledning ar det dven troligt att den finska

prisutvecklingen hade liknat den svenska om man valt att sta utanfor.

6. Kéllforteckning
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