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Forord

Vigledande infor dmnesvalet till den hdr uppsatsen var att det skulle vara praktiskt och
modernt. Intresset for immaterialrdtt och internet har varit stort redan nir jag borjade studera
pa juristprogrammet hostterminen 2008 och det har blivit &nnu stdrre efter den senaste tiden
som jag har fatt mojlighet att sdtta mig in i omradet ytterligare. Jag hade inte kommit fram till
detta dmne specifikt om det inte vore for diskussionerna med min handledare Kristoffer
Schollin under den forsta tiden. Amnet uppfyller alla forviintningar och jag kan inte komma

pa nagot som hade passat béttre. For detta vill jag tacka honom.

Den hir uppsatsen hade inte varit mdjlig att genomfora om det inte vore for de praktiker som
har tagit sig tid att svara pd mina fragor. Dessa personer finns namngivna i kéllférteckningen
pa sidorna 83 och 84. Bland dessa samtal har sérskilt dem med Bjorn Ekdahl pa Lethe forlag,
Margaretha Zackrisson pa Natur & Kultur, Mats Berglund pd Norstedts och Lars Rambe pé

Hoi forlag varit givande for framstéllningen. Jag vill tacka dem alla.

Jag vill dven tacka Py Soderstrom pa Elib som gav mig sitt fortroende genom att ge mig

tillgdng till distributionsavtalet mellan Elib och bokforlagen.
Slutligen vill jag tacka min vdn Fredrik Larsson som arbetar pd Gluteus Creations
(www.gluteus.se) for att han hjélpte mig att framstilla distributionskartan som aterfinns pa

sidan 65. Den utgor ett viardefullt verktyg for att kunna dverblicka resultatet.

Jag hoppas att sévil jurister som praktiker inom bokbranschen kommer ta del av innehéllet i

uppsatsen och kommer finna ldsningen givande.

Goteborg den 23 december 2012

Cornelia Jodngen
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Sammanfattning

Konceptet digitala bocker dr inte sdrskilt nytt. Den svenska marknaden har dock inte forflyttat
fokus frén den traditionella fysiska boken till de nytinkande digitala formaten dnnu. Potential
till fordndring finns i1 tekniken och flera amerikanska storforetag har utvecklat nya
affairsmodeller med anledning av detta. Den amerikanska forséljningen av e-bocker har i ér
gétt om forsédljningen for inbundna bocker.

For de svenska forfattare och bokforlag som vill utforska kommersiella strategier for
utgivning av e-bocker star frimst amerikanska och ndgra f4 svenska foretag till buds med
olika alternativ for utgivningen. Uppsatsen syftar till att urskilja strategier for bokforlag och
for egenutgivande forfattare med utgdngspunkt i de licensvillkor som ett urval av foretag
erbjuder. For att ldsaren ska kunna forsta och bedoma olika strategier behover villkoren sittas
in 1 en marknadsmissig kontext med fokus den framtida utvecklingen.

Upphovsritten, som ursprungligen uppstar hos forfattaren, blir pa grund av den juridiskt
grundade ensamrétten foremél for ekonomisk handel. Regelverket ér till det mesta dispositivt
och det rader sdledes stor frihet for parterna att bestimma och anpassa villkoren.

Av intervjuer med ett flertal svenska bokforlag har det visat sig att de flesta forlagens e-
boksstrategi stannar vid att utnyttja den svenska storsta distributdrens tjanster som bland annat
distribuerar till de svenska biblioteken. Den storsta anledningen hértill verkar vara
dominansen pad den svenska marknaden som distributoren besitter samt att forlagen
fortfarande satsar pa den mer monetirt Ilonsamma utgivningen av fysiska bocker.

Forlaget eller forfattaren bor vid strategivalet planera sin interna verksamhet utifran
villkoren. Ju mer benédgen forlaget dr att fordndra och utveckla sin egen verksamhet desto fler
variationer av sammansatta strategier finns tillgédngliga. Genom att undvika mellanhinder i
form av distributorer och istéllet ansluta sig direkt till forsdljaren finns det pengar att tjdna
men det handlar s& ringa summor att strategin forst och frimst &r framgéngsrik for dem med
stora forsiljningsvolymer.

De amerikanska villkoren dr omfattande, uttdmmande och atstramande 1 jimforelse med
de svenska villkoren. Valet av strategi dr i slutindan beroende av vad forfattaren eller
forlagen prioriterar hogst med avseende pd olika faktorer sd som prissdttningskontroll,
forekomsten av DRM, ldsvianlighet och tillgédnglighet. Jag tror att bokforlagen bor fordndra
sin verksamhet i framtiden fOor att inte slds bort av nytinkande aktdrer ndr den digitala

tekniken utvecklas ytterligare och utbudet och marknaden besvarar dessa.
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1 Inledning

Fran muntligt sagoberittande utifran endast minnet, till bibliotek och bokaffdrer, till en platta
med tillgdng till all vérldens bocker endast ndgra fingersnuddningar bort. Ja, formen for
tillgédngliggdrandet av kunskap och beréttelser har utvecklats d@ven om det har tagit tid.

Bokbranschen har ldnge varit en konservativ bransch med politiska lattnader av olika slag.
Politiker har sd ldnge vi ként till verkat for att frimja ldsandet och kunnandet genom bland
annat statligt finansierade bibliotek, bidrag, reducerad moms och insatser av olika slag.

E-boken dr en stor utveckling frdn den tryckta boken som har varit helt dominerande
under Overskadlig tid. Nu ser flera multikommersiella foretag mojligheter 1 att tjina pengar
genom de nya digitala formaten. "For forsta gdngen berors den svenska bokmarknaden av vad
stora internationella aktorer — frimst de tre stora Apple, Amazon och Google — gor.”' Nyheter
och uppdateringar pd omrédet publiceras i skrivande stund var och varannan dag i tidningar
och andra nyhetsprogram. Det dr sdledes ett hogaktuellt &mne och det bar en hog prigel av
ovisshet hos branschaktdrerna. I en rapport frdn Svenska Forlaggareforeningen och Svenska
bokhandlareforeningen frdgar man sig om bokbranschen befinner sig 1 kris:

“Teknikutvecklingen, internationaliseringen och framvixten av nya affdrsmodeller for att
sprida och sdlja innehall fordndrar spelplanen. Det verkar osannolikt att vi kommer att kunna
tala om bokbranschen som ett enhetligt begrepp sdrskilt linge, ndr de trycka bockerna i
framtiden bara dr en av flera plattformar. Digitaliseringen sprdnger de ramar som pdrmarna
utgjort. Olika delar av bokbranschen utvecklas redan nu dt olika hdll [...]

Kanske &ar utvecklingen inte sd konstig med tanke péd likheterna med frimst
musikbranschen och att den nya generationen medborgare redan pd forskolan kommer i
kontakt med digitala plattor. Men &nnu har inte marknaden hatft sitt stora genomslag i Sverige
da den endast stir for 1,5 procent av bokmarknaden.’ Margaretha Zachrisson fran Natur &
Kultur forlag tror att marknaden kommer sla till i takt med ett generationsskifte d4 den unga
generationen lar sig att redan i tidig lder lisa fran en skérm.*

Positiva effekter av digitaliseringsutvecklingen ér att verken kan né ut till fler personer
utan begransning av faktorer sdsom leveranstider, lagerhallning eller geografisk placering pa
verket. Dessa faktorer kostar dven kostar pengar. Digitaliseringen borde rimligtvis pressa ned
priset pa verket for slutkonsumenten och samtidigt 6ka den procentuella ersittningen for

upphovsminnen dd mindre pengar uppslukas av sddana faktorer. Men dr det verkligen s&?

! Pettersson, Svenska Forliggareforeningen, Vad gor de pa bokforlagen?, s 50.
2 Bohlund & Brodin, Bokmarknaden 2012, s 6.

® Wikstrom, SR Kulturnytt, Ar piratkopiering e-bokens fiende? 25/10 2012.

* Intervju den 28 september 2012 pa missan Bok & Bibliotek i Géteborg.



En av nackdelarna med digitaliseringen utifran ett upphovsmannaperspektiv sdgs ibland
vara minskade mdjligheter att bibehalla kontrollen dver verket med upphovsrittsintrdng, sé
som piratkopiering, som foljd. I en artikel som publicerats av Sveriges Radio Kulturnytt
pastar Kristina Ahlinder, VD pa Svenska Forlaggareforeningen, att finansidrernas ridsla for
piratkopiering &r orsaken till att e-boksmarknaden dr sa liten. Detta uttalande tror dock Mats
Kolmisoppi, som é&r forfattare och kulturskribent och engagerad i fildelningsdebatten,
egentligen foregds av "nigon slags skramselpropaganda” da det i dagsldget dr ovisst hur man
ska kunna tjina pengar pa den nya tekniken.’

De nya teknikerna har bidragit till att nya distributionsvégar finns tillgéngliga och ddrmed
frangds de gamla och omoderna distributionsmonstren. Nya aktdrer pd marknaden har
uppstatt och vissa roller kanske kommer att forsvinna for att de inte lingre fyller nadgon
funktion. Bjorn Ekdahl pa Lethe forlag har i en telefonintervju sagt att den fysiska boken
fortfarande har en mycket stark stéllning men att detta kommer att fordndras inom de
ndrmaste tvd till tre dren och att man maste haka pad trenden fOr att halla sig kvar pa

marknaden.

1.1 Syfte

Syftet med den hdr uppsatsen &r att studera de licensvillkor som é&terforséljare och
distributorer erbjuder forlag och forfattare som vill sdlja e-bocker genom dem. Villkoren ér
hidmtade fran distributionsavtal hos verkliga aktorer. Jag kommer utifrdn villkoren ta fram
alternativ och dverviganden bade for forfattare som sjilva ger ut sina bocker och som darmed
inte skrivit kontrakt med ett forlag i traditionell mening samt for forlag som investerat pengar
i ett verk och som soker framgéngsrika l6sningar vid utgivningen. Den huvudsakliga
fragestéllningen &r: vilka kommersiella strategier for e-boksutgivning stér till buds for forlag
och forfattare utifran ett urval av licensvillkor och de marknadsrelaterade forutsittningarna?
Jag kommer dven fora en diskussion och analys om den fOrdndring som sker inom
bokbranschen i syfte att lasaren ska fa en forstdelse for vilken verklighet som villkoren

forhaller sig till och som de kommersiella branschaktorerna befinner sig i.

1.2 Teori
Min egen syn pé juridiken skiljer sig beroende pa om det &r rétten i teorin eller i praktiken
som asyftas. Den teoretiska juridiken har ingen sjdlvstindig existens, utan den far existens

forst nédr den appliceras pa en héndelse eller en foreteelse som har sin forankring i praktiken.

* Wikstrom, SR Kulturnytt, Ar piratkopiering e-bokens fiende? 25/10 2012.



En ritt eller skyldighet som uppstér i teorin tjénar ingenting till férrdn den har slagit igenom 1
praktiken. Vem bryr sig om att fa rétt i teorin nir man inte far rétt i praktiken? En sadan rétt
’finns” ju inte.

Det dr ddrmed inte sagt att juridiken som urskiljer sig i teorin saknar existensberéttigande,
utan den ger uttryck for syftet och forklarar séledes varfor den praktiskt forankrade juridiken
utfaller som den gor. Den teoretiska juridiken berdttigar saledes den praktiskt existerande
juridiken.

Som ldsaren kanske forstér, har jag for egen del mestadels intresserat mig for juridiken si
som den ser ut i praktiken. Detta dr sdledes ingen teoretisk uppsats, utan en praktisk. Men for
att forstd praktiken #r det nddvindigt att Aven nimna ndgot om teorin. Amnesomradet
kommer inte att fi storst plats inom det teoretiska forumet utan kommer snarare att ge
utrymme at de beteenden och val som nagon gor i verkligheten, det vill hur de teoretiska
forutséttningar och ramar kan utnyttjas och anvdndas 1 praktiken.

For att forstd vad det &r som gor att ndgon beter sig pa ett visst sétt i praktiken ricker det
inte med att forstd den rittsteoretiska bakgrunden, utan hit hor dven andra vetenskaper. Nér de
giller beteenden som gors av kommersiella aktdrer dr det kanske forst och frimst de
ekonomiska forutsittningarna, konsumentbeteenden och konkurrensen, som spelar in. Det
giller séledes att forstd och studera juridiken i teorin tillsammans med de faktiska
forutséattningarna for att kunna forsta och analysera de beteenden som sker inom den praktiska

sfaren.

1.3 Disposition och metod
Forutom det inledande avsnittet och det avslutande analysavsnittet, utgors uppsatsens av tre
olika nivéer som tillsammans utgdr utredningen. Den forsta nivan syftar till att redogdra for
de ramar som upphovsritten stiller for hur litterdra verk kan utnyttjas samt forklara for
lisaren varfor regelverket dr konstruerat som de dr. Avsnittet utgdrs uteslutande av de
juridiska rdttskéllorna: lagstiftning, forarbeten, réttsfall och doktrin pa upphovsrittens omrade
med sérskilt fokus pa upphovsrittsavtal. Den forsta nivdn utgors sdledes av teoretiska
forutséttningar och begriansningar som parterna i en avtalssituation har att forhélla sig till.
Darefter Overgar jag till den andra nivdn som é&r en redogorelse for bokmarknadens
avtalsstrukturer och marknadsrelaterade faktorer. Avsnittet syftar till att forstd de praktiska
forutsattningar och begransningar som en forfattare eller ett forlag behover forhalla sig till for
att etablera en framgéingsrik helhetsstrategi vid e-boksutgivningen. Killorna bestar mestadels

av elektroniska artiklar och rapporter som é&r skrivna av branschkunniga personer som oftast



inte &r jurister eller ens sérskilt juridiskt kunniga. Dessutom har jag intervjuat personer som
arbetar hos ett bokforlag eller en bokdistributdr och en stor del av innehéllet i1 intervjuerna
finns dtergivet hdr. Lasaren ska fa en forstaelse for vilka roller som utspelas pa marknaden
och vilka funktioner som de fyller och hur marknaden ser ut fran branschaktorers synvinkel.

Slutligen utgérs den tredje och sista nivan pd utredningsdelen sjélva redogorelsen for
licensvillkoren. Urvalet av avtalen har jag gjort med beaktande av faktorerna relevans for
svenska bocker, variation, dominans och gemensamma forséljningskanaler. De svenska
distributérerna Elib och Publit har jag valt att inkludera eftersom de &r branschledande inom
distributionen av digitala bocker i Sverige. Apple har jag valt att ta med eftersom det ér en
relevant e-boksdistributor bdde i1 Sverige och 1 andra ldnder och &r &dven mycket
uppmirksammade 1 media i sammanhanget. Den stora och dominerande aktéren Amazon &r
med trots att det inte bedrivs ndgon aktiv forsdljning i Sverige ddrifran. Amazon omndmns
ofta i relevanta sammanhang for ha utvecklat och bidragit till e-bokens framgangar i USA pa
senare dr och pé grund av dominansen och framgangarna har jag valt att inkludera dem. Kobo
ar en annan stor dterforsdljare av e-bocker som ér etablerad i Kanada men bedriver aktiv
forsiljning 1 Sverige av svenska e-bdcker. Smashwords ér inkluderade pé grund av att de bade
séljer e-bocker direkt under eget namn och samtidigt distribuerar e-bocker till kanalerna hos
Apple, Kobo och under vissa forutséttningar hos Amazon. Dérigenom kan strategin att ingd
avtal direkt med den forsdljande aktoren (exempelvis Kobo) jimforas med att g& via en
mellanhand (Smashwords) och péd sd sitt kunna distribuera bocker pa fler héll (Kobo,
Smashwords och Apple). Slutligen har jag valt att skriva om Google och om deras
biblioteksprojekt Google Books med hénsyn till all uppstdndelse kring och kritik mot
projektet och for att illustrera alternativa kommersiella strategier som digitaliseringen
erbjuder.

De flesta avtalen har funnits tillgédngliga pa internet och i de fall som de inte har funnits
lattillgéngliga har jag tagit kontakt med aktoren for att stélla kompletterande fragor eller bett
om att {2 tillgdng till avtalen for att kunna inkludera villkoren i min studie. Den aktér som i

mitt fall har visat sig vara svérast att fi tag pa ar Apple.® Jag har valt att ndja mig med den

% For de som vill veta hur lingt mina kontaktforsok strickte sig kommer hér en redogdrelse for mina initiativ till
kontakt och de handlingsvégar som Apple har hdnvisat mig till. De kontaktmagjligheter som finns presenterade pa
Apples hemsida dr huvudsakligen indelad efter vilken av Apples produkter som man, i egenskap av att vara
anvéndare till ndgon produkt, vill ha hjilp med. Jag borjade soka kontakt via kontaktformulédret for iTunes
support. iTunes dr namnet pa Apples butik. Efter att jag, via kontaktkanalen pa Apples hemsida, hade presenterat
vem jag var och vilken typ av information eller kontakt som jag var ute efter, fick jag svar pd min e-mail att
handldggaren ("Rob”) mycket vil forstod mitt d&rende men att det inte var ndgot som han kunde hjilpa mig med
eftersom han arbetade med konsumentsupport. Han hdnvisade mig till en lank pa hemsidan och till ett allmént
svenskt telefonnummer for Applefragor. Meddelandet skickades fran en e-mailadress som jag inte kunde svara
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information som fanns péd hemsidan om tjénsten. Jag anser att Apples tjénster for e-bocker ér
viktiga att ha med i1 min studie trots att jag inte har fitt tag i avtalen. Dessutom finner jag ett
vérde 1 att anvinda den information som typiskt sett ar tillgdnglig for dem som &r intresserade
av att borja anvinda tjénsten efter rimliga forsok att fa tag i villkoren. Granskningens material
avseende Apple dr sdledes hamtat frin tillgédnglig information pad Apples hemsida samt frn
tidningsartiklar och andrahandskéllor som jag har lyckats fa tag pa. Tidningsartiklarna ar dock
ofta framstédllda med anledning av kritik frdn motstdndsrorelser och ldsaren bor ha detta i
atanke vid lasningen. Jag har gjort mitt bidsta i att inte ldgga in ndgra virderingar i
redogorelsen utan vara sa saklig som mojligt. Av forklarliga skédl kommer inte avsnittet om
Apples villkor att vara lika omfattande som de andra i redogorelsen.

Nér de giller ovriga distributérer och aterforsdljare har jag lyckats fa tag i avtalen.
Avtalen har funnits tillgidngliga pd respektive aktors hemsida, forutom i Elibs fall. Jag har
dock fatt tillgang till Elibs avtal efter en forfragan dir jag forklarade i vilket syfte som jag
ville anvénda det i. Jag respekterar att avtalet &r till for Elib och dess avtalspart och kommer
saledes inte att bifoga avtalet hir utan ldsaren far lita pé att jag har refererat innehéllet pa ett
objektivt sitt. Ovriga avtal kan ldsaren fi tag i genom min hinvisning till hemsidan under
respektive redogdrelse samt i killforteckningen.

Vad giller avtal pd upphovsrittens omrdde, &r upphovsrittslagstiftningen relativt 6ppen
for upphovsrittsinnehavaren att forhandla med forvarvaren. Lagstiftningen stéller i princip
inga hinder for en 6ppen forhandling med individuellt anpassade avtal mellan tvd parter. Jag
har dock inte tagit hdnsyn till mojligheterna for en forfattare eller ett forlag att omforhandla
villkoren i avtalen utan har utgétt ifran att villkoren ar fasta och icke-forhandlingsbara.

Mitt metodval har som sagt dven innefattat intervjuer med flera olika forlag om deras

instéllning till e-boken och hur de gar tillviga vid den kommersiella distributionen av dem. Pa

till. Pa den hénvisade lanken fanns en mailadress dit iTunes samarbetsforetag uppmanades skicka sina fragor.
Efter ett forsok att presentera mig och forklara vilken information som jag var ute efter, blev jag endast besvarad
med ett automatiskt svar med lankar till FAQ (frequently asked questions) sorterade efter Apples olika
produkter. Jag ringde da istéllet till Apple och med hjilp av knappvalen hamnade jag dterigen hos en person
("Marcus”) som arbetade med konsumentsupport. Han forstod mitt drende och hérde med sina kollegor en ldng
stund vem jag skulle kunna vénda mig till for att fa hjélp. Ingen av hans kollegor verkade veta vem jag skulle
hora av mig till men tipsade mig att gora ett forsok genom att ringa telefonnumret for journalistfragor. Dessutom
fick jag en lank till FAQ for tjdnsten pa hemsidan. Jag ringde telefonnumret for journalister dér jag fick svaret att
det endast var en liten administrativ byra och hade varken tillgang till eller ndgon aning om vem jag skulle
kontakta. De tipsade mig att kontakta "Marketing & Communications” som ér stationerat i London. Jag mailade
dé avdelningen for Marketing & Communications och forklarade mitt drende och fragade om jag kunde fa titta
pa avtalet eller om de visste vem jag annars kunde véna mig till. Jag fick endast svaret att all information som
var tillgénglig for allménheten fanns pd www.apple.com och att de inte hade nagon ytterligare eller mer specifik
information dn den som fanns dér. Han 6nskade mig lycka till. For att fa tillgang till de relevanta avtalen verkar
jag vara tvungen att ”signa upp” for tjdnsten att sélja bocker genom iTunes. For att kunna gora det &r jag tvungen
att ha ett US Tax ID.
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grund av tidsbrist har jag inte kunnat genomf6ra intervjuer med hog frekvens avseende bade
kvalitet och kvantitet. I valet mellan motsatserna att ha ett kvantitativt underlag innefattande
en lidgre kvalitet med avseende pd den enskilda intervjun och ett kvalitativt underlag med
hogre kvalitet pd varje enskild intervju, har jag anvént mig av den senare sorten. Samtliga
intervjuer, forutom de med Bjorn Ekdahl och Per Helin som &dgde rum per telefon, har
genomforts under Bokméssan i Goteborg den 28 september 2012. Intervjuerna ska ses som ett
medel till att hoja intressenivan pa uppsatsen och svaren utnyttjas i diskussion och analys.
Lisaren bor dock vara medveten om att de intervjuade personerna varken ér jurister eller har
intervjuats for att f4 svar pa juridiska fragor. De &r istdllet intervjuade for att de har insikter,
kunskap och forstielse for branschen, s& som den ser ut och fungerar i verkligheten, nigot

som jag sjilv saknar, och deras svar och yttranden bor sdledes ses i den kontexten.

1.4 Avgrinsning

Med hénsyn till min position under skrivandet och att jag vill anvinda en metod som
inkluderar intervjuer kommer jag frimst att behandla den svenska bokbranschen. Det dr dven
den svenska lagstiftningen som kommer att behandlas. Aven om jag har inkluderat
licensvillkor uppréttade inom en annan jurisdiktion, har jag av utrymmesskal inte redogjort
for upphovsritten 1 dessa jurisdiktioner. Villkoren behandlas gentemot den svenska
lagstiftningen.

Jag har begrinsat undersokningen av géllande villkor till ett antal distributorer. Forst och
frimst dr det de tvd vanligaste och dominerande distributérerna, Elib och Publit, pd den
svenska marknaden som kommer att behandlas men dven de stora internationella
distributérerna och &terforsidljarna Amazon, Apple, Kobo och Smashwords kommer att
behandlas.” Av utrymmesskil har jag inte kunna aterge avtalen i sin helhet utan jag har istéllet
behandlat de villkoren som enligt min beddmning har relevans for uppsatsens analys och
slutsats.

Andra rittsomrdden dn upphovsritt kan aktualiseras och bli relevanta sasom
konkurrensritt och skatterdtt. Dessa kommer jag dock inte att fordjupa mig inom. Det

forutsitts att ldsaren har grundlidggande kunskaper inom upphovsritt och avtalsritt.

7 Motivering till urvalet av distributérer och aterforsiljare kan ldsas i avsnitt 1.3.
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2 Upphovsritten — Niva 1

2.1 Introduktion

Upphovsritten har sitt ursprung i ett system med privilegier nér boktryckarkonsten borjade
utnyttjas under 1400-talet. Privilegierna gav boktryckare och forldggare ensamritt att
méngfaldiga sina verk genom tryckeriverksamhet.® Som ett gensvar pa forindringarna borjade
upphovsritten utvecklas.” Forfattare, kompositorer och konstnirer tillerkindes s smaningom
en individuell ritt Gver sina alster och alstren ansags vara deras respektive de efterlevandes
egendom.'’

Tva olika utvecklingslinjer av upphovsritten kan urskonjas. Dels den utvecklingen som
har skett inom angloamerikansk rétt (common law) och dels den utvecklingen som har skett
inom kontinentaleuropeisk rétt. Den angloamerikanska ritten dr huvudsakligen inriktad mot
de ekonomiska rittigheterna och kring incitamenten att producera nya verk.'' Fér att kunna
aberopa nagra atgirder mot intrang i sin rétt, krivdes det att boken var registrerad i ett
offentligt register. Registreringen péverkade dock inte rdtten som sidan. > Den
kontinentaleuropeiska upphovsritten bir inte en lika hog kommersiell prigel som den
angloamerikanska utan dr snarare inriktad pa den individuella ritten hos den enskilde
upphovsmannen att bestimma hur hans verk skall utnyttjas. Aven om det rader olika politiska
utgdngspunkter inom réttssystemen, dr skillnaderna i den praktiska tillimpningen marginell.
Diremot har de olika utgdngspunkterna orsakat vissa problem vid internationella
forhandlingar och inom EU."

De Nordiska ldnderna har sedan ldnge samarbetat pa upphovsrittens omrade varfor det i
svensk ritt inte alltfor séllan hdnvisas till annan nordisk litteratur och réttspraxis. Men trots att

det finns flera likheter sé finns det fiven skillnader mellan nationerna.'*

2.2 Upphovsriitt enligt lagstiftningen

Manga bestimmelser i URL har fatt sin lydelse efter inforlivandet av Infosoc-direktivet som
lisaren kommer mérka i den kommande redogdrelsen for lagstiftningen. Vissa anser att
Infosoc-direktivet &r den mest betydelsefulla rittsakten pd upphovsrittens omréde. Enligt

Frits Bolkestein — guverndr for den interna marknaden inom EU — &dr detta inte bara den

¥ Olsson 2009a s 30.

? Seville 2010 s 7.

1 Olsson 2009a s 30.

' Seville 2010 s 7.

12 Olsson 2009a s 30.

B Ibid s 31.

'* Mer om upphovsritten i de nordiska linderna kan lisas i Rosén 2006 s 59 f.
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viktigaste atgirden i Europa pd upphovsrittens omrade utan direktivet tog dven europeisk
upphovsritt in i en digital alder."
I de kommande avsnitten kommer jag behandla de delar ut upphovsritten som har storst

relevans for uppsatsen och ir inte en redogorelse for alla delar ur upphovsritten.

2.2.1 Vem och vad som skyddas genom upphovsritt

Den som har skapat ett konstnérligt eller litterdrt verk ges enligt 1 § i URL upphovsritt till sin
skapelse. Den fOrsta paragrafen innehéller en icke-uttémmande exemplifiering av vad som
kan skyddas av lagen.'® Hiribland ndmns skonlitteréra eller beskrivande framstillning i skrift
eller i tal 1 st 1. Att det dr ”[d]en som har skapat” verket som har upphovsritt, innebér att det
ursprungligen &r forfattaren som far upphovsritt till ett litterdrt verk.

Upphovsritten uppstar formldst. Det vill sdga att det inte krdvs ndgon registrering av
upphovsritten. Detta foljer i dag av Bernkonventionen och innebir att alla de 166 linder som
har ratificerat konventionen forbinder sig att ldta upphovsritten uppstd formlost, dven de
linder med angloamerikansk rittstradition.'’

Det krivs att verket har ndgon form av sédrpragel for att det ska skyddas genom
lagstiftningen. Verket ska med andra ord vara uttryck for skaparens egna kreativa skapande.'®
Detta brukar bendmnas som verkshdjd inom upphovsritten men begreppet aterfinns inte i
URL. Kravet pa verkshojd kan se olika ut beroende pa vilket sorts verk det ror sig om."” Vid
bedémningen av verkshojd gors ingen konstnirlig eller litterdr vérdering av verket.”’ I

21 I

Sverige &r verkshojdskravet lagt  stillt. sammanhanget ndmns ibland

dubbelskapandekriteriet vilket innebir att ’tva personer som arbetar oberoende av varandra

inte skulle uttrycka alstrets innehall pi samma sitt.”*?

Enkla nyhetsmeddelanden omfattas inte
av upphovsritt anser manga.”> Wainikka ifragasitter dock om korta nyhetsmeddelanden, som
endast innehdller korta fakta, kan &tnjuta upphovsritt idag med tanke pa att kravet pa

verkshdjd har blivit generosare.”*

" Seville 2010 s 49 f.

' Olsson 2009b s 35.

' Listan 6ver de 166 nationerna finns tillginglig via www.wipo.int/treaties/en/ShowResults jsp?treaty _id=15
(19/12 20120).

** Olsson 2009a s 20.

' Mattsson 2011 kommentar 2.

*%bid; Olsson 2009a s 54.

I Olsson 2009a s 52.

> Ibid.

 Bernitz m.fl. 2011 s 59; Olsson 2009a s 50. Bernkonventionen nimner “news of the day” som oskyddade
alster.

** Wainikka 2007 s 612 f.
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Upphovsritten skyddar det konstnérliga eller litterdra skapandet i den form som det fitt.
Nagon upphovsritt foreligger saledes inte for de idéer eller fakta som uttrycks. Aven om
verket gbors om genom bearbetningar av olika slag bibehéller den ursprunglige
upphovsmannen upphovsrittsligt skydd dven i de nya utformningarna (yttre formerna). For att
illustrera det nu sagda med ett exempel anvénder jag de vilkdnda bockerna om Harry Potter.
Sjdlva idén om unga trollkarlar och hidxor som gar pd en sirskild skola ddr de liar sig
trollkonster skyddas inte genom upphovsritten.”” Diaremot har forfattaren, J.K. Rowling,
upphovsritt for sin roman i andra yttre former s& som Oversittningar till andra sprék eller i en
filmatisering av Harry Potter och hans vénner. I de bearbetade fallen kan déremot dven andra
personer ha upphovsritt till det bearbetade verket, sdsom dversittaren eller regissoren. Deras
rittigheter kallas for beroende réttigheter enligt URL 4 §. Upphovsminnen med en nirstdende
rittighet far dock inte forfoga dver verket i strid med upphovsritten till originalverket.

Det har ingen betydelse vilken teknik som har anvéints vid verkets uttryck och inte heller
huruvida verket finns uttryckt pa ett materiellt underlag.” Detta synsitt skiljer sig dock frén
flera anglosaxiska ldnder dér det krédvs att verket dr fixerat pa ett materiellt underlag for att det
ska skyddas genom upphovsritt.”’

Upphovsritten kan dven finnas for delar ur ett verk. Det innebér att den omfattar till
exempel enstaka meningar ur en bok fOrutsatt att meningarna i sig uppfyller kraven om

verkshdjd och individualitet.

2.2.2 Upphovsrittens bestindsdelar
Upphovsritten bestdr av réttigheter av dels ekonomisk och dels ideell karaktir. De
ekonomiska rittigheterna aterfinns i URL 2 § och omfattar ritten att framstélla exemplar av
verket (mangfaldiganderitten®®) och ritten att gora det tillgéngligt for allminheten. Det har
ingen betydelse 1 vilken form eller med vilken metod som verket méngfaldigas genom enligt 2
§ 2 st.

Bland de fyra olika punkter som anger nir ett verk tillgdangliggors for allménheten i 2 § 3
st URL, stadgas i 1. éverforing till allminheten. Overforing sker niir enskilda kan ta del av

verket frdn en plats och vid en tidpunkt som de sjdlva viljer. Detta kallas dven for on-

> Olsson illustrerar detta med exempel om Stalmannen och andra seriefigurer i Olsson 2009a s 66.

> Ibid s 68.

> Ibid.

¥ Med méangfaldigande och exemplarframstillning avses samma sak. Se exempelvis prop 2004/05:110 s 45. Av
Infosoc-direktivets art 2 framgér att d&ven framstéllning av tillfilliga exemplar omfattas av upphovsmannens
ensamritt se prop 2004/05:110 s 54.
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demand-ritten och den inférdes i samband med inférlivningen av Infosoc direktivet. >
Overforing sker exempelvis nir ndgon gor verk tillgingliga via en hemsida p4 internet.

Spridningsritten som &r en del av rétten att tillgingliggdra verket stadgas 1 2 § 3 st 4. och
innebdr en rétt for upphovsmannen att géra verket tillgangligt genom att bjuda ut exemplar av
det till forséljning, uthyrning, utlaning eller annars [sprida det] till allmédnheten.”

Den ideella rétten finns uttryckt i 3 § och innefattar en rdtt fér upphovsmannen att bli
angiven péa verket och en ritt till respekt for verket. Den ideella ritten har sitt ursprung i
Frankrike och dr stark i Sverige men betraktas inte som ndgon naturrdtt som den gor i
kontinentaleuropeiska linder.’® Diremot betraktas upphovsritten som en minsklig rittighet

for upphovsmannen och har genom RF 2 kap 16 § grundlagsstatus.”’

2.2.3 Inskrinkningar i upphovsritten

I upphovsmannens exklusiva réttigheter att mangfaldiga sitt verk och att dverfora det till
allmédnheten — de ekonomiska réttigheterna — finns ett antal inskrdnkningar. Jag kommer i
detta avsnitt ta upp de inskrdnkningar som é&r relevanta for uppsatsen. Det finns sdledes fler

inskrankningar i URL &n vad som finns atergivet hér.

2.2.3.1 Framstillning av exemplar for privat bruk

En av de — utifran ett praktiskt perspektiv — mest betydelsefulla inskrdnkningarna &r den rétt
som var och en har att framstilla exemplar for privat bruk i 12 §.** Framstillningen far
saledes inte ha nagot vare sig direkt eller indirekt kommersiellt syfte.”” Framstillningen ska
avse ett eller ett fatal exemplar av offentliggjorda verk. Vad som avses med ett
offentliggdrande stadgas 1 8 § och innebdr att verket lovligen gjorts tillgéngligt for
allmédnheten. Att tillgéngliggérandet ska ha gjorts lovligen innebér att verket inte far vara
offentliggjort i strid med 2 § URL.*

For litterdra verk 1 skriftlig form far exemplarframstéllningen — som gors med hénvisning
till undantaget for privat bruk — endast avse begridnsade delar eller sddana verk av begrénsat
omfing. Begrdnsningen, som tar sikte pé just litterdra verk, kan forklaras av den kopiering
som 1 regel sker av kurslitteratur och den svarighet som det medfor att ta fram nytt material

och nya upplagor av den kurslitteratur som redan existerar. Vikten av att stimulera dels att ny

% Se Infosoc-direktivet art 3.

3% Olsson 2009b s 79.

! Bernitz m.fl. 2011 s 7.

32 Olsson 2009b s 125 och prop 2004/05:110 s 100.
3 Prop 2004/05:110 s 107.

** Ibid s 102.
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kurslitteratur skrivs och dels att nya upplagor skrivs har bidragit till att begrédnsa kopieringen
av skrivna litterdra verk.””> Griansdragningsproblematiken mot vilken litteratur som riknas som
kurslitteratur och liromedel har bidragit till att all litteratur omfattas.’® Regeln ir tillimplig pa

litteratur i skriven form oavsett om det giller fysiskt eller digitalt format.”’

2.2.3.2 Spridning av exemplar — Konsumtionsprincipen

En av upphovsménnens ekonomiska réttigheter utgors av spridningsritten genom att bjuda ut
verket till forsdljning, uthyrning eller utldning eller annars [sprida det] till allmidnheten” URL
2 § 2 st 4. En viktig inskréinkning i upphovsmannens spridningsritt finns i URL 19 §. Hir
stadgas det att sddana exemplar av ett verk som har dverlatits med upphovsmannen samtycke
inom EES, far spridas vidare. Bestimmelsen vilar pd en princip som i forarbetena benimns
som konsumtionsprincipen.”” Tidigare gillde en global konsumtionsprincip och di var
spridningsritten till ett exemplar som hade dverlatits konsumerad oavsett 1 vilket land som
exemplaret hade Gverlatits inom.*” Regeln &ndrades dock i samband med inforlivandet av

Infosoc-direktivet eftersom direktivet istdllet foreskrev en regional konsumtion.

2.2.3.3 Framstillning och spridning av exemplar inom bibliotek
Bibliotek och vissa arkiv har rétt att framstédlla exemplar som inskrdnker upphovsmannens
méngfaldiganderitt i 16 §. For denna inskrdnkning kommer dock redogoras langre fram i

samband med bibliotekens befogenheter.*!

2.2.4 Upphovsrittens varaktighet

Skyddstiden for upphovsrittsskyddade verk dr 70 &r efter den sista upphovsmannens dod
enligt URL 43 §. Samma skyddstid géller for utlindska verk om hemlandet har tilltrétt
Bernkonventionen, Virldskonventionen om upphovsritt eller WIPO-fordraget om
upphovsritt eller r medlem av Virldshandelsorganisationen.** Nér upphovsritten har 16pt ut i
hemlandet omfattas verket dock inte heller av URL lidngre. En skyddstidsjamforelse far dock

inte ske mot EES-medborgare utan de har samma skyddstid som svenska upphovsmin. Detta

*> Prop 2004/05:110 s 114 f.
* Tbid s 115.

37 1bid.

3% Se avsnitt 2.2.2.

%% Prop 2004/05:110 s 184.
0 Ibid s 186.

41 Se aysnitt 2.6.1.

42 Olsson 2009b s 293.
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foljer av internationella upphovsrittsforordningen.” Nir upphovsritten har 16pt ut kan vem
som helst forfoga over verket utan hénsyn till vare sig de ekonomiska eller de ideella

rittigheterna.

2.2.5 Tekniska skyddsatgirder

URL 6 a kap (52 b-52 h §§) innehaller bestimmelser med avseende pa skydd for tekniska
atgdrder samt elektronisk information med avseende pé réttighetsforvaltning. Bestimmelserna
har fatt sin lydelse i samband med inforlivandet av Infosoc-direktivet d& digitaliseringen har
mojliggjort kopiering och spridning av upphovsrittsskyddade verk.**

Med teknisk atgédrd avses en “teknik, anordning eller en komponent” som syftar till att
hindra kopiering och tillgéngliggérande av upphovsrittsskyddade verk i de fall d4 samtycke
fran upphovsmannen eller hans rittighetsinnehavare inte har inhdmtats (52 b § 2 st). Det krévs
dessutom att atgdrden ar “verkningsfull”. Infosoc-direktivet art 6.1 och 6.2 anvénder istéllet
ordet “effektiv”’. Direktivet avser sdledes inte skydda de tekniker som kan kringgas utan
svérigheter och som séledes inte har nigon skyddseffekt i praktiken.*

Med elektronisk information om réttighetsforvaltning avses sddan information som é&r
kopplad till verket i syfte ”att identifiera verket, upphovsmannen eller dennes
rittighetsinnehavare eller till att upplysa om villkoren for anvdndning av verket.” Som
exempel pad syftet att kunna identifiera verket kan nédmnas ett sédant ISBN nummer som
anvénds for litterdra verk.

Enligt 52 d § 1 st dr det forbjudet att kringgd digitala eller analoga spérrar som har till
syfte att "hindra eller begrinsa framstéllning av exemplar”, att kringgd en saddan “teknisk
skyddsprocess, exempelvis kryptering, som hindrar eller begransar tillgdngliggorande for
allménheten” eller att kringgd en “annan teknisk atgérd som hindrar eller begrinsar sddant
tillgingliggérande.” Att kringgd en sédan teknik pa en digital niva kan innebéra att undvika
tekniken, att gora den obrukbar eller att annars gora den ineffektiv.*®

Fran forbudet finns ett undantag i 2 st for den som lovligen har tillgang till ett exemplar
av ett upphovsrittsligt skyddat verk”. En sddan person far kringga en teknisk sparr i syfte “att
kunna se eller lyssna pa verket”. Olsson anser att en sddan handling i sig inte &r relevant

utifrén ett upphovsrittsligt perspektiv.*” Vad han menar &r att upphovsritten hindrar kopiering

43 Olsson 2009b s 293.

*“Ibid s 401.

4 Schollin 2008 s 219. Schollin kallar detta kriterium for barrier”.
46 Schollin 2008 s 152.

47 Olsson 2009b s 412.
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och tillgangliggorande av verk, inte att se eller lyssna pé verk. Ett kringgéende i detta syfte ér
saledes inte ett ’problem” som hanteras med upphovsritt. Emellertid krdvs det att man
lovligen har tillgdng till verket for att forfarandet ska omfattas av undantaget. Schollin
uppstéller ett allmént kriterium for att skyddet ska kunna nés med bestimmelserna som han
kallar for “circumference”.*® Kriteriet innebir kort att det krivs nagon sorts koppling mellan
skyddstekniken och ett legalt skydd till foljd av upphovsritt.*’

Ett motsvarande skydd for elektronisk réttsforvaltning, som har definierats ovan, finns i
52 g §. Det dr namligen forbjudet att (1) “avldgsna eller dndra elektronisk information om
rittighetsforvaltning som avser ett upphovsrittsligt skyddat verk” och att (2) “forfoga dver ett
upphovsrittsligt skyddat verk eller ett exemplar av verket som &ndrats i strid med 1 genom att
sprida det, importera det i spridningssyfte eller 6verfora det till allménheten.” Enligt 2 st krévs
det dessutom att den vidtagna atgérden ska orsaka, mojliggora, underlétta eller dolja ett
intrang 1 en rattighet som skyddas enligt URL for att atgérden ska vara forbjuden. Det sist

sagda innebir att det krivs ett orsakssamband mellan atgdrden och ett upphovsrittsintrang.™

2.3 Upphovsrittens balans mellan olika intressen

Upphovsritten har till uppgift att tillgodose olika intressenter for omradet. Jag kommer i detta
avsnitt att fokusera pa de intressen som beror forfattare (upphovsmén) & ena sidan och hos
forlagen (producenter) a andra sidan.

Upphovsmannens intresse dr av stor betydelse upphovsrittslagstiftningens utformning. 2
kap 19 § i RF stadgar en grundlagsskyddad réttighet for forfattare, utdvande konstnirer och
fotografer till sina verk. Upphovsmannen har intressen av ekonomisk karaktdr som handlar
dels om en mgjlighet att kunna forsorja sig och ddrmed kunna fortsétta dgna sig at att skapa
och delta i utvecklingen pa det ekonomiska, kulturella och sociala omrédet.’' Det handlar dels
om ett intresse att fi ta del i den fOrtjdnst som ndgon annan utvinner genom spridningen av
verket.”” Andra intressen hos upphovsmannen, som #r av en annan karaktir dn de rent
ekonomiska, dr att s manga som mojligt far ta del av verket d& upphovsmannen sprider ett
budskap genom verket. Samtidigt som stor spridning &r ett intresse dr ett annat intresse att ha
kontroll 6ver verket. De senare intressena borde kunna sammanfattas i ett intresse for

erkdnnande.” De rent ideella intressena har att gora med ett sirskilt kénslomissigt samband

** Schollin 2008 s 229 f.

* Ibid s 230. Schollin kallar det andra kriteriet for "barrier” som avser att skyddet ska vara effektivt se not 45.
> Olsson 2009b s 421.

> Olsson 2009a s 80.

>2 Wainikka 2008 s 298.

> Ibid.
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mellan forfattaren och sitt verk och det &r darfor heller inte motiverat att dessa rittigheter ska
kunna Gverlatas.

Forlaget eller producentens intressen édr i hog grad gemensamma med upphovsmannens
intressen sa som att sprida verket till s& manga som mdjligt men samtidigt att bibehalla
kontrollen 6ver det. Intresset i forlagens fall har dock inte s& mycket att gora med erkdnnandet
utan det gér att hinfora till ett i grunden ekonomiskt intresse av den investering som forlaget
har gjort. Kontrollen gor det mojligt att vélja olika strategier vid distributionen for att fa sé
stor avkastning pa sina investeringar som mojligt.”* Avkastningen #r nodvindig for att
producenten ska ha rad att kunna investera i fler projekt.””> Utan upphovsritten skulle verken
kunna spridas obehindrat utifran ett enda exemplar och forlagens investeringar vore inte
genomforbara 1 praktiken da det forsta exemplaret skulle fa bdra alla kostnader av en séddan
investering.’®

Ibland talas det om att upphovsmannen stillning gentemot producenten blir allt samre.”’
Upphovsmannen star i en sa pétaglig beroendestéllning till sin motpart att detta kan utnyttjas

58
Inom

vid utformandet av avtalsvillkoren till nackdel f{6r upphovsmannen.
fildelningsdebatten har producenterna ibland framstillts som syndabockar for allt ont.”” Men

det dr viktigt att inte gldomma vilka insatser som producenterna gor.

2.4 Handel med upphovsritt
I praktiken kan det vara viktigt att halla isdr ndr man har att géra med Overlatelse eller
upplatelse av upphovsrdtt och nar man endast har att gora med dganderittsforvirv till ett

exemplar.®® Detta avsnitt kommer behandla den forra sortens forvirv.

2.4.1 Forutsittningar for handel med upphovsritt
Upphovsritten uppstar som redan ndmnt hos skaparen som enligt svensk rétt alltid 4r en eller

flera fysiska personer.’' I forhallande till andra parter bestar upphovsritten av, si som Rosén

>* Wainikka 2008 s 299.

> Ibid.

*% Olsson 2009a s 80 dér Olsson skriver om en praktisk-ekonomisk sida i upphovsritten som bland annat
mojliggor investeringar inom det kulturella omradet eftersom den forhindrar andra fran att utnyttja sidana
investeringar. Forsta exemplaret av verket skulle bli orimligt hdgt om upphovsritten inte mgjliggjorde en
fordelning av intdkterna pa olika utnyttjare.

7 Ds 2007:29 s 242.

> Ibid s 242-243.

> Wainikka 2008 s 299.

% Ofta behandlas bade Gverlatelse och upplatelse av upphovsritt under begreppet 6verlatelse. URL anvinder
enbart ordet 6verlételse se hdrom bland annat Bernitz m.fl. 2011 s 70). 27 § stadgar att ”[u]pphovsrétt ma [...]
helt eller delvis dverlatas.” Jag kommer dock skriva ut bada formerna for den oerfarne ldsaren inom upphovsrétt
for att vara tydlig att bade Sverlételser och upplatelser avses.
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uttrycker det, dels av en dispositionsrdtt, som mojliggdr overlatelser och upplatelser av olika
slag, och dels av en forbudsritt som genom sanktioner forhindrar intring av en tredje part.®”
Hirigenom kan upphovsritten fa ett potentiellt ekonomiskt virde pd marknaden som blir
foremal for handel. URL:s bestimmelser har dock begransad relevans sdvitt avser innehéllet 1
sidana avtal eftersom URL:s regler om avtal ar dispositiva.”’ Dérmed &r det for parterna i
regel Oppet for forhandlingar att avtala villkoren sé& lange de héller sig inom ramen for vad
som ir tillatet enligt de tvingade bestimmelserna.®* En tvingande begrinsning ir att det endast
ar de ekonomiska rittigheterna som upphovsmannen kan dverlata eller upplata enligt URL 27
§ och 3 § e contrario. Den ideella ritten kan dock efterges pé sétt som definieras i URL 3 § 2

st.

2.4.2 Handelsformer

Avtalsparterna kan avgrinsa en dverlatelse eller en upplételse i1 flera avseenden och behover
saledes inte l4ta upphovsritten Overgd i sin exklusiva form som upphovsmannen
ursprungligen innehar den (se URL 27 §). Upphovsmannen kan overlata eller uppléta hela
eller endast vissa delar av hans ekonomiska rittigheter till ndgon eller till flera andra
forvdrvare. Rosén beskriver detta som att en overlatelse eller en upplatelse av upphovsritt kan
begriansas pa fyra olika sdtt — i tiden, i rummet, med avseende pa forfogandeformer
(forfoganderittens innehéll) eller med avseende pd styrkan hos den ritt som nagon

. . 65
forvérvar.”

Den senaste avgrinsningen tar sikte pd vilken form av exklusivitet som avtalas
mellan upphovsmannen och forvérvaren.

En enkel licensupplételse (icke-exklusiv) kan forvdrvas och darmed innehas av flera, bade
juridiska och fysiska personer, samtidigt, medan en exklusiv licensupplételse medfor en
ensamrétt for forvirvaren att utnyttja de verk eller delar pd det sétt som bestdms av avtalet. En
exklusiv licensupplatelse ar det vanliga vid exempelvis bokutgivning. °° P4 grund av
upphovsrittens forbudsritt, kan innehavaren av en sadan exklusiv rétt till mangfaldigande och
utgivning forhindra andra frén att méngfaldiga och ge ut boken.

Om en total Overlatelse Overhuvud taget ska vara tillatet, har varit foremal for

ifrdgaséttande, bland annat eftersom konsekvenserna kan vara svéra att Overblicka for

%1 Detta skiljer svensk ritt fran angloamerikansk ritt dir upphovsritten ursprungligen kan uppsta hos en juridisk
person. Sa ar fallet med exempelvis filmavtal och anstillningsavtal enligt den sa kallade work for hire-doktrinen.
Olsson 2009b s 232.

62 Begreppen ir tagna fran Rosén 2006 s 143,

% Se bland annat Bernitz m.fl. 2011 s 103.

* Ibid s 103.

% Rosén 2006 s 143.

% Olsson 2009b s 234.
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upphovsmannen.®” Utgangspunkten i svensk ritt dr, trots allt, att en sidan total verlatelse ér
tillatet. Oskéliga konsekvenser kan dock angripas med generalklausulen i AvtL 36 § enligt

sedvanlig ordning men detta kommer inte att behandlas hr.®®

2.4.3 Specifikationsprincipen

En upphovsrittslig 0vergang ér inte beroende av nigra formkrav for att overgangen ska vara
giltig 1 formell mening. Enligt den sk specifikationsprincipen (specialitetsgrundsatsen) dr
uppfattningen didremot att de delar av upphovsritten som inte tydligt forklaras Overga i
avtalet, stannar kvar hos upphovsmannen.® I norsk lag finns principen uttryckligen stadgad i
lag och innebdr att ett otydligt avtal ska tolkas restriktivt med fordel for den ursprunglige
upphovsmannen.”’ Oklara eller tysta forvirv ar enligt Rosén foremal for en restriktiv tolkning
eller en tolkning som dr “direkt inskrédnkande i forhallande till vad som otvivelaktigt far anses
vara avtalat”.”' Specifikationsprincipen kan ocksa uppfattas som en presumtion mot totala
eller breda overldtelser av upphovsritten.”” Det ligger saledes i sakens natur att avtal om
overgang av upphovsritt ofta r skriftliga och noggrant specificerade.”

I sammanhanget kan ndmnas Svea Hovritts dom den 10 december 2002 dér frdga uppkom
huruvida ett ramavtal mellan en tidningsredaktion och de anstéllda, som innehéll en uttrycklig
ritt for redaktionen att publicera de anstdlldas artiklar i tidningens pappersupplaga, dven
innefattade en rétt att publicera artiklarna i tidningens upplaga pd internet. Domstolen
framholl att en nédtupplaga innebar ett nytt digitalt format som vésentligt 6kade mdjligheten
for spridning och méngfaldigande jamfort med pappersupplagan. Specifikationsprincipen
omndmndes 1 sammanhanget och avtalet ansdgs saledes inte innefatta en rétt for
tidningsredaktionen att publicera skrifterna i tidningens upplaga pé internet.’*

Rosén anser dock att man inte enbart kan utgd fran upphovsmannens intressen vid
tolkning av avtalen. Detta foljer av de hédnsyn till ekonomiska- och konkurrensforhallanden
som rader i praktiken. I vissa fall far det anses som nddvéndigt for forvirvaren att ha ett visst
sviangrum kring sin réttighet for att den ska kunna utnyttjas ekonomiskt. Rosén beskriver detta

som att forvarvaren kan fa “konkurrensrdttsligt grundande skyddszoner” kring den ritt som

%7 Olsson 2009b s 234.

% Ibid. Tidigare fanns det en generalklausul i URL 29 § for att motverka obilliga avtalsvillkor” Rosén 1989 s
122. Mer om allménna avtalsrittsliga principer och tolkningsmetoder pa immaterialrittsliga avtal se Bernitz m.fl.
2011 s 393 ff.

* Olsson 2009a s 216.

7 Ibid.

"' Rosén 2006 s 152.

" Ibid s 153.

7> Olsson 2009b s 236.

" Rosén 2004 s 184 f.
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finns angiven i avtalet.”” Som ett exempel nimner Rosén bland annat en bokforliggare som
har ensamritt vid bokutgivning av en viss bok, med undantag for bokklubbsplacering.
Bokforlaggaren 1 exemplet borde dven vara garanterad att inte heller ndgon annan utgivare

tillats gora en sddan bokklubbsplacering utan hans medgivande.”®

2.4.4 Forvirvarens forfoganderitt
URL 28 § stadgar att den som forvirvat upphovsritt, inte far dndra i verket eller overlata
ritten vidare om inte annat har avtalats. Beroende pa omstdndigheterna, exempelvis tekniska
och ekonomiska, kan det ibland vara sé att forvirvaren inte anses skyldig att dterge verket i
ofériandrad form.”” Aven vidaredverlatelser kan i vissa fall vara forutsatta pa grund av sidana
omstandigheter. Olsson nidmner i sammanhanget ett exempel frdn forarbetena att en
reklambyra i allménhet har ritt att 6verlita de anstillda konstnérernas verk till sina kunder.”®

Inom doktrinen har det utvecklats en tumregel for upphovsritt inom
anstillningsforhdllanden: “Arbetsgivaren far inom sitt verksamhetsomrdde och for sin
normala verksamhet utnyttia sddana verk som tillkommer som ett resultat av
tjdanstealigganden och sdrskilda dataganden gentemot arbetsgivaren. Arbetsgivarens rdtt avser
utnyttjianden for de dndamal som kan forutses ndr verket tillkommer. I den mdn verket mdste
dndras for dndamdlet med dess tillkomst i tidnsten ska uppnds dr dndringen tilldten.””
Bortom anstéllningsforhallandet dr det mer oklart huruvida ett liknande resonemang skulle
vinna framgéng. Utanfor de omrdden inom vissa branscher dér standardvillkor om
upphovsritt arbetats fram, forekommer sillan uttryckliga Gverenskommelser.*® Andamalet
med avtalet borde vara ledstjirna vid tolkningen men hidnsyn kan dven tas till andra
omstindigheter.®'

Trots forekomsten av en specifikationsprincip och en dispositiv lagregel mot dndringar
och vidaredverlételser av forvdrvaren, verkar andamalet och omsténdigheterna kunna tala for

att man inte borde halla for hért pa ett sddant forbud.

> Rosén 2006 s 156.

76 Ibid.

"7 Olsson, 2009b s 241,

"8 Ibid.

7 Bernitz m.fl. 2011 s 109. Se dven lagforslag i SOU 2010:24 s 113-116.
% Bernitz m.fl. 2011 s 110.

81 Thid.
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2.5 Forlagsavtalet

URL innehéller ett antal bestimmelser med sirskilt avseende péd forlagsavtal i 31-38 §§.
Bestimmelserna #r dispositiva och forlagsavtalen regleras oftast i ett detaljerat forlagsavtal.*
31-38 §§ ér i praktiken dédrmed av begrinsad betydelse. Hovritten har dock vid tolkningen av
huruvida det forelag en uppsédgningsritt for upphovsménnen 1 ett forlagsavtal under pdgaende
utgivning, i domskilen bland annat hinvisat till 37 § URL."” Det var ostridigt mellan parterna
att det skriftliga avtalet saknade reglering om en sddan uppsagningsritt och Hovrétten kom —
mot bakgrund av avtalstexten i forhéllande till 37 § URL och foreliggande handelsbruk — fram
till domslutet att nigon sidan uppsigningsritt inte forelig for upphovsminnen.™ URL:s
bestimmelser om forlagsavtal kan séledes fi4 betydelse vid avtalstolkningen och kommer
dérfor att beroras har.

31 § stadgar att upphovsmannen genom ett forlagsavtal dverldter “ritt att genom tryck
eller liknande forfarande maéngfaldiga och utgiva ett litterdrt verk™ till en forldggare.
Forlaggaren har badde en utgivningsritt och en utgivningsplikt av verket (32 och 33 §3§).
Forldaggarens atar sig att sorja for verkets spridning och att ge ut det i tid (33 och 34 §§). Om
forliggarens forsummar sina ataganden dger upphovsmannen héva avtalet (33 §).*> Om verket
inte dr utgivet inom tva ar far upphovsmannen hiva avtalet, trots att forlaggaren inte har varit
forsumlig (34§). Vid hdvning far upphovsmannen behalla honorar som har ldmnats till honom
i forskott. I URL 8 § 2 st stadgas vad som menas med att ett verk &r utgiver, ndmligen da det
tillforts handeln eller eljest blivit spritt till allménheten.” Verket anses 1 och med utgivningen
vara offentliggjort som #r ett vidare begrepp.*® HD har i NJA 2010 s 135 ansett att utgivning

enbart tar sikte pa fysiska exemplar.®’

*2 Olsson 2009b s 245

%3 Hovritten ver Skane och Blekinge, dom den 3 april 2008, mal HovR T 1512-07

% Lunds tingsritt kom till motsatt domslut med motiveringen dels att avtalet hade pagatt under ett kvarts sekel
och dels med avseende pa huvudprincipen pa obligationsritten omrade — att ett avtal pa obestdmd tid ska géilla
tills vidare och salunda kunna vara féremal for uppsagning.

% Se dven lagforslag i SOU 2010:24 s 309 f om att i URL infora en generell ritt for upphovsmannen att hiva alla
typer av Overlatelser eller upplatelser av upphovsritt om inte verket &r utgivet inom rimlig tid eller senast inom
fem ar.

** Bernitz m.fl. 2011 s 73.

7 HD hade att ta stéllning till om ett forfarande att visa en “skirmdump” innehéllande bilder i tumnagelsstorlek
pa en hemsida varit tillatet. Bilderna visades sedan tidigare pa en annan internetsida med fotografens samtycke
som skdarmdumpen hade tagits ifran. HD konstaterade att definitionen av utgivning i URL 8 § 2 st tar sikte pa
spridning av ett flertal fysiska exemplar till allménheten. Ett tillgdngliggorande pa en internetsida medforde
saledes inte att fotografierna var utgivna. Fragan om utgivningsbegreppet ska innefatta dven ett
tillgéngliggdrande pa internet ansdg HD “’torde kridva 6vervigande av ett slag som ldmpligen sker inom ramen
for ett lagstiftningsirende.” Med utgdngspunkt i domen om att utgivning endast kan ske avseende fysiska
exemplar skulle det kunna leda till markliga konsekvenser vid tillimpningen av 33-34 §§. Vid utgivning av icke-
fysiska “exemplar”, sa som e-bocker, skulle denna utgangspunkt ndmligen medfora att upphovsmannen har en
hévningsritt eftersom utgivning inte verkar kunna ske for sddana exemplar.
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Upphovsmannen forpliktigar sig genom forlagsavtalet att inte ge ut sin bok pé det sétt som
omfattas av forlagsavtalet forrdn den aktuella upplagan har blivit slutsald enligt 37 §. Femton
ar frdn det att utgivningen paborjades far dock upphovsmannen ge ut en upplaga med delar
eller samlingar av sitt verk. Forldggaren har rétt att ge ut hogst 2 000 exemplar av boken som
motsvarar en upplaga (32 §).

Aven om forlagsavtalen i praktiken ofta #r foremal for oppna forhandlingar mellan
parterna, finns det samtidigt kédnnetecken i ett forlagsavtal som enligt Rosén utpekar
avtalstypen som en sirskild avtalstyp, ett si kallat avtal sui genris.*® Precis som det stadgas i
URL, sa avser ett forlagsavtal en ratt for forldggare att mangfaldiga och utge ett
upphovsrittsligt skyddat verk.* Upphovsmannen Gverlater en exklusiv ritt pa forliggaren att
utnyttja hans verk i det benimnda hinseendet.”’ Olsson hivdar dock att forekomsten av en
ensamritt inte dr nddvéindig for att det ska utgora ett forlagsavtal men att det atminstone i
praktiken ror sig om en ensamritt for forldggaren till dess att de upplagor som omfattas av
avtalet har blivit slutsdlda.”’ Hovrittens dom som berdrdes i det forsta stycket under detta
avsnitt medforde en sadan rétt for forlaggaren som Olsson menar finns i praktiken ndmligen
att upphovsminnen inte dgde séga upp avtalet under padgdende utgivning.

Genom att lata forlagsavtalet vara en exklusiv réttighet for forldggaren, tillgodoses hans
intresse av att skydda sina investeringar.”® Forliggaren ar skyldig att ge ut och marknadsfora
verket — objektet — och hirigenom tillgodoses upphovsmannens intresse av att komma ut.”
Foreligger det inte ndgon sddan skyldighet kan det, som i praktiken kallas for forlagsavtal, i

sjdlva verket rora sig om ett optionsavtal.”

2.6 Biblioteken

2.6.1 Framstillning av exemplar och overforing av framstillda exemplar

Biblioteken och vissa arkiv som &r bemyndigande enligt URL 16 § 3 st har sérskilda
befogenheter vad géller framstédllning av exemplar av upphovsrittsligt skyddade verk i tre
olika fall.”> Detta giller statliga och kommunala arkivmyndigheter, de vetenskapliga

biblioteken och fackbibliotek som bedrivs av det allmdnna samt folkbiblioteken. Dessutom far

* Rosén 1989 s 81 f.

% Det krivs ett upphovsrittsligt skyddat verk for det ska rora sig om forlagsritt. Ibid s 74.
* Ibid s 82.

°! Olsson 2009b s 247.

%2 Se avsnitt 2.3 for parternas intressen.

** Rosén 1989 s 82.

** Olsson 2009b s 248.

% Datorprogram ér undantagna fran bestimmelsen.
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regeringen besluta om sirskilt bemyndigande for andra arkiv och bibliotek &n de som nu
ndmnts enligt 16 § 4 st. Enligt 16 § 1 st 1 fir exemplarframstéllningen ske for bevarande-,
kompletterings- eller forskningsdndamal. Rétten tar sikte pd alla verk i alla former och det
finns ingen begrénsning genom vilken metod som kopieringen framstills.”® Det andra fallet
som framstillning far ske finns 1 16 § 1 st 2 och avser framstéllning “for att tillgodose
lanesokandens dnskemédl om enskilda artiklar eller korta avsnitt som av sdkerhetsskil inte bor
ldmnas ut i original.” Enligt 16 § 2 st har biblioteket dven en spridningsritt till sddana
exemplar som har framstéillts pd papper. I 6vriga fall, till exempel {or digitala exemplar, krévs
en avtalslicens for att sprida verken.”’ Det tredje och sista fallet avser framstillning av
exemplar for ldsapparater enligt 16 § 1 st 3. Lydelsen har inforts i samband med inforlivandet
av Infosoc direktivet. Tidigare kunde framstillning endast ske genom reprografisk metod
(fotokopiering) men numera far dven digitala exemplar framstillas.”

Som redan ndmnts i forra stycket krivs det i1 de flesta fall en avtalslicens for att biblioteket
ska fa sprida verken till allménheten.”” Detta fir inte blandas ihop med utldning till
allmédnheten som kommer att tas upp 1 avsnitt 2.6.2. Bibliotek och arkiv har, i de fall som en
avtalslicens foreligger enligt 42 a §, rétt att utnyttja upphovsrittsskyddade verk pa de sitt som
anges 1 42 d §. En avtalslicens enligt 42 a § &r en kollektiv licens som ingds av en
organisation, som foretrdder ett flertal svenska upphovsmén, och binder upphovsmaén, dven
dem som inte dr medlemmar i organisationen, i de avseenden som é&r specificerade i 42 b-42 g
§§. Héirigenom kan biblioteken erhédlla alla rittigheter som behdvs for verksamheten genom
att ingd avtal med den avtalsslutande organisationen, exempelvis SFF, samtidigt som
upphovsminnen, dven dem som inte d&r medlemmar i SFF, blir beréttigade till den ersdttning
som bestims genom avtalet.'”’

URL 42 d § anger pa vilka sitt ett bibliotek fir overldta och sprida exemplar till en
lanesokande ndr det finns en avtalslicens. 1 st 1 anger en rétt for arkiv och bibliotek att
overfora verk till lanesdkande av “enskilda artiklar, korta avsnitt eller material som av
sakerhetsskal inte bor 1dmnas ut i original”. Detta dr med andra ord en rétt att overfora sddana
exemplar som har framstdllts med stod av 16 § 1 st 2. Vidare anges 1 42 d § 1 st 2 en
spridningsritt for sddana exemplar, som precis som i det forsta fallet har framstéllts med stod

av 16 § 1 st 2, dd dessa inte dr 1 pappersformat och séledes inte omfattas av den spridningsrétt

%% Olsson 2009b s 140.

"7Se URL 42d § 1 st 2.

% Ibid s 142 jamfor prop 2004/05:110 s 162 f.

% Det vill siga i de fall som inte omfattas av 16 § 1 st 2.
1% Rosén 2006 s 91.
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som redan stadgas 1 16 § 2 st. Om det finns en avtalslicens fir biblioteken sammanfattningsvis
bade overfora och sprida exemplar som é&r i digitalt format till lanesokanden. Detta giller
dock inte om upphovsmannen har meddelat antingen biblioteket eller den avtalsslutande

organisationen ett forbud mot en sddan spridning eller 6verforing 42 d § 2 st.

2.6.2 Utlining till allménheten
Vad som ir av storre intresse for denna uppsats dn den framstdllning av exemplar, overforing
och spridning till allmidnheten som foljer av de 1 URL stadgade avtalslicenserna é&r
bibliotekens utldning till allmidnheten. Den mest centrala bestimmelsen i bibliotekslagen &r 3
§ som stadgar att allminheten ska fa lana litteratur pa folkbiblioteken utan nagon avgift.'"!
Vid utldning till allménheten av litterdra verk krdvs inget avtal med upphovsménnen, dels
eftersom utlaningen dr avgiftsfri, och dels eftersom biblioteken kan luta sig mot den
inskrdnkande konsumtionsbestimmelsen i 19 § URL att ett exemplar far spridas vidare om
exemplaret med upphovsmannens tillstind har 6verlatits till EES omradet.'”> Diaremot far
svenska forfattare och Oversittare en schablonmissig erséttning, bibliotekserséttning, som
baseras pd antal hemlan. Biblioteksersdttningen betalas med statliga medel via Sveriges
forfattarfond.'”? Ersdttningens storlek finns nidrmare bestimd i Forordning (1962:652) om
Sveriges forfattarfond. Enligt 4 § betalas 1 krona och 35 ore for varje utldnat verk i som i
original dr skriven pé svenska varav forfattaren erhdller 81 6re (forfattarpenning) enligt 6 § 1
st. For verk som &r Oversatta antingen till eller fran det svenska spriket ldmnas enligt 4 § en
summa om 67,5 ore per utlanad bok till forfattarfonden varav Oversittaren erhéller 40,5 ore
(Oversdttarpenning) enligt 6 § 2 st. Det finns begriansningar avseende hur hog ersittningen fér
bli. Full erséttning betalas upp till ett angivet belopp, dérefter sitts erséttningen ner med en
andel 1 olika etapper enligt 6 § 4 st. Det som inte betalas ut till forfattare och dversittare skall
enligt 7 § anvéndas till pensioner for upphovsménnen, stipendier och bidrag for sérskilda
dndamal.

Nér det giéller lan av e-bocker, omfattas inte sddana 14n idag av den statliga

biblioteksersattningen. '**

Utldningen av  e-bocker omfattas inte heller av
konsumtionsprincipen i URL 19 § eftersom den aktuella uppfattningen dr att konsumtion

enbart kan ske avseende fysiska exemplar av ett verk.'” For att biblioteken ska fi bedriva

%! Bibliotekslag (1996:1596); Se Ds 2012:13 s 37 avsnitt 3.8.1.

12 Prop 1994/95:58 s 27 f och Ds 2012:13 s 38 f.

' Olsson 2009a s 164.

104 Lindberg, SVT Debatt, E-bockerna ruinerar biblioteken, 21/11 2012, se d4ven Svensk Biblioteksférenings
folder ”Biblioteken och e-boken”.

"% Ds 2012:13 s 39.
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utlaningsverksamhet av e-bocker kridvs darfor ett avtal mellan upphovsménnen och
biblioteken.'*

EU domstolen har dock nyligen klargjort att konsumtion kan ske av icke-fysiska exemplar
av datorprogram i malet UsedSoft v Oracle.'’’ Bakgrunden i malet dr att Oracle utvecklar
datorprogram och ger tillgéng till datorprogrammen genom att lata en anvéndare ladda ned en
kopia av datorprogrammet fran internet. Anvdndaren fir nyttjanderitt till datorprogrammet
genom ett licensavtal med Oracle. Licensvillkoren stadgar bland annat att ndgon dverlatelse
av licenshavarens rittigheter inte far ske. UsedSoft bedriver handel med “begagnade”
anvindarlicenser med Oracle, ndgot som Oracle inte ansag vara legalt. EU domstolen tog
stillning till huruvida UsedSoft handel forholl sig till konsumtionsprincipen och
spridningsratten.

Oracle gjorde gillande att det inte bedriver ndgon forsdljning av de i maélet aktuella
kopiorna. Anvéndaren far tillgang till datorprogrammen genom licensvillkoren och genom att

108

Oracle hdrigenom later anvdndaren laddar ned en sddan kopia.  Négon &dganderdtt har

saledes inte Overgatt enligt Oracle. EU domstolen konstaterade dock att ett licensuppldtande

om att f nyttja en kopia av ett datorprogram utgor en “odelbar enhet”.'”” Hérigenom Gvergar

aganderitten till kopian av datorprogrammet och det ska saledes betraktas som ett kop.' "
Direfter konstaterar domstolen att det 1 direktivet om rattsligt skydd for datorprogram inte
framgar att konsumtion av upphovsmannens spridningsritt enbart avser exemplar av
datorprogram som lagrats pd en fysisk enhet (sa som CD eller DVD), utan sddan konsumtion
ska dven kunna ske avseende kopior som #r lagrade i en icke-fysisk form.''' Oracles
spridningsritt till kopiorna dr séledes konsumerad och koparen ér fri att sprida sin kopia till
andra. For att inte gora intrdng i upphovsritten behdver dock den person som utdvar
konsumtionen géra sin egen kopia obrukbar i samband med spridningen av exemplaret.' >
Resonemanget ér inte direkt tillimpligt pd andra upphovsrittsliga verk &n datorprogram
eftersom domstolen konstaterar att direktivet om skydd for datorprogram utgor lex specialis 1
forhallande till Infosoc-direktivet. Mélet &r dock uppmérksammat och det dr oklart hur EU

domstolen skulle besvara en fraga huruvida konsumtion kan ske avseende e-bocker.'"?

% Dg 2012:13 s 39.

197.C-128/11, UsedSoft GmbH v Oracle International Corp.
1% Ibid para 43.

1% Tbid 44.

10 1bid 46.

" bid 55.

"2 1bid 70.

3 Mer om detta kommer diskuteras i avsnitt 5.4.1.
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3 E-boken och bokbranschen — Niva 2

3.1 E-bokens historik

Det forsta digitala biblioteket — Project Gutenberg— grundades i USA é&r 1971 av Michael
Hart. Han borjade knappa in (’type”) verket “Declaration of Independence” for att sedan
sdnda den elektroniska texten till andra genom en teknik som idag kan liknas vid spridningen

1% Michael Hart kallas for e-bokens uppfinnare.''> Det behéver eventuellt

av ett internetvirus.
fortydligas att Project Gutenberg digitaliserade gamla litterdra verk dér upphovsritten hade
utgétt. Andra projekt hakade pa trenden och i Sverige startade ar 1992 ett liknande projekt —
Project Runeberg— i samarbete med Linkopings universitet. Project Runeberg publicerar
nordisk litteraturpa internet.' '

I mitten pd 90-talet borjade bokforlagen anvdnda internet som  ett
marknadsforingsverktyg. 1994 publicerade den amerikanska utgivaren NAP (National
Academy Press) upphovsrittsskyddade bocker pa internet, med tillstdnd fran upphovsménnen.
Det rorde sig om vetenskapliga bocker och forsdljningen gick, anmérkningsvért nog, uppét.
Andra bokférlag foljde trenden och upplevde samma positiva resultat pa forsiljningen.''’
”For each of our electronic book, we’ve approximately doubled our sales. The plain fact is
that no one is going to sit there and read a whole book online [...]"'"*

Mot slutet av 90-talet gav ménga forldggare ut bocker i elektroniskt format. Pappersboken
och den digitala boken kompletterade varandra. Sirskilt efterfrdgad var onlineutgivare av
vetenskapliga bocker dd de var billigare och uppdaterade med den senaste informationen.
Vissa universitet borjade sjidlva publicera texter i digitalt format. Internet borjade utnyttjas
mer 1 undervisningen under borjan av 00-talet di den mest uppdaterade kunskapen och
informationen fanns att hamta dar.'"

Amazon var den forsta butiken som sédlde bocker dver internet. Den forsta boken “Fluid
Concepts Analogies: Computer Models of the Fundamental Mechanisms of Thought” séldes
pd Amazon 1994. E-boksamarknaden tog fart pd riktigt nir Amazon &r 2007 lanserade

lasplattan Kindle. Ar 2011 redovisade Amazon.com en forsiljning av e-bocker som &versteg

114
115

Project Gutenberg, The history and philosophy of Project Gutenberg by Michael Hart.

Naturligtvis ar det svart att erkdnna nadgon som e-bokens uppfinnare. Som anekdot kan dock ndmnas att nir
jag googlade “inventor of the ebook™ den 30 oktober 2012 innehdll de sju forsta traffarna Michael Harts namn.
" Project Runeberg, About Project Runeberg, runeberg.org/admin/

"7 Lebert 2009 s 20.

"8 MIT [Massachusetts Institute of Technology] Press fran The Project Gutenberg Newsletter oktober 1997.
Andrahandskilla fran Lebert 2009 s 20.

' Lebert 2009 s 60.
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forsiljningen av fysiska bocker.'*’ Framgangskonceptet har varit lisplattan Kindle och flera
andra aktorer har forsokt kopiera konceptet. I Sverige kan vi se Bonniers lansering av
lasplattan Letto som &r anpassad att handla e-bdcker fran den av Bonnierkoncernen heldgda

nitbokhandeln Adlibris som ett exempel pa detta.'*!

3.2E-boken i Sverige

Forséljningen av e-bocker har enligt rapporter frin amerikanska forlaggareforeningen,
avseende det forsta kvartalet for 2012, gatt om forsdljningen av inbundna bdcker totalt sett 1
USA."*? Den svenska marknaden for e-bocker ar 1angt ifran ett sadant stadie. Trygve Carlsson
pa Carlssons forlag svarade pd fragan om de i dagsléget ger ut e-bocker, ”Vi avvaktar”. Han
tillade att han inte hade sd mycket mer att siga om det. Av alla de forlag som ger ut e-bocker
svarade samtliga representanter pa fragan, om det dr ekonomiskt 16nsamt, att det inte dr det.
Cilla Sjoblom pa Weyler forlag svarade pa fragan om hon tror att det finns ett underliggande
tving mot mindre forlag att ge ut bocker att hon trodde att det mycket vél kunde vara sd. Men
manga forfattare vill att deras bocker ska finnas som e-bok och dven konsumenterna kan
efterfraga det, vilket aldrig skulle ha hint for tva &r sedan. Det &dr en service som Weyler
forlag erbjuder.

Hosten 2009 lanserades de forsta digitala plattorna som var sérskilt anpassade for 14sning
av e-bocker i Sverige.'” I samband med lanseringen av de nya lisplattorna okade

forvintningarna pa e-bokens genomslagskraft men det har gatt trogt.'>

Ett exempel pd en
sadan lasplatta 4r Adlibris Letto.'*

For ungefar ett ar sedan — tva ar efter lanseringen av ldsplattorna — 6ppnade Dito som &r
den forsta svenska butiken med enbart forsiljning av e-bocker.'*® Dito siljer bocker frén
Akademibokhandeln och Bokus och har avtal med bada distribut6rerna Elib och Publit.'”’

Daniel Aberg som #r for forfattare och kultur- och teknik journalist har i sin blogg
publicerat en artikel som han har skrivit for UNT. I artikeln skriver han att han tror att de

stora skillnader som radder mellan den amerikanska och den svenska marknaden av e-bocker

beror pa tvd samverkande faktorer.

120 Amazon.com, History & Timeline, phx.corporate-ir.net/phoenix.zhtml?c=176060&p=irol-corporate Timeline
"2I'Se t ex Erlandsson, SvD, Storsatsning pé digitala bocker, 21/9 2011,
'22 Laxgérd, Svensk Bokhandel, E-bockerna siljer mer 4n inbundet i USA, 18/6 2012.
zi Aberg, Daniel Aberg, E-bockerna i Sverige kontra USA igen, 18/6 2012.
Ibid.
'2 Lis mer om plattan pa Adlibris hemsida: www.adlibris.com/se/productereader.aspx?isbn=0777777789
126 Dito invigdes i oktober 2011. Winkler, Svensk Bokhandel, E-bokssajten dito éppnas, 21/10 2011.
127 Se www.dito.se samt Laxgérd, Svensk Bokhandel 11:2012, Dito kan fa 1000 nya titlar.
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”Dels har pocketboken en unik stillning i Sverige —ingenstans i vérlden séljs det s ménga
pocketbocker per capita som hédr — dessutom till ett internationellt sett vildigt 14gt pris. I och med att
bokforlagen pd det stora hela lagt e-bokspriserna hogre @n pocketpriserna gor dessutom att
incitamentet for bokélskare att borja kdpa e-bocker inte blir sa stort — varfor testa ndgot nytt som dels
Verkar bokigt, och dels ar dyrare?

Den andra faktorn dr avsaknaden av ett svenskt Amazon. USA:s storsta natbutik — som ju borjade
som en renodlad nédtbokhandlare en gang i tiden —har marknadsfort sin lagt prissatta e-boksldsare
Kindle sa hért i snart fem &rs tid samt satt priserna for e-bockerna i den tillhorande Kindle Store sé lagt

att Amazon pad egen hand skapat (och i dag fullstindigt dominerar) den amerikanska e-
»128

boksmarknaden. Inget sddant har skett i Sverige.
Han skriver dven att det rdder problem kring prisséttningen som &r for hog.

Svensk Bokhandel har publicerat en artikel som refererar en e-boksdebatt som anordnades
av KF Media under bokmissan i Goteborg 2011.'* Enligt artikeln sa Klas Fjarstedt, ansvarig
for digitala medier pd Norstedts, att problemet var att det &nnu inte fanns nidgon platta som
fungerade och hédnvisade till att det i Sverige inte fanns nagon platta som ar lika enkel som
Amazons Kindle. Johanna Ogren pa Bokhora nimnde att kirnmalgruppen, medelalders
kvinnor, saknar intresse for digitala bocker. Universal Musics VD Per Sundin menade att
musikmarknaden vinde i samband med Spotifys genombrott och The Pirate Bay-domen.
Bokbranschens avsaknande av en fiende, likt The Pirate Bay for musikbranschen, kan enligt
Johanna Ogren vara en anledning till att forlagen Annu inte har pressats till nya initiativ. Per
Sundin kritiserade dven de stora forlagen “som vill kontrollera allting vertikalt” for hur de

hittills har agerat under digitaliseringen.

3.2.1 Prissittningen

De olika svaren som jag har fatt under intervjuerna pa fragan hur forlagen resonerar nér de
satter priset pd en e-bok, illustrerar hur oséker fradgan dr och samtidigt att det &nnu inte verkar
rdda nagon effektiv priskonkurrens pd e-bocker som styr priset i Sverige enligt min
uppfattning.

Mats Berglund pa Norstedts svarade att priset pd e-bocker ligger pd en nivd pa ungeféar 80
procent av en inbunden bok. Mats forklarade i anslutning till detta att vid en jamforelse
mellan en inbunden bok och en pocketbok far den inbundna boken i princip béra alla
kostnader for exempelvis Oversittning och marknadsforing och att en pocketbok inte bdr

sadana kostnader. E-boken ligger utifran detta perspektiv bittre till jamfort med pocketboken.

128 Aberg, Daniel Aberg, E-bockerna i Sverige kontra USA igen, 18/6 2012.
129 Westlund, Svensk Bokhandel, Bokmissan 2011: Svenska branschen for sl6 for e-bocker, 23/9 2011.
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Natur & Kulturs prissittning av e-bocker ligger nira prissittningen pad den inbundna
boken enligt Margaretha Zackrisson. Detta motiverar hon med att det inte &r mojligt att silja
dem ”gratis” eftersom det uppstér tekniska merkostnader med anledning av utgivning av e-
bocker och dven Okade royaltys till forfattarna. Det har dock forekommit att de har haft
kampanjer, bland annat genom Dito, i1 syfte att & igdng forsiljningen.

Lars Rambe péd Hoi forlag har ddremot sagt att han tycker att det ar rimligt att sdtta priset
pa en e-bok pa samma niva som en pocketbok, vilket dr en prisstrategi som Hoi forlag saledes
tillampar. Han tar som exempel att om en inbunden bok kostar 159 kronor och en pocketbok
kostar 69 kronor ér det inte rimligt att sétta e-boken till 159 kronor pd grund av alla de
kostnader som man undgér i form av lagerhdllning och tryckeriprocessen. Man riskerar lite
pengar men Lars Rambe tror &ndé att man forlorar i lingden pé att sdtta det hogre priset.

Ordfront angav att de satte priset lite lagre pa en e-bok jimfort med en tryckt bok men att
priset sdnks ytterligare efter nagot halvar. Ibland slédpps dock e-boken nagot senare dn den
tryckta upplagan.

Bjorn Ekdahl pa Lethe forlag svarar pd frigan om prissdttning att han tycker att det &r
viktigt att anvénda prisséttningen som ett verktyg for att flytta fokus fran den tryckta boken
till e-boken och att den, precis som pocketboken, maste ned i pris. Eftersom Lethe forlag vid
tidpunkten for intervjun endast hade gett ut en e-bok hittills, s har de @nnu inte etablerat
ndgon norm for prisséttningen.

Dagens Nyheter publicerade ar 2010 en artikel pd omradet, som inkluderade intervjuer
med representanter fran forlagen Ordfront, Bonnier och Piratforlaget om prisstrategier.'>’
Ordfronts VD Fredrika Morén uppgav enligt Dagens Nyheter att de valde att ldgga sig hogre
eftersom de annars inte skulle tjéna in sina kostnader. Magnus Nytell pa Bonnier sa att de da
forsokte bortse fran formatet for att istdllet sétta fokus pd vad kunden var villig att betala,
vilket exempelvis ledde till att en ddvarande béstsiljare kunde bdra ett hdgre pris jamfort med
andra bocker. Mattias Bostrom pé Piratforlaget sa enligt artikeln att det inte vore rimligt att
satta ett for hogt pris med tanke pa att det inte dr ndgra tryckkostnader forenat med
utgivningen. E-boken l&g darfor till en borjan runt hundralappen och i samband med att
pocketboken slépptes sé sinktes priset till ca 40 kronor eftersom han trodde att de skulle sdlja
fler e-bocker med ett 14gt pris.

Vid en stickkontroll for prissittningen som jag gjorde den 13 november 2012 hos de

ovannidmnda forlagen, i Difo for e-bdcker respektive Bokus for inbunden bok, kunde foljande

B0 effler, DN, Stora prisskillnader pa e-bocker, 5/8 2010.
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priser redovisas. De valda titlarna finns listade pé respektive forlags hemsida bland "nyheter”,
“aktuella titlar” eller liknande.
* Ordfront: Sdld pd ndtet av Fredrik Alverén
o e-bok 159 kronor
o inbunden bok 179 kronor
* Norstedts: Strindbergs skugga i Nordens Paris av Ulf Peter Hallberg
o e-bok 153 kronor
o inbunden bok 171 kronor
* Natur & Kultur: Ett sétare blod av Ann Fernholm
o e-bok 159 kronor
o inbunden bok 169 kronor
* Hoi forlag: Kvinnorna i sjon av Lars Rambe
o e-bok 58 kronor
o inbunden bok 159 kronor
* Albert Bonniers forlag: Sandmannen av Lars Kepler
o e-bok 162 kronor
o inbunden bok 177 kronor
Det bor poédngteras att momssatserna skiljer sig for e-bocker och pappersbocker. Momsen
ar reducerad till sex procent for pappersbocker medan e-bocker beskattas med full moms pa

25 procent. Mer om momsen kan ldsas i avsnitt 3.5.

3.3 Upphovsrittsliga skyddstekniker av e-bocker — DRM

Om e-boken hade funnits som en “vanlig” oskyddad pdf eller Word .doc-fil hade boken utan
svérigheter kunnat framstillas och spridas vidare genom enkla metoder s& som e-mail, ldgga
over boken pa ett portabelt usb-minne eller gora den nedladdningsbar fran internet.

For att forhindra upphovsrittsintrdng genom framstéllning och spridning genom sa enkla
metoder dr de kopta e-bockerna ofta forsedda med DRM-skydd. Den nérmare definitionen av
vad som avses med DRM skiljer sig at. Schollin har anvént en vid definition av begreppet och
anvant tre rekvisit vid definitionen: “[1] varje teknik eller kombination av tekniker for
overvakning, identifiering och genomdrivning av anvindarvillkor for [2] intellektuella
tillgangar. Hdr inkluderas konstndrliga verk, kataloger och databaser, know-how,

foretagshemligheter, fotografier etc [3] i varje digitalt format.”"*!

! Min 6versittning. Schollin 2008 s 149.
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Exempel pad sidana tekniker #r kryptering. Ar filen krypterad, forklarar Elib
konsekvenserna av detta for slutkonsumenten som att det medfor dels att den enhet som
boken ska ldsas ifrdn maste ha ett sdrskilt program installerat samt dels att anvindaren
behover f6lja ett sdrskilt forfarande for att flytta boken mellan olika enheter, till exempel fran
datorn till mobiltelefonen eller till lisplattan.'** Som alternativ till kryptering anvinder Elib
dven vattenmérkning, vilket innebdr att det nedladdade exemplaret &r mérkt med ett
ordernummer for att det ska kunna spéras till koparen.'>> Koparen har da pa sitt eget ansvar
att forhindra kopiering och olovlig spridning. Den kopta filen kan dock 1dsas pé flera enheter
samtidigt.

DRM kostar pengar och dr till besvdr for sévél slutanvdndare som for forlag och
producenter av plattformar."** Det finns dem som anser att DRM inte ir en effektiv metod att
bekdmpa piratkopiering med."*> Den frimsta fordelen med DRM ér snarare att det forhindrar
sadan vardaglig delning med vénner och familj."*® Svensk Bokhandel skriver att det under
Book Expo America i ar redovisades siffror pa att “mjuka 14s” sdsom vattenmirkning
fungerar genom att piratkopieringen inte kar pa grund av sidan anvindning.">” Johan Thorén
pa Bokforlaget Thorén & Lindskog som hade planer pé att ge ut e-bocker men som &nnu inte
hade gett ut nigra e-bocker vid tillfdllet for intervjun svarade pd frdgan om han var radd for
piratkopiering att det méste vara enkelt att ladda ner en laglig e-bok. Detta méste vara enklare
an att ladda ned den frdn exempelvis The Pirate Bay. Det finns saledes flera argument som

talat mot hdrda DRM sasom kryptering.

3.4 Digitala bokformatet
E-bokens tillgénglighet och distribution kan vara beroende av vilket format som den finns i.
En e-bok kan inte utan vidare ldsas pd alla enheter utan det krédvs att enheten kan installera ett
program som stddjer det format som det aktuella e-boksexemplaret ar i.

Ett vanligt format pa e-bocker dr epub som anvinds vid forséljningen i samtliga kanaler

som behandlas i denna uppsats forutom i Amazons Kindle Store. Epub ér ett 6ppet format

12 Eragor och svar om e-bocker, elib.se/faq.asp se svaret pa frigan Vad innebir kryptering?”

'3 Ibid ”Vad innebir vattenmérkning?”
34 Hannes, Publit, To DRM or not to DRM, that is not the question, 23/6 2009. Hannes péstér dven i inldgget att
det finns statistik som visar att de forlag som salt oskyddade e-bocker har visat béttre resultat an konkurrenterna.
Jag har dock inte funnit ndgon sadan statistik. Jaimfér Smashwords villkor i avsnitt 4.6.1 dir samma sak pastas.
13> Shatzkin, The Idea Logical Company, What the powers-that-be think about DRM, and an explanation of the
cloud, 16/1 2011: en intervju med bokforlag och agenter dér de fick svara pé tre fragor om DRM. Hit hinvisar
dven Curry, Paid Content, DRM is crushing indie booksellers online, 6/4 2012. Curry framfor dven kritik mot
Amazon som anvinder ett egenutvecklat DRM till skillnad fran manga andra i branschen och att de hirigenom
Eiéldrar en anvindare av en Kindle-platta fran att kopa bocker ndgon annanstans én fran Kindle Store.

Ibid.
137 Leffler, Svensk Bokhandel, Book Expo America — en summering, 11/6 2012.
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framtaget av IDPF och det kan ldsas av de flesta nya ldsplattorna, surfplattorna och
telefonerna. Formatet gor det mdjligt att bland annat anpassa storleken pa texten efter
skdrmens storlek.

E-bocker forekommer dven i andra former exempelvis i formatet pdf. Pdf &r ett fast
format och innebér for slutanvindaren att sidlayouten inte anpassar sig efter storleken pa
skdrmen pa den enhet som nagon liser boken pa.

De olika formaten kan ldsas i olika programvaror som i sin tur kan laddas ned till olika
enheter. Den populira lisplattan Kindle stdjer inte formatet epub.'*® I Kindle Store anvinds
istdllet ett sarskilt exklusivt format. Bocker i formatet pdf kan dock ldsas pa en Kindle dven
om lisvinligheten inte verkar vara s bra alla ganger."” En bok i formatet epub kan forst efter

140 Det innebir dock att det inte #r helt enkelt att

en konvertering i ett program ldsas pa Kindle.
utan vidare ldsa bocker som dr kdpta i ndgon annan handel 4n i Kindle Store pd en Kindle-
platta.'*!

Aven Apple anvinder ett eget format .ibooks som skapas i Apples egenutgivningstjinst
iBooks Author. Apples ldsarprogram iBooks som kan anvindas pé en iPad eller en iPhone ir
dock kompatibelt med bade epub och pdf formatet utdver .ibooks.'*> Aven bocker som &r
kopta i Kindle Store kan lisas pa en Apple-enhet om en Kindle-app installerats p4 enheten.'*
Kindle-bocker kan déremot inte ldsas i programmet iBooks om inte bokfilen konverteras till
pdf eller epub forst. Fore konverteringen kriavs dessutom att filen &r DRM-fri, vilket innebér
att ett eventuellt sidant skydd méste avligsnas forst.'**

Programvaran som krivs for att kunna ldsa bocker kopta 1 Kindle Store kan hdmtas i
Appstore for Appleenheter och i motsvarande appbutiker for andra enheter.'*

Ingen av de intervjuade forlagen har svarat ja pd frigan om de kdnner ndgon dngslan eller
oro infor de olika formaten, programvarorna och enheterna som e-boken faktiskt dr beroende

av. Mats Berglund pd Norstedts tillade dock att det kan bli problem genom att forlaget kan

1% Se exempelvis Southern, Salon, What Formats Does the Kindle Support?

1 Southern, Salon, What Formats Does the Kindle Support?

0 Nir jag googlade “epub” och “kindle” (18/12 2012) fick jag ett flertal triffar till olika guider och
diskussionsforum om hur man kan gé tillvdga for att 14sa en epub bok pa en Kindle-platta. Ett exempel ett
program som gor detta dr Calibre.

1 SvD Niéringsliv, Allt fler laser e-bocker, 8/2 2012.

"2 iBooks: Vanliga frigor om iBooks och iBookstore, support.apple.com/kb/HT4059?viewlocale=sv_SE, G4 till
”Hantera bocker och iBookstore-innehéll” och sedan till ”Vilka digitala boktyper kénner iBooks igen?”

143 Issuu, How to Add Books to the new iPad and iPad 2.

' Se exempelvis Sorrel, Cult of Mac, How To Read Kindle Books In iBooks, And Keep Your Library In The
Cloud [How-To], 15/6 2012. Schollin skriver att vilket DRM som helst kan kringgéas med tillrickliga resurser.
Ett skydd som inforlivats i en hardvara har dock visat sig vara mycket svarare att kringga &n de skydd som
enbart bestédr i en mjukvara. Schollin 2008 s 152.

'3 G4 till www.amazon.com/kindleapps for att veta mer om vilka appar som finns.
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tappa kontrollen dver utseendet pd boken, eftersom forlaget dr angeldgen om bokens utseende
i sin slutliga form. Faktorer s som férg och ldsbarhet kan paverkas av de digitala formaten.
Mattias Castenfors pd Norstedts och Bjorn Ekdahl pa Lethe forlag uttryckte under
intervjuerna en vilja om att kunna publicera bdcker i det senaste formatet epub 3. Det dr ett
multimediaformat som bland annat mojliggdr bade ljud och bild.'* Digitalbookworld.com
skriver att epub 3 formatet kommer gora det mojligt for bokutgivare att bygga in program
(JavaScript) for att kunna kartlagga ldsarens beteende s& som hur mycket de laser, nir de ldser
och hur linge de liser.'*” Detta dr information som aterforsiljarna besitter och som de inte

- . 48
rojer for andra.'

3.5Momsen

Det pagér just nu en debatt om momsen pa e-bocker.'* T Sverige rader enligt ML 7 kap 1 § 3
st 1 momentet en reducerad moms fran 25 procent till sex procent pa bocker. Den reducerade
momsen &r inte bara tillimplig pa tryckta bocker utan alla bocker som bérs av ett fysiskt
foremal sasom usb-enheter och CD-skiva. Hit hor dock inte bocker som laddas ned digitalt
utan for dessa rader full moms pa 25 procent. Enligt EU:s sjitte mervirdesskattedirektiv'>’
listas vilka varor och tjdnster som far omfattas av en reducerad momssats. Frankrike och
Luxemburg har sénkt momsen pa digitalt barande bocker till samma niva som fysiska bocker
genom ett gemensamt initiativ vid arsskiftet 2012."°" Synen inom EU ar dock att litteratur
som tillgangliggors digitalt 4r att betrakta som en digital tjanst.">* Apple séljer sina digitala
bocker med den ligre momssatsen genom att stationera iTunes Store i Luxemburg.'>

Dirifran kan de distribuera bocker genom digital dverforing till Sverige och till andra ldander

med den reducerade momsen.

146 145 mer om formatet epub 3 hos IDPF, ’EPUB 3 Overview”

idpf.org/epub/30/spec/epub30-overview.html#sec-gls (senast besdkt 17 december 2012).

147 Greenfield, Digital Book World, How Publishers Should Prepare for EPUB 3, 18/1 2012.

'8 Ibid. Jamfor Wikstrom, SR Kulturnytt 22/10 2012, Sma forlag gar samman for att utmana digitalt.

149 Se exempelvis “Fyra ginger ligre moms pé e-boken #n triboken? Almedalen 2012 del 1:5”
www.youtube.com/watch?v=xBZGQmuBFPI

130 Rédets direktiv 2006/112/EG av den 28 november 2006 art 98(2). Bilaga III p. 6 anger enbart bocker som
finns tryckta pa ett fysiskt foremal.

1'SOU 2012:65 s 528.

"2 bid.

133 Se exempelvis Harkén, Etablering Utomlands, Snedvridna EU-momsregler driver foretag i landsflykt, 5/7
2012.
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3.6 Avtalsstrukturen i bokbranschen

Fore 1970 rddde det sd kallade bruttoprissattningssystemet i Sverige, vilket innebar att
forlagen satte kundens slutpris.'>* Darmed kostade samma bok lika mycket oavsett vem som
distribuerade den. Systemet motiverades av vikten att hélla ett brett utbud av litteratur med ett

kulturellt virde — dven sidan litteratur som var mindre 16nsam.'>

Enligt Néringsfrihetsradet
behovdes dock ett system med fri prissittning for att branschen skulle utvecklas och
rationaliseras pa ett effektivt sitt och for att undvika ett hdmmande av etableringen av nya
former for spridning.'>® Branschen oroade sig dock for konsekvenser si som en storre
koncentration av bastsiljande bocker pa bekostnad av utbudet.'>’

Numera rdder fri prissittning for aterforsiljarna. Fran mitten av 1970-talet sétter forlagen
endast ett s& kallat F-pris (forlagsnettopris) och utifran det fir bokhandlarna sjdlva ta fram
kalkyler och underlag for att berikna marginaler och prissittning.”>® Overgangen till fri
prissittning innebar dven en overgang i distributionsledet mellan forlagen och dterforsiljarna
fran ett kommissionssystem till ett system med frivilliga branschavtal mellan

1597 samband

Bokforlaggareforeningen och Bokhandlareféreningen (fackbokhandelsavtalet).
med Bonniers uttrdde frdn Fackbokhandelsavtalet och efterdyningarna hédrav upphdrde dock
avtalet att gélla 1992 och dérefter finns det inget centralt slutet avtal mellan forlagen och
aterforsiljarna.'®

Som ett resultat av overgangen till fri prissittning beviljar staten ekonomiskt bidrag for

utgivningen for att stimulera ett brett utbud pa marknaden.'®'

Kulturraddet ger nu bidrag for e-
bokutgivning. Den som bedriver utgivningsverksamhet kan soka. Bidraget syftar till att
forlagen ska ge ut titlar frdn den befintliga katalogen och dérigenom stimulera den inhemska
marknaden.'®

Enligt Kulturrddet har overgingen fran fasta till fria bokpriser inte haft sdrskilt stor
paverkan pi bokutgivningen som sidan med diremot pa kanalerna for distribution.'®

Bokhandeln nédde stora framgingar under det sena 80-talet och hela 90-talet. Sedan 2005 har

forsiljningen hos fysiska bokhandlare minskat.'®*

15450U 1997:141 s 57.

155 1hid.

156 Ibid s 57 f.

57 Ibid s 58.

158 1hid.

159 1hid.

190 Ibid s 59.

1! Ibid s 60 f.

192 Kulturradet, Stod till elektronisk utgivning av kvalitetslitteratur.
16°50U 1997:141 s 63.
150U 2012:65 s 571-579.
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I de flesta ldnder ute i Europa rader systemet med fasta priser pd bocker, vilket innebér att
en bok kostar lika mycket oavsett om du koper den i en fysisk bokhandel eller hos en
nétbutik. Nitbutikerna saknar séledes mojlighet att priskonkurrera med de traditionella
bokhandlarna. I Europa ar det endast Sverige, Finland, Island, Danmark, Storbritannien och
Belgien som har ett system med fri prisséttning.'®

Det kan i sammanhanget vara av intresse att kort nimna att EU-kommissionen nyligen har
beslutat att ingripa mot en priskartell som tillimpats av Apple och fyra stora amerikanska
bokforlag. '° De har gemensamt overgitt frin en grossistmodell till en agenturmodell.
Forlagen har fatt bestimma slutpriset gentemot kund samtidigt som de atagit sig att inte sélja
bocker till ldgre pris genom niagon annan dn genom Apples butik iBookstore. Kommissionen
har beslutat med bindande verkan att de ska upphora med agentmodellen dd de anser att
avtalen har haft till syfte att driva upp detaljhandelspriserna, eller dtminstone forhindra en
sankning av priserna, inom EU. Dessutom har den amerikanska motsvarigheten till

justitiedepartementet stimt Apple och forlagen for deras Gverenskommelser.'®”’

3.6.1 SFF:s monsteravtal

Fore ar 1996 fanns det centrala &verenskommelser i form av ramavtal mellan olika
branschorganisationer for forlagsavtal pa det allménlitteraira omrddet. Det finns dock
fortfarande gédllande ramavtal for ljudbocker, mellan forlag och Overséttare samt for
illustrationsuppdrag.'®®

1.1 Avtalen

Numera har SFF dokumenterat rekommendationer i form av monsteravta
anger minimivillkor for olika forfattaravtal. Det ror sig om fem olika avtal som ér individuellt
anpassade efter olika slags utgivning; utgivning i bokform, som hoérbok, som e-bok, som
bestéllningstryck (sé kallat print on demand) samt avseende agentavtal. Rosén anser att det
redan pd grunden att de olika avtalen “tar i ansprdk olika sidor hos upphovsrittslig
forfoganderitt” kan finnas skil att isolera de olika utgivningsformerna pa ett avtalsméassigt

plan.'”

De olika sitten att stéilla verket till forfogande pd marknaden som en elektronisk
utgivning innebdr, dr enligt Rosén ndgot som motiverar separata avtal for en digital utgivning

och dr en viktigare aspekt dn de olika rent upphovsrattsliga motiven till en sddan sarhallning.

'%'30U 2012:65 s 530.

1% Se EU-kommissionens yttrande den 19 september 2012, C 283/7.

17 Se exempelvis Leffler, Svensk Bokhandel, Apple stims av justitiedepartementet, 12/4 2012.
1% Svenska Forliggareforeningen, Branschavtal, 25/8 2008.

' Dessa finna att ladda ned fran SFF:s hemsida www.forfattarforbundet.se

"7 Rosén 2006 s 222.
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Han beskriver denna aspekt som det “ganska vésensskilda sévitt giller funktion och
tillimpning pa marknaden”.'”'

I SFF:s e-boksavtal upplater forfattaren rétten att ge ut bocker i elektronisk form, som en
anvindare kan ladda ned och ldsa fran en dator, ldsplatta eller en handdator &t forlaget.
Forlaget dger dven ritt att underlicensiera bockerna till bibliotek mot erséttning.'’> E-
boksavtalet stadgar en lidgsta royalty om minst 33,3 procent och vid biblioteksdistribution
minst 50 procent, vilket dr hogre &n vad ménga forfattare i praktiken far enligt forbundets

73 Detta motiveras i kommentaren till avtalet med att kostnaderna for

observationer.
framstillning och distribution borde vara ligre vid e-bocker #n vid fysiska utgévor.'™
Dessutom innehdller e-boksavtalet en tidsbegriansning pé tolv manader och en Omsesidig

75 Detta forklaras i kommentaren till avtalet med att

uppsigningstid pa tre manader.
utgéngspunkten &r att e-boken dnnu inte nétt sin slutliga form. Nya behov kan séledes uppstd
med hénsyn till utvecklingen inom teknik, lagstiftning och marknadens forutsittningar.

SFF:s allmdnna bokavtal (for bokform) innehéller en bestimmelse om utgivning i annan
form &n bokform. Under fOrsta aret far forfattaren inte ge ut sin bok i ett format som ingar 1
forlagets ordinarie verksamhet vid avtalets ingdende. Om sa ér fallet, ska forfattaren forst
erbjuda forlaget att ge ut boken i det aktuella formatet innan utgivning sker pa annat hall.'”
Forlaget har alltsd en optionsritt mot forfattaren att ge ut e-bocker om det ingar i1 forlaget
ordinarie verksamhet.

Forséljningsroyaltyn dr minst 25,5 procent for oillustrerade bocker. Dérefter sjunker
royaltyn, i takt med att bokens illustrationsandel Okar, ned till 12,8 procent for en
illustrationsandel pa 40 procent eller mer.'” For pocketutgivning utgdr royalty med ligst
13,75 procent upp till 8 000 exemplar och for exemplar dérutéver med minst 16,5 procent.'”
Forlagsritten upphor att gélla senast fem ar efter det att den senaste upplagan utgivits.
Forfattaren far dock séga upp avtalet efter en redovisning om att forséljningen inte har

verstigit 50 exemplar eller det antal som Sverenskommits.'”

"I Rosén 2006 s 223.

172§ 3 SFF:s Ménsteravtal — E-bok.

' Det har observerats att manga forfattare endast erbjuds en royalty om 27,5 procent.
174 K ommentar till Monsteravtal — E-bok s 72 f.

75 Ménsteravtal — E-bok § 15.

176 Ménsteravtal — Bok § 5.

7 1bid § 26.

7% Ibid § 29.

7 1bid § 6.
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3.7 Avtalen med biblioteken
SFF:s Monstaravtal for utgivning av e-bocker innehéller en bestimmelse dér forlaget dger rétt
att underlicensiera e-bdcker at offentliga bibliotek att anvénda i deras utlaningsverksamhet av

. 180
e-bocker.

Detta dr under forutsittning att bockerna &ér krypterade och att tillgdngen till
verket begrénsas i tiden. For varje nedladdning av bibliotekens lantagare ska erséttning utga.

I Sverige omfattas som ndmnts inte utldningen av e-bocker av den obligatoriska
biblioteksersittningen och biblioteken har heller ingen rétt att 1&na ut bocker med stod i
konsumtionsprincipen.'®' Séledes finns det sirskilt ett avtal mellan forlagen och biblioteken
for bibliotekens utldning av e-bocker som ibland kallas for Elibmodellen. For varje utlanad e-
bok, oavsett vilken bok det &r, far biblioteket betala en avgift om 20 kronor till Elib som
distribuerar bockerna till biblioteken. Elib behaller 50 procent vilket innebér att férlagen och
forfattarna far fordela tio kronor mellan sig.'® Fran bibliotekshall anses dock modellen vara
for dyr, eftersom biblioteken fir bekosta utlanen sjilva, och svarbudgeterad.'® Frin
forlagshdll menar Svenska forlaggareforeningen att den nuvarande modellen inte genererar
tillrdckligt med intikter for att ticka forlagens kostnader.'®

I védras fordes forhandlingar mellan Svenska forliggareforeningen och Svensk
biblioteksforening om en ny erséttningsmodell utldning av e-bocker ska se ut. Den modell
som foresprakas av Svenska Forlaggareforeningen, biblioteksmodellen, innebér att biblioteken
fdr kopa en licens per “e-boksexemplar”. Modellen utgar frdn tanken om utldning av ett
fysiskt exemplar och om biblioteket vill kunna l&na ut mer &n en e-bok at gangen av en viss
titel far de kopa fler licenser av samma titel.'"® Svensk biblioteksforening & sin sida har

118

foresprakat en abonnemangsmodell'*® dir biblioteken till ett fast pris, som betalas &rligen och

som tar hinsyn till hur ménga invénare som kommunen har, far tillgéng till ett stort urval av

. 18
e-bocker.'’

%0 Monsteravtal — E-bok § 3.

'"1'Se avsnitt 2.2.3.2.

"2 Schmidt & Laxgérd, Svensk Bokhandel 16:2012, Publit bryter monopol pa bibliotek.

' Svenska Forlaggareforeningen, Samtalen om ny modell for bibliotekens inkép och utlén av e-bocker
avslutade, 3/5 2012.

"** Ibid.

'%5 Denna modell verkar dven foresprakas av SFF enligt en debattartikel i SvD, Soderlund & Hedberg, Infor ett
lan per bok dven for e-bocker, 14/1 2012. For intressanta reflektioner kring exemplarsimuleringen se Mildner,
Anders Mildner, Mer om eboksbrottningen, 15/1 2012, samt Aberg, Daniel Aberg, Grattis Forfattarforbundet —
jag lovar att aldrig s6ka medlemskap hos er, 14/1 2012.

"% Modellen finns bland annat presenterad pa Svensk biblioteksforenings hemsida, Svensk biblioteksforening
foreslar ny erséttningsmodell for e-boksutléning, 3/10 2012.

'"7Se Svenska Forliggareforeningen, Samtalen om ny modell for bibliotekens inkop och utlan av e-bocker
avslutade, 3/5 2012.
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Valet av erséttningsmodell for bibliotekens utlan av e-bocker verkar vara langt ifran

lost.'™

Riksdag och regering borjar nu ta initiativ i fragan och ett flertal motioner har lagts
fram av riksdagsledamdter pa omrédet. 1 skivande stund &r den senaste nyheten att dven
distributéren Publit ska konkurrera med Elib och ingd avtal med biblioteken. Forlagen
kommer sjilva bestimma priset for biblioteken och Publit kommer erhalla 20 procent av detta
pris.'®

Bibliotekens utldning av e-bocker har diskuterats flitigt inom branschen, sidrskilt i
samband med bokreleasen av Zlatan Ibrahimovics sjilvbiografi Jag dr Zlatan. Bibliotekens
utlaning har frdn bokforlagens hall beskrivits som en verksamhet som varnas bli en i det
nirmaste “legal piratmarknad” nir bécker nu kan laddas ned till olika enheter.'” Biblioteken
a sin sida vill tillvarata teknikens mdjligheter for att na ut till s4 manga ldsare som mojligt,
dven om den nuvarande modellen, dir biblioteken betalar 20 kronor per utlénad bok, har
kostat biblioteken Gver en kvarts miljon kronor for Zlatan Ibrahimovics bok.""

En annan intressant diskussion dr huruvida det 6verhuvud taget dr mdjligt att ”1&na” en
digital bok. I regeringens forslag till en ny bibliotekslag foreslds en dndring av den i 3 §
centrala bestimmelsen om att utlining av litteratur till allminheten ska ske avgiftsfritt.'”>
Litteratur ar inte bundet till ett sdrskilt format utan omfattar dven de elektroniskt bundna
formaten. Dock kan begreppet ldna uppfattas som att det utesluter digital overforing av en fil
fran bibliotek till anvindare eftersom informationen i detta fall kopieras.”'”> Andringen i
lagen skulle medfora att det tydliggors att avgiftsfriheten ska vara teknikneutral pa sa sétt att
den omfattar bade 1an av litteratur och tillgdng pa annat sitt till litteratur”.'**

3.7.1 Egenutgivande forfattare

For att ge ut en e-bok krivs inte nidgon tryckprocess, lagerhdllning eller sddan verksamhet
som forlagen traditionellt sett har dgnat sig at. Det dr dock inte nddvindigt att anlita ett forlag
for detta. Det finns exempel pé vilkdnda forfattare, s& som Astrid Lindgren, J K Rowling,
Stephanie Meyer och E.L. James, som inte fick ndgot forlagskontrakt till en borjan utan fick

sl4 sig fram pa egen hand. '

188
189

Weibull, SR Kulturnytt, Partnersamtal om e-bdcker avbryts, 3/5 2012.

Telefonintervju med Per Helin, VD pa Publit.

%0 Hellekant, SvD, E-bokskrig om Zlatanbiografi, 7/3 2012.

! bid.

2 Ds 2012:13.

> Ibid s 37.

" Ibid.

193 publit, Om egenutgivning, www.publit.se/cms/om-egenutgivning/; E.L James enligt uppgift av Mattias
Castenfors pa Norstedts i intervju.
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Margaretha Zackrisson pd Natur & Kultur ser inget hot i de nya alternativen for
egenutgivning som digitaliseringen stimulerar. Hon beréttade att Natur & Kultur endast kan
skriva kontrakt med ett par av alla de spontanansékningar som de fér in varje ar och tycker att
egenutgivna e-bdcker dr ett bra alternativ for dem som Natur & Kultur inte har mdjlighet att
samarbeta med. Att samarbeta med ett forlag 4r dock nddvindigt om forfattaren vill nd ut
brett.

Mats Berglund pé Norstedts forklarade att succéboken Fifty Shades of Grey av E.L. James
till en borjan var en helt sjélvpublicerad bok av forfattaren. Succéforfattarna behdver dock
hjélp av ett forlag om den ska sla igenom. Han forklarade att det mestadels dr kidnda personer
som lyckas med egenutgivning men var positivt instilld till alternativet dverlag eftersom det

framjar utbudet och ldsandet.

3.7.2 Forlagens roll i framtiden

Med anledning av digitaliseringen dr det enligt mig en relevant fraga att stilla om forlagen
kommer fi en fordndrad roll i framtiden om den traditionella bokutgivningen minskar och
med anledning av att nya metoder och alternativ finns tillgdngliga pa marknaden. Jag har
stallt fragan till ndgra representanter pa forlagen.

Forlagen har det senaste haft det tufft och statistiken visar en nedatgdende forsiljning.'*®
Margatetha Zackrisson tror att forlagen kommer behova erbjuda mer i framtiden eftersom
forlagsbranschen har blivit betydligt tuffare. Lars Rambe tror ockséd att forlagen kommer
behova bredda sin verksamhet och kan i1 takt med att e-boksforséljningen okar behdva
fordndra verksamheten fOr att utova funktioner som liknar en PR-byré. Forlagen behover inte
kunna distribuering och tryckeri med anledning av digitaliseringen.

Bjorn Ekdahl pé Lethe forlag valde att inte svara pd frdgan om forlagen kan fi en
fordndrad roll i1 framtiden. Men pé frigan vad Lethe har for ambitioner svarade han att de vill
finna alternativa digitala upplevelser av litteratur som exempelvis det nya formatet epub 3 har
potential att erbjuda. Lethe kommer satsa pa att bli ett “upplevelseforetag”. Han vill utveckla
de metoder som litteratur kan upplevas igenom, béde fysiskt och digitalt. Han tror att
bokbranschen dr néra en revolution som kommer sl& hirdast pa stora forlag med mycket makt
och tror att dessa aktorer dr nervosa infor den digitala utvecklingen. For att ndmna ett exempel
sa berdttade han att han blivit uppringd av ndgon pé Bonnier som undrade vad Lethe gor och

har fOr intressen.

19 Svenska Forlaggareforeningen, Snabbstatistik Gver forlagens forsiljning, 1/10 2012,
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I Sveriges Radios program Kulturnytt intervjuades Bjorn Ekdahl med anledning av en
strategi att g& samman med andra smd forlag for att skapa en helt ny och oberoende
distributionskanal i syfte att bryta sig loss fran de stora forlagens marknadsdominans.'’

Strategin &r sedan tidigare etablerad av flera medelstora forlag i Storbritannien.

7 Wikstrom, SR Kulturnytt, Sma forlag gir samman for att utmana digitalt, 22/10 2012,
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4 Distributorer och villkor — Niva 3

I det kommande avsnittet kommer jag att redovisa ett urval av olika distributionskanaler som
finns tillgéngliga och hur villkoren i de olika licensavtalen ser ut. Av utrymmesskél kommer
jag endast behandla de villkor som jag har beddmt som relevanta for analysen. Jag kommer
huvudsakligen behandla villkor om upplatna rittigheter, DRM, royalties och prissittning.
Samtliga tillfrdgade svenska forlag som har e-boksutgivning har angett att de anvédnder Elib,
Publit eller bada tva vid distributionen. Amazon, Kobo och Smashwords dr Nordamerikanska

distributorer.

4.1 Elib
Av de tillfrdgade bokforlagen pd Bokméssan, svarade alla utom ett av dem som dé gav ut e-

bocker att de anvinde Elibs tjanster vid distributionen. '*®

Enligt Elibs egen hemsida dr de
ledande i Norden inom distribution av digitala bocker. Elib har ingen egen bokshop utan
distribuerar bocker till andra &terforséljare i Norden s& som Adlibris, Dito, CDON med

199

flera. " Nar kunden kdper en bok hos en aterforséljare levererar Elib den digitala boken fran

sin distributionsplattform till slutkonsumenten. >’

Elib dgs av de svenska bokforlagen
Bonnierforlagen, Norstedts forlagsgrupp, Natur & Kultur och Piratforlaget.

Elib utfor konvertering av bocker till formaten epub eller pdf men distribuerar dven e-
bocker som redan dr konverterade hos antingen forlaget sjdlva eller ndgon annan aktdr.
Darefter forses filen med DRM for att forhindra spridning av boken innan den gors tillgdnglig
for slutkonsumenten genom en éterforséljare eller ett bibliotek. Lars Ramble beréttade att Hoi
Forlags strategi ér att lata Publit konvertera filen och sedan lata Elib distribuera den.

Elib har ingatt avtal med svenska bibliotek om att distribuera e-bocker till biblioteken.*!

4.1.1 Elibs villkor
Jag har fatt tillgang till Elibs distributionsavtal efter att jag har kontaktat marknadschefen Py
Soderstrom. I samband med tillgangen forklarade hon via e-mal att Elib agerar branschaktor,
véra avtal dr icke-exklusiva och transparanta med lika villkor for alla forlag, inklusive
dgarforlagen.”

I ingressen till avtalet anges att Elib ska utfora konvertering och/eller applicering DRM,

distribution samt avriakning. Jag tolkar det som att sjidlva konverteringen ar mojlig att utesluta

18 Ordfront Forlag var det enda tillfragade forlaget som vid intervjutillfillet inte anvinde sig av Elibs tjinster.
1% Se alla aterforsiljare pa elib.se/ebook_retailer.asp

299 Qe en illustrerande bild Gver flodet pa elib.se/ebook _publisher.asp

2 Se avsnitt 3.7 ovan.
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ur avtalet men att DRM, distribution och avrakning ska utforas av Elib. Jag stillde frgan till
Py Soéderstrom som &r marknadschef pd Elib i ett e-mail om egenutgivande forfattare kan
utnyttja Elibs tjanster. P4 den frdgan svarade hon nej. Det krdvs att forlaget har en firma, ett
forlagsnamn samt en ISBN-serie.

Avtalet stadgar att e-boken ska forses med en teknisk skyddsatgdrd som beddms vara
effektiv innan den Overfors till kund. 1 definitionen av teknisk skyddsatgird anges
licenskryptering och vattenmérkning som exempel. I enstaka fall kan forlaget vdlja en annan
teknisk skyddsétgird inom ramen for Elibs erbjudande. Av det sagda tolkar jag det som att det
ar Elib som ska applicera den tekniska skyddsdtgirden som utgangspunkt.

Aven om inget stdr om distributionens exklusivitet i avtalet, si finns informationen pa
hemsidan att det ror sig om ett icke-exklusivt licensupplatande.’”* Avtalet anger att ingen av
parterna dger ratt att overlata eller uppléta sina réttigheter eller skyldigheter pad nagon annan.
Av tydlighetsskil anges 1 avtalet att Elib inte forvérvar ndgra immateriella rittigheter till den
titeldata som registreras i Elibs artikeldatabas genom avtalet. Titeldata dr den information som
finns tillgénglig hos &terforsdljarna och biblioteken for slutkonsumenten. Elib fir genom
avtalet tillgdng till de verk som forlaget ska distribuera antingen i form av en fardig e-boksfil
eller i ett digitalt format som Elib sedan ska konvertera. Det specificeras inte ndrmare vad en
sadan tillgang innebdr.

Genom att forlaget uppmanas att meddela Elib om nédgon titel inte ska finnas tillgénglig
for utlaning pé biblioteken, presumeras saledes distribution till biblioteken genom avtalet.
Utléningen kan ske upp till 28 dagar pé biblioteken.

Avtalet hinvisar i vissa fall till ett annat dokument, till exempel for att nirmare specificera
vad Elib menar med att en e-boksfil dr fardig. Konsekvensen av att en e-boksfil ar fardig ar att
forlaget kan undvika avgifter for konvertering. Dokumenten som det hinvisas till kallas for
kravspecifikation och dessa finns tillgéngliga pa Elib hemsida. Det finns tva olika dokument
som tar sikte pa e-bokdistributionen. Det ena avser de fall dd Elib forst ska konvertera
bockerna till ritt format innan distributionen och det andra om forlaget levererar en
fardigkonverterad fil.**> I bada dokumenten aterfinns under rubriken ”Vem #ger filerna?”
foljande formulering: “Forlaget dger rattigheter till alla sina e-boksfiler for distribution dér
man anser det vara ldmpligt.” det tydliggdrs dock att Elib inte har ndgra immateriella
rittigheter till ndgra e-boksfiler. Vad det ar for réttigheter som avses och under vilka

omstdndigheter som detta skulle vara ”1dmpligt” beskrivs inte ndrmare. Py Soderstrom har

202
203

En presentation av Elib, elib.se/ebook about_elib.asp
Kravspecifikationerna finns tillgéngliga via Elibs hemsida www.elib.se/ebook publisher publishing.asp
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fortydligat att det som avses ér att forlaget behaller sddana réttigheter déir forlaget anser att det
ar lampligt och instdimmer samtidigt att formuleringen 4r oklar. Elib forbehaller sig rétten att
arkivera en sikerhetskopia av varje boktitel ***

I dagslédget har Elib fasta kostnader for distributionen for varje séld bok. Det fasta priset ér
fem kronor for bocker med ett f-pris under 35 kronor. For bocker med f-pris pd 35 kronor
eller mer, dr distributionspriset istéllet tio kronor. Tidningen Svensk Bokhandel har publicerat
en artikel om att Elib, frdn och med det forsta kvartalet 2013, kommer att byta avgiftssystem.
Det nya systemet kommer istillet att innebéra en kostnad pé tio procent av bokens f-pris.>*

For biblioteksdistribution far forlagen och Elib dela pa bibliotekens pris per utlén som &r
tjugo kronor, det vill sdga att forlagen fér tio kronor for varje utlan och att Elib tar tio kronor i
avgift.

Slutligen l6per avtalet tillsvidare med en Omsesidig uppsdgningsritt for parterna om 60

dagar.

4.2 Publit
Publit producerar och distribuerar savil tryckta bocker som e-bocker i epub formatet. De
konverterar bocker till epub, precis som Elib, fran en pdf-fil men kan dven digitalisera fran

k.2% De distribuerar e-bocker bland annat

tryckta pappersbocker genom en inskanningstekni
genom iTunes och Dito och samarbetar med distributdéren Elib samt de internationella
distribut6rerna Overdrive och Kobo.*"” Publit riktar sig framst till forlag men kan dven anlitas
direkt av forfattare som vill ge ut sina bocker.””® Licensgivaren kan lata Publit forse boken
med ett ISBN-nummer.*”’

P& omradet for digitala bocker erbjuder Publit, forutom konvertering till epub och
distribution via ndgon av Publits aterforséljarkanaler, d&ven en egen shop i form av en e-
handlesapplikation som de kallar for “widgetshop”. Det &r en applikation genom vilken

forlagen kan bedriva forsiljning till slutkunden. En widgetshop kan till exempel sammanfogas

med ett forlags hemsida sa att det for kunden framstir som att forséljningen ar en “integrerad

2% Formuleringarna forekommer i “Kravspecifikation — Elib producerar” s 11 samt “Kravspecifikation — fardiga

e-boksfiler till Elib” s 9 tillgéngliga via Elibs hemsida se not 203.

295 Jénsson, Svensk Bokhandel 17:2012, Elib sinker avgifterna.

% Om e-bdcker, www.publit.se/cms/om-eb%C3%B6cker/

97 Om Publit, www.publit.se/cms/om-publit-2/

2% Ibid. Under rubriken Publit for alla aterfinns texten “Publit dr utvecklat for att méta etablerade [min
kursivering] forlags behov, men vara tjdnster ar [...] fordelaktiga for alla [...]” Se d4ven ”Om egenutgivning”,
www.publit.se/cms/om-egenutgivning/ VD:n Per Helin har dessutom fortydligat att forfattare kan utnyttja
tjansterna pa samma villkor som forlagen 6ver e-mail.

% Vanliga fragor om Publit, www.publit.se/cms/fag-om-publit/ Se svaret pa frigan "Vad giller om ISBN,
tryckort och pliktex?”
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del av forlagets hemsida”. Utdver hemsidor ndmns att widgetshopen kan sammanfogas med
bloggar och att den kan spridas via sociala medier sa som Facebook och Twitter.*'’
Publit kommer snart dven kunna distribuera e-bocker till biblioteken efter att ha ingatt

avtal med dem.

4.2.1 Publits villkor
Publits ”Anvéndaravtal” samt ”Avtalsvillkor” finns tillgéngliga pad Publits hemsida. ”Publit
atar sig att producera och/eller distribuera avtalade titlar &r kunden, enligt kundens

specifikationer|...]” *"!

. Formuleringen tydliggér att forlaget kan vilja antingen bada
tjansterna eller avstd fran ndgon an dem. Som jag redan har ndmnt dr Hoi forlag ett exempel
pa ett forlag som har valt strategin att lata Publit producera e-bdckerna for att darefter lata
Elib distribuera de producerade filerna. Norstedts har uppgett att de anvénder sig av bade Elib
och Publit vid distributionen och Ordfront har uppgett att de enbart distribuerar genom Publit.
Det ér saledes frdga om en icke-exklusiv licensupplatelse att distribuera via Publit.

Till skillnad fran Elibs avtal, finns det ingenting angivet i avtalet med Publit om nagra
tekniska &tgidrder for att &stadkomma ett upphovsrittsligt skydd. Men genom en
telefonintervju med VD:n Per Helin framkom det att DRM forses av Apple vid distributionen
i iTunes, av Kobo vid distributionen genom dem och av Publit sjdlva vid distribution genom
Dito. Det verkar siledes vara olika beroende pa var distributionen sker.

Priset for distributionen dr beroende av huruvida forlaget anger en f-pris eller ett slutpris
mot kund. I de fall som forlagen anger sitt f-pris och titlarna formedlas frdn nigon annan,*'?
ersétter Publit kunden med hela f-priset. Darefter lagger aterforsdljaren pa sin vinst pd priset
mot slutkunden. Om forlaget dédremot vill att Publit ska distribuera en e-bok, enligt en sé
kallad agentmodell géller foljande: Publits avgift blir tio procent pa forlagets ersittning efter
avdrag for forséljarens/agentens pris. I avtalet anges ett rdkneexempel for hur stor erséttning
forlaget far vid distribution enligt denna modell: Utpris [pris for slutkonsumenten]100.
Agentens avgift 30. Kundens erséttning = 100 - 30 - (10%%*70)= 63, Publits ersittning = 7”.
Under telefonintervjun med Per Helin nimnde han samma exempel for hur mycket det kostar
att distribuera till iTunes, eftersom Apple tar 30 procent pd forsiljningen i arvode (lds Apple

som Agent i rdkneexemplet). P& distribution som gér genom en widgetshop tar Publit 20

1% Om Publit, www.publit.se/cms/om-publit-2/
2l Anvindaravtal, www.publit.se/cms/anvéindaravtal
*12 Formedlas fran Bokrondellen, som ir en artikeldatabas for dterforsiljarna, och/eller nagon annan distributér.
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procent i arvode. Alla priser rdknas av péd den erséttning som Publit formedlar till forlagen vid

forsiljningen. Att lata Publit konvertera en fil fran en pdf-fil till epub kostar 1 495 kronor.”"
Distributionsavtalet 16per tills vidare med en dmsesidig uppsédgningstid om 90 dagar.
Publit har i skrivande stund ingatt avtal med biblioteken for utldning av e-bocker. Enligt

Per Helin kommer forlagen att sjdlva f4 bestdimma bibliotekens pris. Publit kommer ta 20

procent av bibliotekens pris.

4.3 Apple

Av de personer som blev intervjuade for att de arbetar pa ett forlag och som fick frdgan om
deras bocker finns att kopa i iBooksstore, svarade Norstedts, Ordfront och Natur & Kultur att
deras bocker finns dir. Lars Rambe pa Hoi Forlag visste inte om Hoi-utgivna bocker séldes
dér utan han fick frdga en kollega som inte heller var helt sdker. Efter en kontroll i iBooks-
appen i min iPhone upptickte jag att sju Hoi-utgivna bocker kan kdpas i iBookstore.”'* Mats

> Mattias

Berglund fran Norstedts sa att enbart en bok fanns att kopa i iBookstore.”!
Castenfors pa Norstedts verkade besvirligt instélld till distribution 1 iBookstore. Han sa att
den distributionen innebdr en mellanhand och att det var dyrt. Han sa att han tyckte det var
svart med Apple. Aven Margaretha Zackrisson pa Natur & Kultur svarade att endast en av
forlagets bocker kan kopas 1 iBookstore. Anledningen till att inte fler bocker distribueras den
viagen dr att den e-boksdistributoren som de samarbetar med (det vill sdga Elib) inte
distribuerar dérigenom.

I alla de linder som iTunes Store (App Store) finns, finns dven programmet iBooks och

iBookstore.'®

iBooks dr ett program i form av en applikation som Appleanvindaren kan
ladda ned samt hantera och ldsa sina nedladdade bdcker genom. iBooks-applikationen
inkluderar iBookstore varifran ldsaren kan kopa och ladda ner sina e-bocker. Lisaren kan
anvinda iBooks dven for att ldsa bocker som de har kopt frdn en annan butik @n iBookstore
forutsatt att de &r i formaten epub eller pdf. iBooks kan forutom epub och pdf dven ldsa
Apples egna format .ibooks.

For ett forlag eller en sjdlvpublicerande forfattare som vill sdlja sina bocker i iBookstore

finns det tva vidgar att gd. Antingen kan forlaget eller forfattaren gé direkt via Apples

programvara iTunes Connect for att distribuera e-bdckerna eller g via en aggregator. Apple

13 www.publit.se/cms/faq-om-e-bocker/ se frigan "Vad kostar det att konvertera till ebok?”

1 Kontrollen gjordes 21/11 2012.

1> Boken Femtio nyanser av honom av E.L James

21 iBooks: Vanliga fragor om iBooks och iBookstore, support.apple.com/kb/HT4059?viewlocale=sv_SE:
navigera genom flikarna ”Om iBooks och iBookstore”,”Var finns iBooks-programmet?”” och sedan ”Finns
iBooks tillgdngligt i alla lander som har App Store?”
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anger pd hemsidan att det ldmpligaste alternativet for den som inte har tillracklig kunskap om
hur man gor en digital upplaga av boken eller om man behdver operativt eller finansiellt stod
4r att ta hjilp av en aggregator vid distributionen.”'’ Bland “Apple-approved aggregators”
listas bland annat Smashwords.*'® For att skapa ett iTunes Connect konto krivs innehav av ett
US Tax ID, dven for séljare utanfor USA.*'” Nagot US Tax ID krévs dock inte for distribution
av gratisbocker.

Det dr gratis att skaffa ett konto for distributionen hos Apple. Fler forséljningsvillkor
verkar bli tillgdngliga forst i samband med uppléggningsprocessen som jag, trots flera forsok,
inte har kommit &t.

Apple har dven lanserat en applikation som de kallar for iBooks Author vilket ar ett

program som erbjuder forfattare att bade skapa och publicera sina verk i programmet.

4.3.1 iBooks Author

iBooks Author &r en programvara som vénder sig till forfattare dér forfattaren bade kan skapa
sjdlva verket och sedan distribuera produkten. Innan en villkorséndring av iBooks Author
anvindaravtal, som genomfordes i februari 2012, hade forfattaren enligt ordalydelsen i
villkoren ingen rétt att sdlja verket ndgon annanstans &n i iBookstore om forfattaren erhdll
erséittning for att Overfora boken. Sa har dtminstone flera forfattare tolkat de gamla villkoren.

Den gamla lydelsen var enligt en artikel i Ars Technica foljande:**

If you charge a fee for any book or other work you generate using this software (a "Work”), you may only sell or
distribute such Work through Apple (e.g., through the iBookstore) and such distribution will be subjected to a

seperate agreement with Apple.

Villkoren utsattes dock for stor kritik enligt samma artikel och har numera &ndrats. Det dr
ddarmed klargjort att restriktionen enbart omfattar Apples egna format. Nuvarande lydelsen 1

avtalet dr enligt artikeln foljande:

If yout want to charge a fee for a work that includes files in the .ibooks format generated using iBooks Author,

you may only sell or distribute such work through Apple, and such distribution will be subjected to a seperate

17 Se svaret pa fragan “Should I work directly with Apple to distribute my books, or should I go through an
aggregator?” www.apple.com/itunes/content-providers/book-faq.html

1% iBookstore Aggregators,
itunesconnect.apple.com/WebObjects/iTunesConnect.woa/wa/displayAggregators?ccTypeld=13

*1% Se svaret pa fragan “Do I need a U.S. Tax ID?” pa www.apple.com/itunes/content-providers/book-faq.html
20 Eoresman, Ars Technica, Apple uppdates iBooks Author EULA to clarify restriction on format, not content,
3/22012.
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agreement with Apple. This restriction does not apply to the content of such works when distributed in a form

that does not include files in the .ibooks format.

Det dr numera klargjort att forfattaren &r fri att sdlja verket i andra format &n .ibooks,
exempelvis epub och pdf, pd annat hall. Forfattaren &r dven fri att sprida sitt verk som en
.ibooks-fil under forutsittning att verket gors tillgdngligt gratis for slutanvdndaren.
Restriktionen &r saledes begréinsad till ett sérskilt filformat och till 6verféring mot erséttning.
Apple avslojar inte, enligt tidningen Svensk Bokhandel, de totala siffrorna for salda
svenska e-bocker 1 i1Tunes men den distribution som sker via Publit har Okat
explosionsartat.”*' Fran bara januari till mars i 4r 6kande forsiljningen fran 1 004 bocker i
januari till 1 789 bocker 1 mars och Apple verkar fa en allt viktigare roll vid forsdljningen av

e-bocker da allt fler forlag viljer att utnyttja kanalen.””

4.4 Amazon

Amazon siljer bade tryckta bocker och e-bocker pa engelska, tyska, franska, italienska,
spanska och portugisiska. E-bockerna siljs genom deras sirskilda butik for e-bocker Kinde
Store. Amazon har en produkt — Kindle Direct Publishing — vilket &r en tjanst for sdvil
forfattare som forlag att sdlja e-bocker direkt i Kindle Store utan att g& via en aggregator.
Sadana forfattare eller forldggare som distribuerar via Kindle Direct Publishing kan vélja att
géd med 1 ett program som kallas for Kindle Direct Publishing Select. Nedan kommer en

redogorelse for villkoren i de bdda programmen.

4.4.1 Kindle Direct Publishing
Foljande villkor &r himtade frén “Kindle Direct Publishing Terms and Conditions” som finns
pa Amazons hemsida.”> Villkoren giller bade for de sjélvpublicerande forfattare och for de
forlag som direkt vill distribuera e-bocker hos Amazon utan att g via en mellanman eller
genom nagon annan part. "Amazon” bestar i avtalet i sjidlva verket av flera olika juridiska
personer som definieras i ingressen till avtalet.”**

Avtalets mest centrala del avseende de upplatna rittigheterna finns i sektion 5.5. De
upplatande réttigheterna beskrivs inledningsvis som att forfattaren eller forlaget ger Amazon

en icke-exklusiv licens att distribuera, direkt och genom en tredje distributdrspart, digitala

221 Schmidt, Svensk Bokhandel 8:2012-04-20, E-bocker siljer bra pa iTunes.
222 1

Ibid.
%3 Kindle Direct Publishing Terms and Conditions, villkor frén den 18/9 2012,
kdp.amazon.com/self-publishing/help?topicld=APILE934L348N
224 De definieras i avtalet som ”Amazon parties” och bestar av Amazon Digital Service Inc, Amazon EU S.a.r.],
Amazon Services International Inc samt varje Amazon “affiliate” som ”joins as a party to this Agreement”.
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bocker 1 alla tillgdngliga format. Detta sagda definieras ndrmare som; (a) en ritt att
reproducera, katalogfora och lagra digitala bocker pa en eller flera enheter samt att konvertera
och koda dessa; (b) rétt att visa, marknadsfora, overfora, distribuera, sdlja eller annars
tillgéngliggora hela eller delar av digitala bocker for kunder™; ritt att (c) lata kunder lagra
den kdpta boken i servrar varifrdn kunden direfter kan ladda ned boken frin servrarna; en rétt
att (d) visa och anvinda varumédrken och logotyper samt delar ur boken vid distributionen i
marknadsforingssyfte och slutligen (e) att anvinda metadata pa ett sitt som Amazon finner
lampligt och (f) att annars anvénda den digitala boken pé ett sitt som motiveras utifran
tekniska forutsittningar.

Samtliga réttigheter (a-f) i det forra stycket far Amazon dven lata sina kontraktsparter
utdva, det vill siga en tredje part i forhdllande till licensgivaren.”* Licensen avser en ritt att
utova rittigheterna (a-f) i hela virlden om det inte dr sa att forfattaren eller forlagets
rattigheter att distribuera bocker &r undantagna fran nagot territorium. Under sadana
omstidndigheter dr det endast de linder som forfattaren eller forlaget har rétt att distribuera
sina bocker inom som ingar. Distributionen &r saledes bred och omfattande.

Bockerna kan komma att omformateras av Amazon och forfattaren eller forlaget erkidnner
att oavsiktliga fel kan uppsté i en sddan process.””” Amazon kan ge forfattaren eller forlaget en
valmojlighet att applicera DRM-skydd péd den upphovsrittsliga filen. Nagon sadan skyldighet
foreligger dock inte for Amazon och det dr saledes i slutindan Amazon som bestimmer. Om
en sadan valmojlighet lamnas, garanterar dock inte (“make no representations”) Amazon
nagot betriaffande DRM-skyddets effektivitet och Amazon kan saledes inte goras ansvarig for
DRM-skyddets eventuella brister.”**

I marknadsforingssyfte far Amazon visa och tillgéngliggora kapitel eller delar ur verket
for potentiella kunder. For detta utgar ingen ersittningsskyldighet for Amazon. All
marknadsforing som relaterar till forséljningen genom Kindle Direct Publishing bestdms utan

begriinsningar av Amazon.*”

223 Ritten att exponera och silja den digitala boken under (b) striicker sig till alla Amazon properties som

definieras som ” any web site, application or online point of presence, on any platform, that is owned or operated
by or under license by Amazon or co-branded with Amazon, and any web site, application, device or online
point of presence through which any Amazon Properties or products available for sale on them are syndicated,
offered, merchandised, advertised or described”

265 5. i originalskrift: “you agree that we may permit our affiliates and independent contractors [...] to exercise
the rights that you grant to us [...]”

275.1.5.

% 5.6.

9521,
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Angdende forsdljningen genom Kindle Direct Publishing finns det tva
ersittningsalternativ att vilja mellan; en royalty om 35 procent alternativt 70 procent berdknat
pa list price, som #r ett rekommenderat pris i detaljhandeln.” Den hégre royaltyn ir
tillimplig p& forsiljning i ett antal listade linder.”' I dvriga linder, diribland Sverige, 4r
endast det ldgre royaltyalternativet om 35 procent tillgingligt.

Avseende prissittning giller att forfattaren eller forlaget forbinder sig att inte sitta ett
hogre pris dn vad en fysisk eller digital kopia sitts till i nagon annan forséljningskanal. For
royaltyalternativet om 70 procent géller dessutom att priset pa en e-bok maste vara minst 20
procent ldgre dn priset pa ett fysiskt exemplar av boken i andra forsiljningskanaler.””
Amazon har for bada royaltyalternativen bestdmt prisintervallen som forfattaren eller forlaget
méste hélla sig inom.”” Om priset siitts hdgre én s&, far forfattaren eller férlaget énd4 inte rétt
till hogre erséttning #n royaltyn berdiknad p& det higsta tillitna priset.”*

Om forfattaren eller forlaget ansluter sig till avtalet enligt royaltymodellen om 35 procent
giller foljande om kampanjer. Det forekommer att bocker gors tillgidngliga kostnadsfritt i
samband med olika kampanjer. Bockerna som distribueras via Kindle Direct Publishing ska
ligga pa samma niva som pa andra distributionskanaler — det vill séiga att atminstone samma
kampanj ska gilla i Kindle Direct Publishing. Om det uppticks att ndgon gratiskampanj
foreligger pa nagon annan forsiljningskanal kommer royaltyn under denna period automatiskt
siittas ned till noll.>*

Alternativet om en royalty om 70 procent &r inte tillimpligt da innehallet i boken
huvudsakligen bestar av allmdn egendom (public domain). Da giller det andra
royaltyalternativet om 35 procent.”*® Fér 70 procent royaltys har Amazon riitt att silja boken i
samtliga territorium dér forfattaren eller forlaget har ritt att distribuera den inom.”” Om nigot

av kraven for alternativet om 70 procent inte dr uppfyllt kommer det automatiskt ga over till

alternativet om 35 procent royalty.

2% List Price och Suggested Retail Price avser samma sak.

21 Andorra, Osterrike, Belgien, Kanada, Frankrike, Tyskland, Indien, Italien, Liechtenstein, Luxemburg,
Monaco, San Marino, Monaco, Schweiz, Spanien, Storbritannien, USA och Vatikanstaden. Pricing Page 1A.
22 Pricing Page 4.

33 List Price Requirements,

kdp.amazon.com/self-publishing/help?topicld=A301 WJ6XCISKWO

P54,

3 Pricing Page 1 C.

23645

>75 i,
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Avtalet innefattar dven att boken per automatik kommer inga i the Kindle Book Lending
Program, vilket #r en tjinst dir en kdpare erbjuds att 1dna ut boken till nigon annan.*® Om
boken ersitts enligt 35 procents-royaltysatsen, kan dock forfattaren eller forlaget vilja att
utesluta bocker (Popt-out”) fran Kindle Book Lending. Ritten att avsta géller dock inte om
boken omfattas av ett utlaningsprogram genom ndgon annan distributor.

Avtalet kan sdgas upp nir som helst av bada parterna. Om avtalet sdgs upp av Amazon
kommer licensgivaren i avtalet att meddelas inom fem arbetsdagar. Om avtalet istéllet sdgs
upp av licensgivaren kommer Amazon inom fem arbetsdagar undanrGja boken fran
forsiljningen.”’

Andringar i avtalet blir gilllande samma datum som #ndringen publiceras och det ir upp
till licensgivaren att halla sig uppdaterad om s&dana éndringar.**’ Andringar avseende royaltys
och de upplatna rattigheterna i avsnitt 5.5 blir dock forst gidllande 30 dagar efter publicering

eller nr licensgivaren har accepterat de nya villkoren.*"'

4.4.1.1 Kindle Direct Publishing Select-villkor

Forlag och forfattare kan “uppgradera” sin relation med Amazon genom att ga med i Select-
alternativet. Villkoren som tillkommer &r saledes valfria och behdver inte accepteras om
forfattaren eller forlaget enbart vill vara med i Kindle Direct Publishing. Genom Select-
versionen upplater forfattaren eller forlagen en exklusiv ritt till Amazon att silja och
distribuera boken sa ldinge man dr med i programmet. Det &r saledes inte tillatet att samtidigt
siilja eller distribuera boken pa annat héll och det géller samtliga territorium.>**

Programmet gar ut pa att gora boken tillgénglig gratis i Kindle Store under fem dagar
under en lopande 90-dagarsperiod. Forfattaren och forlaget kommer under denna 90-
dagarsperiod inte erhdlla nigra royaltys.** Boken kommer #ven att ingé i Kindle Owners’
Lending Library Program dédr boken kommer finnas tillgéinglig for utlaning da den inte finns
tillgéinglig i Kindle Store ***

Ersdttningen kommer, istédllet for att utgd som royaltys, att utgd fran en fond dér
forfattaren eller forlaget kommer fa en proportionerlig del efter hur manga ganger som boken

har lanats ut i Kindle Owners’ Lending Program och berdknas pd en kumulativ kvot av

28522,
2395
021
#1202,
2 Terms and Conditions for Optional Programs and Services 1.
243 1
Ibid 2.
* Ibid 2.2.

53



samtliga bocker som ingdr i programmet.”*’

Programmet 4r dock inte tillgidngligt for kunder
utanfor USA och bockerna kommer inte heller att finnas tillgédngliga pa Amazons
internationella websidor varfor jag inte kommer ga djupare in pa en redogorelse av avtalets

villkor.

4.5Kobo

Kobo ir en kanadensisk e-boksdistributér som sdljer bocker dver hela véirlden genom sin egen
e-boksshop pa www.kobobooks.com. Det hor till en av de storsta internetforséljarna av
bocker 1 virlden men, till skillnad frdn Amazon, séljer de enbart e-bocker. Kobo har dven
etablerat sig pd svensk marknad och siljer svenska bocker. Enligt hemsida uppmanas den som
vill distribuera bocker via dem att vilja mellan tva olika alternativ.**® For sjilvpublicerande
forfattare och for forlag som har begrinsad tillgang till teknisk support, finns en
egenutgivningstjdnst — Kobo Writing Life. Andra uppmanas fylla i en blankett och skicka in
for att ddrefter kunna forhandla villkoren med Kobo. Néagra potentiella villkor for det senare
alternativet kommer séledes inte att behandlas hir utan endast de “fasta” villkoren som

erbjuds i det forsta alternativet kommer jag redogora for.

4.5.1 Kobo Writing Life

Kobo Writing Life vdnder sig till forfattare och sma forlag som behdver hjilp med
konverteringen. An si linge finns tjéinsten endast tillginglig pi engelska. Kobo tar ingen
avgift for att distribuera bockerna eller for att konvertera bocker till epub-format.**’

Den som deltar i Kobo Writing Life upplater at Kobo Inc samt at dess affiliates alla
nddvindiga rittigheter att distribuera, dverfora genom elektronisk metod samt sélja siddana
verk som har blivit konverterade, antingen av Kobo eller av forfattaren sjilv.**® Det framgar
inte direkt att det dr frdga om en icke-exklusiv licensupplételse men det gir dnda att utldsa

indirekt fran villkoren.”*

Bland Kobos rittigheter inkluderas ett antal angivna exempel. Kobo
har ritt att kopiera och lagra verket pa en eller flera datorer.”®’ Andra exempel &r att visa,

overfora, silja eller annars tillgédngliggora delar av eller hela verk genom digitala metoder for

** Terms and Conditions for Optional Programs and Services 2.3.

246 Authors & Publishers, www.kobobooks.com/companyinfo/authorsnpublishers.html

7 Kobo Writing Life FAQ, 2. What is the cost to distribute my ebooks thourg Kobo?
merch.kobobooks.com/writing_life/images/kwl faq 120718.pdf

¥ Kobo Writing Life Independent Publishers Program Terms & Conditions,
writinglife.kobobooks.com/resources/serviceAgreement.html. Se ingressen samt under 2.2.

49 4.2 den andra punkten dér det framgér att Kobo kréver att priset maste vara minst lika ldgt som det pris som
erbjuds varje tredje part. Om licensen vore exklusiv hade det inte varit tillatet att 6ver huvud taget erbjuda ett
pris till ndgon tredje part.

%922 den andra punkten.
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kunder att ladda ned och/eller lagra, skriva ut, kopiera och klistra och/eller kommentera

251

inkluderat pa bdrbara enheter.” Kobo har rétt att bestimma all marknadsforing som é&r

relaterat till forséljningen genom Kobo inklusive rdtten att i1 marknadsforingssyfte

tillgéngliggora delar ur verket gratis. >

Felaktigheter och brister som eventuellt kan
forekomma vid konverteringen till e-bok kan inte Kobo stillas till ansvar infor.”® Ett annan
betydelsefull rittighet for Kobo som ndmns dr att utdva sina réttigheter som finns angivna i
avtalet dven mot tredje parter.”>*

Bland villkoren finns en uttrycklig bestimmelse att forfattaren eller forlaget dr dgare och
licensgivare till alla réttigheter, titlar och intressen relaterade till verket. Dessutom finns det
en uttryckligt erkdnnande att licensgivaren har alla rattigheter i verken som inte uttryckligen
har eftergivits 1 villkoren. Kobo éger alla réttigheter, inklusive immateriella, till sina tjanster
som verket siljs genom.>

Om licensgivaren kriver det, ska Kobo forse verken med DRM som hindrar
anvindarna/kunderna fran att kopiera och skriva ut verken.>® Kopiering av avsnitt, som inte
overstiger 600 tecken, kan dock fortfarande vara tilldtet i Kobos tjinster for att dela med
andra via sociala medier s som Facebook och Twitter.

Licensgivarens royaltys baseras pd list price och dr som utgdngspunkt 45 procent av
detta.”’ Villkoren som gar under denna utgangspunkt kallar Kobo for ”Standard Terms”.

Kobo har ett annat royaltyalternativ dir ett betydligt mer &tstramande villkorspaket
tillimpas som de kallar for IPP (Independent Publisher Program) Terms. Detta alternativ r

2% Inom detta

tillampligt pa forsdljningen inom ett antal listade ldnder, déribland Sverige.
alternativ erbjuds licensgivaren istillet 70 procent i royaltys.”” Kobo stiller da ytterligare
krav forst och framst vad géller inom vilket spann som list price tillats séttas. Inom EU far det

9.2 Dessutom maste list price vara

inte vara satt hogre an EUR 12,99 samt inte ldgre &n 1,9
satt atminstone 20 procent ligre @n pd en fysisk upplaga om det finns nagon sidan.*®' Priset

fér inte heller vara hogre dn det som erbjuds en tredje part, utan det maste vara lagre eller vara

#12 2 den fjirde punkten.
2 Ibid den femte punkten.
3 Ibid den tredje punkten.
¥ Ibid den sjunde punkten.
255
2.3.
262 4.
7 4.1.1 avtalet anvinds termen “Suggested Retail Price” men detta ir samma sak som list price och jag vill
anvénda samma terminologi som Amazon och Smashwords anviander.
2% Qe listan under Schedule A till avtalet.
259
4.2 .
260 4.2 forsta punkten v.
201 4.2 forsta punkten ix.
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o s o2 262
pa Samma niva.

Kobo bestimmer det slutliga forsiljningspriset mot slutkund.**® Kobo
méste fi sdlja boken inom samtliga geografiska omrdden som licensgivaren har immateriella
rittigheter inom. Slutligen uppstdlls kravet att licensgivaren ska méta alla krav under IPP
alternativet under hela séljperioden. Om nagot verk inte uppfyller kraven vid négot tillfalle
under en sadan period, kommer Standard-villkoren istéllet att tillimpas for hela séljperioden.
Licensgivaren far sdga upp avtalet och ta bort sina bocker frén forsdljningen inom Kobos
kanaler nér som helst genom att 1dmna Kobo ett skriftligt meddelande hdrom &tminstone tio

dagar i forvig. >

Kobo forbehaller sig rétten att behalla arkiverade kopior av verket i syfte att
kunna sidkerstilla att de kunder som har kopt verket fore avtalets upphdrandet far fortsatt
tillgdng till det. Sddana arkiverade kopior ska raderas nidr det inte ldngre finns nagon
skyldighet for Kobo att tillgingliggéra verken pa det nimnda sittet.*%

Kobo kan sidga upp avtalet nir som helst med omedelbar verkan.’*® Andringar i avtalet
blir giilande samma dag som de publiceras pi Kobos hemsida. Andringar avseende rittigheter
och avgifter blir dock géllande antingen 30 dagar efter publiceringen eller nér licensgivaren

uttryckligen har godkint detta.*®’

4.6 Smashwords
Smashwords ar enligt deras hemsida vérldens storsta distributor av ”indie” bocker. “Indie” dr
en forkortning av engelskans “independent” vilket Oversitts med ’oberoende’ eller
’sjalvstiandig’. Detta ar ett kulturellt uttryck.

Smashwords tillhandahéller distribution genom forsiljning bade pa den egna hemsidan
www.smashwords.com samt till andra kanaler sdsom iTunes, Kobo och andra stora forsiljare

268 Det finns dven ett distributionsavtal mellan Smashwords och Amazon men det

av e-bocker.
ar endast en liten andel av Smashwords bocker som distribueras ddrigenom. Smashwords
forklarar att det beror pa att Amazon i dagsldget saknar en massupplaggningstjanst. >* Tills en
sadan tjanst skapas kravs det att boken har intjdnat 6ver USD 1 000 for att Smashwords ska

overvéga distribution av boken till Amazon Kindle Store.

29242 andra punkten.
263
4.1.
264 3 )
*% 1bid.
2% bid.
7.1,
2% Barnes & Noble, Diesel ebook store, Sony Reader Store, Baker and Taylor’s Blio och Axis360 nimns som
exempel pa www.smashwords.com/about’/how _to publish on smashwords
299 www.smashwords.com/distribution, se *’Status of Amazon”
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4.6.1 Smashwords villkor
Villkoren for Smashwords tjinster finns tillgingliga pa hemsidan.”’® Enligt villkoren uppléter
forfattaren eller forlaget en icke-exklusiv och virldsomfattande rétt for Smashwords att
digitalt publicera, distribuera, marknadsfora och sdlja verk och en ritt att upplita dessa
rittigheter 4t andra.””'

Filen ska tillhandahallas Smashwords som en Microsoft Word .doc-fil och konverteras av
Smashwords till rdtt e-boksformat. Forlaget eller forfattaren far inte lov att utanfor
Smashwords distribuera och sdlja en sadan fil som Smashword har konverterat utan

. 272
medgivande.”’

Det ér saledes inte mojligt att anvdnda Smashwords tjdnster som en gratis
filkonverterartjanst. Smashwords reserverar sig for att vissa fordndringar kan ske i1 verket vid
konverteringen till olika filformat och garanterar inte att det bevaras exakt som det var fore
konverteringen.””

Royaltyn beror pa vilken kanal boken séljs igenom. Den &r 85 procent av nettofortjédnsten

2% Nettofortjansten utgors av forsiljningspriset

av forsdljningen via www.smashwords.com.
efter avdrag for kostnader s& som kostnader for betalningshantering, felaktiga transaktioner,
aterbetalningskrav for kreditkortsgivare, avgifter fran affiliates och liknande kostnader.”” I de
fall som Smashwords distribuerar boken till ndgon annan forséljare dr royaltyn i1 de flesta fall
60 procent av list price.”’® Det forklaras i anslutning har till att detta alternativ medfor en
hogre ersdttning dn vad det andra alternativet om 85 procent av nettoforsdljningen hade
inneburit om det istéllet hade tillimpats. Smashwords kommer underritta forfattaren eller
forlaget om vilken erséttningsmodell som tillimpas for varje forséljningskanal. Licensgivaren
kan vilja att avsta (“opt out”) fran ndgon forsiljningskanal om de s& dnskar.””’

For forsiljning i Apples iBookstore far forfattaren eller forlaget 60 procent av list price.”’
For forsdljningen 1 Kobo far forfattaren eller forlaget 60 procent om list price ligger mellan
0,99 och 12,99 fo6r USD- eller CAD-denominerad forsédljning. For forsédljning 1 andra valutor

far Smashwords licensgivare endast 38 procent.*”

270 Smashwords Terms of Service, www.smashwords.com/about/tos
271
1

272
5

7 2a. Detta var ett problem som Mats Berglund pa Norstedts kunde forutse med formaten se avsnitt 3.4.
274
6a.
275 6b
276 6a.
*77 Ibid.
*® Se under "How are earnings calculated?” www.smashwords.com/about/supportfag#Royalties
279 :
Ibid.
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Smashwords har ritt att distribuera ett urval fran verket i alla sorters media for att kunna

280

marknadsfora (a) forfattaren eller verket och/eller (b) Smashwords tjdnster.”" Urvalet av

verket kommer att licensieras gratis, for icke-kommersiellt bruk, for delning och kommer att
overensstimma med den urvalsandel som forfattaren har tillatit.**'

Tjinsterna erbjuder forfattaren eller forlaget att kontrollera prisséttningen,
distributionskanalerna, urvalsrittigheter och slutligt format.”® Alla bocker som ir registrerade
1 Smashwords katalog for distribution i1 forséljningskanaler utanfér www.smashwords.com
kommer automatiskt att sdljas i samtliga tillgdngliga kanaler. Nér det giller nya samarbeten
och didrmed tillkommande forsédljningskanaler inkluderas alla registrerade bocker dven i den
distributionen. Diremot fér alla forfattare mojlighet att vélja med 48 timmars varsel att inte
inkludera verket i den nya kanalen.*®® Forfattare kan nir som helst vélja att exkludera en bok
frin en sirskild forsiljningskanal.”® Boken kommer d att tas bort fran distributionen i
www.smashwords.com inom fem arbetsdagar frdn meddelandet harom. Vad géller de externa
forsiljningskanalerna genom nagon av Smashwords samarbetspartners, kan det dock ta flera
veckor innan boken exkluderas fran forsiljningen.”

Angaende DRM for att forhindra intrang i upphovsritten klargér Smashwords att de inte
forser e-boksfilerna med nagot skydd som begréinsar slutanvdndarens mdjligheter att nyttja

verket pa det sittet som de finner limpligt.**®

Filerna dr ddrmed &ppna och oskyddade och
Smashwords kan inte fullstdndigt forhindra intrdng i forfattarens upphovsritt till verket. I
anslutning till villkoret forklaras att i verkligheten kan DRM-skyddade verk mangfaldigas och
spridas lika l4tt som en tryckt bok kan skannas och digitaliseras.”®” Smashwords pastar
dessutom att det finns bevis som indikerar att forsdljningen av DRM-skyddade verk inte séljer
lika bra som de utan DRM eftersom slutanvidndaren inte uppskattar begrdnsningarna som
detta medfor och inte heller att bli misstrodd for att krinka upphovsritten till verket.**®

Istdllet anvénder sig Smashwords av ndgot som de kallas for Trust system, som bygger pa

ett fortroendeforhdllande mellan forfattare och kopare. Genom att distribuera bockerna pa

Smashwords viljer forfattaren eller forlaget saledes att lita pa slutanvdndaren att han kommer

280 6d
21 Ihid.

282
7.
283
7

284 20
285 20.
286 144,
287 14a,
288 14a,
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respektera forfattarens upphovsrétt. Forfattaren kan specificera ett eget yttrande om detta. Den

vanligaste versionen som Smashwords licensgivare anvinder sig av lyder:*®

This ebook is licensed for your enjoyment only. This ebook may not be re-sold or given away to other people. If
you would like to share this book with another, please purschase an additional copy for each reader. If you’re
reading this book and did not purchase it, or was not purchased for your use only, then please return to

Smashwords.com and purchase your own copy. Thank you for respecting the hard work of this author.

4.7 Google
Google omndmns ofta i sammanhang om digitala bocker. Min egen uppfattning ér att det vore
nést intill felaktigt att skriva en juridisk uppsats om upphovsritt och digitala bocker utan att
ndmna ndgot om Googles projekt och initiativ.

Det uppmirksammade projektet — Google Books — ir ett digitalt biblioteksprojekt.

Googles malséttning dr att “organisera vérldens information och gora den allmént tillgéinglig

99 290 291

och anvéindbar”.””" Projektet inspirerades av bland annat Project Gutenberg.” Pa hemsidan
kan man lésa att framgangarna kring projektet tog fart i samband med lanseringen av en snabb
inskanningsteknik som béttre bevarande de bocker som inskannades dn vad andra tekniker
hade gjort. Det rorde sig dd om gamla bocker dér upphovsritten hade gatt ut och sé
sméiningom gick sddana bocker dven att ladda ned som en pdf-fil kostnadsfritt.

Ar 2004 offentliggjorde Google sina planer om att skanna allt innehall fran flera olika
bibliotek*”> i USA — en total volym om 15 miljoner verk.*” I utbyte skulle biblioteken fa en

digital kopia av boken.*”*

Det har onekligen uppstétt problem nér upphovsrittsskyddade verk
borjade beroras av projektet. Stridigheter rader avseende Googles forfarande att inskanna och
katalogféra upphovsrittsskyddade bocker utan upphovsmiénnens tillstind. Dessutom
forekommer visning av ”snippets” som &r nagra rader ur verken.

Ar 2005 stimde den amerikanska forfattareforeningen (The Authors Guild) Google for
upphovsrittsintrdng. Google ansdg att projektet inte var lagstridigt och hinvisade till en
undantagsbestimmelse 1 amerikansk upphovsrittslagstiftning — “fair use”. Dairefter
paborjades en forlikningsprocess under flera ar. Forlikningsavtalet som stod klart ar 2008 blev

foreméal for provning i domstol. Avtalet utsattes for flera hundra invéindningar i malet som

ledde till att parterna omforhandlade angeldgenheter som varit foremal for protesterna. Det

%9 Se "Smashwords License Statement” www.smashwords.com/about/supportfaq
290 Om Google boksdkning, books.google.se/intl/sv/googlebooks/history.html
91 :
Ibid.
%2 Biblioteken var Harvard, University of Michigan, New York Public Library, Oxford och Stanford.
3 books.google.se/intl/sv/googlebooks/history.html
% Dunn, Intellectual Property Law Blog, 8/12 2008.
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omforhandlade forlikningsavtalet skulle aterigen provas infor domstol 2010. Domstolen
skulle ta stillning till huruvida det dberopade forlikningsavtalet kunde fa kollektiv verkan.””
For kollektiv verkan skulle det krévas att avtalet var fair”, “adequate” och “reasonable”.
Google skulle enligt avtalet bland annat betala skadestind pd USD 45 miljoner till
upphovsrittsinnehavare vars verk hade inskannats utan tillstind. Avtalet skulle automatiskt
omfatta en forfattare som inte aktivt begér att bli utesluten ur avtalet ("opt out”). Det vill sdga
att de blir oforhindrade att rikta ansprak mot Google med anledning av projektet om de inte
viljer att frintriida forlikningsavtalet. Aven denna gdngen utsattes avtalet for enorma méingder

protester fran hela virlden, bland annat frin Svenska Forldggareforeningen.”

Judge Denny
Chin kom sammantaget till slutsatsen att avtalet inte var fair, adequate och reasonable och
kunde séledes inte fa kollektiv verkan. Om avtalet istdllet hade varit konstruerat som ett avtal
som upphovsménnen som utgadngspunkt stod utanfor och sedan kunde vilja att tilltrada (“opt
in” istéillet for “opt out”), hade man kunnat fa bukt pd flera av de i méilet framforda
invindningarna.

Pa Google Books hemsida finns ”sanningar och myter” om projektet ddr man kan ldsa att
Google menar att de inte bryter nigra lagar. *’ Det finns instruktioner for
upphovsrittsinnehavare och bibliotek om hur de kan gd med 1 projektet. For
upphovsrittsinnehavarna finns det olika alternativ for visning: fullstindig vy som innebér att
hela boken finns tillgénglig, forhandsgranskning som innebér att enbart ett urval frdn boken
finns tillgénglig, strdngvy som innebdr att stringar (“snippets”) finns tillgéngliga (for de
forsta tva alternativen stdr det uttryckligen att det krdvs sarskilt tillstind fran
upphovsrittsinnehavarna, men det ndmns inget om tillstdnd fo6r strangvyn) och slutligen
alternativet dér ingen fOrhandsgranskning é&r tillgénglig utan endast grundlidggande
information om boken.*”®

Infor mina intervjuer avsatte jag tid at att spontansdka pa olika svenska bocker i Google
Books. De flesta sokningar resulterade i en traff dar ingen forhandsgranskning var tillginglig
— utan visade endast titel, forfattare, antal sidor, utgivare och i vissa fall framsidan av boken.
Diremot fann jag att boken Lasermannen av Gellert Tamas finns tillginglig 1
forhandsgranskningsvy-alternativet. Foljande information forekommer: ”Sidorna visas med
tillstaind fran Ordfront forlag.” Pernilla S6derberg som fanns péd plats pd Bokméssan som

representant for Ordfront forlag kénde inte till det men ville inte heller utesluta att Ordfront

% Se Authors Guild et al. vs Google Inc.

% Josborg, SVT, "Det ir en seger for upphovsritten”, 23/3 2011.
7 books.google.se/intl/sv/googlebooks/facts.html

8 books.google.se/intl/sv/googlebooks/screenshots.html
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hade gett ett sddant tillstand till Google. Jag fann dven att Lufislottet som springdes av Stieg
Larsson finns tillgdnglig i stringvy nér jag sokte pd “Lisbeth Salander” i sokfaltet. Det finns
ingen text om att nagot tillstdnd frdn Norstedts, som ger ut boken, har inhdmtats. Tre utdrag
fran boken pa nagra rader som innehéller “Lisbeth Salander” visas. Norstedts representanter
hade inget sdrskilt att siga om det.

Johan Hammarstrom fran H:strom — Text och Kultur sa under en diskussion som jag hade
med honom om Google Books att han tror att det kommer sla hart mot mindre férlag som
livnir sig pd att ge ut bocker dér upphovsritten har gatt ut, sa som August Strindbergs verk.
Han sa att sadana forlag kommer att forsvinna. >

Jag har gjort forsok att fa tag i Googles villkor for forsdljning i Googles forséljningstjanst
som gér under namnet Google eBooks. Villkoren i distributionsavtalen for forfattare och
forldggare har dock visat sig vara sekretessbelagda och jag har inte fatt tillgéng till det eller
ens fatt svar pd ndgra specifika fragor om det. Tjénsten finns dnnu inte i Sverige. Men den

kommer troligen etableras hér framover.’”

299
300

Las min kommentar om detta i avsnitt 5.4.4.

Nér man skriver in ebooks.google.com i webbldsaren kommer foljande meddelande upp: ’Sorry! Books on
Google Play is not available in your country yet. We re working to bring the content you love to more countries
as quickly as possible. Please check back again soon.”
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5 Resultat

5.1 En rittslig analys av villkoren

Nir det géller villkorsredogorelsen under avsnitt 4 kan jag borja med att konstatera att det dr
svart att gora en jamforelse mellan villkoren. Bade Elibs och Publits avtal dr mycket
kortfattade och ldmnar flera frigor 6ppna for tolkning. De amerikanska avtalen dr daremot
omfattande och inte alls lika uteldmnande.

Ett omfattande och skriftligt avtal borde enligt specifikationsprincipen vara att foredra for
distributéren pa upphovsritten omrade. Enligt specifikationsprincipen skulle en otydlighet
eller ett utelimnande av en omstindighet frdn avtalet kunna tolkas till fordel for
upphovsrittsinnehavaren och ddarmed till nackdel for férvirvaren i en sddan situation. Lunds
tingsrétt uttalade i mélet (HovR T 1512-07) om det forlagsavtal som saknade villkor for
uppsédgning att ’[d]enna oklarhet maste drabba den part som har forfattat avtalet”. En sadan
tolkningsmetod holl dock inte i Hovrétten som istéllet valde att tolka avtalet till fordel for
forvdarvaren. En av orsakerna till att domen utfoll pé det séttet var att det rorde sig om en
séarskild avtalstyp sui genris, ndmligen ett exklusivt forlagsavtal. Hade det istdllet handlat om
ett icke-exklusivt distributionsavtal, som i det hér fallet, &r det enligt min uppfattning storre
skél att ge foretrdde at en sddan tolkningsprincip som tingsritten uttryckte i mélet. Ett icke-
exklusivt distributionsavtal utgdr ndmligen inte sui genris och det finns inga dispositiva
bestimmelser som sérskilt reglerar den avtalstypen. Jag finner sdledes en anledning till att
pasta att otydliga avtal av den hér typen med storsta sannolikhet kommer tolkas till nackdel
for distributdren utifall parterna skulle bli oeniga.

Att exempelvis uppléta &t Elib en tillgang till verket i digitalt filformat, utan att i avtalet
forklara vare sig vad som menas med en sadan tillgdng eller i vilket syfte som tillgangen ska
ske, medfor formodligen att villkoret tolkas restriktivt som utgédngspunkt. Det framgér
ddremot av omstindigheterna i Gvrigt pd hemsidan och i syftet med avtalet att tillgangen
méste medfora exempelvis ndgon form av “lagring” av e-boksfilen for att kunna etablera en
plattform som verket 6verfors ifrdn till slutanvdndaren. Specifikationsprincipen kan saledes fa
ge vika for omstandigheter som talar i en annan riktning.

Genom att orientera sig pa Elibs hemsida upptécker man att Elib visar och marknadsfor
bockerna som de distribuerar. Om vi forutsétter att det uppstér en situation dér licensgivaren
motsétter sig en sddan anviandning av verket pd detta sdtt och hévdar att det inte framgar av

villkoren. D4 kan det vara rimligt att tolka avtalet utifran de omsténdigheter som framgar av
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hemsidan och lata visning och marknadsforing ingé i inneborden av att Elib fér tillgéng till
verket. Specifikationsprincipen kan saledes fi ge vika.

Amazon, Smashwords och Kobo har i jdmforelse beskrivit mycket ingdende vad
’tillgdngen” innebir 1 en avtalsrelation med dem. I detta fall ligger det ndarmare till hands att
inte tolka in ndgot ytterligare dn vad som finns angivet dir, eftersom avtalet pa grund av sin
uttommande karaktir far anses ha fullstindigt reglerat vad som avses med tillgang.
Specifikationsprincipen far saledes storre betydelse. Publit har 6verhuvudtaget inte reglerat att
de ska fa tillgang till verket bland sina villkor. Men precis som i fallet med Elib kan det &nda
anses framgé av ovrig information pé hemsidan och ddrmed intolkas bland villkoren.

Den dispositiva bestimmelsen mot dndringar av verket och vidaredverlatelser som finns 1
URL 28 § har enligt villkoren avtalats bort i relationen med Amazon, Kobo och Smashwords.
Béde dndringar och Overlatelser av réttigheterna till en tredje part kan ske enligt deras villkor.

Andringar och modifieringar kan forekomma i samband med konvertering till ett annat
format stadgar villkoren hos de tre amerikanska distributorerna och de kan sdledes inte
garantera att verket distribueras i oforéndrat skick. Lindriga forédndringar s som exempelvis
en dndring av typsnitt eller att ett kommatecken hamnar pd ett annat stélle skulle knappast ses
som en dndring av verket 1 den mening som avses 1 28 §. Inte nér det ror sig om en vanlig
textbok 1 alla fall. Annat kan det vara som det ror sig om en bilderbok eller en barnbok med
bilder dér utseendet och layouten utgdr en del i upphovsritten. Diaremot kan forfattaren eller
forlaget dnda vara man och engagerad Over det slutliga utseendet av boken men det &r
formodligen ett intresse som inte skyddas av URL 28 § i de flesta fall om det avser en
textbok. For diskussionens skull, utgér vi dock fran att en dndring av verket kan ske enligt den
bemairkelsen som avses i 28 § genom en konvertering. Nigon bestimmelse om &ndring av
verket finns inte bland villkoren med Publit och Elib och siledes borde presumtionen mot
sddan dndring gilla. Det kan diremot — enligt vad som framkommit ur doktrinen om
dndringar — f6lja av omstédndigheterna att &ndring kan ske och att upphovsmannen dndd bor
acceptera vissa dndringar.’®' Sidana omstindigheter skulle kunna vara de olika formatens
forutséttningar att behélla bokens ursprungliga utseende som forfattaren eller forlaget hade
kunnat forutse. Mats Berglund pa Nordstedts kunde forutse vissa fordndringar i utseendet till
foljd av de olika formaten. S&dana &ndringar dr enligt mig tillitna pa grund av

omstdndigheterna trots att presumtionen dr den motsatta.

301 Se avsnitt 2.4.4.
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Elib dr den enda distributor som uttryckligen anger att ingen av parterna dger dverlata sina
rittigheter pd nagon annan. Eftersom Elib direkt tillgdngliggdr boken till slutkunden ar det
inte behovligt att upplata tillgdngliggoranderdtten pd en tredje part. Ett sa uttryckligt
stadgande 1 villkoren i kombination med en dispositiv bestimmelse mot vidaredverlatelser gor
vidaredverlatelseforbudet starkt och det skulle saledes krdvas parternas medgivande.

Publit anger inget om vidaredverlételser bland villkoren. Eftersom Publit distribuerar till
andra forsdljningskanaler s& som iBookstore och Kobo innebér detta att vidaredverlételser
dock dr nddvéndiga forutsatt att boken inte dverfors direkt av Publit som i Elibs fall. I annat
fall tillgdngliggdrs boken av ndgon annan och da behdver detta forst godkdnnas av forfattaren
eller forlaget. Det dr dock troligt att Publit och licensgivaren gor ndrmare dverenskommelser
kring detta i samband med att distributionen formedlas till ndgon annan part och i s fall
géller inte den dispositiva regeln 1 28 § pd grund av Overenskommelsen eller av

omstandigheterna i dvrigt.
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5.2 Karta over distributionsalternativ

For att enklare forstd hur de behandlande distributdrerna och dterforsiljarna forhéller sig
tillvarandra, illustreras detta med en karta. Lasaren bor vara uppmaérksam pa att kartan inte
uttdmmande visar vilka forsdljningskanaler som erbjuds hos respektive distributor. Sivil Elib

som Publit och Smashwords erbjuder en mangd kanaler som inte syns pé kartan.

Bibliotek 1

Elib

Endast for bokforlag

Dito X
Publit

Widgetshop 1

1 Forsaljning till slutkund

Licensgivare Kobo L

ﬂ Fors. till slutkund, dock inte av svenska bocker annu
Apple iBookstore &

Smashwords 1

Amazon Kindle Store [l

» Google Books

Enbart marknadsforingsstrategi

Elibs tjanster &r inte tillgéngliga for forfattarna och saledes har det tydliggjorts att de endast
ar tillgdngliga for bokforlag. Publits tjénster kan utnyttjas bade av forfattare och bokforlag
dven om det forst och frimst erbjuder tjénster for forlag.’®® Apple ér tillginglig bade for
forfattare genom iBooks Author och for bokforlag som har tekniska fardigheter och som

saledes kan leverera en fardig bokfil for distribution. I annat fall behover forlaget gé via Publit

392 Se svaret pa fragan om privatpersoner kan anvinda Publit p4 Publits hemsida under linken *Vanliga fragor
om Publit” www.publit.se/cms/faq-om-publit/ senast besokt 2012-12-14. Publits VD Per Helin har dérefter
fortydligat i ett e-mail att kravet pa att privatpersonen har ett avtal med Bokrondellen endast géller fysiska
bocker.
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eller Smashwords. Relationen mellan Smashwords och Amazon ér streckad pa grund av att

alternativet i dagsléget enbart verkar finnas for storsédljande bocker.

5.3 Diskussion kring valet av strategi
Av de intervjuade forlagen som ger ut e-bocker har alla uppgett att de anvdnder Elibs
och/eller Publits tjdnster vid distributionen. Den géngen som Lethe forlag gav ut en e-bok
utnyttjades Elibs tjénster enligt Bjorn Ekdahl eftersom det inte fanns nigot annat realistiskt
alternativ pd marknaden da. Men vad kommer det sig att inget av de intervjuade forlagen har
valt strategin att direkt sluta avtal med de forsdljande aktérerna Amazon, Apple eller Kobo?
Amazon siljer visserligen inte bocker pa svenska dnnu men det gor bade Apple och Kobo.
Publits VD Per Helin uttalade under intervjun en dvertygelse om att de distributérer som
formedlar e-bocker till flera forséljningskanaler samtidigt — s som Publit — kommer fa storre
betydelse framdver i takt med att fler forsdljningskanaler och forséljningsmetoder blir
tillgéngliga p4 marknaden. Jag tror att en anledning till att s& manga véljer Elib och Publit &r
att manga forlag varken besitter ndgon teknisk eller juridisk expertis. De nya
distributionsalternativen for e-bocker dr oklara och sa linge marknaden for fysiska bocker
dominerar kan forlaget kdnna sig trygg med att anlita en svensk expert pa e-bdcker och istéllet
fokusera péd de klassiska formaten. Det dr den latta vigen. Det saknas storre engagemang 4n
sd. Ar kanske Mattias Castenfors pa Norstedts instillning — att forsiljning i Apple skulle
krdva en mellanhand och att det dr svart — representativ for bokforlagens syn? Per Helin tror
att den typen av uttalanden foranledas av dgarkonstellationer mellan forlag och andra
distributorer (det vill sdga Elib) som konkurrerar med Apple om e-bokmarknaden. Han menar
att forlagen dirigenom konkurrerar med Apple och att uttalandet inte behdver ha ndgot med
Apples tjanster att gora. Jag tror jamvil att det dr den frdmsta anledningen till att Elibs
dgarforlag, exempelvis Natur & Kultur och Norstedts, véljer att distribuera den védgen. Utifrdn
min egen erfarenhet dr dock Apples villkor svara att fa tag i.°’ Jag kan ha forstaelse for att en
forfattare eller ett forlag som dven uppfattar det pa samma sétt istillet vdljer att gd genom
Publit eller via ndgon annan distributér som samarbetar med Apple. Publit gir ndmligen att
kontakta och villkoren finns pa hemsidan. Det dr enklare att ha att géra med Sppenhet dn

slutenhet.

9 Se anekdot i not 6 pas 11.
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5.3.1 Strategiska o6verviganden

5.3.1.1 Intern omstrukturering av verksamheten for firre mellanhdnder

Valet av strategi borde foras i anslutning till en diskussion om bokforlagens interna
verksamhet. Om forlaget omgraderar sin verksamhet si att det med intern support klarar
utfora formatet och forse filerna med DRM, finns det storre incitament att hoppa Over
distributionsleden och leverera verket som elektronisk fil direkt for forséljning hos
forsdljaren. For att nd svenska aterforsdljare s& som Dito verkar det i dagsldget inte finnas
ndgon “fardig 16sning” for ett forlag att sélja e-bocker dérigenom utan det skulle antagligen
krivas forhandlingar mellan forlaget och dterforsiljaren for att finna en distributionsldsning.
Béde it-supportfunktionen och férhandlingsprocessen skulle kosta pengar for forlagen och det
finns sédledes storre incitament for forlag med stora forsdljningsvolymer att vdlja en sddan
strategi. Fortjansten med en sddan 16sning pé ett kostnadsmaissigt plan dr att undkomma
distributérens avridkningsavgifter och eventuella konverteringskostnader. For forsdljning
genom Apple, som enligt Per Helin inte gér att forhandla med, skulle forlagens fortjénst av att
direkt sluta avtal med Apple vara att f4 70 procent istéllet for 60 procent om de gar genom
Smashwords eller 63 procent om de gar genom Publit. Publit debiterar dock 1 495 kronor for
konverteringen men det &r en liten summa i sammanhanget. Lonsamheten for en

omstrukturering 0kar saledes med stora forsédljningsvolymer.

5.3.1.2 Nordamerikanska detaljerade villkor

Om utgivaren skulle vilja strategin att undvika mellanhénder i distributionen och samtidigt
soka det hogsta royaltyalternativet i Kindle Store och Kobo &r det viktigt att vara
vélorienterad bland forséljarnas villkor for royaltyn. Bada kraver namligen att bockerna ska
vara till samma pris eller ldgre som 1 andra kanaler och atminstone 20 procent ldgre én priset
pa den fysiska boken for att inte bestraffas med en lag royalty. Priset méste dessutom befinna
sig inom det bestimda intervallet. Licensgivaren behdver darmed vara observant pa faktorer
som kan pédverka prisséttningen exempelvis valutaférandringar. Skulle priset hamna pa en for
hog niva “bestraffas man” med en avsevért ldgre royalty, i Kobos fall for hela séljperioden.
Uppdaterade villkor publiceras pd respektive avtalsparts hemsida. De stringa villkoren
medfor att regelbunden uppdatering av villkoren och kontroll av priset dr viktigt for att ha

kontroll.>**

3% Amazons villkor har uppdaterats nu i december 2012 och den version som jag har redogjort for var fran
september 2012.
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5.3.1.3 DRM

For forsdljning av bocker genom Kindle Store dr det i slutindan Amazon som bestimmer
kring anvéndningen av DRM. Licensgivaren forlorar sédledes kontrollen 6ver DRM
anvindningen. Huruvida bdocker till forsdljning i Kobo ska forses med DRM ér det upp till
licensgivaren att bestimma. Elib anger bland villkoren att DRM ska anvidndas men utnyttjar
dven mjuka DRM sa som vattenmédrkning. Kritiken mot hdrda DRM, exempelvis kryptering,
tillsammans med de program som finns tillgdngliga p4 marknaden for att avldgsna sddana
DRM, talar for att istéllet vélja en strategi med mjuka DRM eller ett system som motsvarar
Smashwords Trust System. Eftersom tekniken finns tillgénglig for att avligsna DRM och
sprida bockerna kommer DRM 4nd4 inte hindra dem som &gnar sig dt piratverksamhet. Vad
det istéllet begrinsar dr de édrliga kdparnas nyttjande av det lagliga exemplar som de har kopt.
Johan Thoréns standpunkt i diskussionen om pirater och e-bocker var att de lagliga e-
bockerna maste vara enklare att fa tillgang till d4n de piratkopierade bockerna och detta
uttalande talar dven for en sddan strategi. Om piratkopierade bocker saknar DRM och ddrmed
blir enklare att anvdnda dn en kopt DRM-forsedd bok, minskar incitamenten for en ldsare att
kopa boken. Genom att hélla priset pa en e-bok pa en lag konkurrenskraftig nivd, minskar

incitamenten ytterligare att dgna sig at piratverksamhet med den kdpta boken.

5.3.1.4 Tillgiinglighet

For den som allra hogst prioriterar att nd ut till s& manga ldsare som mojligt dr viktigt att
sakerstdlla att boken finns 1 samtliga tillgéngliga format, eftersom dessa skiljer sig och inte
kan ldsas pé alla enheter. I det fall en anvéndare foredrar att ldsa i programmet iBooks pa en
iPad &r det viktigt att mojliggora detta samtidigt som den med en Kindle-platta ska kunna

kdpa boken i det format som dr mest ldsarvinligt for denna enhet.

5.3.1.5 Momsen

Att momsen skiljer sig mellan tryckta bocker och e-bocker i Sverige kan naturligtvis paverka
prissittningen for slutkonsumenten sa att e-boken blir dyrare @n en tryckt bok. Men det verkar
for mig uppenbart att det rdder problem kring prisséttningen pa e-bocker i Sverige pa ett mer
grundldggande plan dn s&. Momsskillnaderna kan dock beaktas vid strategivalet mellan de

olika forséljningskanalerna.

5.3.1.6 Egenutgivande forfattare
Om en forfattare vill utnyttja de egenutgivningsalternativ for e-bdcker som har presenterats

och samtidigt vill ge ut fysiska bocker kan egenutgivningsstrategierna vara uteslutna under
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det forsta dret om man ska utga frdn SFF:s monsteravtal for forlagsavtal. Forlaget som ger ut

305 r
Roséns

boken i fysiskt format har ndmligen en optionsritt pd e-boksutgivning under ett ar.
exempel om att forldggaren i1 ett forlagsavtal kan forhindra ndgon annan frén att gora
bokklubbsplaceringar for samma titel om inte forldggaren forst har godként detta utgdr fran
samma principer.’”® Det kan saledes vara uteslutet for forfattaren att pa egen hand ge ut e-
bocker om han samtidigt har ingétt ett forlagsavtal for utgivning av en fysisk upplaga av
samma titel forutsatt att forlaget har e-boksutgivning i sin ordinarie verksamhet. S& som den
svenska marknaden ser ut idag dér den fysiska boken fortfarande dominerar, kan det pa den
hér grunden bli svart att utnyttja sjdlvpubliceringstjédnsterna for den forfattare som vill na ut
till s& manga som mdjligt. Det kan dock vara en god strategi for den forfattare som inte har

fatt ndgot forlagskontrakt eller for den som pé ett tidigt stadium vill prova att ge ut sitt verk

fore kontakten med ett forlag.

5.3.1.7 Marknadsforing med Google Books

Det verkar vid en orientering i Google Books inte vara sérskilt vanligt for svenska
bokutgivare att anvinda Googles tjénster. Den framsta fordelen med utnyttjandet av Googles
tjanster som jag kan se &r att boken blir sokbar bland Googles sokverktyg vilket kan vara en
god strategi, sdrskilt for den som ger ut specialiserade bocker. Nar nagon soker pé ett ord,
exempelvis en fackterm, i Googles sokmotor kan korta utdrag (snippets) ur bocker som
innehaller det sokta ordet bli synliga. Detta dr formodligen inte en lika framgangsrik
marknadsforingsstrategi vid forséljning av exempelvis rent skonlitterdra bocker att enstaka
ord blir sokbara som for facklitteratur och vetenskaplig litteratur dér ldsaren soker kunskap,
inte en lasupplevelse.

Google Books kan dven anvindas som ett verktyg for att “bldddra” i boken likt den man
kan gora i en fysisk bokhandel, genom forhandsgranskningsvyn. Funktionen kan vara
véardefull for den mélgruppen som vill kopa e-bocker och som inte vill behdva ta sig till en
butik for att titta i boken innan de kdper den. Visserligen forbehéller sig dterforsiljarna Kobo,
Amzon och Smashwords en ritt att pd ndgot vis tillgédngliggoéra utdrag ur boken for
aterforsdljarens kunder. Jag har sjélv provat att kostnadsfritt ladda ned ett utdrag fran bocker i
iBookstore for att f4 en uppfattning om hur det &r att 14sa en e-bok pd min iPhone. Detta fyller
samma syfte som att bldddra i boken pd Google Books. Margaretha Zackrisson har sagt att

Natur & Kultur ofta anvénder strategin att gora bocker tillgéngliga for ett “smakprov”.

305 S avsnitt 3.6.1 samt not 176.
306 S avsnitt 2.4.3.
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Google Books kan utnyttjas som en del i en marknadsforingsstrategi for den som vill synas pa

sd manga platser som mgjligt.

5.3.2 Sammanfattande slutsats

Aven om de behandlade licensvillkoren endast utgér ett urval av de som finns tillgéingliga pa
marknaden ger de upphov till flera mojliga strategier. Alternativen illustreras med
distributionskartan pa sidan 65. Overviigandena i avsnitt 5.3.1 ska lisas tillsammans med
distributionskartan och en framgangsrik strategi gér att finna nir bokforlaget eller forfattaren
har identifierat vad som ska prioriteras. Ska kontrollen &ver priset prioriteras framfor den
monetéra intjdningen? I sd fall bor Amazon och Kobo undvikas eftersom fri prisséttning kan
medfora en l4g royalty. Hur ska tidsatgangen for att administrera alla kontrakt och tekniska
kompetenser prioriteras i forhdllande till tiden som investeras i sjdlva skapandet? En
omstrukturering av verksamheten gor att mellanhdnder kan undvikas i distributionsledet.
Omstruktureringen kan dock fordandra fokus frén den ursprungliga verksamheten om att ge ut
kvalitetslitteratur till att bli mer av en it-support och administrativ byra. Hur mycket kontroll
over verket d&r man villig att ge upp i utbyte mot att distribuera boken till en stark
marknadsaktor med ett dtstramat villkorspaket? Licensgivaren behdver exempelvis offra
mdjligheten att sjilv kontrollera anvdndningen av DRM 1 utbyte mot att finnas tillgdnglig i
dominerande Kindle Store. Detta dr exempel pa 6verviganden som den utgivande personen
bor stilla sig och som bor vara vigledande i1 valet av strategi. Utifran diskussionen i detta
avsnitt framgar fler stillningstaganden som licensgivaren bor dvervdga. Man kan dven lata sig
inspireras av Lethe forlag som gér ithop med ett antal andra forlag for att etablera en

forsiljningskanal och dérigenom sjilva uppritta sina villkor.

5.4 E-bocker i framtidsperspektiv

5.4.1 Det rittsliga liget
Enligt skattelagstiftningen réknas e-bdcker som en tjanst och inte som en produkt. Kanske &r
det svart att dra gransen for vad som &r en nedladdad bok och vad som &r ndgonting annat nér
nya mulitmedia-format utvecklas med exempelvis rorliga bilder och ljud. Grinsdragningen
for vad som &r /itteratur suddas ut.

En fysisk bok omfattas av forfattarpenningen, vilket inte en e-bok gor. Ett vanligt fysiskt
bokexemplar kan séljas, utlanas eller annars spridas fritt enligt konsumtionsprincipen medan
den rddande uppfattningen kring e-bocker dr att konsumtion av upphovsmannens

spridningsritt avseende ett sddant exemplar inte dr mojlig. Genom EU-domstolens dom i
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UsedSoft v Oracle kan man ana en successiv fordndring av den rittsliga grinsdragningen for
vad som ir en produkt eller tjdnst och siledes vad som kan vara foremal for konsumtion.*"’
Om konsumtion kan ske med avseende pa digitala datorprogram, det vill sdga datorprogram
som inte dr lagrade pa en fysisk enhet, dr steget inte sdrskilt langt for att dverta samma synsétt
for e-bocker. Det som var vigledande for stillningstagandena i domen var sjélva licensen och
dess syfte. Genom att studera detta var det snarare frdga om ett kop dn ett abonnemang enligt
EU domstolen. Jag skulle dock tro att det krdvs ett stidllningstagande i EU-domstolen for att
ett likartat synsétt pd andra verk &n datorprogram ska sla igenom, eftersom datorprogram
regleras i ett sdrskilt direktiv. Ett sadant fall dyker sékerligen upp sd smaningom pd EU-
domstolens bord och dd kan vi f& svar pd frigan. Om en e-bok omfattas av
konsumtionsprincipen kan det uppstd en helt ny marknad for handel med “begagnade” e-
bocker vilket ju skulle vara identisk med en ny e-bok.

Tendensen 1 rattsutvecklingen har varit att anpassa tillimpningen av regelverket gentemot
de nya teknikerna for att f en ldmplig tillimpning i den verklighet som de upphovsrittsliga
verken befinner sig i. UsedSoft v Oracle dr ett exempel pd en sddan anpassning efter
utvecklingen. NJA 2010 s 135 &dr dock ett exempel pd en tillimpning i motsatt riktning
eftersom HD hér menar att ett fotografi inte dr utgivet nir det har tillgdngliggjorts pa internet
och dérigenom héller fast i de gamla traditionella formaten som fanns da lagstiftningen
formulerades.’® Det 4r siledes dnnu oklart at vilket hall som tillimpningen och utvecklingen

ar pa vag.

5.4.2 Biblioteksmodeller
De olika modellerna som biblioteksforeningen och forliggareforeningen har forhandlat kring
det senaste aret illustrerar att olika affairsmodeller for bocker kan bli aktuella.
Forlaggareforeningens forslag i forhandlingarna om att simulera e-bockerna till fysiska
exemplar genom att 14ta bibliotekens utldn begrénsas till ett visst antal at gdngen kan leda till
foljande: en potentiell l&ntagare kan fa beskedet att boken ar ’slut” och fér stilla sig i ko
precis som till ett fysiskt exemplar som &r utldnat. Det kan ju for lantagaren verka konstigt
med tanke pd att en e-bok inte kan ta slut. Hérigenom tillvaratas inte digitaliseringens
potential.

Biblioteksforeningens forslag om att uppritta en abonnemangsmodell tar ddremot tillvara

pa det digitala formatets mojligheter dér fler kan f4 tillgang till boken utan att fa meddelandet

37 Se avsnitt 2.6.2.
% Se not 87 pa sidan 24.
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att boken redan &r utlanad. Mot en fast abonnemangsavgift far biblioteken tillgang till ett
utbud som kan lénas ut. Det finns saklart for- och nackdelar med bada modellerna och det
troligaste dr att de i1 slutindan kommer Overens om en modell som varken ser ut som
abonnemangs- eller biblioteksmodellen. Det storsta problemet med abonnemangsmodellen ér
hur man ska sdkerstdlla att forfattare far betalt for den tid och det engagemang som investerats
1 verket sé att de incitament som upphovsritten i grunden har att tillgodose sékerstélls. Det
kan vara det storsta problemet med abonnemangsmodellen pa grund av svérigheten i att skapa
en modell som tillgodoser upphovsmannens intressen. Hur ska man, utan att ta hansyn till
kvantiteten pa utldnen, sédkerstilla att en forfattare som skrivit en populdr bok bland
lantagarna beldnas jamfort med en forfattare vars bok inte har blivit populdr? Det skulle
kunna uppsta en situation dér bibliotekens syfte om att ge alla personer mojligheten att ta del

av bocker blir oférenlig med upphovsrittens ekonomiska incitament.

5.4.3 Marknaden

Det rdder problem kring prissdttningen av e-bdcker idag i Sverige. Flera av de intervjuade
personerna verkar vara dverens om att det inte dr rimligt att sétta samma pris pd en e-bok som
pa en inbunden bok med tanke pa alla kostnader som man undviker vid e-boksutgivningen.
Men asikterna skiljer sig &t med tanke pa de svar jag fétt frin forlagen om deras prisstrategier
och spontankontrollen pé e-bocker som jag har gjort i svenska butiker.

Eftersom Kulturrddet med skattepengar har lamnat bidrag till ett antal svenska forlag ser
jag en indikation att marknaden &r exceptionellt trogstartad eftersom man fran statligt hall
lamnar bidrag i syfte att stimulera utgivningen. Jag tror att marknaden kan komma igéng
allteftersom stora “multikommersiella” aktdrer ger sig in pa den svenska bokmarknaden med
resurser att fa igdng konkurrensen. Nér utbudet kommer, kommer dven marknaden. Det krivs
ett “svenskt Amazon” for att marknaden ska fa fart.””

Vid en jimforelse med musik- och filmbranschen dér bdda har utvecklat affarsmodeller
bestdende i abonnemang — exempelvis Spotify och Netflix diar anvindaren far betala en fast
avgift 1 utbyte mot att kunna ”streama” musik och film — gor att det ligger néra till hands att
anta att det kommer dyka upp motsvarande affarsmodeller dven for bocker. Bland mig sjilv
och min omgivning dr Spotify det helt dominerande verktyget for att kunna ta del av musik
idag. Biblioteken tror jag kan bli en viktig startmotor for liknande modeller for bocker. Ett

Spotify for bocker kan vara ett annat sétt att f4 igng marknaden.

% Las Abergs inligg i avsnitt 3.2.
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5.4.4 Bokforlagens roll i framtiden
Googles biblioteksprojekt Google Books ér enligt Johan Hammarstrom ett fenomen som hotar

310 .
Han ndmnde

smi forlag som livndr sig pa att ge ut bocker dér upphovsritten 16pt ut.
August Strindbergs verk som exempel. Jag vagar inte ta stdllning till huruvida pastdendet
staimmer eller inte men jag ifrdgasitter om inte August Strindbergs ldsare idag soker efter ett
mer vélpaketerat verk &dn det som Google Books erbjuder. Jag har sjdlv provat att ladda ned
August Strindbergs Roda rummet fran Google Books som en pdf-fil och sparat pa harddisken
pa datorn. Hade det rort sig om ett verk varifrdn jag sdker ndgon specifik kunskap eller
information, sa som kurslitteratur, hade det varit intressant men avseende gamla skonlitterdra
verk skulle jag hellre kopa ett fysiskt exemplar eller ett exemplar i ndgot annat digitalt format
som dr ldsvénligare. Samma verk kostar inte mer 4n fem kronor att ladda ned som en snygg
epub-fil frén iBookstore som jag kan ldsa i programmet iBooks. Jag dr sdledes inte sdker pa
att Google Books behover sla sérskilt hart mot forlagen som vill ge ut gamla skonlitteréra
verk. Dédremot stiller det hogre press pd forlagen att de ska finnas ett mervérde forenat med
att kopa boken istdllet for att 14sa den gratis pad Google Books.

Om man ska tro Lars Rambe kan bokforlagen behdva erbjuda mer i framtiden och behdva
fordndra och bredda sin verksamhet for att dgna sig at fler saker &dn att ge ut bocker.
Dirigenom behover inte "hotet” genom den digitala utvecklingen inom bokbranschen bli lika
pataglig for forlagen. Bjorn Ekdahl har hoga ambitioner for Lethe forlag om att vidga
verksamheten till att bli ett upplevelseforetag och ndmner det nya formatet epub 3. Sa lidnge
fysiska bocker efterfrigas kommer forlagen sékerligen ha kvar kompetensen att trycka bocker
1 sin verksamhet. Men i takt med att forséljningen av e-bocker okar och forsdljningen for
fysiska bocker minskar, krivs det att forlagen fyller sin verksamhet med tjdnster som siktar pa
digitala bocker och nya metoder vid marknadsforingen. Det kan wvara it-relaterade
kompetenser sdsom multimedia och design eller att dverhuvudtaget ligga i framkant vad
giller de digitala mdjligheterna.

Bokforlagen kan ta inspiration av musikproducenter som med PR-tjinster stravar efter att
etablera ett varumérke kring en upphovsman. Bokforldggarna skulle genom att befatta sig
med ett brett kontaktnét bland inflytelserika trendsdttare finna olika metoder for att nd ut 1
sociala medier. Genom att finna alternativa metoder tror jag att bokforlagen gar en ljus

framtid till motes.

310°Ge aysnitt 4.7.
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5.5 Avslutande ord

Pa lang sikt 1 Sverige har utvecklingen gétt fran ett system med fasta priser — med ridsla for
minskat utbud av bocker — till att bli en marknad med fri prisséttningen och som far en allt
mer kommersiell pragel. Nu star den infor fler fordndringar till att bli ytterligare kommersiell
och konkurrensutsatt fran flera hall. Sdkerligen kommer ménga aktdrer slds bort fran
marknaden och de dominerande svenska koncernerna inom branschen kommer bli
konkurrensutsatta bade fran stora internationella féretag men dven frdn sma och nytdnkande
foretag. I takt med att olika multimediaformat utvecklas kanske till och med bokbranschen
kommer hamna i direkt konkurrens med musik eller filmbranschen eftersom griansdragningen
for vad som ar vilket sorts verk antagligen kommer suddas ut allt mer.

Debatten om upphovsritt pa internet och piratverksamhet tror jag kommer fortsétta under
lang tid framdver och upphovsménnen kan tvingas sléppa allt fler réttigheter i verket pa grund
av tekniken och marknadens krafter.

Pé langre sikt undrar jag om utvecklingen kommer medfora att fysiska boksamlingar
kommer bli lika omoderna som CD- och DVD-samlingar? Kommer bokhyllan bli en lika
omodern mdbel som CD- eller DVD-stéllet dr idag? Det &r inte helt osannolikt om ni fragar

mig.
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BILAGA

Frageunderlag infor intervjuer Bokmdssan

Stora forlag och forlag med e-boksutgivning
1. Hur ldnge har ni gett ut e-bocker?

2. Har ni anvént er av ndgot annat format &n epub?
3. Vilka distributionskanaler har ni anvént er av for e-bocker?

4. Skiljer sig dessa distributionskanaler fran tryckta bocker? Har de olika formaten pa e-
bocker begransat distributionen?

5. Har ni utnyttjat gratistjdnster sdsom Google Books dér internetanvindaren kan f se delar
av eller hela bocker?

6. Nér lanseras e-versionen pa en ny bok? Kommer den samtidigt som den inbundna boken
eller kommer de forst senare?

7. Ar e-bdckerna I16nsamma idag? Pa lingre sikt?

8. Skiljer sig prissittningen pa e-bocker jamfort med tryckta bocker? Sittet som det bestdms
pa.

9. Varfor dr e-bocker fortfarande sé dyra i jimforelse med pocketbocker?

10. Hur ser ni pa e-bokens beroende av tillgdngliga lasplattor till bra priser pa marknaden
samt tillgdngen till appar? Ar detta ett potentiellt hot mot forliggarens kontroll dver boken?

11. Finns det nya tillgéingliga strategier som har uppkommit pa grund av e-bokens intrdde pa
marknaden som har gynnat er som forlag? Finns det ndgra strategier som ni inte lingre anser

vara framgéangsrika?

12. Hur ser ni pad mojligheterna till sjdlvpublicering av e-bocker som bland annat Apple och
Amazon erbjuder?

13. Tror ni att forlagen kommer fa en annan uppgift i framtiden?

Sma forlag och forlag utan e-boksutgivning
14. Ger ni ut e-bocker?

15. Har ni planerat att ge ut e-bocker?
16. Vad ser ni for nytta med att ge ut e-bocker?
17. Finns det nagra risker med en sddan strategi?

18. Finns det nagot underliggande tvang mot forlagen att ge ut e-bocker idag?
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