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Titel: Redovisning av immateriella tillgangar i samband med rérelseforvary i olika
branscher

Bakgrund och problem: Principbaserade standarder ldmnar stort utrymme for
ledningens bedémning nar det géller val av redovisningsmetoder. Trots att
redovisningsregler uppmuntrar foretag att identifiera immateriella tillgangar i samband
med rorelseforvarv i sa stor grad som mojligt, fortséatter foretagen att redovisa relativt
stora mangder goodwill vid forvarv och bara fatal foretag valjer att identifiera
immateriella tillgadngar separat. Immateriella tillgdngarnas egenskaper gor redovisningen
svart och komplex. Redovisning av immateriella tillgangar inte ar relevant och ger
anvéndaren en missvisande bild av de finansiella rapporterna.

Syfte: Uppsatsens syfte ar genom att studera immateriella tillgdngarnas betydelse for
olika typ av foretag och bakomliggande faktorer till val av identifiering av immateriella
tillgangar, skapa forstaelse for den problematik som inférande av gemensamma regelverk
kan skapa for olika branscher.

Avgransning: Denna studie ar begransad till tva svenska borsnoterade foretag i tva olika
branscher och behandlar endast val av identifiering av immateriella tillgadngar i samband
med rorelseforvarv.

Metod: Den metod som anvénds dar en kvalitativ fallstudie dar telefonintervjuer
genomforts samt informationen ur foretagets arsredovisningar har granskats. Resultatet
fran den empiriska delen har sedan analyserats utifran referensramen och sammanfattas i
slutsatsen.

Resultat och slutsatser: Resultatet av den genomférda studien visar att olika branscher
identifierar olika typer av immateriella tillgangar och i olika utstrackning. De faktorer
som ligger bakom identifieringen av immateriella tillgangar &r beroende pa: forvarvets
syfte, investeringarnas riskniva, varderingens svarhetsgrad, foretagets &garstruktur och
typ av verksamhet.

Forslag till vidare forskning: Denna studie ar begréansad till tva foretag, det skulle vara
intressant att undersdka flera foretag i flera branscher. Det skulle forstérka resultatet.
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1. Inledning

Det inledande kapitlet innehaller en beskrivning kring redovisning av immateriella
tillgangar samt en problemdiskussion som leder fram till studiens fragestallning. Vidare
beskrivs uppsatsens syfte och avgransningar.

1.1Bakgrund

Enligt flera ekonomer gor overgangen av den industriella ekonomin till en ny
kunskapshaserad ekonomi att immateriella tillgangar blir allt viktigare, ibland kanske
viktigare an materiella tillgangar. Flera ekonomiska institutioner sasom OECD (2007)
anser att de immateriella tillgangarna ar den viktigaste kéllan till vardeskapande i den
nya ekonomin (Zéghal och Maaloul 2011). Anledningen till detta ar foretagets behov till
en kontinuerlig innovation, kundfokus och hdgkvalitativ kundservice i foljd av tillgangen
till den globala marknaden (Lev & Daum 2004). Daum (2004) menar att immateriella
tillgangar ar en av de viktigaste grunderna for differentiering och konkurrenskraft. Darfor
satsar foretag i alla branscher mer pa den sorts tillgdngar an tidigare och trenden
fortsatter att Oka. Idag &ger aven manga foretag i traditionella branscher betydande
immateriella tillgangar vars varde i vissa fall ar hogre an foretag i kunskapsintensiva
sektorer (Daum, 2004).

”Economic performance is gained more by out-thinking your competitor and less by out-
producing him.” (Jarboe & Furrow, 2008, intangible asset monetization, s.1)

Gu och Lev (2003) beskriver att redovisningsinformation har forlorat sin relevans och
aktualitet i samband med att ekonomin utvecklas fran industritiden till informationstiden.
Enligt redovisningsregler ar det oftast inte tilltet att ta upp internt upparbetade
immateriella tillgangar i balansrakningen. Andelen immateriella tillgangar som inte
redovisas i balansrdkningen men utgdr en del av marknadsvérde har Okat kraftig. For
S&P 500 foretag (Standard & Poor’s 500) har denna Okat fran 38% ar 1982 till 80%
under 2002 (Daum, 2004).

Syftet med IFRS (International Financial Reporting Standards) ar att forbattra kvaliteten
pa den inlamnade informationen. For att information vara anvandbar for ekonomiska
beslut maste vissa kvalitativa egenskaper sasom relevant, vara uppfyllda
(forestallningsramen punkt 24). Men det har visat sig att inférande av IFRS har medfort
vissa problem i praktiken och forskarna ifragasatter om den har uppnatt sitt syfte
(Chalmers, Clinch, Godfrey och Wei, 2012).

En konsekvens av inforandet av IFRS &r en forlust av eventuellt anvandbar information
om immateriella tillgangar (Chalmers et al. 2012). Manga forskare ar Gverens om att
redovisning av immateriella tillgangar inte ar relevant och ger anvéandaren en



missvisande bild av de finansiella rapporterna®. Darfor blir en uppskattning av foretagets
framtida resultat och darmed vérderingen svart. En omdebatterad redovisningsfraga har
framforallt varit vardering av immateriella tillgangar inklusive goodwill. | samband med
IFRS 3, bor foretag sarredovisa immateriella tillgangar och goodwill i sa stor grad som
mojligt. Eftersom en del av de immateriella tillgangarna identifieras och vérderas forst
vid rorelseforvarv blir forvarvanalysen extra komplex. Saledes okar behovet av tydlig
vagledning och tydliga regler ytterligare vid immateriella tillgangar. Hans Hoogervorst,
IASBs styrelseordforande (2012), medgiver att det finns utrymme for forbattringar av
IASBs normer. Han beskriver att existensen av immateriella tillgangar inte kan fornekas,
men att mata den typen av tillgangar &r en enorm utmaning. Forbéattringsarbete och
utveckling av IFRS 3 menar han kommer vara mycket utmanade (FEE Conference on
Corporate Reporting of the Future, Brussels).

Principbaserade standarder (IFRS) lamnar stort utrymme for ledningens beddmning nar
det galler val av redovisningsmetoder. Det redovisade resultatet far olika effekter
beroende pa vilka varderingsmetoder och redovisningsprinciper som ledningen valjer.
Dessa valmojligheter &r, enligt Francis (2001), stérre i samband med redovisning av de
tillgdngarna som behovs bedomning och uppskattning nar det galler bade tidpunkter och
belopp for avskrivningen (immateriella tillgangar). Enligt Lhaopadchan (2010) kan
utrymme for beddmning och val av redovisningsmetod som IFRS ldmnar utnyttjas, och
darmed paverka kvaliteten pa redovisningen negativt.

Tillgangen till nya marknader i foljd av globalisering av den finansiella marknaden har
Okat behovet av relevant information for investeraren. Information som &r anvandbar for
att kunna fatta investeringsbeslut. Finansiell rapportering ar en viktig infrastruktur for
utveckling av tillvaxtmarknaden och viktigt for att forbattra kvaliteten pa den
(Saudagaran & Diga 1997).

Genom denna uppsats undersoks anvandning av IFRS 3 i praktiken. For att skapa en
battre forstaelse for den problematik som foretaget stoter pa vid identifiering och
vardering av immateriella tillgangar, kommer en analys av val av redovisningsmodell vid
rorelseforvarv inom tva olika branscher goras. Med val av redovisningsmodell i denna
studie menas hur foretaget véljer att redovisa goodwill vid férvarv eller att identifiera
immateriella tillgdngar separat och i vilken utstrackning, samt vilken sorts immateriella
tillgangar som identifieras.

! Beskrivs mer detaljerat i problemdiskussionen.



1.2 Problemdiskussion

Vid redovisning av immateriella tillgangar finns flera problem gallande dess
identifiering, matning och kontroll (Zéghal & Maaloul, 2011).

Daum (2004) beskriver att immateriella tillgangar &r centrala produktionsfaktorer i
dagens kunskapsinriktade ekonomi, men enligt redovisningsregler en stor del av
investeringar i immateriella tillgangar ar inte tillatet att tas upp i balansrakningen utan
kostnadsfors direkt i resultatrakningen. Problematiken ar att redovisningsregler bygger pa
den traditionella redovisningen vilken ar baserad pa en konservatism redovisningspraxis,
vardering av materiella anlaggningstillgangar och historiska kostnader (Zéghal &
Maaloul 2011). Enligt Daum (2004) lider traditionellmodellen av ett inskrénkt perspektiv
och inte fullstandig kan utvardera foretag i den nya ekonomin, eftersom raknar bort
immateriella tillgangar. Problemet med bortrakning av immateriella tillgangar ar att
foretagets viktigaste resurser for vardeskapande inte aterspeglas i balansrakningen darfor
ger informationen i finansiella rapporter en missvisande bild av foretagets varde. Denna
brist enligt flera forskare paverkar finansiella informationen negativ i vissa aspekter
sasom varderelevans, allokering av resurs pa kapitalmarknad, 6kning av investeringar i
immateriella tillgangar och foretagets marknadsvarde (Zéghal & Maaloul, 2011). Daum
(2004) menar att bortrdkningen ar en vasentlig begransning och har lett till ett 6kande
gap mellan foretagets marknadsvarde och det som redovisas i den traditionella
redovisningen.

Eftersom forsiktighet och konservatism inte &r lampliga egenskaper for bedémning av
foretags varde har 1ASB (International Accounting Standards Board) forsokt att ta fram
ett ramverk som ar mer framatriktad (Hellman, 2008). Exempelvis, enligt 1AS 38, de
identifierade immateriella tillgdngarna i samband med rorelseforvary varderas till
verkligt varde, ett varde som ar baserat pa tillgangens framtida ekonomiska fordelar. De
immateriella tillgdngarna som tas upp i balansrakningen ska skrivas av systematiskt.
Immateriella tillgangar med obestambar nyttjandeperiod sasom goodwill skrivs enligt
IAS 36 ddaremot inte av utan provas periodvis for eventuell nedskrivning. Detta paverkar
resultatet positivt eftersom inga avskrivningar belastar resultatet. Darfor finns i samband
med rorelseforvarv incitament att vélja att allokera hela kopeskillingen till goodwill. Det
finns stora risker och osdkerheter i framtida intakter i samband med rorelseforvéry,
darfor uppmuntrar IFRS 3 foretag att identifiera immateriella tillgangar och sarredovisa
dem fran goodwill i sa stor grad som mojligt sa att ledningen kan vidta proaktiva atgarder
for att undvika resultatforsamringar (Daum 2004).

Syftet med IFRS 3 ar att "forbéttra relevans, tillforlitligheten och jimfoérbarheten pé den
information” som foretag lamnar om forvérvet och dess effekter (IFRS-volymen). Enligt
Mario et al. (2011) tyder undersékningar pa att investerarna tror att IFRS 3 har en
pataglig inverkan pa uppfattningen om foretagen och ar darfor anvandbar for
investeringsbeslut.



A andra sidan har Forskningsstudier om huruvida anvéndning av IFRS 3 har uppnatt sina
malséttningar visat att det endast finns begransade forbattringar. Bland de viktigaste
resultaten ar att foretagen fortsétter att redovisa relativt stora mangder goodwill vid
forvarv (Mario et al. 2011) och bara fatal foretag viljer att identifiera immateriella
tillgangar separat (Hamberg, Paananen & Novak, 2007).

Exempelvis en studie av Nilsson och Gauffin under 20112 visade att andelen identifierade
immateriella tillgdngarna bland 86 svenska bdrsnoterade foretag var 29 % medan
goodwill var 59 %. Enligt deras studie har 89 foretag av de 253 registrerade foretag pa
stockholmbdrsen gjort minst 1 rorelseforvéarv. Syftet med deras undersokning var att
prova huruvida informationen om forvérvet har forbattrats med inférande av IFRS 3.
Slutresultatet av undersokningen visade att olika foretag tolkar redovisningsregler kring
immateriella tillgangar pa olika satt. Eftersom standaren lamnar stora utrymmen for
tolkningar blir jamforbarheten svart. Hamberg et al. (2007) beskriver att antalet
redovisade goodwill Okade kraftiy med Overgangen till IFRS 3, samt
goodwillnedskrivningar &ar betydligt lagre, darfor okade overgdngen till IFRS 3 det
redovisade resultatet. Dessutom ger foretag med hogt goodwillvarde en onormalt hdg
avkastning trots laga intakter. (Hamberg et al. 2007)

En viktig fraga ar vilka faktorer som gor att redovisning av immateriella tillgangar i
samband med rorelseforvarv blir sa olika.

En studie som gjorts av Pernilla Rehnberg (2012) visar att de faktorer som paverkar
foretagets val av identifiering av immateriella tillgadngar vid forvarv ar mer beroende pa
foretagets storlek och externa 1an och &r inte branschberoende. Eftersom immateriella
tillgangar har olika betydelse i olika branscher borde redovisningen skilja sig at och fler
eller farre immateriella tillgangar identifieras beroende pa vilken bransch féretaget
verkar i. Olika typer av tillgangar har olika betydelse for framtida ekonomiska férdelar i
foretaget. Beroende pa typ av produkter och tjanster anvander foretag olika typer av
tillgangar. Inflodet av likvida medel till ett tillverkningsforetag ar exempelvis mer
kopplat till fysiska tillgangar sdsom maskiner medan i ett hogteknologiskt foretag sasom
telekommunikation ar det mer kopplad till immateriella tillgdngar (Rehnberg 2012). Ett
annat exempel pa olika tillgdngsbehov &r foretag som verkar inom detaljhandeln vilket &r
mer beroende pa varumarke medan tillverkningsforetag pd FoU (forskning och
utveckling). Aven samma typ av tillgdngar kan ha olika betydelse. Som Rehnberg
beskriver, har varumérke exempelvis olika betydelse for ett foretag som verkar direkt
med konsumenter &n for en underleverantor.

Kan branschtillhorigheten paverka redovisning av immateriella tillgangar?

Kang och Gray (2009) delar foretag i tva olika kategorier: immateriell-intensiva och icke
immateriell-intensiva. De foretag som verkar i immateriell-intensiva branscher sasom IT

2 Det sjunde aret som foretaget har tillampats arsredovisningen i enlighet med IFRS



och telekommunikation, har stora investeringar i immateriella tillgangar, till exempel
FoU och varumadrkesutveckling, som vanligtvis inte redovisas i bokslutet (Amir & Lev,
1996). Darfor lamnar de frivilligt information om immateriella tillgdngar i sina
arsredovisningar for att kommunicera vardet av deras verksamhet (Kang & Gray, 2009).
IFRS 3 omfattar liksom alla andra standarder, generella principer och inga specifika
riktlinjer for olika branscher. Darfor menar Rehnberg (2012) att jamforelsen kan
forsvaras. Vidare beskriver hon att beroende pa de immateriella tillgangarnas karaktar
sasom varumarke kanske reglerna skulle vara baserade pa tillgangarnas egenskaper.

Svarigheten i jamforbarheten star i kontrast till syftet med IFRS, vilket tilltar behovet av
forbattring och vidareutveckling av standarden. Dessutom, mojligheten att paverka
resultat och andra nyckeltal innebédr stor osékerhet i det redovisade resultatet vilket
minskar kvalitet och palitlighet. Darfor behévs mer forskning inom omradet samt en
forbattring och utveckling av standarden &r aktuell.

1.3 Problemformulering

Med nya globala investeringsmojligheter kraver investeraren mer palitligt och relevant
information om foretagets finansiella stéllning, samt mer transparent information om
foretagets varde inklusive immateriella tillgangar. Med tanke pa nuvarande
harmoniseringsinitiativ. pa marknaden &ar det viktigt att forsta foretagets
redovisningspraxis och att identifiera mojliga faktorer som kan orsaka olika
rapporteringsmodeller avseende immateriella tillgangar till exempel redovisningsregler,
typ av bransch och aktiemarknad (Kang & Gray 2009). Denna uppsats fokuserar pa typ
av bransch.

Vilken betydelse har olika branschers anvandande av immateriella tillgangar for val av
redovisningsmodell?

Som beskrevs ovan, med val av redovisningsmodell menas i vilken utstrackning foretaget
véljer att sarredovisa samt vilken sorts immateriella tillgangar som identifieras. For att
hitta svar pa uppsatsens huvudfraga forsoks tva delfragor att besvaras:

1. Hur skiljer sig inneborden av immateriell tillgang inom olika branscher?
2. Vad &r den grundlédggande orsaken till val av redovisningsmodell?

1.4 Syfte

Uppsatsens syfte & genom att analysera tillampningen av IFRS 3 i praktiken, skapa
forstaelse for den problematik som inférande av gemensamma regelverk kan skapa for
olika branscher.

Genom att studera immateriella tillgangarnas betydelse for olika typ av foretag och vilka
faktorer ligger bakom val av identifiering av immateriella tillgangar, kommer



forhoppningsvis studien att ka forstaelse for den problematik som uppstar for foretaget
vid tillampning av IFRS 3. Genom att skapa en bild av huruvida gemensamma regelverk
ger en réattvisande bild, ur ett branschperspektiv, kan studien vara anvandbar for
normgivaren och bidra till utveckling av standarden.

1.5 Avgransningar

| uppsatsen behandlas endast val av identifiering av immateriella tillgdngar i samband
med rorelseforvarv. Med val av redovisningsmodell menas foOretagets val av
sarredovisning. Uppsatsen berér inte andra tillgdngar som materiella tillgangar,
forpliktelser eller skulder. Denna studie ar begransad till tva svenska bdrsnoterade
foretag i tva olika branscher. Eftersom respondenterna ville vara anonyma har de
kategoriserats till hogteknologisk (foretag A) och lagteknologiska (foretag B).

1.6 Disposition

kapitel 1: Inledning

kapitel 2: Metod

kapitel 3: Teoretiska referensramen
kapitel 4: Empirisk undersokning
kapitel 5: Analys

kapitel 6: Slutsatser



2. Metod

Detta avsnitt innehaller en beskrivning av undersokningsdesign och de metoder som
undersokningen ar byggd pa, for att ge lasaren en klar bild av hur resultatet tagits fram.

2.1 Val av amnet

Vardering av tillgangar har varit ett kontroversiellt amne inom redovisning. Framforallt
immateriella tillgangar ar jamforelsevis ett nytt fenomen inom redovisningen, vid vilket
utveckling av standarderna kring den typen av tillgang ar aktuellt. Aktualitet pa dmnet ar
den huvudsakliga orsaken till valet av amnet. Efter en genomgang i tidigare forskning,
och debattartiklar och genom att skapa en helhetsbild av vad som har hént hittills och vad
som &r problematiken, har tva huvudfragor valts. De fragorna har sedan anvénts i hela
uppsatsens uppgang som en standpunkt for att kunna fokusera just pa det undersokta
amnet. Efter bestimmelsen om forskningens @mne och fragor har ytterligare studier kring
tidigare forskning och vetenskapliga artiklar gjorts i syftet med att skapa en battre
forstaelse kring amnet och for att kunna vara val forbered infor intervijuer.

2.2 val av metod

Eftersom uppsatsens syfte ar en djupare forstaelse av innebdrden av immateriella
tillgangar har en kvalitativ forskningsstrategi tillampats. Genom intervjuer blev det
mojligt att underséka problemet ur foéretagets perspektiv och darmed en mojlighet att
kunna beskriva problemet i en helhets bild. En kvantitativ metod kunde inte vara lika
effektiv eftersom resultatet &r i form av generalisering och inte begrepp. Enligt Bryman
och Bell (2003) lagger man tyngden pa ord inte pd kvantifiering, i en kvalitativ
forskningsstrategi, nar det galler insamling och analys av data.

Nar det galler relationen mellan teorin och empirin har ett induktivt synsatt tillampats.
Det innebér att studiens resultat ar baserat pa observationer i de tvd undersokta fallen.
Resultatet har tagits fram stegvis med en véxling mellan den empiriska delen och teorin
eftersom kunskapen om &mnet var begrénsad i borjan av studien och syftet med studien
var att skapa en djupare forstaelse.

For att kunna 6ka uppfattningen om dmnet, hade en mer detaljerad granskning av ett fall
behdvts. A andra sidan att studera ett enda fall kunde inte uppfylla forskningens syfte
eftersom begreppet skulle provas inom olika branscher. Darfor har en komparativ design
(multipel fallstudie) valts. Enligt Bryman och Bell (2003) skapar en komparativ design
battre forstaelse genom att jamfora ett fenomen utifran nagra olikartade fall.
Undersokningen fokuserar pa tva fall. Genom att undersoka foretagets tolkningar av
immateriella tillgdngar och tillampning av IFRS 3 har ett forsok att upptiacka nya
aspekter kring fenomenens innebdrd gjorts. Detta ar grunden for undersdkningens
resultat.



2.3 Urval

Det forsta kravet for val av foretag var att det skulle vara bdrsnoterade och ha forvéry i
sin tillvaxtstrategi. Vidare skall de dven ha gjort minst ett férvarv under ar 2012.
Eftersom tidigare studier har visat att det finns ett positivt samband mellan foretagets
storlek och val av redovisningsmodell var malet att vélja foretag inom samma
borskategori, det vill sdga bada foretagen inom samma grupp, antingen Large Cap eller
Mid Cap etc. For val av bransch soktes tva helt skilda kategorier baserat pa huruvida
immateriell intensiva branschen ar for att tydligare kunna se skillnader. De kraven anses
viktiga for att gora foretagen jamforbara. Men det blev svarare att hitta foretag eftersom
man skulle matcha tva foretag inom samma lista. Ursprungligen var tanken att undersoka
minst tva foretag inom varje bransch men pa grund av tidsbegransningar och svarigheter
att hitta foretag som ville stilla upp for en intervju, blev det slutligen tva fall. Det kan
forsvaga studiens resultat men genom att stimma av informationen med resultat fran
tidigare forskning och uppsatser inom omradet har forsokts att eliminera risken.

Efter att kontakt tagits med flera foretag hittades slutligen tva matchande. Eftersom bada
foretagen ville vara anonyma kallas de i uppsatsen for foretag A och B. Aven branschen
delades upp i tva kategorier: hogteknologisk (foretag A) och lagteknologisk (foretag B).

2.4 Insamling och bearbetning av material

| den empiriska delen anvénds data i form av intervjuer for att kunna samla aktuell
information om problematiken, ur foretagets perspektiv. De intervjuade personerna ar
koncernekonomichefer och IFRS specialister med goda erfarenheter inom omradet.

Aven information ur féretagens arsredovisningar &r 2012 har anvants. Detta gjordes dels
for att fa ytterligare information om de redovisade siffrorna och dels for att infor
intervjuerna fa grundlaggande kunskaper om foretaget.

Innan intervjun skickades en kort beskrivning om bakgrund och uppsatsens syfte samt
intervjufragorna till respondenterna. Eftersom foretagen ar verksamma i Stockholm har
intervjuer da gjorts over telefon. For att kunna fokusera pa respondenternas synpunkter
spelades intervjun in med hjalp av TapeACall applikationen. Detta for att i efterhand,
med storre noggrannhet kunna lyssna igenom intervjuerna. Som foljd av detta
minimerade risken for missuppfattningar och att information skulle ga férlorad.

Intervjufragorna ar uppdelade i nagra rubriker: bransch, immateriella tillgangar och IFRS
3. Immateriella tillgangar &r delade till nagra underrubriker: definition, identifiering och
vardering. Se bilaga 1. Samma struktur har sedan anvénts i analysdelen.

Bearbetning av intervjumaterial

Transkribering av intervjun genomfdrdes genast efter intervjutillfallen. Eftersom
intervjun hade spelats in blev forvandlingen till text enklare da mojlighet att pausa och
lyssna om nagra ganger fanns. Efter att intervjun blev nedskriven strukturerades texten
utifran egna fragestallningar dar respondenten svarat pa fragan i annat sammanhang.



Materialet ar kategoriserat till nagra huvudteman: bransch och viktigaste immateriella
tillgangar, rorelseforvarv och de identifierade immateriella tillgangar, samt IFRS 3 och
dess paverkan. En jamforelsetabell har angetts i slutet av den empiriska delen.

Informationen som samlades in genom intervjuer och arsredovisningar ar beskriven i den
empiriska delen och varje foretag ar beskrivet separerat for att kunna félja féretagets
arbetssatt i en helhetsbild. Sedan har det i analysdelen gjorts en jamforelse mellan de tva
foretag med teorin som utgangspunkt.

2.5 Analys

De material som anvands som underlag for analysen ar i form av ljudinspelning fran
intervjuer, bocker, artiklar och foretagens arsredovisning.

Analysen har gjorts lépande under arbetets gang. Redan efter forsta intervjun
analyserades materialet vilket gav nya idéer, mojligheten att justera visa fragor och en
battre forberedelse infér ndsta intervju. Intervjuguiden har anvénds som underlag men
under intervjun har det forkommit nya foljdfragor utifran de specifika svaren. For att
undvika misstolkningar i analys av den samlade information fran intervjun fick
respondenterna moéjligheten att granska texten och sedan kompletterades materialet.

Respondenternas synpunkter och de redovisade siffrorna i arsredovisningar ar grunden
till tolkningarna. Skillnader och likheter mellan de tva fall har analyserats. Sedan har en
jamforelse gjorts och koppling till tidigare forskning, vetenskapliga artiklar och
befintliga redovisningsregler (referensramen) for att forstarka tolkningars trovérdighet.
En jamforelse har gjorts med vad foretag gor i praktiken och vad forskningen har kommit
fram till och 1&ggs till egna kommentarer och slutsatser.

For att underlétta redogorelsen har analysdelen delats upp i samma huvuddelar som
anvands i empirin. Under analysen &andrades en del i referensramen, det som var
overflodigt, samt nya sokningar har gjorts. Slutsatsen &ar beskriven i tva delar vilka ar
svar till forskningens fragor.

En dagbok har anvands under arbetets gang for att skriva funderingar, nya tankar och
framtida planer. Det blev lattare att pa ett systematiskt satt utfora arbetet och stimma av
uppsatsens utveckling.

Strukturen pa analysdelen ar baserad pa den uppdelningen som gjordes i intervjuguiden.
Slutsatsen ar uppdelad i tva delar som bestar av forskningsfragorna och det har forsokts
att svara pa fragorna och sammanfatta dem med resultatet fran analysen.



2.6 Bedomningskriterier

Det finns tva viktiga kriterier for bedomning av resultatet: validitet och reliabilitet.

Intern validitet handlar om huruvida undersdkningens resultat dverensstimmer med
empirin. Denna egenskap ar en styrka i en kvalitativ forskning pa grund av forskarens
narvaro och delaktighet (Bryman & Bell, 2003). For att eliminera feltolkningar har
intervjun spelats in for att kunna lyssna noggrant efter intervjutillfallet, och sedan
transkriberats pa ett strukturerat satt som beskrevs ovan sa att ingen viktig information
forlorats. Materialet fran intervjun skickades till respondenten for godkannande vilket
Okar tillforlitligheten i den empiriska datan. Extern validitet handlar om huruvida
resultatet fran undersdkningen kan generaliseras. Denna undersokning &r fallstudie och
baseras pa ett begransat urval. Eftersom ett enda fall inom en branschkategori inte kan
vara representativ kan generaliseringen bli svart. Men detta har inte varit uppsatsens
syfte.

Extern reliabilitet innebér att forskningen kan upprepas. Darfor har det i detta kapitel
forsokts redogdras for en noggrann beskrivning av de tillvagagangssétt som anvands, sa
att en framtida undersékning gors pa samma satt. Men det ar inte sakert att forskningen
leder till samma resultat eftersom denna studie &r tid och palatsbegrénsad.

2.7 Kallkritik

De kallor som anvénts i den har studien ar relevanta vetenskapliga artiklar, bocker,
offentliga lagstiftningar, och tidigare forskning som har hamtats fran Goteborgs
universitets biblioteks databaser, och anses som trovardiga kéllor. En risk kan vara att
informationen inte ar aktuell vilket har forsokts att eliminera den genom att anvénda de
nyaste artiklarna. En annan kritik ar forfattarnas subjektivitet. 1 den studien har det
forsokts anvandas olika forfattare for att eliminera denna riks genom att hitta olika
asikter och motséagelse inom forskaren sa att kunna analysera fenomenen i olika
perspektiv sa att oka trovardigheten.
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3. Teoretiska referensramen

Kapitlet inleds med en kort beskrivning av de tva olika typerna av redovisningspraxis,
sedan har analysdelen uppdelas i samma struktur som empirin: bransch, immateriella
tillgangar (definition, identifiering och vardering) och IFRS 3. Kapitlet avslutas med en
beskrivning om redovinsningsval.

3.1 Redovisningstraditioner

Det finns tva olika redovisningstraditioner, kontinental och anglosaxisk tradition.

Den historiska utvecklingen av redovisningsregler och praxis har sin utgangspunkt i tva
helt olika rattsystem. Civilratt (civil law), ett rattsystem som omfattar de flesta europiska
lander och ar baserat pa skrivna regler. 1 motsats till den angloamerikanska och den
engelska rattsordningen (common law) vilken &r baserade pa domstolar och prejudikat
(D,Smith 1997).

Enligt La Porta (1998) ger angloamerikanska rattsystem det starkaste juridiska skyddet
till investerare och civilratt har de svagaste rattskydden.

3.1.1 Kontinental tradition

Den kontinentala redovisningstraditionen har sin grund i civilratt saledes &r
redovisningen mycket paverkad av lagstiftningen, exempelvis kopplingen till
skatteregler.

Den stdrsta problematiken med kontinental redovisningstradition &r stéllningen till
varderingsfragor. Sadana fragor behandlas inte i lagstiftningen. Den enda végledningen
som finns &r regleringen angaende hogsta tillatna varde for tillgangarna samt det lagsta
tillatna vérde enligt skattereglerna. Foretaget i de flesta fall, véaljer lagsta tillatna
varderingsregler for att forflytta sina skattebetalningar. Darfor styrs redovisningen i stort
sett, av skatteregler i praktiken (D, Smith 1997).

3.1.2 Anglosaxisk tradition

Den anglosaxiska redovisningstraditionen har sitt ursprung i den angloamerikanska
rattsordningen (common law). Redovisningen i den anglosaxiska traditionen i motsats till
den kontinentala, ar mindre paverkad av reglering och mer principbaserad i form av
detaljerade standarder. Redovisningen och beskattningen &ar frikopplade och anvéands
olika metoder/principer for véardering av tillgangar (D, Smith 1997).

Enligt Sevenius (2011) kommer utvecklingen inom foretagsforvarv  fran
angloamerikanska lander. USA och Storbritannien &r de stora aktorerna inom
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foretagsforvarv. Darfor ar regleringen kring foretagsforvarv mycket baserad pa
anglosaxiska redovisningstraditionen.

3.2 Bransch

Branscher kan delas upp till tva olika kategorier: hogteknologiska foretag som ar
immateriell-intensiva och lagteknologiska foretag som ar minder intensiva nar det galler
anvandning av immateriella tillgangar.

Amir och Lev (1996) undersokte huruvida informationen i redovisningen ar
varderelevans for investeraren, genom att studera foretagen i en hogteknologisk bransch i
jamforelse med andra branscher under 1988-1993. Deras studie visade att de foretag som
verkar i teknikbaserade branscher investerar kraftigt i immateriella tillgangar som inte tas
upp i balansrékningen. Hogteknologiska branscher praglas av snabb teknikutveckling,
vilket kréver stora och riskfulla investeringar. Deras studie visade att &ven om det har
skapats betydande marknadsvarde med investeringar i den kunskapsbaserade branschen,
kan kassafloden vara negativa eller mycket laga i forhallande till foretag i andra
branscher. En anledning till det har, menar Amir och Lev, &r stora finansiella kostnader
for foretagets immateriella tillgdngar. Trots 1agt kassaflode, &r investerarens
forvantningar pa foretagets tillvaxt hoga. Studiens resultat var att informationen i
finansiella rapporter inte ar tillracklig. Betydande vérdeskapande investeringar
kostnadsfors, vilket innebar brist pa information i finansiella rapporter. Investeraren ar
medveten om en viss del redovisningsbrister och forlita sig darfor framst pa icke-
finansiell information. Brist pa information leder till stora kostnader for investeraren.
Forfattarna menar att investeraren ska kunna skilja mellan vanliga utgifter och
investeringar. (ibid)

Enligt Yun-hong (2009) definieras ett hogteknologiskt féretag som:

“The high-tech enterprise is a kind of economic entity undertaking one or more high-tech

products’ research and development, commodity transformation and manufacture.’
(Management science and engineering, vol.3 No.2, s.55)

De vanligaste immateriella tillgangar i high-tech foretag bestar av patent, varumarke, IT,
innovation och goodwill. Det kan finnas stora antal immateriella tillgadngar som inte finns
med i balansrédkningen.

De svarigheter som ar relaterade till de immateriella tillgdngarnas egenskaper ar
exempelvis bedémning av tillgadngens kostnader. Ett annat problem ar uppskattning och
bedémning pa om vardet av tillgangens och dess framtida ekonomiska fordelar &r
osakert. Immateriella tillgangar tillsammans med foretagets andra tillgangar skapar vérde
det ar svart att sarskilja varde fran tillgangar. Aktualitet pa tillgangen ar viktigt. En
immateriell tillgang kan vara aktuell numera och skapar vinst for foretaget men dess
formaga kan forsvinna snabb. Speciellt i en hog konkurrenskraftig bransch. Immateriella
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tillgangar ar mycket beroende pa personalens kunskap och kompetens for att kunna skapa
varde. High-tech foretags totala tillgdngar bestdr av en storre andel immateriella
tillgangar och minder andel materiella tillgangar. Foretaget investerare mer i
immateriella tillgangar jamfort med andra branscher och investeringar ar nodvéandiga for
att fa en dominerande stéllning pa marknaden (Yun-hong 2009).

3.3 IASB

International Accounting Standards Board &r ett oberoende, icke-vinstdrivande
normgivande organ, som ansvarar for utveckling och publicering av IFRS. IASB:s
overgripande mal &r att uppratta, begripliga och accepterade internationella finansiella
redovisningsstandarder (IFRS) av hdg kvalitet. IASB har ett ndra samarbete med olika
intressenter sasom investeraren, analytiker, myndigheter, normgivare och foretagsledare
runt om i varlden. Processen for framtagning av standarder gors offentlig, noggrann,
oppen och transparent. Processen gors baserad pa tre komponenter: Diskussionsunderlag
(discussion paper), utkast (exposure draft) och offentliga kommentarer (website of the
IFRS foundation and the 1ASB).

P& grund av de sociala, ekonomiska och legala skillnader som finns mellan lander, har
olika definitioner och redovisningsregler anvénds, vilket har lett till skillnader i
finansiella rapporter. IASC (International Accounting Standard Committee) har i sitt mal
att minska dessa skillnader genom harmonisering till syftet att slutféra anvandbar
information for investerare. (IFRS)

3.3.1 Forestédllningsramen

Forestallningsramen innehaller definitioner av huvudgrupper (tillgangar, skulder,
intdkter) samt grundldggande principer for utformning av finansiella rapporter.
Forestaliningsramen anvénds i olika sammanhang. Exempelvis ger den normgivaren
vagledning for utformning av standarder (IAS), ger vagledning till de som upprattar
finansiella rapporter att hantera de fragor som inte behandlas i IAS standarder och ger
anvandaren vdégledning vid tolkning av informationen i finansiella rapporter.
Forestallningsramen ska omarbetas I6pande. (IFRS, forestaliningsramen)

Syftet med finansiella rapporter ar att framfora anvandbar information om foretagets
finansiella stallning och tillganglighet, tillforlitlighet och jamforbarhet &r tre kriterier for
anvandbarhet av finansiell rapportering (Saudagaran & Digo 1997). Forestallningsramen
staller fyra kvalitativa egenskaper som krav pa anvéandbarheten: begriplighet, relevans,
tillforlitlighet och jamférbarhet. Jamforbarhet inneb&r mojligheten att kunna jadmfora
foretagets finansiella stallning mellan olika perioder och aven mellan olika foretag.

"Kravet pd jamforbarhet bor inte forvixlas med strikt likformighet som hindrar att
forbdttrade redovisningsstandarder tillimpas.” (IFRS forestallningsramen sidan: 17)
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3.4 IAS 38, Immateriella tillgangar

Standarden stéller vissa krav foér att en immateriell tillgang ska definieras som en
tillgang: tillgdngen maste vara identifierbar (avskiljbar och ga att sélja eller uppkommer
ur rattigheter), foretaget ska ha kontroll 6ver tillgangen och tillgangen ska ha framtida
ekonomiska fordelar for foretaget. Dessutom for att tillgdngen ska fa tas upp i
balansrakningen maste: dess framtida fordelar vara sannolikt, tillgangens
anskaffningsvérde kunna berédknas pa ett tillforlitligt satt och tillgangen vérderas till sitt
anskaffningsvarde. Tillgangens vérde vid forvarvstidpunkten blir da dess verkliga varde.

3.4.1 Definition

Enligt IAS 38 punk 8 dr en immateriell tillging en > identifierbar icke-monetar tillgang
utan fysisk form” och kan tas upp i balansrdkningen om inflédet av framtida ekonomiska
fordelar ar sannolikt och dessutom kan tillgangen varderas pa ett tillforlitligt satt. (punkt
21) dessa kriterier anses uppfyllda med ett forvarv. (punkt 25/26)

Det finns manga olika definitioner av immateriella tillgangar. Lev (2001) beskriver att
immateriella tillgangar ar de tillgangar som skapar framtida férmaner och inte har nagon
fysiskt eller finansiellt (aktie eller obligation) inbegripande. Patent, varumdarke och en
unik organisationsstruktur ar exempel pa sadana tillgangar.

Tre olika begrepp har anvénts i olika litteraturer som refererar till samma sak:
Immateriella tillgangar, kunskapstillgangar (knowledge assets) och intellektuellt kapital.
Om immateriell tillgdng ar lagligskyddad kallas den immaterialratt (intellectual
property). Nagra exempel pa immaterialratt ar patent, varuméarke och copyright.
Immateriella tillgangar, ofta tillsammans med materiella och finansiella tillgangar, skapar
varde och ekonomisk tillvéaxt. (Lev, 2001)

3.4.2 Egenskaper

Tidigare forskning har bevisat att immateriella tillgangar Okar foretagets
konkurrensfordelar. Detta &r pd grund av de sarskilda egenskaperna som tillhor den typen
av tillgangar. Immateriella tillgdngar ar svara att anskaffa, utveckla, kopiera eller
ackumulera inom foretag. Det ar svart for konkurrenterna att imitera dem, darfor ar de
vardefulla och forutséattningen for en konkurrensfordel for foretag (Villalonga, 2003).

Immateriella tillgangar har olika paverkan pa foretagets prestanda. Vissa typer av
immateriella tillgdngar kan vara en fordel i en bransch men inte i andra branscher.
Exempelvis forskning och utveckling kan vara valdigt viktig for tillverkningsbranschen
jamfor med ett foretag i underhallningsbranschen. (ibid)

En unik egenskap hos immateriella tillgangar ar inneborden av dess vérde. Vid vérdering
av tillgangar ar det viktigt att skilja mellan varde och pris. Vérde ar inte samma som pris
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eller kostnad, aven tillgangspris om i vissa fall kan ha motsvarande varde. Smith och Parr
(2000) definierar varde som:

“value is the representation of all future benefits of ownership, compressed into a single
payment.” (Valuation of intellectual property and intangible assets, s:152)

En exakt definition av vérdering ar ytterst viktigt for vérdering av immateriella
tillgangar. Ju mer en tillgdng ar anpassad, designad eller konstruerad for ett specifikt
syfte, desto mer vardeskillnad blir det pa tillgangen. Immateriella tillgangar har den
egenskapen att de ar uppbyggda for ett valdigt specifikt syfte darfor har tillgangen sitt
hogsta varde inom den verksamhet som den &r uppbyggd for. (ibid)

Ett varde forandras standigt och i takt med 6kning eller minskning av framtida fordelar.
En forutsattning for att definiera varde ar att definiera tillgangens agare, den som &ger de
framtida fordelar, och &ven i vilken grad &ganderétten stracker sig. Exempelvis om
tillgdngen ska anvandas under en begransad tidsperiod eller for en specifik typ av
produkt. Aven syftet med varderingen ar viktigt. (ibid)

Enlig Smith och Parr (2000) varde pa tillgangen delas upp i tva lika kategorier: value in
use och value in liquidation. Value in use innebar nuvarde® av framtida kassafléde eller
andra férmaner som tillgangen genererar for en specifik dgare under en specifik
anvandning. Value in liquidation &r likvidationsvarde. Immateriella tillgangar har den
egenskapen att skillnaden mellan de tva véardena (value in use & Value in liquidation) ar
valdigt stort. Detta har visas i modellen nedan:

asodund

|eJauan
asodund
|e1dads

/ Value in use

@ Tangible Intangible

\ Liquidation value

8-10% 10-15 15-40%
Return
requirement
Debt &
Debt Equity Equity

Financing

Smith & Parr (2000), sidan: 433

> NPV (Net Present Value)
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Vid ett forséaljningstillfalle kommer en immateriell tillgang forlora sitt varde kraftigt
eftersom tillgangen &r specifikt utvecklad fér verksamheten och det vardet som den har
for verksamheten &r mycket storre an for den eventuella képaren.

En annan egenskap handlar om finansiering. Immateriella tillgangar &r svara att
finansiera med skulder (banklan) och foretaget maste finansiera det med eget kapital som
klassas som det dyraste kapitalet. Anledningen att immateriella tillgangar medfor hog
finansieringsrisk ar aterigen skillnaden mellan tillgdngens marknadsvarde och
forsaljningsvarde. Nyckeltalet LTV (Loan To Value) ar valdigt hégt for immateriella
tillgangar jamfor med andra tillgangar. Darfor ar langivaren ovilligt att kapitalisera en
hog riskinvestering. (Smith & Parr, 2000)

3.4.3 kategori

Det finns olika kategorisering av immateriella tillgangar inom forskningen som &r mer
eller mindre lika varandra. Enligt Smith och Parr (2000) kan immateriella tillgangar
kategoriseras som: Rights (rattigheter), Relationships (relationer), Undefined intangibles
(odefinierade immateriella tillgangar), Intellectual property (immaterialratt).

e Rights
Rights ar foretagets rattigheter som skaffas genom upphandlade avtal med andra foretag.
Det véarde som sadana kontrakt medfor ar majligheten till att erhalla varor eller tjanster
till ett fordelaktigt pris. Exempelvis ett anstallningsavtal for att behalla nyckelpersonal,
ett forsakringsskydd pa battre ranta an marknadsranta, licenser eller statliga certifieringar
som ar kostsamma att skaffa och avtalsenliga rattigheter for en franchisetagare till ett
exklusivt omrade eller produktlinje kan kategoriseras som en immateriell tillgang. (Smith
& Parr, 2000)

e Relationships
Relationer med omgivningen sasom leverantorer, andra foretag och individer ar en annan
typ av immateriell tillgdng. Den sortens av tillgangar ar icke avtalsenliga och kan vara
kortvariga men oerhort viktiga for foretaget. De situationer som kan skapa kundrelationer
kan kategoriseras som exempelvis de varor eller tjanster som inte &r exklusiva och svara
att skaffa pa ett annat satt. En annan forutsattning ar kompetens hos personal eller en
specifik egenskap hos en produkt som ar avgorande for foretagets framgang. (ibid)

e Undefined intangibles
Aven manga skilda tillgangar identifieras och vérderas, det kan anda finnas ett restvarde
eller ett dverskott jamfort med foretagets totala varde. Detta restvarde kallas ofta som
goodwill eller going concern value (varde fran pagaende verksamhet)

Goodwillposten kan sta kvar dven om foretaget gar i forlust. Ett exempel ar i de

situationer dé&r en 6kning i foretagets kostnader intraffar i foljd av vissa héndelser
(exempelvis produktutveckling). Den kostnadsdkningen kan vara orsaken till forlusten
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men foretaget har fortfarande intjaningsformaga. Foretaget kan generera vinst utan att
goodwill har ndgot varde. Exempelvis kan vinsten tillhéra en immateriell tillgang
(kontrakt med en kund under nagra ar) saledes ar vinsten hanforlig till avtalet och inte till
goodwill posten. (ibid)

e Intellectual propety
Immaterialratt som avses patent, varumarke, copyrights och know-how. Immaterialratt ar
en speciell tillgdng eftersom agaren av immaterialratt har juridiskt skydd fran obehdriga
anvandare. Agaren av tillgdngen kan antingen anvénda tillgdngen internt eller 6verfora
rattigheten till andra. Ett problem med immaterialréatt &r exempelvis nar det galler patent.
Manga foretag valjer att inte patentera sin tillgdng med anledningen att tekniken
forandras sa snabbt att tillgangen blir obsolet innan patent beviljas. (ibid)

3.4.4 Varderingsmetoder vid foretagsforvarv

| de flesta fall enligt Orrbeck (2006) anvander féretag mer &n en metod for vardering av
det forvarvade foretaget, for att kunna kontrollera rimligheten pd i de olika ansatserna.
Orrbeck (2006) beskriver fyra metoder for vardering som anvénds for olika syften:

e Diskonterade nuvarden av kassafléden (discounted cash flow DCF)
Denna metod &r baserad pa en diskonteringsranta (foretagets kapitalkostnad av framtida
kassafloden) och borjar med att prognostisera objektens (foretagets) fria kassaflode, i
forhallande till vissa nyckeltal, sasom resultat fore rantor och skatt (EBIT).

e multiplar
En modell som ar baserad pa relativa véarden fran jamforbara transaktioner eller
jamforbara noterade fOretag. Modellen &r enkel att anpassa, lamplig i
forhandlingssituation, eftersom kan forandringar i foretagets resultat, fa genomslag
genom anvandandet av modellen. Priset berdknas i forhallande till nagra relevanta
nyckeltal, pa grund av att kopare och séljare har olika omfattning kring framtida vinster.

e Utspadning eller tillskott till vinst per aktie
Utspadning eller 6kning av vinst per aktie genom transaktionen ar en metod som anvands
att visa resultatet pa investeringen.

e Substansvardering
Denna metod &ar en rimlighetskontroll, att kontrollera huruvida varden resulterat fran
andra metoder &r rimliga. Eftersom foretagets marknadsvérde alltid ar hogre an de
bokfoérda vérdena. (ibid)

Jurczak (2008) beskriver att dven om det finns manga olika metoder for vérdering av
immateriella tillgangar, ar de inte exakta. De flesta av metoderna dr svara att tillampa
eller kraver mycket information. Andra metoder &r inte numeriska och ge bara en
referens till tillgangens varde. Alla metoder har ett gemensamt syfte, att stodja ledningen
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vid hantering av foretagets resurser for att 6ka prestanda och konkurrenskraft. En
uppskattning av varde av immateriella tillgangar ar véldig svart och Jurczak (2008)
menar att det inte finns nagon trovardig metod. Det ar inte mojligt att vérdera olika
foretags immateriella tillgangar pa ett jamforbart satt.

3.5 IFRS3

Syftet med IFRS 3 ar att oka relevansen, tillforlitligheten och jamférbarheten pa den
information som lamnas om forvérvet. Foretaget ska vardera identifierbara tillgangar,
samt varderas goodwill till ett Iagt pris. (IFRS-volymen)

Rorelseforvarv definieras som “en transaktion eller annan handelse 1 vilken en forvarvare
erhaller det bestimmande inflytandet dver en eller flera verksamheter/rorelser.”(IFRS 3,
B5)

Enligt standarden de forvarvade tillgangar ska uppfylla tre krav for att kunna redovisa: de
ska vara identifierbara i enlighet med IAS 38, skall uppfylla forestallningsramens krav
for att definieras som tillgdng och de ska ingd i rorelseforvarvet. Resterande av
kopeskillingen som ar icke identifierbar ska redovisas som goodwill.

Kopeskillingen &r det verkliga vardet av tillgdngar och skulder samt verkligt varde av
eventuell tillagg. | anskaffningskostnaden ingar dven immateriella tillgangar som inte ar
redovisade i det forvarvade foretaget. Goodwill &r beloppet som uppstar nar
kopeskillingen  overstiger det verkliga vardet av forvarvade nettotillgangar.
Kopeskillingen ska fordelas till identifierbara tillgangar och skulder. Det eventuella
kvarstaende beloppet redovisas som goodwill.

Enligt Ritter och Wells (2007), ar information om identifierbara immateriella tillgangar
relevant, och det finns ett positivt samband mellan 6kning i aktiepriser/framtida intékter,
och identifiering av immateriella tillgangar. Studien har visat att inférande av standarden
har forbattrat kvaliteten pa informationen om férvarvet och det har blivit mera palitligt
och transparent (Mario et al. 2011).

Men forbattringar har varit begrdnsad och de flesta foretag fortsétter att redovisa ej
fordelad goodwill vid forvarvet. Den nya metoden (sérredovisning) ger mojlighet for
vd:n att anvanda immateriella tillgdngar bade i rapportering samt ekonomistyrning.
Metoden tvingar ledningen att vidta proaktiva atgarder for att forhindra forsamringar i
resultatet. Detta kraver interna redovisningsverktyg, men det ar fa foretag som har denna
mojlighet (Daum 2004).

3.6 Redovisningsprinciper

De redovisningsprinciper som &r relaterade till valet av varderingsmetoder ar foljande:
antagande som  fortlevnad, realisationsprincipen,  matchningsprincipen  och
forsiktighetsprincipen. Nedan redogdrs en kort beskrivning av de principerna:
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Antagande som fortlevnad

Enligt denna princip ska redovisningen ske utifran det antagandet att foretaget kommer
att fortsatta sin verksamhet Over obestdmd tid. Principen ar grund for exempelvis
faststallande av tillgangarnas livslangd samt langden pa foretagets kontrakt. Med hjalp av
principen kan tillgangarnas avskrivningar motiveras. Om tillgangens likvidationsvarde &r
mycket lagre dn anskaffningsvardet, kan foretaget fortsédtta de planmassiga avskrivningar
som &r baserade pa anskaffningsvarde med argumentationen att tillgangen ska fortsatta
anvandas och foretaget har inte i avsikt att salja tillgangen (D. Smith, 1997).

Realisationsprincipen

Enligt denna princip ska intakter redovisas forst vid forsaljningstillfallet (med nagra fa
undantagsfall). Detta har sin grund i en avvagning mellan kvalitativa egenskaper,
validitet och verifierbarhet. Realisationsprincipen innebéar att tillgangarna behaller sitt
vérde (anskaffningsvarde) anda fram till forsaljningstillfallet.*

Vardering till verkligt varde ar dock tillatet for vissa tillgangar enligt IFRS. Exempelvis
vardeforandringen i finansiella tillgangar, som redovisas direkt i resultatrakningen. For
andra typer av tillgangar daremot, exempelvis véardeokning av immateriella tillgangar
redovisas mot eget kapital och inte resultat. (ibid)

Matchningsprincipen

Enligt denna princip ska intakter samt de kostnader som tillhér de salda varor eller
tjanster relaterade till intdkten, matchas mot varandra. Foljaktligen de kostnader som
tillhor foretagets tillgangar (tillgdngar som anvénds for att generera intékter) ska fordelas
over den period som tillgangen forvantas generera inflodet av ekonomiska fordelar, en
matchning mellan tillgangens anskaffning och dess ekonomiska livslangd. (ibid)

Forsiktighetsprincipen

Om det finns osékerhet i samband med vardering, da ska enligt forsiktighetsprincipen,
skulder vérderas till det hogsta alternativa vardet, men tillgangar ska daremot vérderas
till det lagsta vérdet. Den ar baserad pa ett pessimistiskt synsatt i syftet att eliminera
eventuella framtida risker. Eftersom det finns osakerhet i framtida handelser ar da syftet
med principen att minimera risker genom att underskatta de orealiserade vinsterna. Den
kritik som finns mot forsiktighetsprincipen ar att jamforbarheten mellan tva olika
perioder forsdmras eftersom det kan leda till ett s&mre resultat for forsta period och ett
béattre resultat for perioden efter. Den kan &ven forsdmra jamforbarheten mellan olika
foretag  eftersom den  paverkar  varderingen av  foretagets  tillgangar.
Forsiktighetsprincipen har en stor betydelse i bada redovisningstraditioner den
kontinentala och den anglosaxiska, och med ett &nnu starkare samband i den kontinentala

* Kongruensprincipen sager att varje handelse som paverkar nettotillgangar (férutom nyemission
och utdelning) paverkar resultatet ocksa
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redovisningstraditionen pad grund av kopplingen mellan redovisning och beskattning.
(ibid)

Problemet med den traditionella redovisningsprincipen ar att den inte reflekterar vardet
pa immateriella tillgangar pa ett tillfredstallande séatt och darfor lamnar felaktig och
vilseledande information till investeraren (Lhaopadchan, 2010).

3.7 Redovisningsval

Principbaserade standarder (IFRS) lamnar stort utrymme for ledningens bedémning nér
det galler vérdering och val av redovisningsmetoder. Beroende pa vilket metod som valjs
kan olika effekter uppnas. Enligt Fields, Lys och Vincent (2001) definieras begreppet
redovisningsval som:

"An accounting choice is any decision whose primary purpose is to influence (either in
form or substance) the output of the accounting system in a particular way, including not
only financial statements published in accordance with GAAP, but also tax returns and
regulatory filings.” (Journal of accounting and economics 31, s. 256)

Redovisningsval och utrymme for bedémningar ger ledningen mdjlighet att valja den
mest effektivare redovisningsmetoden, och dven mojligheten till val att redovisa
ytterligare upplysningar i de situationer som finns informationsasymmetri. Utan
redovisningsval skulle det finnas regler for alla situationer vilket & omgjligt. Dessutom
skulle redovisningsregler forandras och férnyas standigt, eftersom omstédndigheter
foréndras kontinuerligt (Fields et al. 2001).

For att forklara varfor ledningen valjer en viss redovisningsmetod framfér en annan,
delas de grundlaggande orsakerna bakom redovisningsval upp i tre Kkategorier:
contracting (avtal), asset pricing (prissattning pa tillgdngar) och influencing external
parties (att paverka externa parter). Nedan redogors kort de olika kategorierna:

e Contracting:

En viss redovisningsmetod valjs for att paverka ett avtal, exempelvis ersattning till
ledande befattningshavare. Enligt agent teori, anvands ersattningar for att skapa
incitament, i syftet att minska intressekonflikten. Beroende pa ersattningsavtalets struktur
kan en viss redovisningsmetod véljas med avsikten att 0ka erséttningen. Ersattningar ar
oftast baserade pa ett visst resultatmatt, darfor kan ledningen véalja de metoder som 6kar
det redovisade resultatet, exempelvis FIFO metoden for lagervérdering istallet LIFO,
eller vélja operationell leasing istéllet for finansiell leasing. (ibid)

e Asset pricing (prissattning av tillgangar):

Den har kategorin ar relaterad till val av de metoder som paverkar vardet pa tillgangar.
Redovisningsvalet drivs av informationsasymmetrier. Det innebér att ledningen kan vélja
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att informera, foretagets intressenter, ytterligare belysningar om exempelvis tidpunkten,
omfattningen och de risker som tillgangen kan medfdra for framtida kassafloden. (ibid)

Ledningens val av metod nér det géller vardering av tillgangar kan paverkas av tendensen
att redovisa ett hogre resultat. De 6kade intdkterna leder till hogre avkastning, vilket
innebdr en Okad ersédttning samt ett battre rykte for ledningen. Exempelvis valjer
ledningen metoder for att uppna det forvantade resultatet med avsikt att undvika
aktieprissankningar till foljd av en missad prognos (Negativ reaktion fran marknaden pa
grund av ett misslyckande i att uppfylla omgivningens férvantningar). Ett exempel ar
faststdllande av tillgangarnas ekonomiska livslangd och avskrivningar. Det redovisade
resultatet far olika effekter beroende pa vilka varderingsmetoder och
redovisningsprinciper som ledningen véljer. Dessa valmojligheter ar stérre i samband
med redovisning av de tillgangarna som behovs for beddmning och uppskattning nar det
galler bade tidpunkter och belopp for avskrivningen (Francis, 2001).

e Influencing external parties (att paverka externa parter)
Denna kategori handlar om val av redovisningsmetoder i syftet att paverka foretagets
externa parter, forutom foretagets faktiska och potentiella dgare, exempelvis leverantorer,
konkurrenter eller myndigheter. Genom att paverka siffror i redovisningen, vill ledningen
paverka dessa externa parters beslut (Fields et al. 2001).

En studie som gjorts av Astami och Tower (2006), visade att foretagen som véljer
inkomstgenererande redovisningsmetoder &r foretag med lagre skuldsattningsgrad, lagre
agarkoncentration eller hogre investeringsmojlighet. De undersdkte 442 listade foretag i
Asien under 2000/2001. Undersokningen bygger pa fyra redovisningsprinciper,
lagervardering, vardering av tillgdngar, goodwill hantering och avskrivningsmetoder.
Eftersom dessa redovisningsval kraver hog grad av beddémningar, har stor och
systematisk paverkan pa arsredovisningen. (ibid)

En annan studie relaterad till redovisningsval gjordes av Dichev och Li (2013). De
studerade nio redovisningsval med dver 260000 observationer under 50 ar. Syftet med
forskningen var att testa om det finns en positiv relation mellan foretagets tillvaxt och
aggressivitet av redovisningsval. Resultatet av deras studie visade att det inte finns nagot
samband mellan foretagets tillvaxt strategi och ett aggressivt redovisningsval. Ett annat
resultat ar att foretaget inte gor nagra samordnade anstrangningar for att 6ka inkomster
over tillgangliga redovisningsval. Langsiktiga redovisningsval anvands sallan for att oka
intakter.
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4. Empiri

Materialet som redogdrs i detta avsnitt har tagits fram ur de kvalitativa intervjuerna
samt ur foretagens arsredovisningar. Eftersom bada foretag har valt att vara anonyma
kallas de for foretag A och B. Foretagens branscher har delats upp till tva kategorier:
hogteknologiskt som &r immateriell-intensivt och lagteknologiskt som ar minder intensivt
nar det galler anvandning av immateriella tillgangar.

4.1 Foretag A

Foretag A tillnor den hogteknologiska kategorin eftersom det & mer beroende av
forskning och utveckling och erbjuder hogteknologiska produkter. Koncernen har gjort
ett antal forvarv under ar 2012. Foretaget anger en omfattande beskrivning i sin
arsredovisning om de vasentliga redovisningsprinciper som anvands vid vardering av
tillgangar i samband med sina rorelseforvarv.

Koncernens finansiella mal &r att 6ka forsaljning, rorelsemarginal och kassagenerering®.
De icke finansiella malen é&r tillvaxt hos joint venture, kundndjdhet och medarbetarnas
delaktighet. Koncernens beléningssystem ar baserat pa rorlig ersattning och anvander en
resultat- och aktierelateradplan.

Foretagets redovisade tillgangar delas upp till: Finansiella och kortfristiga tillgangar
sammanlagd= 78%, Immateriella tillgdngar= 18% och Materiella tillgdngar= 4%:

Foretag A, Summa tillgangar

& Immateriella tillgangar

18% 40,

; & Materiella

anliggningstillgdngar

0
78% Finansiella/kortfristiga

tillgdngar

Uppdelningen av immateriella tillgangar ar foljande:
Goodwill = 61%, Varumérke= 31% och Produktutveckling= 8% :

> kassaflodet/arets resultat
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Foretag A, immateriella tillgidngar

& Goodwill

31%
& Produktutveckling

Varumarke/Kundrelati
8% on

Koncernen anvander tva olika avskrivningsmetoder baserad pa tillgdngens ekonomiska
vérde, linjart samt degressiv. De provas for nedskrivningsbehov sa fort det uppstar
indikationer for vardeminskning samt vid varje arshokslut.

Uppdelningen av kopeskillingen ér:
Immateriella tillgdngar= 53%, Goodwill= 34%, Materiella tillgdngar= 4% och Ovriga
tillgangar= 9%:

Foretag A, Uppdelningen av képeskillingen
4%

9%

& Materiella tillgangar

& Immateriella tillgdngar
0

34% Goodwill

@ Ovrigt

| bilaga 2 har visats de redovisade tillgangarna, immateriella tillgangar samt
uppdelningen av kopeskillingen i cirkeldiagram. (Informationen har hamtats fran
arsredovisningen 2012)

4.1.1 Bransch

Koncernen ar ett ledande foretag inom sin bransch och verksamt pa den globala
marknaden (6ver 180 lander). Verksamheten delas upp i nagra integrerade segment och
erbjuder installation, service och support i form av produktportfolj.

De viktigaste vardeskapande faktorerna inom branschen beskriver respondenten &r
service och teknologi. Formagan att kunna utveckla och integrera foretagets olika
produkter och tjénster for att kunna erbjuda kunden en komplett och valintegrerad
produkt.
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4.1.2 Syftet med forvarv

Respondenten beskriver, syftet med férvarv ar ibland att komma at ett specifikt system
eller teknik. Nar koncernen behover komplettera sin produktportfolj i ett omrade, gors
analyser och berdkningar for utvecklingskostnader for den specifika tillgangen. Ibland
kan det vara valdigt kostsamt och dessutom tidskréavande att ta fram den teknik som
behovs, darfor forvarvar koncernen de immateriella tillgangarna istallet att utveckla dem
internt. Detta leder till bade tid och kostnadsbesparingar. Ibland ar syftet med forvarvet
att fa tillrackligt stor marknadsandel pa en marknad.

Ett rorelseforvarv ar beroende pa koncernens behov och darfor kan syftet med ett forvarv
skilja sig at. Detta leder till att varje forvarv bli unikt och inget forvarv ar likt det andra.

4.1.3 Immateriella tillgangar

Respondenten beskriver att koncernen inte anvander nagon specifik definition for
immateriella tillgdngar utan definierar den i enlighet med IFRS, som separerbar tillgang
som kan séljas, hyras eller leasas till ndgon annan. De immateriella tillgdngarna som
identifieras vid ett forvarv ar beroende pa forvarvets syfte. De vanligaste och mest
konkreta immateriella tillgangar inom branschen ar: immaterialratt (Intellectual Property
Rights, IPR) samt kundrelationer, vilket forekommer i de flesta rorelseforvérv.

IPR

Ibland &r syftet med ett forvarv att komma at en specifik produktrattighet, att
forvarvforemalet ager en specifik tillgdng som fyller upp en lucka i koncernens
produktportfolj. Pa det sattet behover koncernen inte betala licenskostnader fér den
forvarvade tillgangen. Genom att dga produktratten kan foretaget gora avskrivningar pa
tillgangen vilken har relativt kort livslangd (inte langre an 5-6 ar i branschen).

Kundrelationer

Om syftet med forvarvet ar att fa tillrackligt stor marknadsandel pa en marknad, da ar det
kundrelationen som dar viktig. Genom att forvérva ett befintligt foretag i den onskade
marknaden kan koncernen 0Oka sin marknadsandel. Kundrelationer har dock langre
livslangd (10 ar eller annu langre).

Varumarke

Varumaérke &r inte intressant for koncernen eftersom det kopta foretaget kommer att bli
integrerat med koncernens, och under samma namn. Men for att félja IFRS 3, identifieras
varumarket anda och ur marknadens synsétt. Det innebér att beloppet faststélls pa det
sattet som ett annat foretag skulle vardera tillgangen. Efter forvéarvet provas beloppet
sedan foér nedskrivning utifran det forvarvande foretagets forutsattningar enligt 1AS 36.
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Goodwill

Det som hamnar i goodwillposten &r synergieffekter genom exempelvis kompetens som
inte bokfors som en separat tillgang i balansrdkningen. Detta innebar att den
kompetensen hos det forvarvade foretaget kan forsamras eller férsvinnas om nagra ar.
Goodwill ska provas for nedskrivning vid indikation eller minst arligen. Detta resulterar
sallan i faktisk nedskrivning. Darfor analytiker tycker att det ar bast att goodwill raknas
bort.

4.1.4 Varderingsmetoder

Vid redovisning av immateriella tillgadngar ar det viktigt att tillgangarnas livslangd och
vérde interntestas och provas sa att det ar forsvarbart och redovisas korrekt.

Koncernen anvander olika varderingsmetoder beroende pa typ av tillgang. For vardering
av IPR anvéandes en metod som kalla Relief royalty method, och det innebar att vardet pa
tillgangen faststalls genom att rakna ut de kostnader som foretaget slipper betala genom
att aga tillgangen. For kundrelationer anvéands kassaflédesmetoden (nuvardemetoden)
med hansyn till risk och tid. Tillgangarnas nuvarde hamtas fran olika databaser och efter
olika procentsatser. De svarigheter som upplevs &ar problematiken att hitta ett exakt varde
pa tillgadngarna eftersom det finns olikheter i de olika databaserna. Det skulle ha varit bra
om det fanns en marknad for immateriella tillgangar, som exempelvis aktiemarknaden,
dar foretagen kunde hamta pris for olika sorters immateriella tillgangar.

En annan varderingsmetod ar cost approach vilket innebdr att tillgangens varde beraknas
utifran de utvecklingskostnaderna som koncernen skulle haft om den skulle upparbetat
produkten sjalv.

Vid viérdering av flera tillgangar &ar det viktigt att undvika att dubbelvardera en tillgang.
Beroende pa forvarvets storlek och komplexitet gors varderingen med hjalp av externa
experter, dels pa grund av komplexiteten men framforallt sd att vérderingen sker
oberoende.

4.1.51FRS 3

Den storsta betydelsen med inférande av IFRS 3 enligt respondenten &r goodwillposten
som inte skrivs av. Det innebér att foretaget far en stor goodwillpost i balansrdkningen
som blir stérre med varje forvarv.

Fordelar

Fordelen med sarredovisning ar att om koncernen inte hade haft tillgangarna separerade,
skulle det finnas en risk att en tillgang far hogre bokfort varde an det verkliga vardet. |
foljd av vissa handelser kan det handa att en tillgang inte generera sa mycket cash som
det hade forvantats. Detta leder till att tillgangen far ett lagre véarde &n det redovisade
vérdet i balansrakningen. Genom att identifiera och sarredovisa immateriella tillgangarna
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ar det mojligt att eliminera denna risk genom att utféra interntester. Detta Oppnar
avskrivningsmojligheten i foljd av férandrade affarsplan.

Nackdelar

Svarigheten med sarredovisning ar integrationen, speciellt for produktportféljen. Det ar
svart att integrera affarsplanen med forvarvet. En produkt kan vara spridd pa manga
enheter och dar med kan det vara svart att identifiera de totala intaktsstrommarna for en
given produkt efter nagra ar. Har finns en skillnad jamfort med de foéretag som forvarvar
varumarken och haller dessa separata i legala enheter. Att rdkna ut vérdet pa dessa
varumarken och andra immateriella tillgangar 6ver tiden ar mycket enklare. Eftersom
sparbarheten underléttas av att de ar separata det vill sdga inte integrerade. De interna
affarsplanerna kommer att stamma fullt med forvarvet. Darfor blir det mycket enklare att
folja upp reglerna.

Ett annat problem som kan uppsta vid sarredovisningen &r att ibland vérderas ett mindre
antal tillgangar an de som har identifierats. Detta ar beroende pa att tillgangens varde inte
ar tillrackligt stort for att varderas separat, utan foretaget bakar da in det in i en annan
tillgang, tillexempel om det identifierade varumarket inte har sa stort véarde sa bakas det
in i kundrelationen eller en annan tillgang.

Den mest konkreta svarigheten ar interntesten. Men det anses aven som en fordel
eftersom kalkylerna vid forvarvet kan vara optimistiska och en for optimistisk kalkyl
innebar en ohallbar affarsplan. For langa avskrivningar i kombination med en ohallbar
affarsplan kommer att skapa problem for foretaget efter nagra ar. Vid forvarvstillfallet ar
det viktigt att satta en lamplig avskrivningstid. Satter man en for lang avskrivningstid, sa
riskerar man att fa géra en nedskrivning efter nagra ar. | fall det bokférda vardet ar hogre
an det verkliga vardet.

IFRS 3 riktlinjer

Koncernen beddmer att uppfoljningen av IFRS 3 har fungerat ganska bra. N&r det
kommer en ny standard, med anvandningen av standarden blir det praxis bland externa
varderingsbolag och aven revisorer, och regler tolkas pa samma satt. Férutom standarden
anvénder foretaget basis for conclusions som anses rétt konkreta och som en ganska bra
vagledning.

IFRS, som é&r principbaserad och inte innehaller manga detaljerade regler passar ratt bra i
forvarvet eftersom varje forvarv ar olika, da det finns principer som foretag forsoker félja

upp.
4.2 Foretag B
Foretag B tillhor den lagteknologiska kategorin och har forvarvat nagra butiker under ar

2012. Koncernens immateriella tillgangar delas upp till goodwill, och &vriga
immateriella tillgangar. Den 6vriga immateriella tillgangarna bestar av utgifter for IT-

26



utveckling, varumarke, hyresratter och kundrelationer. Koncernens tillgangar provas for
nedskrivningsbehov vid varje rapportperiods slut. Goodwill beskrivs i enlighet med IFRS
3:s definition och fordelas till kassagenererande enheter. Goodwill ar hanforlig till de
synergier som uppnas med forvarven.

Koncernens finansiella mal ar att 6ka rorelsemarginal, soliditet, utdelning till aktieagare
(minst 50%).

Foretagets redovisade tillgangar delas upp till: Finansiella/ omséattningstillgangar
sammanlagd 49%, Immateriella tillgangar till 30% och Materiella tillgangar till 21%:

Foretag B, Summa tillgangar

& Immateriella tillgdngar

0
49% & Materiella
anlaggningstillgangar
Finansiella/omséattningstill
gangar

Uppdelningen av immateriella tillgangar ar foljande:
Goodwill = 67%, IT-utveckling= 31%, Varumérke= 1%, och Kundrelationer och
Hyresrétter sammanlagt= 1% :

Foretag B, Immateriella tillgangar
1% 0% 1%

& Goodwill

i Jt-utveckling
Varumarke

& Hyresratter

 Kundrelationer

Uppdelningen av kopeskillingen ar:
Goodwill= 83%, Immateriella tillgangar= 12% och Materiella tillgdngar= 5%:
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Foretag B, Uppdelningen av képeskillingen

5%
12%

' & Materiella tillgdngar

& Immateriella tillgénar

83% Goodwill

| bilaga 3 har visats de redovisade tillgangarna, immateriella tillgdngar samt
uppdelningen av kopeskillingen i cirkeldiagram. (Informationen har hamtats fran
arsredovisningen 2012)

4.2.2 Bransch

Koncernen verkar inom detaljhandeln och drivs genom egendgda och handlardgda butiker
pa den svenska marknaden. Leverera varor till olika centrala kép funktion, med
gemensamma staber.

De viktigaste véardeskapande faktorerna inom branschen, enligt respondenten, &r ratt lage
pa butiker, ratt sortiment samt butikens drift. Butikerna ska drivas effektivt. En
kombination av rétt produkter och kunderbjudande é&r det viktigaste for en okad
I6nsamhet.

4.2.3 Syftet med forvarv

Syftet med forvérv, enligt respondenten, &dr att 6ka I6nsamhet genom att komma at ett
nytt 14ge och storre markansandelar. Forvérvprocessen ar ganska standardiserad.

4.2.4 Immateriella tillgangar

Koncernen definierar en immateriell tillgang i enlighet med den traditionella definitionen
som star i rekommendationer: “varaktig tillging som stracker sig over flera ar och de
fordelarna, intdkterna eller kostnadsbesparingarna, overstiger dess kostnader.” De mest
vanligaste immateriella tillgangarna ar goodwill och 1T-system men kundrelationer och
hyresratter kan ocksa forekomma. Det redovisade IT-system uppkommer inte vid forvarv
utan ar internupparbetade tillgang.

Goodwill

Enligt respondenten &r goodwill den vanligaste immateriella tillgdngen inom branschen
och har stor betydelse for koncernen, eftersom beloppet pa goodwill ar priset som
foretaget betalar for att komma at nya kunder.
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IT-system
Ett effektivt IT system ar viktigt pd grund av stora kostnadsbesparingar. IT-systemet
stodjer varuleverans till butikerna och darmed besparingar i manuella kostnader.

Kundrelation

Kundrelation har ingen betydelse for foretaget eftersom kunderna kommer och gar och
foretaget inte har nagon kontroll 6ver det. Men i vissa forvarv som gors inom
grossistledet varderas kundrelation i form av avtal med befintliga stérre kunder.

Hyresratt

Koncernen kan ibland fa ekonomiska fordelar pa butikens hyresratter (butikens lage), det
vill saga butikernas lage kan ha fordelaktig hyra i forhallande pa marknadens hyra. Detta
ar inte sa vanligt men det kan férekomma.

Hyresratter och kundrelationers livslangd ar lika lang som avtalets langd.

4.2.5 Varderingsmetoder

Koncernen tar hjalp av externa experter for vardering av immateriella tillgangar vid
forvarvet och respondenten &r inte insatt i vissa detaljer i de véarderingsmodellerna som
anvénds. De varderingsmetoder som anvands l6pande efter forvarvet ar exempelvis
kassaflodesmetoden.

4.2.6 IFRS 3

Den storsta  betydelsen med sérredovisningen, enligt respondenten, ar
avskrivningsreglerna att immateriella tillgangar skrivs av men inte goodwill. For
koncernen har de olika typerna av immateriella tillgadngar inte sa stor betydelse utan det
Overvérdet som betalas for det forvarvade butiken &ar viktigt.

IFRS riktlinjer
koncernen upplever inga specifika svarigheter med IFRS 3 och anser IFRS riktlinjer
tillrackligt vagledande, darfor kdnner de inget behov av en mer detaljerad standard heller.

4.3 Sammanfattande tabell

Sammanfattningen av intervjuer har angetts i tabellen pa féljande sida.
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Foretag A (high-tech)

Foretag B

Finansiella mal

Oka forsaljning,
Rorelsemarginal
Kassagenerering

Soliditet
Rdérelsemarginal
Aktieutdelning

Organisation

Nagra integrerade
segment

Egendgda och
Handlardgda butiker

Viktigaste vardeskapande faktorer
inom branschen

Service och teknologi

Ratt lage pa butiker
Ratt sortiment
Butikens drift

Viktigaste immateriella tillgangar | IPR Goodwill
inom branschen Produktutveckling IT-system
Kundrelationer
Varumérke
De redovisade immateriella 18% 30%
tillgangar i balansrakningen
Redovisade goodwill i BR 61% 67%
Vanligaste immateriella tillgdngar | IPR, Goodwill

i samband med forvarv

Kundrelationer

Ibland kan forekomma:
Kundrelation

Hyresratt
Identifierade immateriella 53% 12%
tillgangar i samband med forvarv
Redovisade goodwill i samband 34% 83%

med forvarv

Syftet med forvarv

Att forvarva
immateriella tillgangar
istallet att utveckla de
intern.

Oka marknadsandel

Oka I6nsamhet genom att
komma at ett nytt lage
och stérre marknadsdelar.

Typ av forvarv

Internationell

Nationell

Vérderingsmetoder

Relief royalty
Kassaflodesmetoden
Cost approach

Kassaflédesmetoden

Extern hjalp vid vardering

| vissa fall, beroende pa
forvarvets storlek och
komplexitet

Ja

Uppfoljningen av IFRS3

Har fungerat bra

Har fungerat bra

Fordelar med IFRS 3

Sérredovisning

Sérredovisning

Svarigheter med identifiering av
immateriella tillgangar

Interntest

Hitta exakta varde
Integrera internplan
med forvarv

Inga specifika svarigheter
upplevs

Viktigaste med inférande av
standarden

Goodwill som inte
skrivs av

Avskrivningsreglerna

IFRS 3s riktlinjer

Ganska bra végledning

Tillrackligt vagledande
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5. Analys

| det avsnittet analyseras de samlade material ur intervjuer och
foretagensarsredovisningar, jamforelse mellan foretag samt kopplingen till referensram.
For att underlatta uppféljning har underrubrikerna samma struktur som empirin. Fokus
ligger pa de immateriella tillgdngarnas egenskaper, likheter och skillnader mellan
branscher samt motiven bakom val av de identifierade immateriella tillgangarna.

5.1 Bransch

Resultatet fran undersokningen av de tva foretag inom olika branscher visar att de
faktorer som skapar varde for foretag skiljer sig beroende pa vilken bransch foretaget ar
verksamt. Foretag inom olika branscher konkurrerar pa olika satt. Immateriella tillgangar
spelar en viktig roll i foretaget for generering av framtida vinster. Men i vilken
utstrackning foretag ar beroende av immateriella tillgdngar och vikten av att investerar i
dem, kan skilja sig mellan olika branscher.

Foretag A

Foretag A Kklassificeras som ett high-tech foretag och erbjuder hdgteknologiska
produkter. Service och teknologi &ar de viktigaste framgangsfaktorerna inom branschen.
Formagan att kunna utveckla och integrera foretagets olika produkter och tjanster for att
kunna erbjuda kunden en komplett och vélintegrerad produkt ar grunden for en hallbar
konkurrensférmaga. Enligt Amir och Levs (1995) beskrivning, praglas hogteknologiska
branscher av snabb teknikutveckling. Detta innebar att immateriella tillgangar ar viktiga
vardeskapande faktorer for foretaget vilket kraver stora och riskfulla investeringar.

Foretag B

Foretag B ar ett foretag inom lagteknologiska branscher, vilket betyder att koncernen ar
mindre kanslig for den nyaste teknologin, istdllet &r butikernas lage och drift de
viktigaste vardeskapande faktorerna.

5.2 Immateriella tillgangar

En genomgang i foretagens arsredovisningar visar att beroende pa typ av bransch tas
olika typer av immateriella tillgangar upp i balansrédkningen. Exempelvis forskning och
utveckling spelar en viktig roll i framtida intékter i ett high-tech foretag men &r inte lika
viktigt for ett foretag i en annan bransch, sasom detaljhandelsbranschen. Detta leder till
att de redovisade immateriella tillgangarna kan skilja sig i balansrakningen, beroende pa
typ av bransch. Detta 6verensstammer med tidigare forskning sasom Villalonga (2003),
som beskriver att olika typer av immateriella tillgangar har olika nytta for foretaget i
olika branscher.
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Foretag A
En av de vanligaste och mest konkreta immateriella tillgangar, enligt respondent A &r
immaterialratt (IPR) (Se cirkeldiagrammet i bilaga 2).

IPR

Enligt respondent A ar forvarv ett satt att komma at en specifik produktrattighet. Smith
och Parr, (2000) benamner ocksa att, agaren kan antingen anvanda tillgangen internt eller
overfora rattigheten. Ett problem med immaterialrétt ar exempelvis nér det galler patent.
Manga foretag véljer att inte patentera sin tillgang, med anledningen att tekniken
forandras sa snabbt sa att tillgangen blir obsolet innan patent beviljas (Smith & Parr,
2000). Detta kan vara ett problem for foretag A eftersom foretaget ar valdigt beroende av
den nyaste tekniken och for att kunna erhalla en hallbar konkurrensformaga maste
foretaget utveckla sina produkter kontinuerligt. Enligt respondenten ar forvérv ett satt att
komma undan detta problem.

Kundrelation

Kundrelation ar en annan viktig tillgdng inom high-tech branschen. Kundrelationen
identifieras i samband med foérvarvet och medfor stérre marknadsandelar fér foretaget.
Smith (2000) beskriver att den sortens tillgang inte &r avtalsenliga och kan vara
kortvariga men oerhort viktiga for foretaget. De situationer som kan skapa kundrelationer
ar exempelvis kompetens hos personal eller en specifik egenskap hos en produkt som &r
avgorande for foretagets framgang. Detta stammer med foretaget A eftersom foretaget
erbjuder produkter som &r baserade pa den nyaste tekniken.

Foretag B
Enligt respondenten B, ar de mest vanligaste immateriella tillgangar goodwill och IT-
system (Se cirkeldiagrammet i bilaga 3).

IT-system

Foretag B som verkar inom detaljhandelbranschen ar beroende av en effektiv drift pa
butikerna. Med effektivitet menas ratt produkt och ratt kunderbjudande vilket innebar
behovet av aktuellt information om marknaden nar det galler kunden sa vall som
leverantoren.

Enligt respondent B att driva butikerna pa ett effektivt satt ar en nyckelfaktor till
I6nsamhet darfor anses ett effektivt IT system som en viktig forutsattning. Vang och
Alam (2007) beskriver att IT i en Kombination med foretagets andra tillgangar, kan
skapa konkurrensfordelar. Det véardet som IT skapar, Overtraffar de traditionsméssiga
varderingar. IT- investeringar &r riskabla nar det géller implementation, integration i
verksamhet och komplexitet i tekniken. Det Okar organisationens kapacitet och 6kar
framtida intakter. Enligt IAS 38 &r det tillatet att redovisa IT-systemet som en tillgang,
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eftersom det uppfyller kravet.® En mer vérderelevant reglering anses som en forbattring
av den traditionella och konservativa redovisningspraxisen, men daremot inte tillracklig
for att tdcka alla branschers behov.

Ett annat resultat som studien visar ar att high-tech foretag redovisar minder andel
immateriella tillgangar i sin balansrakning jamfér med foretag som &r minder immateriell
intensiv’. Detta stammer 6verens med Yun-hongs (2009) beskrivning att high-tech
foretag kan ha stor antal immateriella tillgangar som inte finns i balansrakningen.
Dessutom investerar high-tech foretaget i mer immateriella tillgangar jamfort med andra
branscher. Investeringar ar nédvandiga for att fa en dominerande stallning pa marknaden.
Darfor anses informationen om immateriella tillgangar i finansiella rapporter inte
tillrackligt relevant. Orsaken till detta anses redovisningsreglerna som inte tillater
foretaget att ta upp vissa sorts immateriella tillgdngar i sin balansréakning. Vilket
forsvarar for aktieagaren/investeraren att skilja mellan foretaget inverteringar och
kostnader.

Jamforelse

En jamforelse mellan de tva foretagen visar att foretag anvédnder olika typer av
immateriella tillgangar for att bedriva en lonsam verksamhet. Darfor skiljer sig de
redovisade immateriella tillgangarna mellan olika branscher. Vissa typer av tillgangar ar
tillatna att redovisa som tillgdng medan andra typer kostnadsfors istallet dven om
tillgangen ar avgorande for foretagets overlevnad eller tillvaxt. | ett high-tech foretag
finns en stor andel av immateriella tillgangar som redovisningsstandarder inte tillater att
redovisa, vilket leder till att jamforelsen mellan foretag forsamras. Detta kan lasas i
foretagens P/E tal (ett hogt p/E tal innebar hogt marknadsvarde jamfoért med det bokférda
vardet). En jamforelse mellan foretagen, foretag A som har ett P/E tal som motsvarar 36
och foretag B med 14,4, visar att vardeskillnaden for foretag A &r mycket hdgre an for
foretag B. Detta anses mest bero pa icke bokforda immateriella tillgangar som i sin tur
blir svart for investeraren (aktiedgaren) att skilja mellan foretagets investeringar och
kostnader darfor svart att anvanda informationen i redovisningen som ett underlag for
beslutfattandet.

5.3 Rorelseforvarv

Denna studie visar att syftet med forvarv kan varieras och ar beroende pa foretagets
situation pa marknaden:

Foretag A

Enligt foretag A ar Forvarv en effektiv strategi och hjélper foretaget att starka sin
formaga, det vill sdga i de situationer som verksamheten behéver komma at nagot
specifikt system eller teknik. Koncernen gor forvarv for att forvarvforemalet dger en

® Sannolikheten till framtida intakter samt berdkning av anskaffningsvarde pa ett tillforlitligt satt.
7 Se jamforelse tabellen i empirin.
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specifik tillgang som fyller upp en lucka i foretagets produktportfolj. Syftet med
rorelseforvarv, beskriver respondenten A, ar beroende pa koncernens behov, darfor kan
syftet vara olika beroende pa situationen, vilket i sin tur leder till att varje forvarv bli
unikt och inget forvarv ar likt det andra. Detta 6verensstimmer med Orrbecks (2006)
studie som beskriver att forvarvsstrategin hjélper ledningen att starka foretagets styrkor
pa marknaden eller att atgarda foretagets svaghet.

Foretag B

Syftet med forvarv i foretag B ar att 6ka I6nsamhet genom att komma at ett nytt lage och
storre marknadsandelar. Orrbeck (2006) benamner ocksa att manga foretag som gor
forvarv letar efter nya marknader. Forvérvsobjekt ar butiker i nya marknader (inom
Sverige) saledes ar forvarvprocessen ganska standardiserad.

Jamforelse

En jamforelse mellan foretag A och B visar att motivet bakom forvarv i de tva olika
foretagen ar olika. Forvarvets syfte och darmed forvarvsobjekten kan skilja sig markant
inom branscher. Detta leder till att de identifierade tillgangarna i sin tur kan vara olika i
olika branscher, men kan vara gemensamma inom en bransch. Férutom syftet kan sjalva
forvarvprocessen skilja sig mellan branscher. Olikartade och unika i en bransch medan
likartade och standardiserade inom en annan bransch.

5.4 De identifierade immateriella tillgdngarna

Denna studie visar att de immateriella tillgangar som identifieras i samband med forvérv
ar baserad pa forvarvets syfte. Forvarvets syfte skiljer sig mellan foretag i olika
branscher darfoér ar vissa typer av immateriella tillgangar vanligare i vissa typer av
branscher. Vissa typer av immateriella tillgdngar kan identifieras men ar svara att
vardera. Ett annat resultat ar att foretaget valjer en mer forsiktigare redovisning och
identifierar fler immateriella tillgdngar om synergieffekterna ar hoga.

Foretag A

Enligt foretag A ar de immateriella tillgdngarna som identifieras vid ett forvarv beroende
pa forvarvets syfte. Nar koncernen behéver komplettera sin produktportfolj i ett omrade,
gors analyser och berakningar for utvecklingskostnader for den specifika tillgangen.
Ibland kan det vara véldigt kostsamt och dessutom tidskravande att kunna ta fram den
tekniken som behdvs, darfor forvarvar koncernen de immateriella tillgangarna istallet att
utveckla dem internt. Detta leder till bade tid och kostnadsbesparingar. Det inses som en
branschspecifik egenskap hos foretag A. Dessutom genomfdrs identifiering av
immateriella tillgangar i ett tidigt skede i forvarvsprocessen. Yun-hong (2009), beskriver
att i en high-tech bransch ar Aktualitet pa tillgdngen valdigt viktigt. En immateriell
tillgang kan vara aktuell idag och darmed skapa vinst for foretaget men dess formaga kan
forsvinna snabbt i och med att tekniken foraldras.
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De vanligaste och mest konkreta immateriella tillgangar som identifieras i samband med
forvarv ar IPR och kundrelationer, vilket forekommer i de flesta rorelseforvérv. Ett syfte
med forvarv ar att kopa ett bolag med en specifik immaterialratt, for att slippa betala
licenskostnader. Genom att dga produktratten kan foretaget gora avskrivningar pa
tillgangen vilken har relativt kort livslangd (inte langre dn 5-6 ar i branschen). Ibland ar
syftet med forvarvet att fa tillrackligt stor marknadsandel pa en marknad. Genom att
forvarva ett befintligt foretag i den Onskade marknaden kan koncernen 6ka sin
marknadsandel da kundrelationen blir en viktig tillgang med forvarvet. Kundrelationer
har dock langre livslangd (10 ar eller annu langre). Varumarke &r inte intressant for
koncernen eftersom det kopta foretaget kommer att bli integrerat med koncernens, och
under samma namn. Men for att folja IFRS 3, identifieras varuméarket anda och ur
marknadens synséatt. Det innebar att beloppet faststalls pa det sattet att ett annat foretag
skulle ta betalt for tillgangen. Beloppet provas sedan internt.

Synergi
En annan egenskap inom branschen enligt respondenten A &r synergieffekterna som &r
ganska hdga. Sevenius (2011) definierar synergi som:

“den sammanslagna organisationen férvintas vara mer vdrd dn vad de bada enheterna
var som sjdlvstindiga foretag.” (Foretagets forvérv, sid 329)

Synergi 4ar ett viktigt syfte med forvarv och uppnas genom en langsiktig
integrationsprocess. Respondenten A beskriver att synergieffekterna hamnar i
goodwillposten. Det bestar av exempelvis kompetens hos det forvarvade foretaget. Vilket
kan forsamras eller forsvinnas under tidens atgang. Eftersom vérdering av
synergieffekterna ar baserade pa bedémningar med stor osakerhet om dess framtida
ekonomiska fordelar, tyder det pa att det uppdelade beloppet pd goodwillposten ar i
hogre grad av osdkerhet. En av orsakerna till att foretaget véljer att identifiera
immateriella tillgdngar i en stor grad kan vara denna osakerhet om vérderingen av
synergieffekter. Detta beskriver Sevenius (2011) ocksa, att vardering av synergieffekten
innebér stor osakerhet och risk.

Att identifiera ett antal immateriella tillgdngar kan vara enklare for foretaget an att
vardera de tillgangarna. Enligt foretag A varderas ibland ett mindre antal tillgangar an
det som har identifierats. Detta ar beroende pa tillgangens vérde som inte ar tillrackligt
stort for att varderas separat, utan foretaget bakar in det in i en annan tillgang.

Foretag B

De identifierade immateriella tillgdngarna i foretaget B bestar framst av goodwill.

Enligt respondenten &r goodwill den vanligaste immateriella tillgangen inom branschen
och har stor betydelse for koncernen, eftersom beloppet pd goodwill ar priset som
foretaget betalar for att komma at nya kunder.
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Hyresratter

Enligt respondenten i foretag B kan ibland butikernas lage ha fordelaktig hyra i
fornallande till laget. Da identifieras hyresratter som immateriella tillgangar eftersom
koncernen far ekonomiska fordelar pa butikens ldge. Smith och Parr (2000) beskriver att
foretag kan erhélla vissa rattigheter i form av avtal med andra foretag. Sadana kontrakt
har varde for foretaget eftersom de ger mojligheter att erhalla varor eller tjanster till ett
fordelaktigt pris. Detta galler foretag B i form av hyresratter.

Kundrelationer

En annan aspekt som kan lésas i foretag B ar kundrelationen som har tva olika betydelser
for foretaget. Kundrelation identifieras i vissa fall dar forvarvet gors inom grossistledet, i
form av avtal med befintliga kunder. Annars har kundrelation inte sa stor betydelse for
foretaget eftersom kunderna kommer och gar och féretaget inte har ndgon kontroll 6ver
det. Detta indikerar att immateriella tillgangar kan ha olika vérde for olika foretaget
beroende pa juridiska rattigheter. Enligt Smith och Lev (2000), en forutsattning for att
definiera varde ar att definiera tillgdngens &gare, och i vilken grad stracker sig
aganderatten. Kundrelation kan definieras som en tillgdng dar det finns ett avtal och
foretaget har dganderatt i form av ett avtal. Ett krav som IAS 38 staller vid identifiering
av immateriell tillgang ar kontroll, vilket har sin grund i juridiska rattigheter.

Jamforelse

En jamforelse mellan tva foretag och de identifierade tillgangarna visar att de
immateriella tillgdngarna som identifieras i samband med foretagets forvarv stammer
dverens med forvarvets syfte. Syftet med ett forvarv ar beroende av foretagets strategiska
atgarder for att 6ka I6nsamheten. Det kan vara i syftet att komma &t ny teknik eller nya
marknadsandelar. Déarfor anses att beroende pa typ av bransch kommer olika typer av
immateriella tillgangar identifieras. 1 de fall som motivet bakom forvarvet ger upphov till
en specifik immateriell tillgang kommer naturligtvis att den typen av materiell tillgang
att identifieras. Det géller alla foretag inom branschen som konkurrerar pa samma vis. En
specifik typ av immateriell tillgdng kan vara attraktiv och foérvarvsforemal for alla
konkurrenter inom en bransch.

Det som kan skilja sig mellan branscher daremot ar foremalet eller typen av tillgang.
Exempelvis vid forvarv av butiker i detaljhandelbranschen finns inte sd viktiga
immateriella tillgangar hos butiken att identifieras, darfor allokeras en stor andel av
kopeskillingen som goodwill.

Vissa tillgangar ar enkelt att faststdlla livslangden pa, exempelvis kundrelationer och
hyresratter som redovisas i foretag B. Eftersom rattighet till tillgangen ar relaterat till
avtal da tillgangens livslangd ar lika lang som avtalet. Men tillgangarna baserade pa
teknikutveckling i ett high-tech foretag medfor storre osdkerhet. Det kravs storre
beddmning ndr det galler uppskattning av vardet, de synergieffekterna, integrationen och
aven den ekonomiska livslangden. Det betyder att vissa typer av immateriella tillgangar
kraver mindre beddmning och &r enklare och sdkrare att vardera, exempelvis nar
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varderingen &ar baserad pa historiska kostnader (IT-system) eller baserad pa avtal
(hyresratt).

5.5 Vardering

Denna studie visar att investeringar i immateriella tillgangar medfér stora risker for
foretaget. Sadana risker ar aven hogre i hogteknologiska branscher. Véardering av
immateriella tillgdngar ar svart, bedomningen av dess framtida férdelar ar osaker och
kréaver mycket information.

Foretag A har redovisat mindre immateriella tillgangar i balansrakningen jamfort med B
och detta anses bero pa de egenskaperna (varde skillnaden och risker) som tillhor
immateriella tillgangar vilka ar annu hogre i ett high-tech foretag. En unik egenskap hos
immateriella tillgdngar &r inneb6rden av dess varde. Enligt Smith och Parr (2000) kan
tillgangens varde for foretaget skilja sig markant i forhallandet till tillgangens pris. Detta
innebar att vid forsaljningstillfalle kommer en immateriell tillgang tappa sitt varde
eftersom tillgangen ar specifikt utvecklad for verksamheten och tillgangens varde for
verksamheten ar mycket hogre &n for den eventuella kdparen. Investering i immateriella
tillgdngar medfor stora risker dels pa grund av vardeskillnaden och dels pa grund av
osakerheten i dess framtida ekonomiska fordelar.

Det finns manga olika metoder for vardering av immateriella tillgangar. Denna studie
visar dessutom att foretag anvander det mest lampligaste metoden beroende pa typ av
tillgdng. De metoder som respondenterna namner ar baserade pa kostnader eller de
forvantade intdkterna. Detta namner ocksa Smith och Parr (2000) att de flesta
véarderingsmetoder ar baserade pa tre olika varderingsverktyg: kostnader, intakter samt
marknadspris. Alla metoder har ett gemensamt syfte: att stddja ledningen att kunna
hantera foretagets resurser, battre 6ka prestanda och konkurrenskraft. (Jurczak, 2008)

Foretag A

Beroende pa typ av tillgangar anvéander foretaget A tre varderingsmetoder: cost approach,
market or sale comparison och incom. Vilket stimmer Overens med de verktyg som
Smith och Parr (2000) beskriver.

For vardering av IPR anvandes Relief royalty method. Metoden &r baserad pa
utvecklingskostnader som framtagning av tillgangen kraver. Vid vardering av
kundrelationer, anvéndes kassaflodesmetoden. En annan varderingsmetod 4&r cost
approach vilken innebar att tillgangens varde beréknas utifran de utvecklingskostnaderna
som den skulle haft om koncernen skulle upparbeta produkten sjalva. Vid vardering av
flera tillgangar, enligt respondent A ar det viktigt att undvika att dubbelvardera en
tillgdng. Beroende pa forvarvets storlek och komplexitet tar koncernen in hjalp av
externa experter, dels pa grund av komplexiteten men framforallt sa att varderingen sker
oberoende.
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Foretag B

Foretag B tar hjalp av externa experter for vardering av immateriella tillgangar vid
forvarvet och respondenten &r inte insatt i vissa detaljer av de varderingsmodellerna som
anvands. De vérderingsmetoder som anvands lopande efter forvdrvet ar exempelvis
kassaflodesmetoden.

Jamforelse

En jamforelse mellan foretag A och B visar att varderingen av immateriella tillgangar ar
en viktig och omfattande process. Aven om enligt IFRS3 vardering av tillgdngarna vid
forvarv ar baserad pa tillgdngens marknadsvarde men forsiktighetsprincipen &r
dominerande 1 varderingsmetoderna som anvénds av foretag A. Véarderingar sker mest
baserad pa kostnader och mycket i forhallande till eventuella framtida risker. Detta anses
bero pa de immateriella tillgdngarnas egenskaper, att investeringen innebéar stora risker.
Nar det galler foretag A &ar sadana risker annu storre eftersom tillgangen ska integreras
med de komplexa och hogteknologiska processerna i verksamheten.

Jurczak (2008) beskriver att dven om det finns manga olika metoder for vérdering av
immateriella tillgangar, ar de inte exakta. De flesta av metoder &r svara att tillampa eller
kraver mycket information. Detta stimmer med de svarigheter som foretag A beskriver.
Enligt respondenten A hamtas tillgdngarnas nuvarde fran olika databaser och efter olika
procentsatser. Det finns olikheter i de olika databaserna och det &r svart att hitta ett exakt
varde pa tillgangarna. Respondenten A menar att det skulle ha varit bra om att det fanns
en marknad for immateriella tillgangar, som exempelvis aktiemarknaden, dar foretagen
kunde hamta pris for olika sorters immateriella tillgangar.

De svarigheter som é&r relaterade till de immateriella tillgdngarnas egenskaper é&r
exempelvis att bedomningen av tillgangens kostnader samt dess ekonomiska fordelar ar
mycket oséker. Immateriella tillgangar tillsammans med foretagets andra tillgangar
skapar véarde och det ar svart att sarskilja véarde fran tillgangar (Lev 2001). Darfor
vardeuppskattning pd immateriella tillgangar ar valdigt svart och att det inte finns nagon
trovardig metod for vardering av tillgangar Jurczak (2008). Det stammer Gverens med
den problematiken som uppstar for bada foretagen med véardering av immateriella
tillgangar. Foretag B tar hjalp av externa experter for varderingen och dven foretag A gor
sa vid stora och omfattande forvarv. Slutligen inses de svarigheterna som uppstar med
att varderingen inte ar relaterad till inforande av IFRS 3 utan mest ar beroende pa
tillgangens komplexitet och de sarskilda egenskaperna.

5.6 IFRS 3

Tillampning av standarden eliminerar risker vid vardering av foretagets tillgangar.
Standarden uppmuntrar foretaget att vélja en langsiktig metod for en hallbar tillvaxt.
Redovisning av de identifierade immateriella tillgangarna de kommande aren kan stélla
till problem. Det finns anda en fordel eftersom mojligheten finns att justera
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avskrivningarna, &ven om véarderingen i samband med forvérvet var for optimistisk.
Slutligen visar denna studie att principbaserade regelverk passar foretagsforvarv bra
eftersom forvarven kan vara olika.

Respondenten i foretag A menar att i foljd av vissa handelser kan en tillgang forlora sitt
varde och inte generera de ekonomiska fordelar som hade forvantas. Detta leder till att
tillgangen far ett lagre varde an det redovisade vardet i balansrakningen. Genom att
identifiera och sarredovisa immateriella tillgangar &r det majligt att eliminera denna risk.
Daum (2004) benamner ocksad en av fordelarna med inférandet av IFRS 3 ar att
sarredovisningen ger mojlighet for vd:n att vidta proaktiva atgarder for att forhindra
forsamringar i resultatet. | foretag A bestar 53% av kopeskillingen av identifierade
immateriella tillgangar. Storleken for denna post i foretag B ar bara 12%. (se
jamforelsetabellen). Enligt foretag B har de olika typerna av immateriella tillgangar inte
stor betydelse for koncernen, utan det 6vervérdet som foretaget betalar ar viktigt.

Jamforelse

En jamfdrelse mellan foretag A och B visar att med hjalp av sarredovisning minskar
foretag A de risker som kan uppsté vid forvarv av immateriella tillgdngar®, eftersom
beddémningar vid forvérvet kan vara for optimistiska. Foretag A som &r mycket beroende
av immateriella tillgangar valjer ett mer forsiktigt redovisningssatt. Standarden ger
mojligheten att eliminera de risker som kan uppsta vid beddmningen om vardering av
forvarvet. Darfor valjer foretag en mer langsiktig redovisningsmetod. Detta
dverensstammer med studien av Mario et al. (2011) som har visat att ett inférande av
standarden har forbattrat kvalitet pa informationen om férvarvet och den har blivit mer
palitligt och transparent.

Nackdelar

Bade foretag A och B beskriver reglering kring goodwillposten som den storsta
betydelsen med inférande av IFRS 3. Enligt standarden skrivs goodwillposten inte av.
Enigt foretag A innebér detta att foretaget far en stor goodwillpost i balansrdkningen som
blir stérre med varje forvarv. Om foretaget skulle vardera allt som goodwill da skulle inte
foretaget ha nagon avskrivning. Enligt foretag A och B ar det storsta problemet med
tillampning av IFRS 3 goodwillposten som ska justeras l6pande men det gors sallan i
praktiken. Manga foretag undviker nedskrivningar. Darfor anses en nackdel med
standarden ar reglering kring goodwillposten som leder till mer fokus pa goodwillen och
dess nytta an de fordelarna som kan uppstd med identifiering av immateriella
tillgadngarna. Nar foretag star infor valmojligheter att sarredovisa finns det en risk att de
flesta foretag véljer att allokera en stor del av kopeskillingen till goodwillposten. Vilket
forskningen har bevisat det. (enligt Nilsson och Gauffin har foretag redovisat 20%
immateriella tillgangar och 56% goodwill under 2011). Denna standard innebar i
praktiken, en mojlighet att redovisa stora vinster utan nagon kontroll om dess

8 Osékerheten om tillgangens ekonomiska fordelar samt integration.
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tillforlitlighet som dessutom okar sitt varde med varje forvarv. Respondenten A beskriver
att analytiker tycker att det &r bast att goodwillposten réknas bort.

Svarigheter

En annan svarighet som ar relaterad till tillgangarnas egenskaper ar integration mellan de
identifierade immateriella tillgangarna med foretagets produkter speciellt om produkter
ar i form av produktportfolj. Enligt foretag A kan en produkt vara spridd pa nagra enheter
samt delas upp pa olika procentsatser, det blir svart att hitta de olika interrelationerna
efter nagra ar. Har finns en skillnad i jamférelse med de foretag som exempelvis
forvarvar varumarke. Att rakna ut vardet pa varumarken som ar specifika och separerade
for varje produkt & mycket enklare. De interna affarsplanerna kommer att stdimma fullt
overens med forvérvet. Darfor blir det mycket enklare att folja upp reglerna.

Detta visar att olika typer av tillgdngar som identifieras kommer att paverka foretagets
redovisning pa olika satt och det krdvs olika ansatser for uppfoljning under kommande
aren. Men det inses aven som en fordel eftersom kalkylerna vid forvarvet kan vara
optimistiska och en for optimistisk kalkyl innebar en ohdllbar affarsplan. Enligt
respondent A, for langa avskrivningar i kombination med en ohallbar affarsplan kommer
att skapa problem for foretaget efter nagra ar. Det anses att standarden uppmuntrar
foretaget att vélja en langsiktig metodval for en hallbar tillvaxt.

Fordelar

Uppféljningen av IFRS 3 har fungerat bra och respondenterna inte kanner nagot behov av
en mer detaljerad vagledning. Enligt respondent A passar IFRS, som &r principbaserad
och inte innehéller manga detaljerade regler, ratt bra i forvarvet eftersom varje forvarv ar
olika, da det finns principer som foretag forsoker folja upp. Som Fields (2001) beskriver,
skulle det finnas regler for alla situationer om det inte fanns redovisningsval. Dessutom
skulle redovisningsregler forandras och férnyas standigt, eftersom omsténdigheter
forandras kontinuerligt.

5.7 Redovisningsval

Som jamforelse tabellen visar, redovisar foretag A en storre andel som immateriell
tillgang (53%) medan foretag B valjer att redovisa goodwill (83%). Redovisning av
goodwill har en direkt paverkan pa intédkter och dven under de kommande aren eftersom
inga avskrivningar kommer att belasta resultatrakningen. En anledning till det har anses
att de immateriella tillgangarnas egenskaper, som medfor stora osakerheter framfor allt i
en high-tech bransch. For att resultatet ska belastas mindre av utvecklingskostnader
(licenskostnader), koper Foretag A ett bolag som redan har den specifika
immaterialratten pa plats. Da slipper foretaget stora utvecklingskostnader och har darfor
mojlighet att redovisa ett béttre resultat. Genom att dga produktréatten kan foretaget gora
avskrivningar pa tillgangen vilken har relativt kort livslangd. Darfor ar det mer I6nsamt
for foretaget att forvarva immateriell tillgang (exempelvis IPR) istéllet att utveckla
internt. Detta stimmer 6verens med Fields (2001) studie som visar att redovisningsval
och utrymme for bedémningar ger ledningen mojlighet att valja den mest effektiva
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redovisningsmetod. Dessa valmdjligheter, beskriver Francis (2001) ar stérre i samband
med redovisning av de tillgangarna som behdvs bedomning och uppskattning nar det
galler bade tidpunkter och belopp for avskrivningen. Eftersom redovisningsregler kring
immateriella tillgangar ar begransade, ar detta ett effektivt satt for foretaget bade nar det
galler val av redovisningsmetod, genom att 6ka resultatet och &ven val av de strategierna
som kravs for att uppna foretagets mal, en dkad I6nsamhet. Detta visar att redovisning
och foretagets interna affarsplaner maste vara integrerat for att fa den basta mdjliga
effekten. Vilket indikerar att det finns ett direkt samband mellan féretagets interna
affarsplaner och val av redovisningsmetoder.

Foretag A gor manga internationella forvarv i jamforelse med foretag B som ar verksamt
pa den svenska marknaden. En annan anledning till att foretag A erbjuder en mer
detaljerad redovisning angaende sina forvérv och sarredovisning inses ar dgarstruktur och
sjalva forvarvens karaktar. Eftersom foretaget gor forvarv pa en global niva véljer de da
en mer anglosaxisk redovisning. Detta underlattar kommunikationen inom koncernen och
med aktiedgarna. Déremot foretag B med nationella forvdrv och en koncentrerad
agarstruktur har sin redovisningsmodell i den kontinentala redovisningstraditionen. Som
Sevenius (2011) beskriver kommer utvecklingen inom foretagsforvarv  fran
angloamerikanska lander. Darfor ar regleringen kring foretagsforvarv mycket baserad pa
den anglosaxiska redovisningstraditionen.
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6. Slutsats

| detta avslutade kapitel sammanstalls resultatet av studien. For att uppna uppsatsens
syfte kommer undersdkningsfragorna att besvaras:

e Hur skiljer sig innebdrden av immateriell tillgang inom olika branscher?

Undersokningen av de tva foretagen visar att det finns olika vardeskapande faktorer inom
olika branscher. Det kan vara service och teknologi inom en bransch eller position pa
marknaden inom en annan bransch. Foretag anvander olika typer av immateriella
tillgangar for att skapa varde och konkurrensféormaga. Darfor kommer att en specifik
sorts immateriell tillgdng vara mer attraktiv inom en viss bransch. Exempelvis
immaterialratt och kundrelation i high-tech branschen &r de mest konkreta immateriella
tillgangar medan ett effektivt IT-system inom detaljhandelbranschen.

Immateriella tillgdngar har specifika egenskaper oavsett vilket foretag men de
egenskaperna kan forstarkas tillsammans med branschspecifika egenskaper. En av de
egenskaperna ar varde pa en immateriell tillgang vilket kan skilja sig marknad inom olika
sammanhang. Ju mer en tillgdng &r anpassad, designad eller konstruerad for ett specifikt
syfte desto mer vardeskillnad blir pa tillgdngen. Darfor kan vardet pa en immateriell
tillgang beroende pa teknik och innovationsniva inom branscher vara olika. | en high-
tech bransch kan denna vérdeskillnad vara dnnu hogre eftersom tillgangen kan forlora sin
aktualitet lika snabbt som tekniken foraldras. Detta lamnar stor osakerhet i bedémning
om tillgangens vérde och dess framtida ekonomiska fordelar. Enligt standarden ska de
identifierade immateriella tillgangar vid foretagsforvarv varderas till verkligt varde men
undersokningen visar att en palitligt och harmoniserad kalla for att hamta information om
tillgdngarnas varde saknas i de flesta fall. Det skulle ha varit bra om att det fanns en
marknad eller modeller for vardering av immateriella tillgangar, som foretagen kunde
hamta eller berékna pris for olika sorters immateriella tillgangar.

En annan aspekt som tillhor immateriella tillgangars egenskaper ar investeringsrisker.
Denna studie har visat att beroende pa branschens synerginiva kan investeringar medféra
olika grader av risk. Detta &r beroende pa den stora osékerheten vid beddmning av
tillgangens varde och dven svarigheter med integrationen.

IT-system &r en viktig tillgang inom detaljhandelsbransch eftersom I6nsamheten ar valdig
beroende av effektivitet som IT-systemet stodjer. Kostnader for 1T-systemutveckling &ar
enligt 1AS 38 tillatet att aktivera som en tillgang. Medan andra typer av immateriella
tillgangar (sasom kompetens och innovation) som spelar stor roll i foretagets intakter
inom andra branscher inte ar tillatet att aktivera. Foretaget i high-tech branschen som ar
véldigt beroende av immateriella tillgangar for overlevnad maste investera mycket i
immateriella tillgdngar som inte enligt reglerna tillits att redovisas. Men
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investeraren/aktiedgaren ar medveten om denna redovisningsbrist och foretaget vérderas
till den verkliga véarden. D&rfor har foretaget i den hdgteknologiska branschen mycket
hogre P/E tal jamfor med foretaget i den lagteknologiska branschen. Vilket betyder att
jamforbarheten mellan tva foretag ar svart for investeraren. Detta ar troligen pa grund av
redovisningsregler som ar baserade pa forsiktighetsprincipen och matchningsprincipen
som har sin grund i de historiska transaktioner och inte framtida intékter. Investering i
immateriella tillgangar framfor allt i vissa branscher som high-tech branschen ar
nddvéandiga for att kunna skapa varde, och redovisningsregler tacker inte upp detta behov
av foretaget. Darfor inses dagens regelverk kring immateriella tillgangar &r bristfélliga.
Regleringen bor utvecklas sa att underlattar identifiering och vérdering av immateriella
tillgangar och stodjer ledningen, sa att de ska kunna lamna upplysningar om investeringar
och darmed skapa en mer rattvis bild.

e Vad ar den grundlaggande orsaken till val av redovisningsmodell?

Syftet med inférande av IFRS 3 har varit att géra goodwillposten mindre viktig och att
uppmuntra foretag att identifiera immateriella tillgangar i sa stor grad som mojligt. Men
tidigare forskning har visat att resultatet inte har varit sa som det skulle. Under 2011 var
andelen redovisad goodwill i borsnoterade foretag 56% och immateriella tillgangar 20%.
Tidigare forskning har ocksa visat att val av sarredovisning inte ar branschberoende trots
att immateriella tillgangar ar mer viktigare i vissa branscher. Genom denna studie har det
forsokts att hitta grundlaggande orsaken till val av redovisningsmodell.

De bada undersokta foretagen tar extern hjalp med inférande av sina forvarv. Studien
visar att nya standarder blir praxis bland vérderingsbolag och &ven revisorer, och darfor
tolkas regler pa samma satt. Foretag forsoker félja upp redovisningsreglerna och oavsett
typ av bransch tolkas de reglerna pd samma satt. IFRS standarder har sin grund i den
anglosaxiska redovisningstraditionen som dr principbaserad.  Principbaserade
redovisningsregler lamnar ett stort utrymme for ledningens bedémning och valmdjlighet.
Vilket ger ledningen mojlighet att valja den effektivare redovisningsmetoden. Dessa
valmojligheter ar storre i samband med redovisning av immateriella tillgadngar eftersom
det behovs bedémning och uppskattning nar det géller belopp och tillgdngens
nyttjandeperiod.

Denna studie har visat att ett principbaserat regelverk passar bra for foretagsforvarv
eftersom forvarv kan vara olika och unika. Ibland &r syftet med foretagsforvarv att
komma at en specifik immateriell tillgang darfér kommer den typ av immateriell tillgang
identifieras och varderas. Beroende pa typ av immateriell tillgang kan det vara mindre
kostsamt for foretaget att forvarva den tillgangen &n att utveckla den internt. Dessutom &r
intern upparbetade immateriella tillgangar inte tillatna att aktiveras som tillgang och
maste redovisas som en kostnad. A andra sidan investering i immateriella tillgangar &r
riskfulla och darmed svara att finansiera. Darfor behover foretag ett starkt kassaflode for
att kunna finansiera sina investeringar. Att vélja att forvarva den typ av tillgang istallet
att utveckla den intern ar ett effektivt satt for foretaget bade nar det galler val av
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redovisningsmodell genom att 6ka resultatet i f6ljd av kostnadsbesparingen, och daven vid
val av de strategierna for inforande av affarsplaner. Utveckling av en immateriell tillgang
kan ta manga ar, medan avskrivningar for den kopta tillgangen kan vara kortare. Detta
visar att redovisning och foretagets interna affarsplaner maste vara integrerat for att fa
det basta mojliga effekten och skapa varde. Detta indikerar att det finns ett direkt
samband mellan foretagets interna affarsplaner och val av redovisningsmodell.

Identifiering av immateriella tillgangar hjalper foretag att eliminera eventuella risker som
kan medforas i samband med for optimistiska varderingar vid forvirvet. Aven om foretag
i olika bransch ar i olika grad beroende av immateriella tillgdngar gor osakerheten om
tillgangens framtida ekonomiska fordelar att vissa foretag valjer ett mer forsiktigt
redovisningssatt. En annan aspekt ar de risker med integration och synergieffekter i
samband med forvarv. Vissa typer av immateriella tillgangar kan tappa sitt varde efter
nagra ar, foretaget valjer sarredovisning for att mojliggéra och underlatta eventuella
justeringar i framtiden. Det anses som ett langsiktigt redovisningsval for att kunna ha en
hallbar tillvaxt. En anledning till att ledningen viljer ett langsiktigt metodval kan bero pa
agarstrukturen och &ven typen av ersattningssystem. Om ledningens ersattning ar kopplad
till ett aktiebaserat ersattningssystem och under en langre period da ledningen véljer
metoder for att Oka aktievarde. Tidigare forskning har visat att det finns ett positivt
samband mellan identifiering av immateriella tillgdngar och aktievirde. A andra sidan
har forskningen visat att det finns ett negativt samband mellan nedskrivning av goodwill
och aktievarde. Darfor kommer troligen ledningen att vélja att identifiera en storre andel
immateriella tillgangar i de situationerna som goodwillposten medfor stora risker, for att
slippa framtida nedskrivningar. Denna undersokning har visat att dar synerginivan ar hog
vilket hamnar i goodwillposten d& undviker foretaget alltfor optimistiska véarde
uppskattningar och forsoker halla goodwillposten lag. Men for att lyckas med att fortsatta
metoden under kommande ar kommer troligen foretaget att behdva tydligare véagledning
for redovisning av de identifierade immateriella tillgangarna. Detta ar pa grund av
aterigen tillgangens egenskap som efter nagra ar, tillgangen ar integrerad mellan nagra
segment, ar det svart att folja upp de uppdelningar som hade gjorts i bérjan i samband
med forvérvet. Detta kan vara en annan orsak till att foretag valjer att allokera ett stort
belopp som goodwill istéllet. Det vill saga svarigheter med uppfdljning av redovisning av
immateriella tillgangar.

Ett annat resultat som studien visar ar att foretag som gor internationella forvérv i
jamforelse med de som for nationella forvarv, erbjuder en mer detaljerad redovisning
angaende sina forvarv. Eftersom foretaget gor forvarv pa en global niva da valjer de da
anglosaxiska redovisningen. Detta underlattar kommunikationen inom koncernen och
med aktiedgarna. Daremot foretag men nationella forvarv och en koncentrerad
agarstruktur, &r mindre bendgna att lamna yttre information, har sin redovisningsmodell i
den kontinentala redovisningstraditionen.

44



6.1 Branschens betydelse for val av redovisningsmodell

Foretag i olika bransch anvander olika typer av immateriella tillgadngar for att skapa
varde och konkurrensformaga. Darfor kommer en specifik sorts immateriell tillgang vara
mer attraktiv inom en viss bransch.

IFRS standarder galler alla borsnoteradeféretag oavsett branschtillbehdrighet, men vissa
branscher ar mer immateriell-intensiva och darfér blir redovisning av immateriella
tillgangar mer komplicerad.

Vardet pa en immateriell tillgang ar beroende pa teknik och innovationsniva som skiljer
mellan branscher. Investering i immateriella tillgangar, framférallt i vissa branscher sa
som foretag i high-tech branscher, &r nddvandiga for att kunna skapa vérde. Ett satt att
komma at en tillgang ar att forvarva ett foretag som har tillgdngen. Darfor ar det
sannolikt att en viss typ immateriell tillgang blir mer vanlig att den identifieras i samband
med rorelseforvarv i en viss bransch.

Investeringar i immateriella tillgangar, beroende pa tillgangens specifika egenskaper, ar
riskfulla darfor hjalper identifieringen av immateriella tillgadngar féretag att eliminera
dessa risker. Dessa risker kan uppsta i samband med fér optimistiska varderingar vid
forvarvet. Aven om foretag i olika bransch ar i olika grad beroende av immateriella
tillgangar gor osdkerheten av tillgangens framtida ekonomiska fordelar att vissa foretag
véaljer ett mer forsiktigt redovisningssatt. Sammanfattningsvis de faktorer som ligger
bakom identifieringen av immateriella tillgdngar &ar beroende pa: forvarvets syfte,
investeringarnas riskniva, varderingens svarhetsgrad, foretagets agarstruktur och typ av
verksamhet.

6.2 Forslag till vidare studier

Brister i redovisningsreglerna om immateriella tillgangar leder till ett stort gap mellan
foretagets bokforda véarde och dess marknadsvéarde. Denna skillnad redovisas da som
goodwill som dar ett Kkontroversiellt dmne. Vad &r konsekvenserna om
redovisningsreglerna tillater foretag redovisa alla sina investeringar i immateriella
tillgdngar? Om foretagets bokforda varde blir lika stort som dess marknadsvarde,
kommer da goodwill posten férsvinna? Finns behovet av en goodwillpost?

Denna studie ar begransad till tva foretag, det skulle vara intressant att undersoka flera
foretag i flera branscher. Det skulle forstarka resultatet.
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Bilagor

Bilaga 1: intervjufragor

Information om intervjuperson:
Vad &r din befattning?
Vilka &r dina erfarenheter inom rorelseforvérv?
Vilken roll hade du vid forvarvet?

Bransch:
1. Kan du beskriva er bransch?
2. Vad ar de viktigaste vardeskapande faktorerna for er bransch?

Immateriella tillgangar:
3. Hur definierar du en immateriell tillgang?
4. Vilka ar de vanligaste immateriella tillgangarna inom branschen?
5. Vilka immateriella tillgangar anser du ar véardefulla for ert foretag? Vad har de for
betydelse?
6. Vad ar din syn pa redovisning av immateriella tillgangar? (rattvisande bild)

Identifiering
7. Vika immateriella tillgangar har identifierats i samband med forvarvet? Varfor?
8. Vilka immateriella tillgangar fanns i de forvarvade foretagen och vilka ar nya?
9. Har det ndgon betydelse att redovisa immateriella tillgangar separerad utifran
branschens perspektiv? (exempel)
10. Hur gor ni bedémningar gallande sarredovisning? Hur valjer ni de tillgangarna
som ska redovisas separat? Kan du ge nagra exempel.

Vardering
11. Hur sker varderingen av immateriella tillgangar?
12. Kan du ge nagra exempel? (hur varderar ni varumarke, kundrelationer)
13. Anvénder ni en speciell modell? Varfor har ni anvént just den modellen.
14. Vilka effekter har ni forvantat att fa av identifiering av immateriella tillgangar i
samband med forvarvet?

IFRS 3
15. Har ni upplevt nagra svarigheter med tillampningen av standarden (angaende
sarredovisning)?
16. Vilka konsekvenser har uppstatt for foretaget? (fordelar & nackdelar)
17. Har forvarven blivit lattare eller svarare? (Kan du ge exempel pa vilket satt det
har blivit svarare/lattare?)

49



18. Anser ni att standardens riktlinjer ar tillrdckligt vagledande (framfor allt med
identifiering av immateriella tillgangar separat fran goodwill)? (pa vilket sétt ar de
(o)tillrackligt)

Om inte:
Vilka brister har ni upplevt? Hur hanterar ni sadana brister?

19. Vad ar din asikt om IFRS 3 utifran ett branschperspektiv?

20. Kénner du ett behov av mer detaljerad/branschspecifika standarder for
forvarvprocessen?
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Bilaga 2: Cirkeldiagram, Foretag A: (High-tech)
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Bilaga 3: cirkeldiagram, Foretag B: (low-tech)
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